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generados.

“Si tienes una Instalacion Fotovoltaica,
somos tu alternativa.”

Confia en Fenie Energia para que te represente y disfruta
de la forma mas segura y rentable de gestionar tu Instalacion.

Con Fenie Energia tendrds un Agente Energético dedicado fe n Im e r I G
a ti para todas tus consultas, incidencias, mejoras o peticiones.

Solicita mas informacion a tu Agente Energético de Fenie veras la energia de otra manera
Energia, en el correo electrénico clientes@fenieenergia.es
o llama al 900 215 470. www.fenieenergia.es

“Confianza, Cercania, Sencillez, Eficiencia, Transparencia, Dimension”
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Trabajamos con Triodos Bank, el banco de las energias renovables.

[a energia sucia
genera clima sucio

andy entré en la costa este de Estados Unidos como un elefante en una ca-

charreria. En los paises caribefios no nos sorprenden este tipo de destrozos,

se repiten ano tras afno sin que hayamos sido capaces de aportar los recur-

s0s que mitiguen el impacto de huracanes y otros fenémenos parecidos. Ver

c6émo queda Santiago de Cuba tras el paso de una de estas supertormentas
produce una inmensa tristeza, observar lo mismo en Nueva York deja aténito, con la
mitad sur de Manhattan sin luz, los transportes piblicos suspendidos, estaciones de
metro anegadas por el agua del mar y puentes y tlneles cerrados. Pero no solo de-
beriamos lamentarnos por lo que es capaz de hacer la Naturaleza cuando adopta sus
formas mas desatadas, también deberiamos preguntarnos qué esta provocando que
se exprese con tanta violencia en lugares tan poco habituales.

“El huracan Sandy es una perturbadora sefal de las cosas que quedan por venir
y una advertencia para que actuemos rapidamente sobre el cambio climatico”, escri-
be Al Gore en su blog. No solo lo dice el exvicepresidente de Estados Unidos. Los
cientificos llevan tiempo advirtiendo que a medida que los océanos y la atmdsfera se
calientan mas, las tormentas se convierten en mas potentes y peligrosas. Esto es lo
que ha ocurrido con Sandy: la inusual calidez de las aguas costeras hizo que el hura-
can fuera ganando fuerza a medida que se aproximaba a la costa norteamericana. Y
la crecida del mar fue agravada por un siglo de subida del nivel del mar.

El clima es tremendamente complejo y achacar en exclusiva al calentamiento glo-
bal estos fendmenos puede que sea un error, pero esta claro que las tormentas que
vienen produciéndose alrededor del mundo en los Gltimos afios son mas graves que
antes. Otra certeza es que la energia sucia genera clima sucio (como también sefala
Al Gore en su blog).

Afortunadamente, contamos con dos instrumentos de enorme valor para avanzar
hacia la sostenibilidad: las tecnologias renovables y la eficiencia energética. Es decir,
usar la energia con mas inteligencia, no desperdiciarla—como aiin seguimos hacien-
do—-y consumir solo la que realmente necesitamos para obtener los productos y ser-
vicios que nos hacen falta. Este nimero va dedicado a este potente recurso, en reali-
dad, la fuente de energia mas importante del futuro.

Hasta el mes que viene.




Arruinados por
la complacencia

| Gobierno ha votado en contra de la

nueva directiva de eficiencia energética

alegando como principal motivo que
Espafa ha cumplido en 2010 los objetivos de
ahorro que la Unién Europea estableci6 para
2016. Como cuando aprob6 la moratoria re-
novable en el RDL 1/2012 manifestando que
no afectaria al objetivo de 2020 porque Espa-
fla estd muy avanzada en los objetivos de renovables y hasta 2017 no
se reconsideraria hacer mas renovables. En el RDL 13/2012 se elimi-
naron todos los fondos para ahorro y eficiencia energética y se apla-
zan los decretos de autoconsumo y de certificacion energética de
edificios. Todo un ejercicio de complacencia que expresa la voluntad
de no cumplir las normas europeas y desterrar de la politica energéti-
ca el ahorro de energia y las fuentes renovables.

El escenario que el propio Gobierno describi6 en el preambulo del
RDL 13/2012 era de “elevados costes regulados, fuerte dependencia
exterior, acceso incierto a los recursos, gran volatilidad de los precios
y elevado impacto ambiental”. Es el escenario de los combustibles
fosiles. ¢éPor qué sabiendo cual es el problema se desprecian las so-
luciones? Por la misma razén que se sigue permitiendo construir en
el cauce de los rios y en el litoral de las costas: se minimiza y sociali-
za el riesgo para optimizar el beneficio de muy pocos. Es el mismo
fundamento de los fondos de alto riesgo que han hundido nuestra
economia. Y en un modelo energético basado en incrementar la de-
pendencia energética el riesgo es sistémico, como el de los bancos.

Desde el inicio de la crisis en 2007 el consumo de energia no ha
parado de descender, lo que ha supuesto una merma importante de
ingresos a las compaiiias eléctricas; sin embargo, la politica energéti-
ca no lo ha visto y han seguido creciendo las importaciones de gas y
petréleo y la sobrecapacidad del sistema con un crecimiento negati-
vo del PIB. Los contratos “take or pay” obligan a consumir toda la
energia que se importa y las medidas que se adoptan, a pesar de ha-
ber parado las renovables y la eficiencia energética, siguen incremen-
tando los costes regulados y el precio de la energia. El Gltimo ejem-
plo, el incremento de los pagos por interrumpibilidad. Cuando llegue
enero se habra alcanzado el déficit de tarifa para todo el afo y el run
run contra las renovables volvera a rugir para que a nadie se le ocurra
hacer el analisis del impacto de la crisis sobre un sistema energético
basado en la mayor importacién de combustibles fésiles.

El tiempo no pasa en balde y se agotan tanto los argumentos con-
tra las renovables y el ahorro de energia como el que “todas las fuen-
tes son necesarias”. El aumento de la inflacion ha destapado el ori-
gen de todo: la falta de competencia y el caracter oligopolistico de
todo nuestro mercado energético basado en la dependencia de los
hidrocarburos que hace cada dia mas pobres a todos los consumido-
res. No se puede utilizar la reforma energética con intereses politi-
cos, ya no es tiempo de reforma sino de cambio de modelo energéti-
co: la energia no puede ser la causa que nos ahonde mas en la crisis
sino el motor para que la economia crezca y cree empleo. Es el mo-
mento de elegir.

Javier Garcia Breva
-+ Www.tendenciasenenergia.es
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mEl 32% del déficit de
tarifa es virtual, segin

Anpier

La Asociacion Nacional de Productores e Inversores
estima que un 32,36% del déficit de tarifa es virtual y

se ha generado a través de dos mecanismos imperfectos:

el sistema de pool y la moratoria nuclear, que solo han

- favorecido los intereses de las grandes companias

eléctricas. Anpier pide que se z{Jeﬁm con urgencia un
modelo energético sostenible y de futuro en el que se
aprecien con absoluta transparencia todos los costes del

L sistema.

npier obtiene ese porcentaje del 32,36% de déficit

virtual basando sus cdlculos sobre un aumento anual

del déficit de 5.000 M€. La asociacién solar afirma

que 52,3 M€ corresponden a la moratoria nuclear,
962,66 M€ al sistema poo/ nuclear y otros 602,4 M€ al siste-
ma pool hidroeléctrico.

El sistema de pool, explica, retribuye todos los megavatios
consumidos en nuestro pais al mismo precio, con indepen-
dencia de su origen y, por lo tanto, de sus costes reales de pro-
duccién. En el afio 2012 se pagé el megavatio/hora a 57,564
/MWh, cuando la produccién de un megavatio/hora de ori-
gen nuclear cuesta 44,37 €/MWh y uno de energia hidroe-
léctrica 39,00 € MWh. “Teniendo en cuenta que el 29,6%-
30% de la energia consumida en nuestro pais es nuclear o
hidroeléctrica, resulta evidente que se estd generando una
enorme deuda virtual”, afirma.

La moratoria nuclear ha supuesto el desembolso de 4.000
millones de euros en los tltimos afios para que las eléctricas
no continten avanzando en sus programas nucleares, afade

¢ Anpier. Una tecnologfa que “expone a la ciudadania a sus de-
i vastadores peligros, como se pudo apreciar tras el desastre de

Fukushima y que, definitivamente, cuestiona la viabilidad de
este tipo de energfa”.

“Algo se ha debido de hacer muy mal para que Espana sea
el pais de la UE donde sus ciudadanos paguen la factura de la
luz mds cara y, sin embargo, hayan acumulado una supuesta
deuda con las eléctricas que supera los 24.000 millones de eu-
ros”, ha sefalado el presidente de Anpier, Miguel Angel Mar-
tinez-Aroca. La asociacién considera “urgente y esencial para
el futuro de Espafia que se defina un modelo energético sos-
tenible y de futuro en el que se aprecien con absoluta trans-
parencia todos los costes del sistema que, en ningln caso, de-
ben trasladarse en medida alguna a los Presupuestos
Generales del Estado (PGE.

W Mis informacion:

-2http:/janpier.org,




mEl Gobierno quiere cargar el 38% de las primas
a las renovables en los PGE

EI PP re‘?istro' el pasadlo 25 de octubre varias enmiendas al anteproyecto de ley de
sostenibilidad energética entre las que figura un traspaso de la financiacion

las primas a

las renovables desde la tarifa eléctrica (via factura de la luz) hasta los Presupuestos
Generales del Estado (PGE), es decir, via impuestos.

egin el texto de las enmiendas, las

cuentas publicas asumirdn durante

2012 y en “los ejercicios posteriores”

un 38,3% de las primas a las energfas
renovables. La partida de cada afo serd incor-
porada en la ley de los PGE del ejercicio pos-
terior, de modo que el importe correspon-
diente a 2012 deberd aparecer en los
presupuestos de 2013 que en la actualidad
tramita la Cdmara Baja.

La Comisién Nacional de la Energia
(CNE) calcula que las primas a las renovables
de 2012 se situardn en 7.220 millones de eu-
ros, con lo que el importe del ejercicio que
deberdn financiar las cuentas de 2013 ascien-
de a 2.765 millones de euros. Este cifra es ca-
si un 0,3% del PIB. En la justificacién de la
medida, el Grupo Popular indica que, con es-
ta iniciativa, “se reducird la parte de las pri-
mas que va con cargo a los peajes de acceso a
las redes, aliviando por ello esta carga en la
factura de la luz”.

REACCIONES
La Unién Espanola Fotovoltaica (UNEF) se
muestra “cautelosa’ con la propuesta del PP,
si bien considera que la medida puede ser
“positiva” si se respetan las inversiones com-
prometidas por el sector.

“Somos cautelosos, pero entendemos que
el déficit de tarifa tiene que solucionarse.
Aunque eso pueda generar incertidumbre,

2% Conoce el idi"aglla ”

consideramos que si alivia la carga del déficit
sobre el sistema eléctrico puede ser positivo”,
ha declarado a Europa Press Tomds Diaz, por-
tavoz de la patronal solar. En todo caso, la
asociacién fotovoltaica alude a la convenien-
cia de atender a aspectos como la coyuntura
econdmico del pais y a la importancia de dar
“estabilidad a la inversién”. Que la retribu-
cién a las tecnologfas 'verdes' venga via tarifa
o via PGE “no tiene por qué ser contrario” al
respecto a las inversiones, sefala.

Por su parte, el presidente de la Funda-
cién Renovables, Javier Garcfa Breva, reclama
“mucha cautela” ante la propuesta ya que el
Gobierno ha demostrado en los tltimos me-
ses que “cambia mucho de criterio en poco
tiempo” en lo relativo a politica energética.

En opinién de Garcia Breva, el Gobierno
parece “agradar a las grandes eléctricas y a la
gran industria” sin atajar el problema “de fon-
do del sistema eléctrico”. Y recuerda que el
Ejecutivo ya ha cambiado varias de sus deci-
siones en materia energética en los dltimos
meses, entre ellas la de recortar el servicio de
interrumpibilidad de la gran industria. Esta
medida ha sido posteriormente corregida en
un borrador de orden ministerial en la que se
incrementa esta retribucién.

La Asociacién de Productores de Energi-
as Renovables, APPA, también se ha pronun-
ciado. APPA ha calificado de “puramente po-
litica” la decisién de financiar parte de las

El periodismo de'las energias limpias
que une continentes a

primas con cargo a los PGE y asegura que lle-
va el mensaje equivoco de que estas tecnolo-
gfas afectan al déficit publico, consagrdndose,
ademds, la inseguridad juridica del sector.

En palabras de Jaume Margarit, director
general de APPA, “la tnica razén de financiar
con cargo a los Presupuestos parte de las pri-
mas y no otros costes como los de los sistemas
extrapeninsulares e insulares o las ayudas al
carbén es querer demonizar a las tecnologias
del Régimen Especial, en general, y a las re-
novables, en particular”. Y concluye: “con el
objetivo de salvaguardar los intereses de unas
pocas empresas, el Partido Popular pone en
grave peligro un sector estratégico como el de
las energfas renovables”.

W Mis informacion:
www.unef.es
www.fundacionrenovables.org
Hvww.appa.es




El parche

de la bicicleta de mi juventud que

constantemente requerian un parche; un dia
siy otro también me tenfa que bajar para reparar los
pinchazos, con tanta frecuencia que me converti en

N 0 sé de qué estaban hechas aquellas camaras

Sergio de Otto todo un especialista en aplicarlos. Un dia, un amigo
Consultor en Energias aburrido de tener que esperarme por muy rapida que
Renovables

fuera la maniobra me dijo: “{no has pensado en
cambiar la cdmara y dejar de poner parches? Que te
estan costando mas que una nueva”.

Pues bien, alguien deberia decirle a nuestra clase politica, a este Gobierno
y a los partidos de la oposicion que dejen de poner parches a un sistema
energético caduco y obsoleto. Alguien, no estaria de mas que fuéramos los
ciudadanos, tiene que convencerles de que es imprescindible que lo reformen
de arriba a abajo para adaptarlo a los retos que hoy tiene planteados nuestra
sociedad: para hacer frente al cambio climatico, para reducir nuestra
dependencia energética, para adaptarlo al desarrollo de las nuevas
tecnologias, para dar prioridad a las politicas de ahorro y eficiencia y no a las
estrategias de las grandes corporaciones basadas en el incremento constante
del consumo.

Llevamos demasiados afios en los que cada nueva norma destinada a
regular la energia no acaba de tener el efecto deseado porque lo que méas ha
tenido en cuenta el legislador es acomodarla a un marco normativo concebido
en otro tiempo, para otras necesidades, con otros actores, con otras
prioridades y en otro escenario, en definitiva: un parche. Toda nuestra
normativa referida a las renovables, al ahorro o a la eficiencia arrastra ese
pecado original de tener que hacerse un hueco en un “tinglado” que no estaba
concebido para acogerla. Por eso tantas veces la exposicion de motivos que
acompania a las nuevas reglas del juego es totalmente contradictoria con
estas, y esa reglas no tienen nada que ver con la necesidad original, con las
posibilidades reales de la tecnologia a la que se abre la puerta, porque al final
lo que ha imperado no son sus cualidades intrinsecas sino la necesidad de
adaptarlas al statu quo.

Son muchos los ejemplos que podriamos traer a colacion pero el que me
ha inspirado este argumento es la nonata regulacion del autoconsumo con
balance neto. La espectacular caida de precios de las placas fotovoltaicas (con
un precio por kW instalado que ha superado de largo la paridad de red), las
ventanas que se abren para la autogeneracion con otras tecnologias, la
interminable relacion de ventajas para el conjunto de la sociedad (ahorro de
emisiones y de importaciones), las posibilidades de generacion de empleo y
reactivacion de una industria maltratada, la democratizacion de la energia que
supone convertir a los ciudadanos en productores, gestores y usuarios de la
energia para dejar de ser consumidores cautivos, todo quedara relegado para
que el nuevo decreto apenas tenga incidencia en nuestro sistema eléctrico no
vaya a ser que toquemos —aungue sea de refilon—, los intereses de los que ya
estaban ahi'y cuya medida se hacen todos los trajes. Sera un parche como lo
han sido los mas de diez decretos para las renovables, como lo ha sido el
reciente incremento de los pagos por interrumpibilidad, el cargar a Gltima hora
en los presupuestos parte de las primas, y tantos, y tantos parches. Y como
no deberia ser un parche mas es hora de cambiar la cdmara de la bicicleta, es
hora de cambiar el modelo energético. De verdad, nos va a salir mas barato.

-3 sdeo.renovando@gmail.com
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mEspaiia, un pais en
el que uno de cada
tres kilovatios es
renovable

Lo dice la organizacion ecologista WWF en su
wltimo Observatorio de la Electricidad, ese boletin
en el que WWE recoge, cada mes, las magnitudes
clave del sistema eléctrico nacional. El
Observatorio indica que el 32,82% de los
kilovatios consumidos en septiembre en Espana
salid de lfuentes limpias de energia: léase efsol, el
agua, el viento o la biomasa.

egtin el dltimo avance de Red Eléctrica de Espana,

las renovables volvieron a ser en septiembre las pri-

meras de la fila, al igual que en agosto, con aproxi-

madamente el 30% del total, porcentaje que coin-
cide grosso modo con el senalado por la asociacién
conservacionista WWF en su tltimo Observatorio de la
Electricidad. WWEF sefiala por otra parte que la nuclear fue
la segunda tecnologia mds productora de kilovatios, con
un 25,1% del total.

Por detrds de las renovables (32,82%) y la nuclear
(25,1) han quedado el carbén, con un 18,5% y las cen-
trales térmicas de ciclo combinado que queman gas natu-
ral, con un 13,3% (en septiembre del afio pasado suponia
un 20,6% del total de la generacién eléctrica en Espafia).
Otro dato destacado por WWF es que en septiembre pa-
sado el consumo de electricidad (19.635 GWh) fue un
5,66% menor que el consumo registrado en septiembre
de 2011 (20.748 GWh).

El Observatorio de Electricidad de septiembre de
2012 destaca otros registros: ese mes, la produccién dis-
minuyé en un 1,42%, situdndose en los 22.085 GWh, en
comparacién con la registrada en septiembre de 2011
(22.400 GWh). Y, por fin, en este ltimo septiembre, las
tecnologfas convencionales (nuclear, gran hidrdulica, gas
natural, carb6n y fuel) han generado 13.686 GWh, es de-
cir, el 62% de la electricidad, mientras que las renovables
(excepto la gran hidrdulica) y la cogeneracién han genera-
do 8.400 GWh, el 38% restante.

Segtin el Observatorio, en lo que se refiere especifica-
mente a las fuentes de energfa renovable, en septiembre de
2012 han vertido a red un total de 6.446 GWh, lo que su-
pone que uno de cada tres kilovatios salieron de fuentes
renovables de energfa.

B Mas informacion:
-http:/Jawsassets.wwf.es/downloads/oe_septiembre_final.pdf
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UL VERDE
ARA CAMBIAR TU MUNDO

ZAlguna vez pensaste que tu casa podria abastecerse por si sola?
¢Que el café de la manana lo calentara el viento o que tu conexién
a Internet fuera posible gracias al Sol?

Nosotros si. Y ahora la ley lo permite. Por ello, ya puedes instalar
aerogeneradores y paneles solares con conexion a la red eléctrica.

Renuévate y cambia la energia de tu mundo con Bornay.

Aerogeneradores y fotovoltaica +34 96 556 00 25

Bornay

LA ENERGIA QUE VIENE

DESDE 1970
APORTANDO
SOLUCIONES
AL MUNDO DE
LAS ENERGIAS
RENOVABLES

www.bornay.com
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Asustando
al personal

a se sabe que las eléctricas estan en contra del auto-
consumo. Y no se trata Ginicamente de que cada kWh
que alguien produzca para si mismo sea un kWh me-

Tomas Diaz nos que se les compre, sino de la brecha que se abre en su
Periodista oligopolio; sélo es cuestion de tiempo que los autoconsumi-
""'isomasd'az@enefg'as'feno' dores transformen el actual mercado, vertical y centralizado,
vaoles.com

en otro mas horizontal y eficiente. Para justificar su oposicion
y tratar de frenar el cambio, las eléctricas estan usando argu-
mentos que generan miedo y rechazo social.

Como oponerse a la produccién de la propia energia equivale a cuestionar el mis-
misimo principio de libertad en que se basa la economia de mercado, las eléctricas
mutan en inverosimiles paladines de la comunidad y construyen su tesis principal des-
de la perspectiva del bien comn: el autoconsumidor traslada al resto de consumido-
res los costes fijos del sistema eléctrico que él no paga al autoconsumir.

Los costes fijos del sistema suponen algo mas de la mitad del coste total y todos
los abonamos puntualmente en el recibo de la luz. Segn las eléctricas, cuando al-
guien autoconsume, sustituye una bombilla incandescente por una de LED o aplica
cualquier otra medida de ahorro y eficiencia, actta insolidariamente con el resto de la
sociedad, porque carga sobre los demas los costes fijos que no paga al reducir su uso
del sistema.

Los costes fijos son una bendicion para las eléctricas porque les garantizan ingre-
sos fijos, al margen del mercado. En puridad, fijos sélo deberian ser los costes que ga-
rantizan el suministro, pero incluyen conceptos que nada tienen que ver con la seguri-
dady, lo que es peor, no son costes reales, sino costes reconocidos, negociados por
las eléctricas con unos politicos y unos técnicos que, tras su paso por el Estado, suelen
encontrar acomodo laboral en ellas.

Buen ejemplo de la mamandurria de los costes fijos lo hallamos en la distribucion:
el pasado marzo, José Manuel Soria recort6 la retribucién de estas redes en 700 millo-
nes argumentando que “no tiene sentido” que cobraran 3.300 millones en 2006 y, con
la misma demanda, cobraran un 40% mas en 2011, hasta 5.500 millones. Nadie pre-
gunto al Ministro por qué, si eso era asi, recortaba sélo 700 millones.

Momias y sinecuras aparte, hasta las eléctricas reconocen que una buena configu-
racion de tarifas evitaria la supuesta insolidaridad de los ahorradores de energia. En
este sentido, la CNE esta preparando una metodologia para asignar a cada uno los
costes fijos que le correspondan, lo cual deberia solventar la principal pega al auto-
consumo.

Pero no es asi. Las eléctricas-oenegés tienen mas alegatos amedrentadores para
que nadie haga autoconsumo. Asi, afirman que, como las instalaciones pequefias son
menos eficientes desde una perspectiva econdmica que las grandes —no se pueden
hacer economias de escala—, la implantacion del autoconsumo incrementara los cos-
tes de todo el pais. Y también sostienen que el autoconsumidor asume riesgo regula-
torio y la posibilidad de que haya cambios retroactivos porque hay muchos factores
que pueden modificar el precio de la luz respecto al que obtiene el ahorro, con lo que
su inversion puede no ser rentable en el futuro.

Al final, concluyen las eléctricas-oenegés, es mejor volver al sistema de cupos, que
tan eficaz ha demostrado ser para desarrollar la tecnologia fotovoltaica. Pues bien, con
las incorrectas y caprichosas tarifas actuales, la CNE calcula que cada MWh fotovoltai-
co autoconsumido por un particular causaria una pérdida de ingresos al sistema de 64
1, pero, a la vez, generaria casi el triple de ahorro (166 €) en relacion con el sistema de
primas y cupos. Eso si, con las primas y los cupos el mercado estaria acotado y no se-
ria una amenaza tan grande para el oligopolio eléctrico.
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mEntraen
operacion el
mayor parque
edlico marino
del mundo

London Array, eépﬂrque edlico marino mds
grande del mundo, ya estd generando
electricidad. Situado en el estuario del rio
Timesis, cuenta con 630 megavatios de
potencia instalada y ha incorporado hasta
la fecha 152 turbinas de las 175 previstas,
capaces de abastecer de electricidad a mds
de 470.000 hogares en el Reino Unidb.

uando esté completamente finalizado,

London Array alcanzard un total de 870

MW de potencia instalada, informan las

promotoras del parque —E.ON, Dong
Energy y Masdar— en un comunicado conjun-
to.. La danesa Dong Energy tiene una partici-
pacién en el proyecto del 50%, el grupo alemdn
E.ON participa con el 30% y la multinacional
4rabe Masdar con el 20%.

De acuerdo con el consejero delegado de
E.On UK, Tony Cocker, la puesta en marcha
del parque "no sélo es un hito para London
Array, sino que marcard un antes y un después
en el sector de las energfas renovables”.

London Array se estd construyendo a unos
20 kilémetros de las costas de Kent y Essex. El
parque edlico abarcard una superficie de 245 ki-
l6metros cuadrados y se construird en dos fases.
La primera fase ocupard 90 kilémetros cuadra-
dos e incorpora 175 turbinas con una capaci-
dad combinada de 630 MW. El consorcio de
compaifas que lo estd desarrollando tiene pre-
visto completar la primera fase a finales de este
mismo afio. Si se aprueba, cuando la segunda
fase se haya completado tendrd una capacidad
total de 870 MW.

B Mas informacion:

-swww.londonarray.com




www. volkswagen-comerciales.es

“Expertos en viento.
Y en nieve, hielo,
lluvia, barro...”

Traccién integral 4AMOTION.
Naturalmente que se puede ser bueno en todo.

Algunos son expertos en moverse por el asfalto. Otros, en salirse del camino marcado. Y otros,
en adaptarse a cualquier situacion. Pero solo unos pocos, son buenos en todo. Como los vehiculos

comerciales Volkswagen. Viento, barro, lluvia, nieve, hielo o cualquier otro factor natural. Con la

Traccion integral 4AMOTION, no importa el terreno donde te muevas. Siempre lo dominaras. Vehiculos
Comerciales

El nombre del vehiculo Caddy® es una marca registrada de Caddie S.A. y es empleada por Volkswagen Vehiculos Comerciales
con la autorizacién de Caddie S.A. Gama Caddy: consumo medio (1/100 km): 4,9 a 10,5. Emisién de CO, (g/km): 129 a 191. Gama
Transporter: consumo medio (1/100 km): 6,7 a 10,6. Emisién de CO, (g/km): 176 a 247. Gama Amarok: consumo medio (1/100 km):
7,4 a7,9. Emisién de CO2 (g/km): 194 a 209. Gama Crafter: consumo medio (1/100 km): 7,1 a 9,7. Emisién de CO, (g/km): 187 a 255.
Informacién: 902 45 75 75



mLas instalaciones FV ya
dejaron de cobrar primas el
pasado mes de agosto

De acuerdo con los datos facilitados por la Comision Nacional de
Energia (CNE), durante el 71)45440 mes de agosto las instalaciones
Jorovoltaicas empezaron a alcanzar los limites de horas de
operacion equivalente con derecho a percibir las primas que
establece el Real Decreto-Ley 14/2010. La existencia de estos
limites —que se han alcanzado este ano antes que el anterior
porque ha habido mds irradiacion— conlleva que la tecnologia
forovoltaica cobrard las mismas primas que en 2011.

a tltima liquidacién de la CNE, correspondiente al mes de agosto,

indica que las mejores instalaciones fotovoltaicas, aquellas con mds

horas de produccién equivalente, comenzaron ese mes a alcanzar las

limitaciones horarias establecidas por el RD-L 14/10 para cobrar las
primas.

El RD-L 14/10 establece para la fotovoltaica unos limites mdximos a
la percepcién de primas que varfan entre las 1.250 horas anuales para las
instalaciones fijas y las 2.367 horas anuales para las instalaciones con se-
guimiento a dos ejes. A partir del momento en que se alcanzan estos limi-
tes, las instalaciones solares tinicamente perciben el precio del mercado
eléctrico, el precio del pool.

Puesto que en el primer semestre de 2012 se ha registrado un mayor
indice de irradiacién que en el mismo perfodo de 2011, las instalaciones
fotovoltaicas han alcanzado antes los citados limites y han dejado antes de
cobrar las primas.

“En el cémputo total anual, por lo tanto, la fotovoltaica no estd co-
brando mds primas que el afio pasado y no es responsable del incremento
que éstas experimentan durante el presente 2012, en contra de lo que in-
teresadamente se recuerda cada vez que la CNE emite una liquidacién
mensual”, apunta la Unién Espanola Fotovoltaica (UNEF) en un comu-
nicado.

Los limites horarios establecidos por el RD-L 14/10 reducen los in-
gresos de las instalaciones fotovoltaicas en un 30% en relacién con el régi-
men retributivo reconocido por el Real Decreto 661/2007 (en el que se
halla el 80% del parque fotovoltaico total), y en un 10% en relacién con el
régimen retributivo reconocido por el Real Decreto 1578/2008 (en el que
halla el 20% restante).
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m Expobioenergia: miles de
visitantes y cientos de casos

& )
de éxito
Expobioenergia ha servido para volver a tomar el pulso al sector.
La feria, celebrada en Valladolid del 23 al 25 de octubre, se ha
convertido en el escaparate donde se dan a conocer ejemplos de
éxito protagonizados por bodegas, camping, industrias ldcteas,
granjas ganaderas, empresas tecnoldgicas y ayuntamientos, entre
otros. Este afio, 15.000 personas han poa’m’oy disfrutar de la

oferta ferial, a la que se ha unido el congreso Conecta Bioenergia
y la jornada Biomun.

horrar 50.000 euros al afio gracias a la sustitucién de una cal-

dera de propano por otra de biomasa es mucho ahorrar. Por si

quedaba alguna duda, dos representantes de la Bodega Emi-

na, del Grupo Matarromera, incidieron en esta cifra durante
diferentes sesiones celebradas en Conecta Bioenergia y Expobioener-
gfa. Es un solo ejemplo de lo que es capaz de alcanzar la bioenergia
con un abanico de biocombustibles que empiezan en los sarmientos,
palets y barricas que emplean en la Bodega Emina para producir ca-
lor; sigue con los sueros de una industria ldctea (ademds de purines,
lodos de industrias agroalimentarias y restos de gazpacho) que Ludan
Renewable Energy emplea para producir biogds en su planta de Vall
d’Uixo; y contintia con bagazo de zumos de naranja, astillas, pelets,
briquetas, huesos de aceituna, cdscaras de almendras, restos de poda,
alperujo...

Ademis de las 15.000 personas, el éxito también ha vuelto a visi-
tar a Expobioenergfa y sus citas satélites: Conecta Bioenergfa, el 7°
Congreso Internacional de Bioenergfa, que con un formato novedo-
so ha “conectado” productores y tecnologias con industrias, hoteles y
otros usuarios; y Biomun (acrénimo de la jornada Bioenergfa para
Municipios), amplio panel de ejemplos de ayuntamientos que hablan
de las ventajas econémicas y ambientales de la biomasa. Castilla y Le-
4n, que presentd sus primeros datos de inversién con el plan de bio-
energfa ya en marcha (400 millones de euros de los 2.300 previstos),
Andalucfa, que recibié el premio Fomenta la Bioenergfa, y Extrema-
dura, que a través de unas jornadas mostré su interés por contar con
otro plan para potenciar el sector, tuvieron también un lugar destaca-
do en esta edicién.

Otros de los triunfadores de la cita fueron los galardonados con
los Premios a la Innovacién Tecnolégica. El principal fue para la em-
presa Combustién y Secado Ingenierfa, por “una planta pionera a ni-
vel mundial de tratamiento y valorizacién de harinas cdrnicas, grasa
animal o biomasa forestal con generacién de vapor”.

En Expobioenergfa también se ha hablado, y mucho, de la‘actua—
lidad legislativa y politica del sector. Luis Monge, director del Area de
Energias Renovables de Taim Weser, admitié que “no pasamos por el
mejor momento para vender electricidad, pero vamos a esperar al au-
toconsumo para ver con qué ventajas contamos. La situacién actual
de compis de espera no puede durar mucho, tanto para biomasa co-
mo para cogeneracion, y preferimos ver el futuro con optimismo”.

El secretario de Estado de Energfa comunicé a responsables poli-
ticos de la Junta de Castilla y Ledn que el Gobierno estudia liberar las
primas a la biomasa y la cogeneracién de pequefia potencia, aunque
no precisé la fecha en que ocurrird. La informacién la dio a conocer
el director general de Energia y Minas de Castilla y Leén durante una
rueda de prensa celebrada en la primera jornada de la feria.

W Miis informacion:
-Swww.expobioenergia.com
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Para conseguir
grandes logros,
ambién hay que
ener en cuenta

os pequenos detalles.

Sunny Tripower

Hemos pensado en todo. El Sunny Tripower
tiene cinco novedades que representan mu-
cho més que la expresién de nuestra capa-
cidad innovadora: la tecnologia Optiflex
para el disefio flexible de instalaciones;
Optiprotect con fusible de string electrénico; —_—
la proteccién contra sobretensién integrable Optiflex - flexibilidad en Optiprotect -

de. Tipoullf el 1eeonaaiTit AR S|/Saps el disefio de instalaciones fusible de string electrénico
string autodidacta y SUNCLIX, el sistema de
conexién de CC. Todas estas novedades se
combinan con una inyeccién frifésica para
dar la respuesta adecuada a cada una de
sus necesidades.

Y es que en la visién de conjunto, cada de-

t ” - | d Optiprotect - proteccién contra Optiprotect - reconocimiento Sistema de conexién de CC
alle, aunque parézca pequeno, marca la di- sobretensién integrable (Tipo 1) de fallos de string autodidacta SUNCLIX
ferencia. Detalles que garantizan la méxima

eficiencia. Detalles que velan por lograr una
usabilidad éptima. Detalles que reducen los
costes especificos de las instalaciones.

En pocas palabras, Sunny Tripower estable-
ce nuevas pautas en todos los sentidos.

Inyeccién trifdsica

Puede obtener mds informacién en
www.SMA .de/Tripower.

% www.SMA.de/Tripower THE FUTURE OF SOLAR TECHNOLOGY ‘
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Quiero un Peter
Altmaier en Espaiia

ue Alemania es el pais lider en Europa nadie lo
PR pone en duda. Que en Espaia ya somos
?""" 5.778.100 parados y este es el gran problema,
i tampoco lo duda nadie. Que la crisis econémica
es el problema que aparece como nlimero uno en la
agenda del Gobierno tampoco es discutible, pero hay
otras cuestiones que recurrentemente aparecen en las
encuestas. Y una de ellas es la falta de confianza en los
politicos y la enorme corrupcién que aflora a todos los

Ernesto Macias
Presidente de la Alliance
for Rural Electrification

y miembro del Comité

Directivo de REN 21 niveles en esta sociedad.
;:r;'/”:;m’””c’"S@W""dere' Ahora ha irrumpido de forma sonora el asunto de la

independencia de Catalufia y como una cascada otras
comunidades “hist6ricas” apretaran el paso en esa di-
reccién. Mientras tanto nos vamos consumiendo poco a
poco y otros aspectos que hasta hace poco aparecian como muy importantes
han dejado de serlo hasta casi desaparecer de la opinién publica.

En Espafia, ¢A quién le preocupa el medio ambiente? éDdnde esta la inquie-
tud por el cambio climatico y sus consecuencias? Consecuencias que por otra
parte se traducen en enormes dafios materiales y pérdida de vidas humanas en
desastres que ya parecen normales y que si embargo no son mas que la conse-
cuencia de este inexorable proceso debido a la falta de medidas y el olvido de
compromisos de reduccién de emisiones y de cambio de modelo energético.

Pero curiosamente en Alemania no se han olvidado. Es mas, independiente-
mente del color del gobierno y de los vaivenes econémicos (que también pade-
cen ellos), Alemania mantiene su Plan. De entrada ellos siguen manteniendo un
ministro de Medio Ambiente con importantes competencias, entre ellas la de la
gestion de las energias renovables, integrada en el mencionado plan que, entre
otros, tiene como objetivo alcanzar una produccién de electricidad limpia del
80% en 2050.

Y eso conlleva un cambio dramatico del modelo energético en el que desapa-
receran el carbdn y la energia nuclear. Peter Altmaier (ver El Pais del pasado 14
de octubre), como otros dirigentes alemanes, argumenta y defiende esta estrate-
gia por sus enormes ventajas, entre ellas las que afectan a la economia de su pa-
is: Rebajar las importaciones de combustibles, desarrollar las industrias, favore-
cer las exportaciones, luchar contra el cambio climéatico y en definitiva situar a su
pais en una posicion de liderazgo y compromiso con el futuro.

El Gobierno espafiol o ignora esto o es simplemente un gobierno ignorante,
sometido no sélo a las presiones alemanas en lo que se refiere a los temas eco-
némicos como el famoso “rescate”, si no a los poderosos lobbies energéticos na-
cionales que defienden su posicion de privilegio e ignoran el interés de su pafs.

Espafia necesita de una vez por todas un Plan Energético de futuro, aparte de
que deba comprometerse en el corto plazo con las justas demandas del sector,
ahora centradas en un marco regulatorio fiable y estable que permita el famoso
“balance neto”.

Perdon por el silogismo facil pero si las renovables son buenas para Alemania
y Alemania es el pais lider de Europa, ¢no seran las renovables buenas para Es-
pana?

Ya que estamos dejando a la Investigacién bajo minimos y nuestros invento-
res salen del pais como pueden, no inventemos. Simplemente copiemos a los
alemanes en lo poco que aliin podemos y donde tenemos mas potencial que
ellos: las energias renovables.

Por cierto. ¢éD6nde esta Equo?
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mFCCinaugura su

primera planta

termosolar

De tecnologia cilindro-parabilica y ubicada en
¢ Palma del Rio (Cérdoba) Soluz Gjuzmzz'n tiene una
. potencia instalada de 50 megavatios y ha implicado

una inversion de 280 millones de euros. El proyecto

- producird anualmente la energia equivalente a las
¢ necesidades de 26.000 hogares. La planta es la

. primera de termosolar desarrollada por FCC en

. Espara.

1 director general de FCC Energfa, Eduardo Gon-
zdlez, ha sefialado que Soluz Guzmdn es un pro-
yecto emblemdtico para FCC y un ejemplo de la
actividad de la compania en el campo de la energfa

i renovable. Gonzdlez ha explicado que FCC ha liderado
i en este proyecto las actividades de promocién, financia-
i cidn, construccién y operacién, con la ayuda de su socios
¢ de Mitsui, en el lado inversor, y de FCC Industrial, Aban-
{ tiay Seridom, en el constructor.

Para construir la nueva instalacién, FCC cre6é una

i empresa conjunta con la japonesa Mitsui, de la que FCC
i tiene el 70% y la firma nipona el 30% restante. En el de-
i sarrollo de la instalacién han llegado a participar més de
i 500 personas en el momento de mayor actividad laboral.
¢ La central producird suficiente electricidad para satisfacer
i las necesidades anuales de 26.000 hogares y reducird en

100.000 toneladas las emisiones de CO-.

¢ W Mas informacion:

i wwwifcc.es




GESTERNOVA:

agente de mercado ante OMEL, REE y CNE

NOSOTROS
TRABAJAMOS
POR USTED

Confie en Gesternova
como representante

de mercado y descanse
sabiendo que esta en las
mejores manos del sector

Su esfuerzo como
productor se suma al
nuestro para comercializar
energia limpia

SOMOS LA UNICA COMERCIALIZADORA QUE
EXCLUSIVAMENTE SUMINISTRA A SUS CLIENTES
ENERGIA DE ORIGEN 100% RENOVABLE

; GESTERNOVA

info@gesternova.com

www.gesternova.com

902 431 703 kilovatios limpios
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Energias renovables,
primas y déficit tarifario

Alguno de los aspectos que se van a tratar en este articulo son de sobra conocidos por los
lectores de Energias Renovables. Sin embargo, no me resisto a incluirlos ante la posibilidad de
que sean conocidos en otros ambitos, sobre todo aquellos que una y otra vez, a colacion de lo que
sea, hacen a las energias renovables culpables de casi todo, incluso de la crisis que padecemos.

on la nueva ley que pretende reordenar el sector de la

energia, siempre a vueltas con el déficit tarifario y sobre el

uso y coste de las energias renovables, con abierto

enfrentamiento entre dos ministros del actual gobierno, en
primer lugar voy a hacer uso de la calculadora, no tanto para alumbrar
un poco el asunto, como para tener datos sobre los que extraer
conclusiones, luego entraré en una serie de consideraciones, que
podrian servir para intentar ese lugar de encuentro necesario entre el
gobierno, y yo diria incluso la sociedad espafiola, y los productores de
energias renovables.

B Renovables vs fosiles

El titulo de este apartado es intencionadamente ambiguo, ya que
permite identificar al conjunto de energias provenientes de
combustibles fésiles tanto por su origen, como por su caracter antiguo
y que debe ser superado.

La complejidad del sistema eléctrico espaiiol es considerable, pero
al menos desde fuera, tratando de simplificar, parece que la energia
proveniente de las centrales nucleares e hidraulicas proporcionan al
sistema una energia fija; las primeras dependiendo de su potencia 'y
las segundas de la disponibilidad de agua embalsada. El resto de la
demanda se cubre, de acuerdo con la normativa actual,
prioritariamente con renovables, completdndose las necesidades con
las de origen térmico: gas, fuel y carbon.

Por tanto, cada unidad de energia que suministren las renovables
no sera necesario producirla con una térmica, por lo que, en lo que a
costes se refiere, la comparacion se debe hacer exclusivamente entre
ambas.

De acuerdo con datos publicados recientemente, el precio del
gasoil sin impuestos es de unos 0,90 €/litro, por lo que voy a partir de
este dato para hacer esa comparativa.

Conviene recalcar que ese es un precio de mercado, razonable si
tenemos en cuenta que un barril de crudo, 156 litros, esta costando
alrededor de 105,00 €, lo que supone 0,67 €/litro; si tenemos en
cuenta los costes de transporte y refino y los beneficios, légicos
beneficios, de las empresas involucradas en los procesos, es facil intuir
que si alguien se jacta de obtener gasoil por debajo de los 0,90 €/litro,
es porque se lo estan subvencionando.

Teniendo en cuenta la densidad media del gasoil, unos 850 kg/m3,
el coste del kilogramo de gasoil es 1,06 €. La capacidad calorifica de
ese combustible es de unas 10,8 termias por kilogramo, por lo que
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cada termia producida por la combustion del gasoil tiene un coste
de 0,10 €.

El rendimiento de los sistemas de transformacion de la energia
quimica del gasoil en energia eléctrica esta en el orden del 0,45 y
teniendo en cuenta la relacién entre la termia y el kilovatio hora (kWh),
resulta que se gastan 0,192 € de gasoil en producir 1 kWh de
electricidad.

Los ndmeros que siguen no los conozco con exactitud, pero mi
intuicion me dice que el impacto del combustible no supera el 70% del
coste final de la electricidad, ya que con el 30% restante debemos
cubrir las amortizaciones, mantenimiento y beneficios del sistema. Por
tanto, el coste real de la energia producida con gasoil estaria en el
entorno de 0,274 €/kWh, quedando claro que cualquier energia de
origen renovable, no contaminante por tanto, que se produzca por
debajo de ese precio debe ser potenciada.

De acuerdo con la convocatoria para 2012, la retribucion de la
energia solar fotovoltaica, dependiendo de la tipologia de la
instalacion, se moveria entre 0,122y 0,266 €/kWh, por tanto siempre
menor que el coste “real” de la térmica de gasoil. Si la comparativa la
hacemos con la edlica, resulta mas concluyente aun, ya que la
retribucion de esta energia se sit(ia en la banda de 0,079 hasta
0,094 €/kWh.

Hay otro argumento que se pretende utilizar también en contra de
estas energias, al referirse al grado de “nacionalizacion” de la
construccién de la instalacién productora de energia. Por lo que se
refiere a la energia eélica, no debemos perder mucho tiempo en
demostrar el caracter “nacional” de una tecnologia en la que se es
lider mundial, siendo Espafia un exportador neto de estos sistemas de
produccion de energia, empleando fundamentalmente tecnologias
propias.

En el caso de la energia solar hay que matizar mas, ya que es cierto
que se compran las células fotovoltaicas al exterior, pero su coste es,
aproximadamente, un 25% del total de la inversion, por lo que el 75%
restante es valor afiadido en nuestro pais; desde la produccién de los
médulos, hasta el montaje completo de la instalacién, con una
importante generacion de puestos de trabajo.

En conclusion, la produccion de energia eléctrica mediante las
tecnologias solar fotovoltaica y eélica contribuye a una reduccién
importante de los costes de produccion, y por tanto a la reduccién del
déficit tarifario, y a una nacionalizacién de los recursos empleados, lo
que tendria un impacto muy positivo en nuestra balanza de pagos.



B Las primas de las instalaciones fotovoltaicas de
primera generacion

Las primas que se abonan en la actualidad a las plantas fotovoltaicas
de primera generacion estan en el entorno de los 0,48 € por kWh, lo
que supone aproximadamente un extra coste de 0,21 € por Kwh. con
respecto a las de origen f6sil; pero también aqui conviene emplear la
calculadora para ver el impacto que éstas pueden tener, mas alla del
déficit tarifario, en el déficit global del estado, para lo cual, habra que
tener en cuenta los ingresos que, via impuestos, éste obtiene de esa
actividad.

Como quiera que se trata de un analisis sin una gran precision,
vamos a partir de datos actuales, sin aplicar a éstos ningin tipo de
variacion debida a la inflacién u otro factor.

También vamos a partir del hecho de que el Estado Espafol
recauda aproximadamente un 40% del conjunto de la produccion del
pais, via impuestos tanto directos como indirectos, y no hay porque
pensar que sea distinto para el valor econémico de la produccién de
energias renovables.

Tomando como referencia una instalacién de 100 kW, 1.650 horas
de sol equivalente y una vida de las instalaciones de 25 afios, el coste
extraordinario (el plus sobre las energias de origen fésil) de esta
instalacion para el erario pdblico sera de 866.250 €, cantidad a todas
luces muy grande, pero que hay que comparar con lo que podra
recaudar el estado por la misma.

Por una parte, la instalacion cost6 en su dia del orden de 600.000
u, mientras el valor de la produccion sera de 1.980.000 #. Por tanto, en
nimeros redondos, el monto puesto en movimiento por esa actividad
econémica es de 2.580.000 €. Teniendo en cuenta el nivel impositivo
que hemos mencionado, esa actividad habra producido al estado
ingresos por valor de 1.032.000 €.

Ademas de esto, la mencionada instalacion habra producido
4.125.000 kWh, que habrian obligado a importar 5.640 barriles de
petrdleo, con un valor econdmico de unos 592.000 €. Por tanto, el
Estado habra recaudado mas de lo que pone y se habra ahorrado casi
600.000 # en divisas. Para ser mas precisos, como para la fabricacién
en Espaia de los médulos se habrian importado las células, el ahorro
en divisas quedaria en unos 400.000 €, una cantidad considerable en
cualquier caso. Estas cifras demuestran que, incluso esas
instalaciones, que ahora parecen tan costosas, habran sido un buen
negocio para el pais.

Aparte de estos datos, conviene recordar que en el periodo en que
se hicieron esas instalaciones, y gracias a su impulso, Espaiia se
convirtié en un exportador neto de médulos fotovoltaicos, como ya
ocurriera con los aerogeneradores, por lo que el beneficio para el pais
fue aun mayor. Otra cosa es que la erratica y, en mi opinion, errénea
politica seguida en los dltimos afios no haya permitido aprovechar ese
impulso, porque las responsabilidades de eso hay que buscarlas en
otros ambitos.

B La forovoltaica puede y debe hacer sacrificios

Asi de claro quiero titular este apartado, para que no haya dudas sobre
mi posicién. Es evidente que la fuerza que ha tomado esta discusién
sobre las primas a las renovables, y a la fotovoltaica en particular, esta
en buena medida motivada por la actual crisis econémica, por lo que
no se puede obviar este contexto para fijar una posicion.

Si nos fijamos en la evolucion del Euribor, vemos que éste alcanzé un
maximo relativo en 2007, situandose en el entorno del 4,5% y hoy en
dia esta en el 0,7%, lo que supone una bajada de casi el 4,0%. En esta
tesitura es facil concluir, que el ahorro en la financiacién de la inversién
realizada en una instalacion de 100 kWp se sitdia en el entorno de los
10.000 # al aio, y no considero justo, que en la actual situacion, ese
dinero pase a engrosar los beneficios de los inversores fotovoltaicos.

Por tanto ese “sacrificio” que se debe exigir al sector se sit{ia en el
entorno del 12,5% del valor de la produccion. Digo que se debe exigir,
porque habida cuenta de la reduccion de los costes de financiacion, en
estas condiciones se mantendrian las expectativas iniciales de
rendimiento econémico de la inversion, que siempre se han
considerado razonables. En otro caso, es evidente que la acusacion de
beneficios elevados estd mas que justificada.

B £/ acuerdo es posible

Los nlimeros que se han presentado aqui muestran que, si se
abandonan las falacias, hay un amplio margen para el acuerdo entre la
administracion y los sectores afectados.

Por lo que se refiere a los productores de energias renovables,
deben de estar abiertos a que se recalculen sus costes, los financieros
en particular, y a partir de ahi'y de la fijacién de lo que se considera un
rendimiento razonable de la inversion, se fijen nuevas primas.

La administracion y las eléctricas tradicionales deberian de dejar
de calcular el coste de la energia eléctrica producida a partir de
combustibles fésiles con el precio subvencionado de esos
combustibles. Eso es algo que no se sostiene por ninguna parte y
permitiria, por ejemplo, lanzar un potente plan de energias renovables
para las islas y otras areas de consumo desconectadas de las fuentes
de produccién mas econémicas.

Por lo que se refiere al exceso de capacidad instalada, cabe decir
que ya basta de culpar de eso a las renovables. Todos sabemos que
esas instalaciones se planificaron para atender la demanda que se
derivaria de un crecimiento continuado de la economia del 4,0%, de un
millén de nuevas viviendas, urbanizaciones, campos de deportes,
centros de ocio, etc que no han llegado a construirse, y que de eso en
nada es culpable el sector de las energias renovables. Y claro esta,
aqui el sacrificio lo tienen que hacer quienes cometieron el error de
estimacion, que son las productoras tradicionales, eso deberia de
estar muy claro también.

Llegado este punto, y para terminar, quiero hacer dos propuestas,
una a cada parte, como base para iniciar una negociacion que pueda
concluir en un futuro de certidumbres:

Reduccion de las primas de las instalaciones fotovoltaicas de
primera y segunda generacion, aquellas que esta por encima de los
0,27 €/kWh, entre un 12 y un 15%. Con objeto de facilitar el acuerdo,
esta reduccion deberia tener efectos retroactivos y sustituir la
disposicion transitoria de la dltima ley reguladora, relativa a la
limitacién de las 1.250 horas.

Sobre estas bases y los sucesivos ajustes de prima que se han
hecho como consecuencia de la reduccién de costes de inversion, fijar
un marco estable y seguro, que permita el relanzamiento de las
inversiones, con la consiguiente generacion de puestos de trabajo, de
lo que estamos tan necesitados.

* Miguel A. Gonzdlez Hemdndez es doctor ingeniero aerondutico

y profesor de la Universidad Politécnica de Madrid
miguel.gonzalez.hernandez@upm.es
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Cambio de paso en Italia:
de certificados verdes a subastas

En los dltimos meses, dentro del cuadro general de retroceso en los apoyos
a las energias renovables que estamos viviendo en Europa, se ha producido un cambio

de marco requlatorio en Italia.

ambio, que si lo consideramos en el conjunto de lo
acaecido en el Reino Unido, supone bajar el telon sobre
un instrumento que durante muchos afos habia querido
presentarse como el sistema de apoyo que mejor
encajaba con la filosofia de mercado y que por tanto iba a ser el mas
eficiente, desde el punto de vista econémico, entre los sistemas de
estimulo a la promocion de las energias renovables: los certificados
verdes. A finales de los afios 9o me tocé participar en las reuniones
del Consejo de Energia en las que se discutia la primera directiva de
energias renovables de que se iba a dotar la Comision Europea.

En aquellas discusiones el Reino Unido e Italia pretendieron que
se homogeneizaran los sistemas de apoyo a las energias renovables
en base a un sistema de certificados verdes (CV). Alemania y Espafia
nos oponiamos, no parecia tener mucho sentido cambiar un sistema
de feed-in tariff que habia demostrado su eficacia por uno que tenia
aln todo por demostrar.

Por fortuna, se lleg6 al tipico acuerdo comunitario de dejar a
cada estado miembro la libertad de aplicar el sistema que le
pareciera mas conveniente y pasado un tiempo se procederia a
evaluar los diferentes resultados.

W ; Qué es un sistema de certificados verdes?

El sistema consiste en que una cuota de produccién de energias

renovables es fijada a las compaiiias eléctricas. Esta obligacion

puede ser intercambiable por un certificado comprado a un
productor independiente. Se justifica en que es un sistema de
mercado que complementa la competitividad y reduce los precios.

Sin embargo existe la “paradoja” de los certificados verdes: en

aquellos mercados donde se ha implementado para que se hagan

proyectos los precios han debido ser mas altos que en los mercados

con precio bonificado y se prevé una disminucion de la competencia

por desaparicion a medio plazo de los productores independientes.
Entre sus caracteristicas mas destacables estan:

¢ Necesidad de sofisticados sistemas de regularizacion de los
precios maximos.

e Necesidad de un permanente desequilibrio entre oferta y demanda
de CV.

e Tendencia de las compaiiias eléctricas a firmar contratos a corto
plazo y auto suministrarse sus certificados verdes. A medio plazo
esto supone un riesgo de “crack” generalizado de los inversores
privados.

¢ No permiten discriminacion tarifaria en funcién de la calidad del
viento.
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B Los certificados verdes en Italia

En Italia el funcionamiento de los certificados verdes se adecu6 a las
caracteristicas generales del sistema. Las empresas obligadas a
comprar los CV que no habian producido sus propios certificados o
no los habian comprado a un productor independiente, estaban
obligadas a comprar CV virtuales al gestor. El precio de estos
certificados se fijaba de forma opaca por el regulador, teéricamente,
en funcion de la media de los costes de produccion de las
instalaciones acogidas a un anterior programa de subvenciones
denominado CIP6. Estos precios de los certificados virtuales
oscilaban entre los 140 y los 160 1/ MWh. Practicamente el doble de
lo que en aquellos momentos se estaba pagando en los paises que
utilizaban sistemas feed-in.

Estos altos precios generaron una “fiebre” eélica solo limitada
por la escasez de zonas con recurso, la compleja tramitacion
administrativa, sujeta ademas a constantes cambios, y las fuertes
campaiias antieélicas que se llevaron a cabo por los lobbies
contrarios a este tipo de energia. Es un buen ejemplo de la
intensidad de la campaiia el hecho de que cada vez que se tenia que
revisar alguna norma eélica en el Parlamento, aparecian articulos en
contra publicados desde los periédicos de los partidos neofascistas
a las revistas sensacionalistas, como Panorama. Dudosos personajes
“plblicos” como Carlo Rippa di Meanna o Vittorio Sgarbi se
empleaban a fondo en estas campaiias.

Esto produjo una situacién paradéjica en la que a pesar de contar
con una legislacion nacional que ofrecia unos precios atractivos, al
ser la tramitacion administrativa responsabilidad de las regiones, en
la mayor parte de éstas no se podian realizar parques eélicos. No
obstante, a finales del afio 2011 en Italia se habian instalado 6.747
MW, principalmente en Sicilia, Calabria, Campania y Apulia.

Aunque los CV se aplicaban a todas las energias renovables al
ser la edlica la mas competitiva la mayor parte de las inversiones se
dedicaban a esta tecnologia. Para desarrollar otras como la
fotovoltaica fue necesario promulgar otros sistemas de apoyo
especificos.

B De los certificados verdes a las subastas

Los altos precios a los que se estaba remunerando la energia
renovable con el sistema de los CV hizo que cada vez que se producia
un cambio de gobierno se planteaba un posible cambio de mando
regulatorio. Este cambio se comenzé finalmente a plasmar en el
Decreto de marzo del 2011 en el que se transponia la Directiva
2009/28/EC. Aunque no dejé de ser un Decreto genérico que hacia



Parque edlico en Sicilia.

una declaracién de intenciones pero sin
entrar en detalles.

La auténtica reforma del sistema se ha
producido el pasado mes de julio. El nuevo
Decreto establecia un nuevo régimen para
todos aquellos parques eélicos que entren en
operacion a partir del afo 2013. En este
decreto se propone que todas las plantas de
mas de 5 MW seran remuneradas con un
sistema de feed-in cuyo importe sera definido
a través de una subasta. Las subastas seran
anuales. Salvo en el caso de que realizada la
subasta no se cubra mas de un 20% de la
cantidad fijada, en cuyo caso se celebraria
otra seis meses después. La capacidad eélica
que se prevé subastar para la energia eélica
terrestre es de 500 MW anuales a partir del
ano 2013.

Las tarifas de referencia sufriran una
reduccién anual del 2% y no seran indexadas.
Los valores ofertados en las subastas
deberan oscilar entre un descuento minimo
del 2% y un maximo del 30%. Los proyectos
vencedores tendran un plazo de 28 meses
para conectarse a la red. Los que se retrasen
de este plazo sufrirdn una penalizacién del
0,5% de descuento mensual adicional sobre
la tarifa de referencia. Con un maximo retraso permitido de 24
meses.

Para poder presentarse a la subasta sera necesario disponer de
la Autorizacién Unica (conjunto de licencias administrativas) o al
menos la declaracion de impacto ambiental positiva para aquellos
parques con una potencia superior a 20 MW, una aportacién al
capital social por parte de los accionistas de al menos el 10% de la
inversion total y una garantia bancaria preliminar. El pasado dia 7 de
septiembre se publicé la primera subasta para el afio 2013, con un
plazo de presentacion de ofertas que finaliza el 7 de diciembre.

B Consecuencias para el mercado italiano

La reduccién a 500 MW anuales del objetivo eélico ha supuesto un
importante freno a las actividades del sector. Los altos precios de los
CV habian atraido a una gran cantidad de inversores, pero la bolsa de
parques promocionados o pendientes de decisiones administrativas

hace que no tenga sentido nuevos desarrollos. La evolucién de esta
experiencia de subasta en Italia es obviamente una incégnita. Sin
embargo el bajo nivel de recurso eélico existente en este pais hace
dudar de que a pesar del exceso de oferta de aerogeneradores
existente en el momento actual se puedan alcanzar los precios de las
subastas brasilefias.

Una consecuencia que ya se esta apreciando y que se confirma
con la experiencia brasilefia es que este es un juego para grandes
empresas. Desde que se ha publicado la subasta se aprecia la
retirada del mercado de los pequeiios y medianos promotores, que
pasan a convertirse en suministradores de promocién para los
grandes.

*José Donoso es economista y ha presidido la Asociacion
Empresarial Eélica (AEE) durante cuatro afios.
jdonosoal@yahoo.es
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Presidente de ASIF desde junio de 2002 hasta junio de 2012

A la fotovoltaica la estdn manteniendo
con la cabeza bajo el agua demasiado tiempo”

Ingeniero Industrial por la ETSII de Madrid y con estudios de postgrado en universidades
norteamericanas, Javier Anta es una de las figuras claves en la historia de la energia solar fotovoltaica en
Esparia. Con mds de treinta afios de experiencia en la industria de la energia —trabajé en BP Solar, Initec y
Sener, en puestos técnicos y de gestion— de su purio y letra estd escrita el acta fundacional de la
Asociacion de la Industria Fotovoltaica (ASIF), organizacién que presidio durante la dltima década, justo
hasta que ASIF se disolvié para entrar en UNEF, la patronal bajo la cual se ha unido una gran parte del
sector. En esta entrevista, la primera que concede a un medio tras su retirada de la primera linea, Javier
Anta afirma que si bien es cierto que el sector esta siendo maltratado en Espana, no lo es menos que le ha

faltado autocritica.

M En junio de 2011, en una entrevista que le haciamos, nos decia lo
siguiente: “La FV es como un balén bien hinchado que intentan
sumergir en el mar, siempre saldra a flote”. A tenor de todo lo vivido
estos dltimos meses y de la continua desaparicion de empresas,
¢ésigue pensando lo mismo?

Si, sigo pensando lo mismo, porque al igual que no se podia
hundir la industria acrondutica cuando se descubrié que los obje-
tos mas pesados que el aire podian volar, no se puede hacer desa-
parecer a una industria que convierte los rayos del sol directa-
mente en electricidad y se ve que cada vez lo hace mejor y mas
barato. Pero debo reconocer que lo que es correcto en términos
generales, no lo es cuando concretamos, porque, por ejemplo, a
la industria fotovoltaica espanola le estin manteniendo con la ca-
beza bajo el agua demasiado tiempo.

M Los cambios legislativos estan provocado que los fabricantes
espaiioles busquen su supervivencia fuera de Espaia. ¢Es este el
{inico camino posible para la industria FV nacional?

La industria espanola lo que tiene que hacer, y lo estd haciendo
via UNEF, es seguir luchando para que se permita que el merca-
do fotovoltaico en el pais siga su desarrollo. Evidentemente, has-
ta que no se aumente el mercado en Espana lo que tiene que ha-
cer —ya lo lleva haciendo desde hace unos afios— es explorar el
camino de la exportacion y ver si tiene fuera el mercado que aho-
ra se le niega con la moratoria.

M Son muchos los afios que Vd. ha pasado defendiendo los
intereses del sector fotovoltaico. De todo este tiempo, é¢de qué se
siente mas satisfecho?

Aunque me vienen a la cabeza muchos momentos que salieron
bien, como la primera reunién de ASIF con Pedro Merono
(q.e.p.d.) acompanado de consejeros de la CNE, o como la
Asamblea de ASIF en la Planta de Toledo PV, o como la celebra-
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ci6én de todo el sector unido celebrando los diez anos de la fun-
dacion de ASIF, dirfa que de lo que mas satisfecho me encuentro
es de haber sido el iniciador y uno de los fundadores de ASIF.

M ;ASIF se equivocd al aceptar en su momento unas primas
elevadas a la fotovoltaica?

ASIF en esos aios estaba convencida de que podiamos pedir a
la sociedad que dedicara por familia unos pocos euros al afio para
desarrollar una tecnologia energética tan ecoldgica y prometedo-
ra como es la fotovoltaica. Asi lo pensaban los legisladores y lo re-
flejaban en sus planes de fomento. Las tarifas que ASIF pedia iban
en esa lineay no eran consideradas excesivas por los gobiernos de
turno porque todos querfamos cumplir los objetivos de los planes
y reforzar la industria fotovoltaica espanola. Ademas, alcanzar
cantidades muy superiores a la planificacién prevista, como se al-
canzaron en 2008, se pensaba que era imposible porque faltaba
silicio, no habia suficiente capacidad industrial para fabricar moé-
dulos e, incluso, la banca pensaba que tampoco habria capacidad
de financiar el volumen de potencia que luego se hizo. Sin em-
bargo, el volumen resultante de 2008 imponia a cada familia es-
panola cientos de euros al afio, lo cual estaba muy lejos de lo que
se pretendia. Por lo tanto creo que si, que nos equivocamos: el
desarrollo fotovoltaico en Espana no debié de tener ese pico de
2008 a esas tarifas. Y nos confundimos porque la tecnologia foto-
voltaica nos sorprendi6 a todos: nos sorprendié su capacidad de
encontrar silicio y de crear nuevas fabricas, pero, sobre todo, nos
sorprendio su rapidez en bajar costes, que hacia que el cilculo de
tarifas que se hacia para una ley quedara ya desfasado en el mo-
mento de promulgarse.

M &Y no le parece que el sector fotovoltaico ha pecado de moderado
en sus criticas? ¢No habria que haber sido mas beligerante en
alguna ocasion?



No, no creo, teniendo en cuenta las cir-
cunstancias y los medios disponibles, el sec-
tor ha sabido defender muy bien sus posi-
ciones. Lo que pienso, aunque se que no se
comparte esta opinion, es que el sector de-
beria haber sido mas critico consigo mismo.
Un poco mas de autocritica nos hubiera da-
do mayor credibilidad.

M Una puerta abierta al desarrollo solar
fotovoltaico podria venir de la mano del
autoconsumo. Pero, écodmo tendria que ser la
legislacion para que realmente esto ocurra?
¢Hay algin pais de referencia al que imitar?

El autoconsumo es a donde se queria lle-
gar como tecnologia, y hemos llegado o es-
tamos cerca. Por tanto, efectivamente, po-
demos ofrecer ya a la sociedad nuestra
tecnologia fotovoltaica sin pedirle que nos
ayude con una prima. Ahora queda regular-
la adecuadamente para que la industria ten-
ga un mercado en Espana y se pueda seguir
desarrollando. Regular el autoconsumo es
facil. El autoconsumo con balance neto es,
por el contrario, un tema complejo, pero
hay ejemplos que funcionan y para quitar
las reticencias de las empresas eléctricas se
puede coger las soluciones que han adopta-
do empresas distribuidoras estadouniden-
ses, por ejemplo. Pero, como siempre, es
necesario voluntad politica en el Gobierno
y es conveniente la voluntad empresarial en
las eléctricas.

M Las compaiiias eléctricas tradicionales
invierten cifras extraordinarias en hacer
lobby a favor de sus tecnologias, que
incluyen fuertes campaiias en los medios de
comunicacion. ¢éNo deberia hacer otro tanto
el sector de las renovables para ser escuchado por la sociedad con
la misma fuerza?

La tecnologia fotovoltaica tiene la ventaja de que el buen paino
en el arca se vende; asi pues, las virtudes de nuestra tecnologia y lo
que va a suponer para la humanidad no cuesta mucho venderlas,
pero tenemos el problema de que hay que explicar la historia de
nuestro desarrollo. Cuando he hablado con altos directivos de las
empresas cléctricas he observado que lo primero que tenian a la
vista era lo que ocurri6 en nuestro mercado en el 2008, y, por tan-
to, la fotovoltaica era para ellos algo para crear déficit tarifario y
para que la gente tuviera retornos de inversion altos, pero ningu-
no de ellos ha dejado de decir después que reconocian las virtudes
de la propia tecnologia. Muchas otras personas se han quedado
solo con la vision del déficit y las campanas de desprestigio a la
que el sector se ha visto sometido sin ver mas alla. Pero aplicando

«El awtoconsumo es a donde se queria llegar
como tecnologia, y hemos llegads o0 estamos
cerca. Por tanto, efectivamente,
podemos oftecer ya a la sociedad nuestra
tecnologia fotovolsaica sin pedirle que
1105 dyude con una prima
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E JaVlel‘ Allta Presidente de ASIF desde junio de 2002 hasta junio de 2012

«La industria espariola lo que tiene
que hacer, y lo estd haciendo via UNEE
es sequir luchando para que se permita
que el mercado fotovolsaico en el pais
siga su desarrollo»

2/, ENERGIAS RENDVABLES ' 700 12

perspectiva, teniendo en cuenta la evolucion de la tecnologia, es
necesario hacer /obby a favor de la fotovoltaica, para que se distin-
ga lo circunstancial de lo esencial.

B (Por qué cree que no se ha hecho asi, por qué no se ha invertido
mas en marketing y comunicacion? ¢Falta de unién? ¢Dudas sobre
los resultados? ¢Tacaiieria?

No, no hay tacafierfa. Pienso que no se invierte porque no se ve
que haya una relacién aceptable entre los resultados que se ob-
tendrian y los medios que el sector podria emplear para conse-
guirlos. Las campanas de marketing que crearan o cambiaran re-
almente estados de opinién serfan muy costosas. No creo que el
sector se las pueda permitir en estos momentos. El sector se pue-
de permitir una asociaciéon empresarial fuerte y eso tiene en
UNEE, y debe cuidar que asi siga; esa es la mejor via para emple-
ar los medios que tenga de hacer marketing.

B Ahora que ya no esta en la primera linea, ¢no siente la tentacion
de contar aquello que antes tenia que callar?

Algunas cosas que te he dicho en esta entrevista no las hubiera
podido decir de la misma forma cuando estaba de presidente de
ASIF, donde, por lealtad, mis opiniones personales las expresaba
en los comités de direccion de la Asociacion, pero luego las supe-
ditaba en fondo y forma a lo que hubiera decidido la mayorfa. En
general, te dirfa que solo tengo en la memoria sucesos y anécdo-
tas en un 100% positivas o simpaticas que puedo contar siempre,
porque he olvidado las negativas o dificiles, que me pasaron..., si
€s que pasaron.

M Buena parte del sector esta ahora unido en UNEF. ¢Esta bien
UNEF como esta o necesita mejorar?

Espero que UNEEF siga con el espiritu de mejora continua que
tenia ASIF, con lo cual, por muy bien que funcione, si, en térmi-
nos filosoficos, hay que mejorarlo. También es cierto que al en-
contrarme con algunas personas me han indicado que echaban de
menos algunos de los aspectos de la cultura de ASIF con mi pre-
sidencia, pero creo que se trata de personas que quieren ser ama-
bles conmigo. No creas que quiero ser politico, es que no te pue-
do dar una respuesta mas concreta porque no estoy al tanto de lo
que pasa en UNEF; pensé que lo mejor que podia hacer por
UNEEF era jubilarme del todo tras ser presidente de ASIF duran-
te 10 anos, dejando al nuevo equipo trabajar tranquilo, y es lo que
hice.

M Bien, ya veo que sigue tan diplomatico como siempre. Solo una
altima cuestion. Jubilarse no significa necesariamente retirarse.
¢Qué proyectos tiene de futuro? éSeguira vinculado de alguna forma
a la solar fotovoltaica o a otras tecnologias limpias?

Mi jubilacién significa seguir al sector, como persona que cree
en la tecnologia, en su industria y en quienes en ella trabajan, pe-
ro sin ninguna actividad profesional o politica. Si en esta entrevis-
ta que has tenido la amabilidad de hacerme, por ser sincero, me
he salido de este proposito, sera la excepcién que confirma la re-

gla.
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iConéctese a la red con SolarMax!

En las instalaciones solares pasa como en el fatbol: lo que cuenta
es el resultado y el inversor es el campedn que marca la diferencia.

| LT
Desde hace mas de 20 afos, SolarMax desarrolla y distribuye 5
inversores solares conectados a red. Ofrecemos calidad suiza de . ;
primera: nuestros productos convencen con su mayor eficiencia, —=~=_________ =

maximo rendimiento y fiabilidad absoluta. Ademas, nuestro centro
de asistencia técnica le apoya y asesora durante toda la vida util de
su instalacion.

Apueste por el campeon. Elija a SolarMax para su equipo.

sSolarMax
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Algo esta pasando

en Canarias

7.746 kildmetros cuadrados, siete grandes islas (seis sistemas eléctricos aislados: silo Fuerteventura
y Lanzarote estin conectadas entre si), poco mds de dos millones habitantes; casi doce millones de
turistas en 2011, Canarias: archipiélago macaronésico que satisface su demanda energética, en un
949, con derivados del petroleo; el 6% restante, con energias renovables. Canarias, la tierra de
Soria, José Manuel, vicepresidente hasta ayer del ejecutivo canario, ministro hoy de Industria del
Reino de Espaiia. Canarias, donde el megavatio edlico cuesta menos que el generado con

combustibles fosiles.

n los altimos 25 anos, Canarias

ha tenido tres planes energéticos.

El primero de ellos, el de 1986,

apostaba por el carbon como so-

lucién a las necesidades energéti-
cas del archipiélago, satisfechas entonces
con petroleo. El segundo, de 1989, se posi-
cionaba ya a favor del gas natural, que era
entonces contemplado como “alternativa
mas eficiente y menos negativa para el me-
dio ambiente” que el carbén. El tercero,
Plan Energético de Canarias (Pecan) 2007-
2015, perseguia y persigue, pues sigue vi-
gente, cierto “objetivo basico”: alcanzar un
30% de la generacion eléctrica mediante
fuentes de energia renovable. ;Objetivo e6-
lico? 1.025 MW en 2015. Pues bien: el alti-
mo balance publicado por la Asociacion
Empresarial Eolica (cerrado a 31 de diciem-
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bre de 2011) computaba en el archipiélago
menos de 150 megas, muy lejos, pues, de
ese millar previsto hace un lustro.

Los planes en un cuarto de siglo han
sido tres. Los hitos clave —concursales—,
solo dos. A saber: el concurso eélico con-
vocado por el gobierno canario el 14 de
octubre de 2004 (es entonces consejero
de Industria Luis Soria, hermano del ac-
tual ministro); y el concurso del 27 de
abril de 2007 (convocado apenas unos di-
as antes de que José Manuel Soria se con-
virtiera en vicepresidente del gobierno ca-
nario). El concurso de 2004 es anulado
bajo sospecha, de presuntas irregularida-
des del equipo liderado por Soria (Luis).
Uno de sus hombres, en concreto el di-
rector general de Industria, Celso Perdo-
mo, acabarfa por ingresar en la carcel
tiempo después. Y, por fin, el concurso
edlico de 2007 (440 MW), ese que sigue
hoy, casi un lustro después, inédito. Lo di-
ce Julian Monedero Andrés, presidente de
la patronal de las renovables canarias
(Claster Ricam): “ahora mismo, afo
2012, todavia no se ha ejecutado ni un so-
lo acrogenerador de ese concurso puablico.
Ni uno solo”.

En laimagen, central térmica de Endesa (quema diésel) de
Punta Grande, en Lanzarote. Curiosamente, en 2010, Endesa
hacia publico que su parque edlico Punta de Teno, en Tenerife,
(1,8 MW de potencia instalada) habia sido "el de mejor
rendimiento" del afio, con un total de 4.259 horas
equivalentes anuales (un parque que rinda 2.400-2.500 horas
equivalentes se considera un buen emplazamiento).

Antonio Barrero F.

La historia de la edlica canaria pasa,
pues, por un apellido —Soria— y por un ba-
lance muy concreto: la potencia edlica ins-
talada en Canarias a 31 de diciembre del
anio 2003 (Luis Soria es en ese momento
consejero de Industria del gobierno cana-
rio) era de 129,83 MW. La potencia edlica
instalada a 31 de diciembre de 2011 (José
Manuel Soria pasa entonces de la vicepresi-
dencia del gobierno canario al ministerio de
Industria) era de 145,78 MW. Es decir, que
Canarias, una de las comunidades auténo-
mas con mejor recurso edlico, ha instalado
en los Gltimos ocho anos, precisamente los
del bum de la edlica espanola, la ridicula ci-
fra de quince megas.

¢La tercera clave de esta historia? El
“Analisis de los sobrecostes de la energia
del sistema energético de Canarias”, un es-
tudio que firma la Universidad de La Lagu-
na para la patronal de las renovables cana-
rias (Claster Ricam) en abril del aio 2010.
Seglin ese informe, en ese momento gene-
rar en Canarias electricidad con el viento ya
es mas barato para el sistema eléctrico espa-
nol que hacerlo quemando fueldil o diésel.
Los datos empleados para hacer el estudio
son de 2009, o sea, que... hace ya tres anos
que en Canarias estan hechos los ntimeros.
Con el paso del tiempo y la subida del pe-
tréleo y el gas, la diferencia a favor de la e6-
lica ha ido a mas.

... Sigue en pdgina 28



del Gobiemo de Canarias

“Hemos declarado de interés general
todos los parques edlicos”

B Canarias, que cuenta con unos vientos envidiables, fue una de las
comunidades pioneras de este pais en la instalacion de parques
edlicos. A 31 de diciembre de 2011, sin embargo, el archipiélago
contaba con solo 145 MW instalados, lo que sit(ia a Canarias a la cola
de las comunidades autonomas espaiiolas en potencia eélica en
marcha. Y eso que el gobierno auténomo aprob6 en marzo de 2007 un
plan —el Plan Energético de Canarias, Pecan 2007-2015- cuyo objetivo
era tener en funcionamiento mas de mil megas eélicos en ese
horizonte. ¢Es asi?

Si, el Pecan, que es el principal instrumento de ordenacién de la
politica energética del gobierno de Canarias, establece en efecto,
para el ano 2015, 1.025 MW edlicos implantados en Canarias. Y
si, ahora mismo estamos muy lejos de esos objetivos.

B &Y por qué? éPor qué esta Canarias tan lejos de ese objetivo si
cuenta con un plan desde 2007? éPor qué lo esta si, ademas, ese
mismo aiio —2007- convoco un concurso edlico de 440 MW? Lo
convocd y adjudicé la potencia. En fin, écual es el motivo de ese
retraso?

Los sucesivos bloqueos se han derivado de la ordenacion del te-
rritorio, la politica ambiental y las servidumbres aeronauticas que
tenemos en la isla de Gran Canaria.

M O sea, que el gobierno canario aprueba todo un plan hace un lustro,
saca a concurso ipso facto 440 MW, adjudica toda la potencia y,
cuando todo esta en vias de... resulta que hay problemas con la
planificacion territorial, con los espacios naturales protegidos, con las
servidumbres aeroportuarias... Pero, écomo es posible tanta
imprevision? ¢Quién disefd el concurso de ese modo?

Bueno, lo disefi6 el anterior gobierno de Canarias. Era un go-
bierno con un pacto Coalicion Canaria-PP [ CC-Partido Popular].
Y no, no lo previé. El concurso se hizo sobre la base de planificar la
adjudicacion de potencia edlica en las zonas que se consideraban de
mejor y mayor calidad del viento.

M Bueno, y visto lo visto: ¢éno cabria calificar ese disefio, grosso
modo... como chapuza? Chapuza de graves consecuencias, ademas,
pues Canarias ha perdido el tren de la eélica espafiola, ese que ha
supuesto miles de megavatios en Castilla-Le6n, en Andalucia, en
Aragon, en todas partes... ¢éNo le parece lamentable?

Si, es lamentable. Hasta el aio 2011 ha habido una parilisis total
y se han perdido quiza los mejores anos. Desde el mes de julio del
aio 2011, el gobierno de Canarias esta constituido mediante pacto

Margarita Isabel
Ramos Quintana

Consejera de Empleo, Industria y Comercio

entre CC y

el PSOE. Esta cartera, concreta-

mente, la lleva el PSOE vy, desde el primer momento, hemos anun-
ciado nuestra voluntad de desbloquear el concurso. Desde que to-
mamos posesion, y entramos a gobernar en la consejerfa de
Industria y Energia, después de 18 afios, hemos acometido un tra-
bajo de caracter técnico y politico, primero, con los promotores, se-
gundo, con los ayuntamientos afectados, y tercero, con otras con-
sejerfas que también estan afectadas. Y hemos avanzado mucho en
la tramitacién procedimental.

M :Cuales son sus principales lineas de trabajo?

Por ejemplo, en la isla de Gran Canaria, en el sureste, se encuen-
tra uno de los mejores vientos, pero hay quince parques [futuribles]
que estan afectados por las servidumbres aeronauticas [del aero-
puerto de Gran Canaria]. Bueno, pues ahora mismo estamos traba-
jando con Aviacion Civil y con Aena [ Aeropuertos Esparioles y Na-
vegacion Aérea]. En realidad, en el periodo final de la época del
ministerio de Miguel Sebastian ya habfamos iniciado contacto es-
trecho y habia al menos didlogo y sesiones de trabajo de caracter
técnico para ver si era posible cambiar la senalizacion y las servi-
dumbres aeronauticas y permitir la instalacion de parques. En el
momento actual, sin embargo, con el cambio de gobierno... pues
se ha producido un bloqueo de aquella comunicacion, una paralisis.
Nosotros hemos acudido a una empresa que se llama Prointec, muy
conocida en el ambito de servidumbres acronduticas, para verificar
en qué medida se pueden flexibilizar los criterios con que trabaja
Aena para fijar sus sistemas de senalizacion.

M El sector se queja ademas de que los cabildos carecen de
planificacién energética.

Ocurre una cosa, y es que en Canarias cada isla es como un pe-
queno continente. Son sistemas territoriales singulares, y separados,
y en cada isla dependemos de la planificacién energética de su ca-
bildo insular. En estos momentos, los cabildos insulares, a excep-
ci6n de La Palma, La Gomera y El Hierro, no tienen la planifica-
cion energética terminada. Y esa es la que debe senalar donde se
habilitan espacios para instalar parques edlicos. Esto también tiene
paralizados los proyectos de inversion correspondientes a determi-
nados parques. Asi que estamos trabajando también con los cabil-
dos, con las autoridades competentes en materia de ordenacion del
territorio y de medio ambiente para conseguir que los proyectos
salgan adelante. ;Y como lo hemos hecho? Pues hemos declarado
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de interés general todos los parques edli-
cos, de tal manera que, cuando tengamos
hecha la tramitacién ambiental y del terri-
torio, el propio gobierno de Canarias au-
torizara la implantacién de los parques e6-

licos en las zonas territoriales que

corresponda.

H Muy bien. El problema es que ahora ya no es tiempo de vacas
gordas. Por culpa de la crisis financiera y por la muerte de la prima.
Fuentes de la patronal de las renovables canarias casi estan temiendo
que se les conceda la autorizacion a estas alturas porque ello
supondra que tienen un afio para instalar y ahora ni cuentan con la
financiacion, ni hay tarifa que valga... éQué estrategia estan
desarrollando ustedes sobre el particular?

Hemos pedido al Ministerio de Industria que, sobre la base de lo
dispuesto en el articulo 3.3 del RDL 1,/2012 [el de la supresion de
la prima], se haga una excepcién con Canarias, excepcion que con-
templa ese articulo. Y, en esa peticién, nos han acompariado la pa-
tronal de las renovables del archipiélago, el Claster Ricam, y tam-
bién el Parlamento de Canarias, que por unanimidad, ha acordado
dirigirse al gobierno de la nacién en esos términos.

M O sea, que han pedido ustedes una prima.

Mire, no estamos pidiendo subvenciones para las renovables, y ni
siquiera estamos pidiendo primas. En la propuesta que nosotros he-
mos hecho al ministerio pedimos al ministerio que establezca unas
tarifas de retribucién que atienda a nuestra condicion de sistemas
extrapeninsulares. Mire, producir en Canarias con energia edlica,
con renovables; es mucho mis econémico que producir con ener-
gia convencional.

M Eso me lo va a tener que explicar usted con detalle.

Se lo explico perfectamente. El sobrecoste que le supone al esta-
do la produccién de energia en Canarias, con fuentes convenciona-
les, me refiero al gasoil, al petroleo, es de 165 euros megavatio ho-

viene de pdgina 26...

ra. Y lo que le supone al estado retri-

buir el sobrecoste que le supone pro-
ducir con edlica es de 85 euros mega-
vatio hora. Y con fotovoltaica, 145
curos ¢l megavatio hora. Pues bien, el
RDL 1,/2012 dice que ¢l objetivo de la
supresion de las primas es contribuir a
disminuir el déficit tarifario. Bueno,
pues, en Canarias, contribuimos a disminuir el déficit tarifario con
fuentes de energias renovables, porque son las que suponen un so-
brecoste menor. En Canarias, lo que es verdaderamente caro es
producir electricidad con fuentes de origen convencional, que son
las mas caras de todas.

B :De dénde salen esas cantidades?

Son cantidades con las que trabaja el propio ministerio: cantida-
des suministradas por la Comisiéon Nacional de Energia [CNE] y
por Red Eléctrica de Esparia [REE]. Estamos hablando de una fi-
nanciacion cuantificada por la CNE y suministrada por el operador
del sistema, que es REE. Estas cantidades las hemos utilizado noso-
tros para dirigirnos al Ministerio. Le hemos enviado un documen-
to, en abril, donde hacemos una apuesta decidida por el cambio de
modelo energético en Canarias. Aqui, el 94% de la energia produci-
da sigue saliendo de fuentes convencionales, y solo el 6%, de fuen-
tes renovables. Lo que pedimos es que se establezcan tarifas ciertas
para la produccion con fuentes de origen renovable: que se esta-
blezcan esas tarifas (ahora mismo no las hay), teniendo en cuenta la
retribucion, el sobrecoste del aino 2011: las cifras que acabo de dar-
le, 85 euros MWh para la edlica y 145 euros MWh para la fotovol-
taica. Lo que hemos pedido es que se mantengan esas retribucio-
nes, que fueron las que se utilizaron en el ano 2011, que se
mantengan hasta el ano 2015, y, a partir de 2015, que haya un sis-
tema de retribuciéon que simplemente permita a las fuentes de ori-
gen renovable recuperar la inversiéon producida en relaciéon con la
facturacién correspondiente, un cierto retorno del capital de inver-
sion. W

conozcan  sus  costes
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Lo explica el presidente del Cluster Ri-
cam: “en Tenerife y Gran Canaria hay cen-
trales de ciclo combinado, pero en el resto
de las islas no: son grupos pequenos, poco
eficientes y muy costosos. ¢Qué sucede?
Pues que el precio del kilovatio hora es muy
caro. Cada uno de estos grupos de genera-
cién tiene reconocido un coste... A cada
uno de estos grupos se le paga, por una par-
te, por tener disponible esa potencia y, por
otro lado, se le paga una prima de funcio-
namiento que se actualiza en funcién del
coste de los combustibles, a partir de datos
que la propia compania generadora declara.
Y eso estd reconocido asi por el Estado. A
cada grupo de generacion, con nombres y
apellidos, se le reconocen unos costes. Y en
funciéon de la energia que inyecta cada gru-
po v de tenerlos disponibles se les paga una
cantidad, un sobrecoste con respecto a lo
que cuesta en la peninsula”.

En la peninsula —continta Monedero—
“el precio de generacion convencional, el
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régimen ordinario, estd en torno a los 50,
60 euros MWh; aqui [en Canarias], un
megavatio hora de generaciéon convencio-
nal [fueloil, diésel] viene costando por en-
cima de los 190 curos el MWh vy esta lle-
gando incluso a puntas, en determinadas
horas del dia, de méis de 220 curos el
MWHh”. El consumidor final canario paga
la electricidad al mismo precio que el con-
sumidor final peninsular. La diferencia que
hay entre los 50-60 y el coste que le reco-
noce la administraciéon a la convencional
canaria (concretamente 165 euros ¢l MWh
en 2011) la pone, en un porcentaje, el es-
tado, y en el resto, el sistema eléctrico (los
consumidores, via tarifa). ¢Coste estimado
en 20122 1.500 millones de euros.
¢Propuesta de la patronal canaria? Va-
rias. Para empezar, “lo que estamos plan-
teando es que, ya que se le estd recono-
ciendo a cada grupo de generacion una
prima de operacién... pues que se intro-
duzca también en ese listado a la tecnolo-
gia edlica”. O sea, que a la edlica se le re-

de generacion.
¢Cuinto? 80-85 curos el MWh edlico. La
diferencia esta clara: si el precio de la ge-
neraciéon convencional peninsular es 50-
60... para llegar a los 165 de la conven-
cional canaria tenemos que poner entre
todos los espanioles 100 euros por MWh;
para llegar a los 80-85 de la edlica, solo
habria que poner unos 30. Monedero lo
tiene claro: “si es que beneficias al sistema
en general y a los promotores edlicos en
particular... y no emites CO: y eres menos
dependiente”.

A estas alturas de la historia, todos esos
costes los conoce todo el mundo (léase so-
bre estas lineas lo que cuenta la consejera de
Industria). Si, los conoce Red Eléctrica de
Espana, la Comision Nacional de Energia,
el gobierno canario, la patronal de las reno-
vables del archipiélago... y el ministerio.
Porque al ministerio se lo han dicho por ac-
tiva y por pasiva a lo largo de los altimos
tres anos todos los actores citados.

¢Entonces? Soria. B
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Solar térmica en edificios

plurifamiliares

UrbanSol+ es un proyecto internacional enmarcado en el programa Intelligent Energy Europe. El
proyecto reiine a once socios de Italia, Alemania, Polonia, Portugal, Eslovenia y Espasia y su
objetivo es el apoyo y promocidn del uso de la energia solar térmica en grandes rehabilitaciones y

zonas urbanas protegidas.

Verdiana Russo *

a difusion masiva de los siste-
mas de energia solar térmica se
topa con barreras en su im-
plantacion en rehabilitacion de
edificios plurifamiliares situa-
dos en zonas urbanas, especialmente en
areas protegidas. Los codigos de edifica-
cién a menudo no logran una mayor di-
fusién y penetracion de las energias reno-
vables porque su alcance incluye solo a
edificios nuevos o a los edificios situados
en dreas protegidas por planes urbanisti-
cos, edificios que suelen estar exentos, a
pesar de la extension de estas zonas.

Por otra parte, las rehabilitaciones,
especialmente en edificios grandes, son
complejas desde varios puntos de vista
(administrativo /procedimental, estruc-
tura de la propiedad, relaciéon propieta-
rio-inquilino, inversién, solucién técni-
ca). Hasta ahora, ha habido un uso muy
discreto de la energia solar térmica en
edificios plurifamiliares existentes y zonas
urbanas exentas por algtn tipo de regula-
ciéon especifica o planes urbanisticos, a
pesar de las claras ventajas que implican
estos sistemas.

B Mucha ventaja

La energia solar produce calor a un bajo
coste de emisiones, en areas urbanas
donde la calidad del aire se ve muy afec-
tada por la poluciéon. Ademas, es accesi-
ble y estd disponible para su aprovecha-
miento casi en cualquier parte (2 situ).
Como fuente de energia, es ilimitada, y
contribuye a la independencia energética,
en cuanto que reduce la necesidad de
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consumir combustibles f6siles o electrici- En la Giudad Condal, que

dad v el impacto del incremento de su  Perticipaen lainiciativa
y p europea UrbanSol+, los

precio. socios del proyecto son la
Por otro lado, las oportunidades de  Agenciade la Energia de

las otras fuentes renovables de calor (bio- g’oﬁf,‘;gzjfz;uasol’

masa, por su logistica y emisiones locales; como experto técnico en el

o bombas de calor geotérmicas, por el li- ~ sector

mitado acceso y dificil uso del sub-suelo)

suelen estar limitadas en dareas urbanas.

En muchos casos, ademas, la energia so-

lar térmica es la opcién para cumplir con

una normativa que regula el uso de calor

renovable, con las mejores condiciones

econémicas o menor inversiéon. Por fin,

en el mercado existe practicamente una

solucion de integracién arquitectonica

para cada tipo o caso de edificacion.

B BCN UrbanSol+

Barcelona participa en este proyecto euro-
peo como ciudad ejemplo de buenas prac-
ticas en la instalaciéon de energfa solar tér-
mica en su area urbana. Los socios del
proyecto son la Agencia de la Energia de
Barcelona  (barcelonaenergia.cat) como
promotora, y Aiguasol como experto técni-
co en el sector (aiguasol.coop). Después de
las dos primeras fases del proyecto, que han
abordado el anlisis de experiencias y mo-
delos existentes en los paises partners (so-
cios) y la adaptacion y transferencia de di-
rectrices para repetir experiencias valiosas
en este marco a nivel europeo, UrbanSol-
Plus estd ahora en el proceso de entrar en su
fase mas productiva, que prevé la imple- AEG #~BSCHORCH D Donftis paucr X
mentaciéon y/o replicaciéon de medidas w5 AnsaldoEnergpa
concretas en las comunidades de los paises
socios. Entre diciembre de 2012 y mayo de
2014, cada socio tiene el objetivo de desa-
rrollar una metodologia estratégica para
implementar y promover el uso de la ener-
gia solar térmica en los contextos urbanos
existentes, en el sector de la renovaciéon de
edificios y en las areas protegidas de su ciu-

dad.

C/ Sindicalismo, 13-15 Pol. Ind. Los Olivos
28906 Getafe (Madrid)

Tel: 91 468 35 00 - Fax 91 467 06 45
e-mail: santosme@jet.es

Desde 1 9 6 7 www.santosmaquinaria.es




En esta primera fase, se dard mucha im-
portancia a organizar eventos y espacios de
intercambio de opinién entre promotores,
asociaciones de propietarios, instaladores,
arrendatarios, planificadores, arquitectos,
autoridades coordinadas por las municipali-
dades y la Agencia de ’Energia de Barcelo-
na. Estos eventos se organizaran a partir de
inicios de 2013, gracias a la fuerte implica-
cion de la Agencia de la Energfa de Barce-
lona como promotora. La informacion so-
bre los proximos eventos se podra
encontrar en el sitio que ocupa el proyecto
en la red (urbansolplus.cu), en la seccion
espanola. Ademas, serd proporcionada a
través de nmewsletters (boletines electréni-
cos) a quien rellene la suscripcién disponi-
ble.

En una segunda fase, se escogerd un
area especifica de la ciudad, para la cual se
hara un Masterplan, con el objetivo real de
implementar el uso de la solar térmica en
un bloque representativo, en un barrio o
area, que incluya casos de renovacion y/o
de edificios protegidos. Aiguasol, con su
larga experiencia en el sector de la energia
solar térmica y el conocimiento que tiene

Como se definen

de la ciudad de Barcelona, por los numero-
sos proyectos y estudios de viabilidad que
ha realizado (entre estos, ¢l estudio de via-
bilidad de la instalacién de solar térmica en
las redes de distrito de la zona Franca y del
barrio 22@, cerrado estos dias, para IDAE),
y la Agencia de ’Energia de Barcelona, con
su conocimiento especifico de la ordenanza
solar de Barcelona, y de lo que la ciudad
puede necesitar y ofrecer, estan analizando
en estas semanas las lineas de la estrategia
de desarrollo que quieren utilizar en Barce-
lona, recogiendo las posibles oportunida-
des que ofrecen los barrios mas antiguos de
la ciudad.

M Red de calefaccion solar

Las posibilidades son muchas, y, aunque to-
davia se habla de una fase primitiva de ana-
lisis, es comun el deseo de utilizar este pro-
yecto europeo para dar el maximo nivel de
aportacion solar a la ciudad. Entendemos
por esto el buscar una forma de implemen-
tar un Masterplan realizable en una escala
de grandes dimensiones, extendida y repli-
cable en la ciudad a medio y largo plazo. Se
quiere proponer una medida innovadora y
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Aiguasol es una cooperativa de origen catalan que apareci6 en el escenario energético renovable espaiiol
alla por el ano 99. Se define como "una organizacion con voluntad transformadora que apuesta por la res-
ponsabilidad social, la innovacion, la formacién y la calidad". Aiguasol, que presume de tener "una estructu-
ra de trabajo y gestion participativa y horizontal", se dedica a prestar servicios de "ingenieria e investiga-
cion". Estos —sus servicios— se centran "exclusivamente” en el ambito de los sistemas energéticos, y se
concretan, para ser precisos, en "estudios, proyectos y tareas de investigacion y desarrollo, con un alto nivel
de especializacion y experiencia en urbanismo, edificacion, procesos industriales y generacién de energia,
con un enfoque que contempla la planificacion energética, las medidas de ahorro y eficiencia, la integracion
de procesos y laimplementacion de energias renovables". La cooperativa, que presume de haberse conver-
tido "en un referente estatal en simulacion dinamica de sistemas térmicos", es distribuidora exclusiva de
programas como transis* o TrnsFlow y desarrolladora de TranSol, "programas de referencia a nivel mundial y
estatal". El equipo Aiguasol esta integrado por una veintena de profesionales entre los que hay doctores, in-
genieros, arquitectos y fisicos. La firma esta actualmente presente en Barcelona, Bogota, Lisboa, Londres,
Oiartzun y Santiago de Chile.

*Aiguasol define TrnSys (transis) como "un entorno de simulacién completo, flexible y abierto adecua-
do para la simulacion de cualquier sistema transitorio; aunque esta principalmente enfocado al estudio de
sistemas energéticos, transis se puede utilizar para modelar otros sistemas dinamicos como los flujos de
trafico o procesos biologicos". Desde sus inicios, hace mas de 30 afios, el programa esta en continuo desa-
rrollo por parte de un consorcio internacional. TranSol es un "programa destinado a la simulacion y disefio
de sistemas solares térmicos que acerca al usuario la fiabilidad y precision del calculo dinamico de Transis
16; dispone de una interfaz grafica de gran calidad, es intuitivo, facil de utilizar y esta disponible en varios
idiomas". Por fin, TrnsFlow es un "mddulo acoplable con transis que permite el célculo de sistemas de venti-
lacién natural y mecanica, conjuntamente con la simulacién energética en edificios multizona; calcula tam-
bién el transporte de contaminantes en el interior de un edificio".
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de gran escala, ya experimentada en algu-
nos barrios de la ciudad, como la imple-
mentacion de redes urbanas de calor gene-
rado por energia solar, aplicada a la
renovaciéon de edificios y, donde sea posi-
ble, en areas protegidas. Otras opciones
abarcan la posibilidad de estudiar la viabili-
dad de crear micro-redes de distrito a nivel
de manzana, por ejemplo en el barrio del
Eixample, que se presta perfectamente a re-
alizar una acumulacién estacional indivi-
dual por cada isla en el espacio interior de
manzana.

B Como estimular la inversion

Cada fase del proyecto se realiza en parale-
lo en cada comunidad del Consorcio, y
prevé un continuo intercambio de opinio-
nes, asesoramiento y debate, para identifi-
car/individualizar sinergias o posibilidades
de mejora de cada estrategia.

El proyecto es ambicioso y las medidas
previstas en el Masterplan tendran que ser
implementadas y cumplir con los perfor-
mance indicators a medio y largo plazo,
consensuados con la Comision Europea,
que financia este proyecto. Esto permite
decir que, hasta el ano 2014, se prevé una
intensa actividad para acelerar la implemen-
tacion y estimular las inversiones para la
energia solar para la calefaccion en grandes
edificios o grupos de edificios de Barcelona,
la creacion y la difusion de conocimientos
para los fabricantes de solar térmica y la cre-
acion de modelos de difusion de esta tec-
nologia en la renovacion de edificios.

El objetivo a largo plazo es que las re-
novaciones de edificios, especialmente en
areas protegidas, no estén exentas de forma
automatica de las obligaciones sobre el uso
de energias renovables, y que se disponga
una serie de reglas, metodologias y conoci-
mientos para su facil implementacion.

Al final de noviembre ¢l Consorcio de
socios se reunird por cuarta vez para definir
lineas y estrategias comunes en Berlin. En
esta ocasion los partners tendran la posibili-
dad de participar de forma activa en el Fo-
rum Solarpaxis (solarpraxis.de), con tres
presentaciones: “Solar thermal in monu-
ment protected city quarters”, “Solar ther-
mal and district heating in Germany” y
“Solar district heating for Barcelona”, esta
Gltima, presentada por Dani Gonzalez, de
Aiguasol.

*Verdiana Russo, Aiguasol (Sistemes Avangats
d’Energia Solar Térmica)

B Mis informacion:

+ www.urbansolplus.eu
www.aiguasol.coop

-+ wiww.barcelonaenergia.cat
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En Kliux Energies somos especialistas en Totalmente silencioso e integrable en entornos
soluciones de energia distribuida renovable. residenciales. Dimensionamos proyectos a
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@ KliuxEnergies
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Tel: +34 941 102 410 - www.kliux.com - info@kliux.com B KiiuxGeolica

C/ Diego Veldzquez 5. 26007 Logrofio. La Rioja. Spain.
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Elige una estufa de pellets

y saldras ganando

Se acerca el invierno y el frio, y empiezas a pensar en lo que te va a costar calentarte este afio,
cudnto subird el gasdleo de calefaccion o cudl serd el coste de la reparacion de tu vieja caldera de

es posible. Hay otra alternativa: la estufa de pellets.

na estufa de pellets puede susti-
tuir a tu vieja caldera contami-
nante o conectarla en paralelo
para reducir notablemente el
gasto en combustible. La in-
version es mucho menor que montar una
caldera y aunque presenta el inconveniente
de la limpieza semanal, el ahorro posterior
en combustible puede llegar a ser del doble.
Ante la subida exponencial de los precios
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del crudo cada vez mas usuarios se plantean
la instalacién de una estufa de pellets que
rebaje su factura actual. Saber cudles son las
necesidades y elegir en base a unos parame-
tros es clave para acertar. Lo mas seguro es
siempre ponerse en manos de una empresa
seria y que responda si hay algiin problema.

Lo primero que debemos tener claro es
que las estufas o termo estufas de pellets,
ademas del anadido de ver el fuego, tienen

gas. Sustituir una caldera de gasdleo por una de pellets es una fantdstica solucion pero no siempre

Santi Arribas*

el inconveniente de la limpieza semanal (en
el peor de los casos en algunos modelos hay
que hacerla cada tres dias), de las cenizas y
del cristal, pero eso si, solo se tarda diez mi-
nutos.

Superado este punto y excluyendo las
calderas, caben destacar tres grandes gru-
pos de sistemas domésticos de pellets:

M Estufas de aire forzado

Las hay a partir de 4 kW y basicamente son
un sistema de encendido y apagado electré-
nico o programable, donde un ventilador
expulsa al exterior al aire caliente que las pa-
redes del cuerpo intercambian con la llama.
Suelen tener ademas varias potencias de lla-
ma y de ventilador.

Estas maquinas son ideales para luga-
res abiertos, como bares, locales comercia-
les, etc, que no tengan mucha distribucion
de habitaciones. La salida de humos suele
ser de 8 cm y solo llevan una toma de co-
rriente a 220 V, ademas de algin sistema
de seguridad por sobre-temperatura y
apertura de puerta de la estufa. En algu-
nos modelos hay posibilidad de conectar
un termostato ambiente o mediante un
mando a distancia, y son capaces de mo-
dular su potencia en funcién de la deman-
da hasta un 30%.

M Estufas de aire canalizables

Con posibilidad de sacar tomas de calor
mediante conductos especiales. Funcio-
nan igual que las anteriores, con el afadi-
do de que pueden expulsar todo el aire ca-
liente por el frontal de la maquina, o
derivarlo a cualquiera de las tomas. Son
ideales para casas o pisos de dos plantas o
viviendas de una planta con varias habita-
ciones.



B Termoestufas o hidroestufas

Es, a nuestro entender, la estrella entre las
estufas de pellets. Capaz de calentar agua y
llevarla hasta los radiadores de tu casa. Se
puede conectar en paralelo con una de gas
o gasoleo v, a buen seguro, bajara la factu-
ra. Son pequenas calderas y algunas llegan a
25 kW. Llevan sistemas de seguridad por
sobre—temperatura, sobre—presiéon, bom-
bas circuladoras, vaso de expansion, sondas
de temperatura, encendido electrénico y
programador.

Se conectan a cualquier red de radiado-
res, de aluminio, chapa o hierro fundido y la
maquina hace el resto. Eso si, ademas de los
numerosos sistemas de seguridad por so-
bre—temperatura y sobre—presion, algunos
modelos traen micro—interruptores para el
cierre correcto de la puerta, vacuémetros
que detectan la presion interior, y laterales
ceramicos que guardan el calor. El sistema
de limpieza es igual que en las de aire.

Lo Gnico a tener en cuenta, al ser una
maquina de agua, es que no todas traen
presostato para comprobar que la instala-
cién tiene agua con lo que es importante
un sistema de llenado automatico. Ademas,
atn mas importante, se requiere una valvu-
la de elevacion de retorno. Consta de una
vilvula de tres vias que mezcla parte del
agua del retorno con el de impulsion, sa-
cando la mezcla a 45,/50°C para evitar que
al cuerpo de caldera se enfrie bruscamente
al llegar agua de retorno fifa con lo que se
generarian condensaciones y estrés térmico
que puede llegar a fracturarlo en pocos
anos. Conviene tener en cuenta que en el

Seguridad ante todo

La Asociacion Espanola de Fabricantes de Estufas,
Chimeneas y Cocinas para Combustibles Sélidos
(AEFECQ), a la que pertenecen doce fabricantes,
ha advertido en repetida ocasiones del peligro
que conlleva comprar una estufa o chimenea no
homologada, “cuya seguridad no ha sido compro-
bada por un laboratorio y que puede poner en pe-
ligro incluso la vida de los inquilinos de una vi-
vienda”.

Segtin la AEFECC, “seguimos con la proble-
matica de productos vendidos sin el obligatorio
marcado CE, y queremos transmitir a los clientes
el peligro que conlleva comprar una estufa o chi-
menea no homologada”. Y llaman la atencion so-
bre “la falsa creencia de que los aparatos de pe-
llets pueden ser instalados sin tiro natural. En
caso de caida de la red eléctrica o de golpes de
viento en la salida esto puede provocar que los
gases inunden las viviendas, con el riesgo que su-
pone”. Para esta asociacion la mayor parte de los
problemas de funcionamiento de las estufas y chi-
meneas son debidos a una mala instalacion.

B Mas informacion:

- WWw.aefecc.es

lugar donde ser colocan las estufas, éstas
irradian un 30% de la potencia por lo que es
probable que si no es un espacio grande no
haga falta colocar radiadores. Hay que te-
ner especial cuidado con la salida de hu-
mos, de la miquina en te con registro, res-
petar las medidas y el nimero de codos
maximos permitidos por el fabricante y una
buena ventilacion del local, ya que algunas
de estas estufas también se paran por falta
de aire para la combustion.

En principio, la mayoria de estas estufas
estan programadas para quemar pellets, pe-
ro una vez pasada la garantia (suele ser de
dos anos) se puede probar con otros com-
bustibles como céscara de almendra, hueso
de aceituna, pina triturada, etc.... Aunque
no es muy recomendable, sobre todo el
hueso de aceituna, ya que si no esta total-
mente seco emana azufres y componentes
que corroen el cuerpo de caldera.

H Antes de elegir el modelo

Hay una serie de parametros que deben ser

tenidos en cuenta antes de elegir un tipo de

estufa o un determinado modelo.

v/ En funcién de la vivienda: estufa de aire,
de aire canalizable o termoestufa.

v/ Volumen a calefactor: teniendo en

cuenta los rendimientos del 80-90%, y
de modo orientativo, serfan 100 W por
m’ para casas mal aisladas y 70 W por
m? para las de aislamiento bueno, siem-
pre que sean alturas normales. Pasarse
de potencia solo hace que al minimo
consuma mucho mas y se vaya el calor
por el tiro.

¢ Elegir una buena marca: elegir una em-

presa seria y que responda en caso de
que surja algin problema o se necesiten
repuestos.

Lo mas recomendable es dejarse aseso-

rar por una empresa instaladora fiable para
no tener problemas y, sobre todo, que ten-
ga el servicio técnico y repuestos cerca. Hay
foros en internet donde se pueden solucio-
nar numerosas dudas pero conviene tener
cuidado con los malos vendedores que des-
prestigian las otras marcas solo para vender
la suya.

*Santi Arribas dirige la empresa instaladora A3Plus,
especializada en sistemas de biomasa.

B Mas informaciéon:

-3 WWw.atresplus.org

B OCHO ESTUFAS DE PELLETS PARA ESTE INVIERNO

H BIOCALORA FORMA

Termoestufa de pellets de aire canalizable de 12 kW. Ventilacion del aire forzado
frontal y predisposicion para la instalacion del kit de canalizacion (opcional) a

través de dos salidas traseras. La canalizacion se puede ajustar de varias mane-
ras. Revestimiento en acero barnizado color negro con bamiz resistente de alta
temperatura, cdmara y brasero de hierro fundido de elevado espesor.
Programador semanal, sistema automadtico de encendido y apagado, posibilidad
de regular varios niveles de calibrado de la combustion, sonda ambiente, display
de control LCD de fdcil uso, aire primario, aire secundario, termostato de seguti-
dad, vidrio cerdmico resistente a 750°C, sistema de limpieza del vidrio.

v Dimensiones mm: 1.100/520/550

v Peso: 143 kg

+ Potencia térmica global (kW): 2,8/12

+ Consumo horario (kg/h): 0,6/2,5 (varia segtin tipo de combustible utilizado)
/ Capacidad del depésito (kg): 25

v Volumen calentable (m3): 300

v Autonomia (h): 10/42

Bl DELTA BIOMASA COMPACT PRO S

La de 7 kW de este modelo estd recomendada para 70 metros de
superficie y 160 m de espacio. Disponible en tres colores y distintas
potencias, con mando a distancia. Encendido y apagado automadti-
co. Modo de ahorro Eco Plus. Programador diario /semanal. Capa-
cidad de depdsito de 13 kg Ventanal extra grande y encimera de
cerdmica.

« Dimensiones: 90/47/48

v Peso: 82 kg

/ Potencia: 2,84/6,97 kW

- www.estufas-pellets.com

Compact Pro 5

ddelta
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H NORDICA EXTRAFLAME SOUVENIR STEEL

H EDILKAMIN MONTREAL

Revestimiento en acero barnizado. Hogar en fundicion extraible. Cajon extrai-
ble para la ceniza. Vitro cerdmico resistente a 750°. Canalizacién y salida de
humos 8o mm a través de 1 salida posterior, superior o lateral izquierda. Ven-
tilacion forzada, mando a distancia, termostato interno, termostato de segu-
ridad, cronotermostato semanal.

+ Potencia nominal ttil:
3,7-10,2 kW

v Volumen calentable (m3):
292 m3

+ Dimensiones :
1.122/821/296 mm

v/ Peso: 139 kg

+ Potencia térmica total :
4,0-11,4 kW

+ Rendimiento : —} 90%

/ Gasto horario : 0,8-2,3
kgh

/ Depésito : 18 kg

+ Consumo eléctrico : 60-70
w

—-+ www.lanordica-extrafla-
me.com/es/

B HERGOM ADDA

Termoestufa de pellets para calentar toda la casa a través de radiadores o
suelo radiante, y contar con agua caliente sanitaria para todos los usos.
Mandos a distancia, conexion via teléfono o médem, se puede activar la pro-
gramacion de las fases de calentamiento. Fdciles de instalar, se pueden colo-
car en apartamentos y casas sin condicionar la estructura ya existente. Auto-
madtica y programable. También puede combinarse con calderas y/o
colectores solares térmicos. Sistema Leonardo para la gestion automdtica de
la combustion, panel sinoptico para pro-
gramacioén de las funciones principales,
fuego de acero y refractario, kit incorpo-
rado para produccion instantdnea de
agua caliente sanitaria.

+ Dimensiones cm: 124/64,5/74

+ Depésito pellet: 60 kg

/" Rendimiento global: 93,3%

+ Consumo de combustible kg/h: 1,6/5,3
+ Autonomia (horas): 11,5/37,5

v Potencia dtil global: 24 kW

v Potencia Util del agua: 6/21 kW

v Peso: 360 kg

v Volumen calentable (m3): 625

-+ www.edilkamin.com

B ECOFOREST AVEIRO HIDRO

Fabricada en acero, terminado en pintura anticalorica resistente hasta 600
grados. Su funcionamiento es automadtico, con termostato, con la posibilidad
de programar dos horarios de encendido fapagado por dia. El panel de con-
trol se encuentra en una consola retrdctil situado en la parte superior. Incluye
un mando a distancia programable. Las cenizas se retiran fdcilmente gracias
a su cenicero integrado.

Disponible en tres potencias: 8,5 kW, 10 kW y
14 kW canalizable, cada una en tres opciones
de acabado.

+ Potencia global: 10,3 kW

+ Potencia térmica nominal a minima/mdxima
potencia: 3,2 kW-8,5 kW

« Consumo minimo/maximo: o,7 kg/h—2,1 kgh
+ Rendimiento a minima/mdxima potencia:
90,3%-85%

v/ Capacidad del depdsito: 13 kg

+ Concentracion de CO medio al 13%:0,012%
+ Emisiones (Estdndar EPA): 1,3 gr/h

+ Horas de funcionamiento a min/mdx poten-
cia: 18-6

/ Peso: 85 kg

- www.hergom.com

B PALAZZETTI CESARE

Estufa de agua o hidroestufa, disefiada para ubicar en salones, cocinas, etc,
disponibles en potencias desde 16 hasta 38 kW. Ofrecen una combustién ex-
cepcional y disponen de limpieza auto-
madtica del intercambiador, con un ren-
dimiento muy elevado y unas
emisiones extremadamente bajas.
Intercambiador en inox, control de aire
automadtico, cajon cenicero de gran ca-
pacidad, hogar en fundicién, vacum
cleaning system vcs, conexién directa
para radiadores, policombustibles,
sonda de ambiente, limpieza automd-
tica de intercambiador, sistemas de se-
guridad, cronotermostatoprograma-
ble.

v Desde 1.100-3.800 gr/h a 2.400-
8.100 gr/h

v/ Peso: 285 kg

+ Depésito: 63 kg

+ Mando a distancia

-+ Www.ecoforest.es

H RAVELLI SNELLA

Su disefio recuerda las lineas retro de las estufas de hierro fundido de anta-
fio, su estructura es de hierro fundido pintado. La puerta, el brasero y la parte
trasera son de hierro fundido grueso. El panel
de mandos, situado en la parte posterior, es
extraible y se desliza para facilitar el uso. La
cesion de calor se realiza de forma ventilada a
través de la rejilla frontal y por irradiacion.

+ Dimensiones: 81/75/63 cm

v Peso: 201 kg

" Potencia térmica global: 10,7 kW

v Rendimiento medio: 89,1%

+ Autonomia: 53 h

v Capacidad depdsito: 21 kg

" Consumo horario pellet (min-max): 0,7-2,5
kgh

- www.palazzetti.it/es
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Gracias a su forma alargada y poco profunda, la estufa Snella se adapta per-
fectamente en aquellos ambientes estrechos tales como descansillos o pasi-
llos, garantizando ademds un rendimiento térmico superior al 92%. Acabado
en acero pintado negro, deflector y brasero de
acero resistente al fuego, puerta con cristal vi-
trocerdmico serigrafiado resistente a 750°C, ca-
lefaccion con ventilador centrifugo y canaliza-
ble, ajuste de las funciones con pantalla grdfica
y control remoto.

+ Potencia térmica nominal: 2,5-11 kW

+ Consumo horario pellet (min-max): 0,8-2,8
kgm

+ Rendimento: -3 90%

v Capacidad depésito: 30 kg

+ Autonomia min-mdx: 11—37 horas

v/ Peso: 150 kg

- www.ecoteck.it
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Energias renovables
y ahorroenergético

Cada vez es méas importante para nuestra sociedad
potenciar modelos energéticos sostenibles,
impulsados por el desarrollo de la produccién de
energia de origen renovable y dando més importancia

O al ahorro energético.
Espana tiene unas caracteristicas climatolégicas
excepcionales y cuenta con empresas especializadas
y de referencia a nivel mundial en el sector de las

energias renovablesy el ahorro energético.

Triodos Bank apuesta por socializar y descentralizar

eS po n Sa e la energia, algo que solo es posible mediante el
fomento de las energias renovables y potenciando los
cambios en los habitos de consumo.

Si opera dentro del sector, Triodos Bank es su
proveedor natural de productos y servicios
financieros. Contacte con nosotros.

Acceda desde
sumovilconsu
aplicacion para
codigos QR para
méas informacion

Triodos @ Bank

www.triodos.es | 902 360 940 Un banco donde cuenta algo més que el dinero

Triodos Bank NV S.E. opera bajo supervision del Banco de Espana en materia de liquidez y transparencia y del Banco Central de los Paises Bajos. Inscrito como sucursal en el registro del Banco de Espana con el n® 1491.
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Espana dice no a la
eficiencia energética

La Union Europea (UE), que gasta cada afio ms de 400.000 millones de euros en importar
productos energéticos, lo tiene claro: las inversiones en eficiencia nos hacen “menos dependientes de

Rusia y de los paises de la OPEP”, y, ademds, “benefician especialmente a las pymes; por ejemplo, al

sector de la construccion”. Pues bien, el gobierno de

Espaiia ha dicho no a la Directiva de Efuciencia

Energética, que acaba de ser aprobada con solo dos votos negativos: Esparia y Portugal. Y el gobierno
ha dicho no, aunque, en esa materia la eficiencia energética-, estamos por debajo de ln media de la
UEI5 y por debao, incluso, de ln media de la UE27, esa en ln que también competimos con

potencias como Chipre, Bulgaria o Estonia.

a Comision de Medio Ambien-
te de la Unién Europea lo dejo
escrito el pasado mes de enero,
en pleno proceso legislativo. Lo
hizo, en concreto, en un docu-
mento en el que informaba a la Comisién
de Industria, que es la competente en esta
materia, en estos términos: “la eficiencia
energética —decia Medio Ambiente— es
la forma mas rentable de reducir las emi-
siones de gases de efecto invernadero y
otras emisiones relacionadas con los com-
bustibles fosiles; por otra parte, reduce
nuestra dependencia de las importaciones
de energia, por las que la UE desembolsa

Qué es, qué pretende

La Directiva Europea de Eficiencia Energética
establece un “marco com(n de medidas para
el fomento de la eficiencia energética dentro
de la Unidn a fin de asegurar la consecucién
del objetivo principal de eficiencia energética
de la Unidn de un 20% de ahorro para 2020, y
a fin de preparar el camino para mejoras ulte-
riores de eficiencia energética mas alla de ese
afo”. Los requisitos que establece la Directi-
va son “requisitos minimos y se entienden sin
perjuicio de que cualquier estado miembro
mantenga o introduzca medidas mas estric-
tas”. La Union entiende por eficiencia energé-
tica “la relacion entre la produccién de un ren-
dimiento, servicio, bien o energia, y el gasto
de energia”.
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actualmente mas de 400.000 millones de
euros al ano”. Ademas, en aquel docu-
mento, Medio Ambiente (Comision Eu-
ropea, CE) anadia tres apuntes al clasico
argumentario de defensa de la eficiencia: la
eficiencia energética no necesita capacidad
de producciéon, no necesita instalaciones
de almacenamiento y no necesita redes pa-
ra la energfa no utilizada.

Si, la eficiencia es independencia: de
Rusia y de los Emiratos Arabes, por cjem-
plo, y tal y como apuntara la propia Comi-
sion de Medio Ambiente alla por el mes de
enero. Y es también ahorro. Ahorro de ga-
ses de efecto invernadero —detonantes ellos

Una estrategia para la
construccion

Segn el articulo 4 de la directiva, los estados
“estableceran una estrategia a largo plazo para
movilizar inversiones en la renovacion del par-
que nacional de edificios residenciales y comer-
ciales, tanto pdblico como privado”. Una prime-
ra version de esa estrategia debera ser
publicada “a mas tardar el 30 de abril de 2014”.
Ademas, los estados deberan actualizar la estra-
tegia cada tres afios y remitir cada version a la
Comision en el marco de los Planes nacionales
de accion para la eficiencia energética. Segdn la
UE, “el parque inmobiliario existente constituye
el sector con mayor potencial de ahorro de ener-
gia; ademas, los edificios son cruciales para al-
canzar el objetivo de la Union de reducir las emi-
siones de gases de efecto invernadero entre un
80% y un 95% para 2050 respecto a 1990”.

Antonio Barrero F.

del cambio climético— y ahorro de dinero:
Espana envia cada ano allende sus fronteras
y en pos de productos energéticos (sobre
todo, petréleo y gas) mas de 50.000 millo-
nes de euros. Pero es que ademds, la efi-
ciencia es fuente de empleo: hasta dos mi-
llones de puestos de trabajo potenciales,
repartidos por todo el Viejo Continente,
segtn la CE. En la vieja piel de toro, y se-
gan el informe “Una vision-pais para el
sector de la edificaciéon en Espana” (obra
de la consultora Climate Strategy & Part-
ners y de la asociacion Green Building
Council Espafia), “con el marco regulato-
rio adecuado, diez millones de viviendas

Funcion ejemplarizante

La directiva establece que todo estado miem-
bro “se asegurara de que, a partir del uno de
enero de 2014, el 3% de la superficie total

de los edificios con calefaccion y/o sistema de
refrigeracion propiedad de la administracion
central” cumplan los “requisitos de rendimien-
to energético minimos” establecidos en la Di-
rectiva 2010/31/UE. Ese 3% se calculara sobre

la superficie total de los edificios con una su-
perficie (itil total de mas de 500 metros cuadra- |
dos “que tenga en propiedad y ocupe la admi- |
nistracion central del estado”. Dicho limite
bajara a 250 metros cuadrados a partir del 9 de
julio de 2015. Ademas, los estados “animaran a
los organismos pdblicos —también a escala re-
gionaly local-y a las entidades de derecho pu-
blico responsables de las viviendas sociales” a
hacer lo propio.




principales construidas antes de 2001 pue-
den ser transformadas en casas de bajo
consumo en las proximas cuatro décadas”,
lo que propiciaria la creacion —aseguran los
autores— de “entre 110.000 y 130.000
empleos directos estables y de calidad entre
2012y 2050”.

Pero ni el paro desbocado (5,7 millones
de desempleados computa ya Espania, se-
gan la Gltima encuesta de poblacion activa,
publicada justo antes del cierre de esta edi-
ci6én), ni el hecho de que haya sido precisa-
mente la construccion el sector mas grave-
mente afectado por la crisis en nuestro pais
parecen haber convencido al gobierno de la
nacion de lo oportuno de la Directiva de
Eficiencia Energética. Porque el ¢jecutivo
del Partido Popular ha dicho no en Bruse-
las al documento en cuestion, un docu-
mento con dos objetivos clave: que la
Unién consuma en el ano 2020 un 20%
menos de energia de la que consume hoy
—lo cual se estima supondra un ahorro de
50.000 millones de euros al ailo—y que pre-
pare “el camino para mejoras ulteriores de
eficiencia energética mas alld de ese ano”.

M Veinte afios atras

Pero volvamos la vista atrds, porque es pre-
ciso contextualizar. En 1992 —ano emble-
matico, por cierto—, Espana era mas efi-
ciente energéticamente que los paises de la
UE1S5. Pues bien, veinte aiios después, la
eficiencia energgética de este pais no solo ha
caido por debajo de la media de la UE15,
sino que se halla, incluso, por debajo de la
media de la UE 27, esa en la que también
convivimos y competimos con Chipre,
Bulgaria o Estonia, por poner tres ejem-
plos. Pues bien, a pesar de que cada vez so-
mos menos eficientes (cada vez usamos
mas cantidad de energia para producir una
unidad de PIB), el gobierno de Mariano

Compra piblica

Segiin el articulo 6 de la directiva, los estados
“garantizaran que las administraciones cen-
trales adquieran solamente productos, servi-
cios y edificios que tengan un alto rendimien-
to energético, en la medida en que ello sea
coherente con la rentabilidad, la viabilidad
econdmica, la sostenibilidad en un sentido
mas amplio, la idoneidad técnica, asi como
una competencia suficiente”. Asimismo, los
estados miembros “animaran a los organis-
mos publicos, también a escala regional y lo-
cal, teniendo debidamente en cuenta sus res-
pectivas competencias y estructura
administrativa, a que sigan el ejemplo de sus
administraciones centrales para adquirir sola-

mente productos, servicios y edificios que
tengan un alto rendimiento energético”.

Rajoy —el ministerio de José Manuel Soria
(Energia)- ha dicho no a la nueva Directi-
va Europea de Eficiencia Energética.

A lo largo de los tltimos veinte anos,
Espana lo ha hecho, sencillamente, muy
mal, segtin los datos que maneja el propio
Ministerio de Industria, Energia y Turismo
(Minetur). Pero es que, a lo largo de los tl-
timos doce meses, Espana lo ha hecho
exactamente igual, es decir, muy mal. Por-
que la intensidad energética —y quede claro
que la fuente es la misma: el propio Minis-
terio de Industria, Energia y Turismo—, ha
vuelto a crecer aqui a lo largo de los lti-
mos doce meses. Asi, y segtn el tltimo ba-
lance (octubre de 2012) publicado por el
susodicho ministerio, la intensidad en el
consumo de energia primaria ha crecido en
este pais, entre julio de 2011 y julio de
2012, un 0,4%. En fin, que no solo no he-
mos logrado corregir la tendencia, no solo
no hemos logrado neutralizar el derroche,
sino que, antes al contrario, vamos a mas...
Y vamos a mas incluso cuando nos halla-

Menos kilovatios vendidos, igual
confort

La directiva quiere que las distribuidoras vendan
menos energia (un 1,5% menos) sin merma de
confort para el usuario. Asf, cada estado —dice la
nueva norma- “establecera un sistema de obli-
gaciones de eficiencia energética que velara por
que los distribuidores de energfa y/o las empre-
sas minoristas de venta de energfa” alcancen un
“objetivo de ahorro de energia acumulado, a ni-
vel de usuario final, antes del 31 de diciembre de
2020, al menos equivalente a la consecucion de
un nuevo ahorro cada ano, desde el 1 de enero
de 2014 hasta el 31 de diciembre de 2020, del 1,5
% de las ventas anuales de energia a clientes fi-
nales de todos los distribuidores de energia o
empresas minoristas de venta de energia, en vo-
lumen, como promedio de los dltimos tres afios
previos al 1 de enero de 2013”.

mos sumidos en una crisis brutal.

Y lo cierto es que la energia no es una
materia prima de la que ande sobrado el rei-
no de Espana. Antes al contrario, importa-
mos practicamente el 100% del petréleo que
consumimos y casi el 100% del gas natural.
Y son, ambos, productos energéticos cada
vez mds caros. Para que nos hagamos una
idea, a finales del aio 2008, recién estallada
la crisis, el barril estaba de Brent a 40 déla-
res. Ahora mismo supera los 110. Carestia
cada vez mas grave, que s¢ suma a otro pro-
blema igualmente pavoroso: las importacio-
nes de productos energéticos han crecido
aqui en los Gltimos ocho meses (enero-
agosto) en un 15,1%, es decir, que, si ayer
importabamos cien barriles, hoy importa-
mos 115. Ciento quince barriles cada uno
de los cuales nos cuesta cast el triple que al
comienzo de la crisis. Para ser exactos, en los
ocho primeros meses del afio (enero-agos-
to), Espaiia ha enviado al exterior —ha ad-
quirido a potencias extranjeras petroleo y
gas por valor de...— mas de 40.418 millones

Ayudas para las pymes

Los estados promoveran el acceso a “audito-
rias energéticas de elevada calidad, con una
buena relacién entre coste y eficacia (...), rea-
lizadas de manera independiente por exper-
tos cualificados o/y acreditados con arreglo a
unos criterios de cualificacién, o ejecutadas y
supervisadas por autoridades independientes
con arreglo al derecho nacional”. Asimismo,
los estados “elaboraran programas que alien-
ten a las pymes a realizar auditorfas energéti-
cas y a aplicar posteriormente las recomenda-
ciones de dichas auditorfas”. En ese sentido,
los estados “podran establecer regimenes de
ayuda a las pymes (...) para cubrir los costes
relativos a una auditorfa energética y a la apli-
cacién de recomendaciones de un elevado
grado de rentabilidad formuladas en las audi-
torfas”.
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de euros (el dato es del Ministe-
rio de Economia y Competitivi-
dad).

Pues bien, a pesar de ese es-
cenario —brutal dependencia
energética de naciones como
Catar, Argelia, Libia o Nigeria—,
el gobierno de la nacién, enca-
bezado hoy por Mariano Rajoy,
acaba de votar en contra del
texto finalmente consensuado de la nueva
Directiva de Eficiencia Energética, texto
que aprobaran, en septiembre, el Parla-
mento Europeo, y, hace unos dias, el Con-
sejo de Ministros de Energia. Y el Partido
Popular que lidera Rajoy ha dicho no a la
eficiencia a pesar de que Espana padece
una tasa de dependencia energética mucho
mas elevada (alrededor del 75%, segtn In-
dustria) que la media europea, que estd en
torno al 50%.

M La clave de la competitividad
Pero dejemos la macroeconomia y baje-
mos a la arena: la competitividad de nues-
tra economia pasa, indefectiblemente, por
que nuestra industria sea capaz de fabricar
sus productos con menos energia que la
competencia (eso se llama eficiencia), y pa-
sa ademas por que nuestra industria no se
vea en la necesidad de exportar capital (a
otros paises, a otros mercados) para adqui-
rir energia que cuesta cada vez mas cara.
Pues bien, el gobierno de la nacién, a la
vista de todos los datos arriba senalados
(datos todos oficiales), ha dicho no a la di-
rectiva de eficiencia y Espafia va a cerrar
2012 habiendo enviado allende las fronte-
ras 60.000 millones de euros en concepto
de importaciones de productos energéti-
cos (a 31 de agosto ya habiamos expatria-
do mas de 40.000).

Contra la politica energética del Parti-
do Popular (PP), que no solo le ha supri-

Contadores inteligentes y balance
neto

La directiva dice, entre otras cosas, que los esta-
dos deben asegurarse de que las “funciones mi-
nimas” de los contadores inteligentes tengan
“plenamente en cuenta los objetivos de eficien-
cia energética y los beneficios para el cliente fi-
nal”. La norma, ademas, afiade lo siguiente: los
estados, “en el caso de la electricidad, y a peti-
cion del cliente final, exigiran a los operadores
de los contadores que se aseguren de que estos
aparatos puedan dar cuenta de la electricidad
vertida a la red a partir de las instalaciones del
cliente final; se aseguraran de que, cuando los
clientes finales lo soliciten, la informacion exacta
de los contadores sobre la entrada y salida de
electricidad que les corresponda les sea facilita-
da (...) en un formato facilmente comprensible”.

mido las primas a las energias limpias
—equiparandolas de facto a las contaminan-
tes—, sino que ahora dice no a la directiva
europea de eficiencia, el think tank Funda-
ci6n Renovables difundié hace unos dias
un comunicado en el que senalaba que po-
ner la crisis como pretexto para relegar las
politicas de ahorro de energia es un “doble
error”. En primer lugar, porque la eficien-
cia “es ahora mismo una necesidad para la
politica energética y econdémica, dado el
incremento constante de las importaciones
de hidrocarburos, su impacto en la infla-
ciéon y el déficit comercial”; y, en segundo
lugar, “porque el sector de los servicios
energéticos en Espafa puede ser uno de
los principales sectores con los que decidir
y llevar a cabo politicas de estimulo al cre-
cimiento econémico y a la creaciéon de
nuevos empleos”.

El Plan de Ahorro y Eficiencia Energé-
tica 2011-2020 que aprobara, hace ahora
un ano, el tltimo Gobierno Zapatero, ha-
cia una prevision de como evolucionaria el
sector de los servicios energéticos para
cumplir el objetivo de ahorro del 20% de
energia (objetivo al que se ha obligado la
Unién Europea en el horizonte 2020).
Pues bien, ese plan —en sintonia con lo
ahora apuntado por la CE en la directiva—
ya estimaba entonces —noviembre del 11—
que el sector triplicarfa su facturaciéon ac-
tual y crearifa cerca de un millén de nuevos
empleos, directos e indirectos, de aqui a

También los hogares

2020. En idéntica linea se pro-
nuncia ahora la Fundacién
(FR):  “resulta  increible
—apuntan— que, en lo mas du-
ro de la crisis, se desprecien
politicas de crecimiento y em-
pleo”. Antes al contrario —afia-
den desde la FR—, “para Espa-
fia, solamente la rehabilitacion
energética de edificios supone
una magnifica oportunidad de creacion de
actividad, de riqueza y de empleos”.

Actividad, riqueza y empleo en varios
escenarios. La directiva se plantea como
objetivo convertir en eficiente “el 3% de la
superficie total de los edificios con calefac-
cién y/o sistema de refrigeraciéon propie-
dad de la administracion central”. Y esta-
mos hablando de un parque inmobiliario
formidable, pues, segin datos de la propia
Direcciéon General de Energia de la Comi-
sion Europea, el 12% de los edificios del
continente pertenece al sector publico.
Ademas, la nueva norma establece que “las
auditorfas energéticas tienen que ser obli-
gatorias y periddicas para las grandes em-
presas, ya que el ahorro de energia obteni-
do puede ser significativo”.

M Ayudas para las pymes

Otra enorme ventana de oportunidad esta
en las pymes, y la mayoria de las empresas
del continente lo son. La directiva incluye
en la categoria de “microempresas, peque-
nas y medianas empresas” a todas aquellas
que ocupan a “menos de 250 personas y
cuyo volumen de negocios anual no exce-
de de 50 millones de euros o cuyo balance
general anual no excede de 43 millones de
curos”. Pues bien, segtn la Comision Eu-
ropea, estas empresas “representan un
enorme potencial de ahorro de energia pa-
rala Unién”. Por eso, la directiva propone,
entre otras cosas, el establecimiento de

Servicios energéticos

Segtin el articulo 12 de la directiva, los estados
miembros “tomaran las medidas adecuadas
para promover y facilitar el uso eficiente de la
energia por parte de los pequefios clientes, in-
cluidos los hogares”. Estas medidas —dice la
directiva—, “podran formar parte de una estra-
tegia nacional”. Ademas, la nueva norma afa-
de que, para “promover un cambio en los habi-
tos”, los estados podrdn emplear, entre otros,
los siguientes instrumentos y politicas: “incen-
tivos fiscales; acceso a la financiacién, ayudas
o subvenciones; suministro de informacion;
proyectos ejemplares; actividades en el lugar
de trabajo; informacién sobre cambios renta-
bles y de facil introduccion en el uso de la
energia; informacién sobre medidas de eficien-
cia energética”.

Los estados “fomentaran el mercado de los
servicios energéticos y facilitaran el acceso a
este de las pymes, difundiendo informacién
clara y facilmente accesible sobre contratos de
servicios energéticos disponibles y las clausu-
las que deben incluirse en tales contratos a fin
de garantizar el ahorro de energia y el respeto
de los derechos de los clientes finales; y difun-
diendo informacién clara y accesible sobre ins-
trumentos financieros, incentivos, subvencio-
nes y préstamos en apoyo de los proyectos de
servicios de eficiencia energética; y alentando
la creacién de etiquetas de calidad; poniendo a
disposicion del pdblico y actualizando periédi-
camente una lista de proveedores de servicios
energéticos disponibles que estén cualificados
o certificados”.




“regimenes de ayuda a las pymes para cu-
brir los costes relativos a una auditoria
energética” y a la aplicacion de las medi-
das que esa auditoria proponga. Y las me-
didas propuestas pueden generar, segin la
Direcciéon General de Energia de la Comi-
sion Europea, “hasta un 60% de ahorro”.

M Los estudios de la rehabilitacion

Y, por fin, la vivienda: territorio abonado
para la rehabilitacion energética en Espana,
nacion en la que el recorrido de la eficien-
cia es formidable, segtn el informe “Una
visién-pais para el sector de la edificaciéon
en Espania”. Realizado por un equipo capi-
taneado por Albert Cuchi, profesor de la
Universidad Politécnica de Cataluna, y Pe-
ter Sweatman, director general de Climate
Strategy & Partners, este informe “consi-
dera que diez millones de viviendas princi-
pales construidas en Espafia antes de 2001
pueden y deben ser transformadas en vi-
viendas de bajo consumo y de baja emision
de gases de efecto invernadero, y que ha-
cerlo aportara beneficios no so6lo a propie-
tarios y ocupantes sino también al pais,
generando entre 110.000 y 130.000 em-
pleos directos estables y de calidad entre
2012y 2050”.

Segun los autores, para ello serfa preci-
so “invertir hasta diez mil millones de eu-
ros anuales en la rehabilitaciéon de entre
250.000 y 450.000 viviendas principales al
ano”. Esas inversiones —dice el informe—
seran aportadas “por el ahorro familiar, por
entidades financieras, por empresas de ser-
vicios energéticos, por empresas energéti-
cas y por el estado, recibiendo cada fuente
de inversion retornos diferentes prove-
nientes de los ahorros de energia y de emi-
siones, beneficios sociales, o mejora en la
calidad de las viviendas™.

Muy similares a las arriba expuestas,
son las conclusiones de otro informe,

De miedos y cauciones
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también publicado el ano pasado: “Gene-
racion de empleo en la rehabilitacion
energética del parque de edificios y vi-
viendas”, obra de Comisiones Obreras
(CCOO), cofinanciada por el Fondo So-
cial Europeo (edita la Fundacién Conde
del Valle de Salazar). Segtn este docu-
mento, que propone un plan de rehabili-
tacién a veinte anos vista (2020-2040),
“una vez llegado a un ritmo de crucero”,
el potencial de este plan rondaria los
105.000 puestos de trabajos estables, que
“se reparten principalmente entre los
puestos de ejecucion material para mas de
50% del empleo y los puestos técnicos y
de gestion; el plan genera, ademds, nume-
rosos puestos indirectos”.

Las claves de ejecucion de este plan
son grosso modo las mismas: hay que cre-
ar un marco legal propiciatorio y hay que
invertir para ahorrar (o sea, en las antipo-
das de la austeridad). Segin CCOO, la
inversién para la puesta en marcha de esta
iniciativa plurinacional (2020-2040) de-
beria rondar los 12.500 millones de euros
anuales a partir de 2020, “cuando se al-
cance el ritmo de crucero”. Eso si: el sin-
dicato calcula que el plan “podria permi-
tir el ahorro de alrededor de 600 millones
de barriles de petroleo de energia final y
300 millones de toneladas de CO: equi-
valente” (el precio del barril de Brent su-
pera a dia de hoy los cien dolares; 600 mi-

Eficiencia en la red y microgeneracion

llones de barriles cuestan 60.000 mi-
llones de ddlares).
En fin, que, segin la Comisiéon Eu-
ropea, la Fundacion Renovables, la Uni-
versidad Politécnica de Cataluna, la con-
sultora Climate Strategy & Partners y el
sindicato Comisiones Obreras, entre otros
actores, la ventana de oportunidad de la
eficiencia existe en la Union Europea: ven-
tana a la independencia energética, al aho-
rro de recursos econémicos, a la minimiza-
cién de las emisiones de gases de efecto
invernadero y a la creacion de empleo, so-
bre todo, en el sector de la construccion. Y
existe esa ventana... asi como existen las
fuentes de financiacién necesarias, pues el
mismo gobierno que acaba de decirno ala
directiva de eficiencia energética —gobier-
no mariano de Santamaria y Soria— esta ha-
ciendo malabares a estas horas con 60.000
millones de euros —dinero publico— que
acabaran —en privado— en unos cuantos
bancos.

Si, hay dinero puablico mas que sufi-
ciente como para promover marcos legisla-
tivos propiciatorios —como la Directiva de
Eficiencia Energética—, dinero pablico mas
que suficiente como para impulsar la inver-
sion privada. Y si no, pregtntese al Conse-
jo de Ministros del pasado siete de sep-
tiembre. Si, ese que aprobo casi en secreto
un Real Decreto Ley (ahi es nada) por el
que se concede un crédito extraordinario
"por importe de 1.782.770.890 curos" al
Ministerio de Defensa. Si, hay crédito. Sin
duda. Lo que ocurre es que, ademas, hace
falta voluntad politica, y, de momento, el
Reino de Espafia ha dicho si a ciertos "pro-
gramas especiales de armamento" (casi
1.800 millones de euros por obra y gracia
del Real Decreto-ley 26,2012, de 7 de
septiembre), pero no a la Directiva de Efi-
ciencia Energética. Y punto. ll

Un fondo nacional para financiar

Con respecto a los servicios energéticos, prota-
gonistas de esta directiva, la norma establece
ciertas cauciones. A saber: los estados se asegu-

| raran de que los distribuidores de energfa, los
gestores de las redes y las empresas minoristas
de venta de energfa “se abstienen de toda activi-

| dad que pueda obstaculizar la demanday la

| prestacion de servicios energéticos u otras medi-
das de mejora de la eficiencia energética, o bien
pueda obstaculizar el desarrollo de mercados de
tales servicios o la aplicacién de tales medidas,
de manera que no se pueda cerrar el mercado a
los competidores o abusar de posicién dominan-
te”. Mas adn: la directiva sugiere incluso la crea-
cién de una figura, “como un defensor del pue-
blo”, cuyo objeto sea garantizar “la tramitacién
eficiente de las reclamaciones”.

Segiin la directiva, “a mas tardar el 30 de junio de
2015, los estados miembros se aseguraran de que
se efecttia una evaluaci6n del potencial de eficien-
cia energética de su infraestructura de gas y elec-
tricidad, especialmente en lo que se refiere al
transporte, la distribucion, la gestion de la carga y
lainteroperabilidad, asf como a la conexién a ins-
talaciones de generaci6n de energia, con inclu-
sion de las posibilidades de acceso para los mi-
crogeneradores de energfa”. La nueva norma
europea dice asimismo que “si procede, los esta-
dos miembros tomaran medidas para alentar a los
gestores de las redes a adoptar un procedimiento
sencillo de instalacion e informacién para el esta-
blecimiento de unidades de microcogeneracion,
con vistas a simplificar y abreviar el procedimiento
de autorizacién para particulares e instaladores”.

Los estados “facilitaran el establecimiento de
mecanismos de financiacién, o el recurso a los
existentes, a fin de que se aprovechen al maximo
en las medidas de mejora de la eficiencia ener-
gética las ventajas de la presencia de miiltiples
flujos de financiacién”. Es mas: si procede —dice
la directiva—, “la Comision asistira a los Estados
miembros, directamente o a través de las institu-
ciones financieras europeas, en el estableci-
miento de mecanismos de financiacion y planes
de asistencia técnica, con el fin de aumentar la
eficiencia energética en diferentes sectores”. Y
mas alin, pues, aunque no sea vinculante, bien
esta que se mencione: los estados “podran crear
un fondo nacional de eficiencia energética” para
“respaldar las iniciativas nacionales de eficiencia
energética”.
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Para los que no quieren
pagar de mas

Asociacion no gubernamental, apolitica y sin ningiin vinculo con compariias generadoras,
distribuidoras o comercializadoras de energia”. En esos términos se
Nacional de Ahorro y Eficiencia Energética, una ‘plataforma de ayuda para los usuarios de energia y
agua, independientemente de cud] sea su condicion o actividad. Aparecieron hace apenas dos ajios y
proponen, entre otras cosas, acometer ‘profundos cambios en el sistema tarifario actual con el fin de

que se tenga en cuentu. el coste real de ln energia en cadu tramo horario’.

os consumidores de energia “so-

mos el elemento de la cadena

que sélo interviene para pagar las

facturas y sufrir, en muchas oca-

siones, los abusos de determina-
das empresas; no participamos en las mo-
dificaciones de tarifas que realiza el
gobierno de turno ni en los mecanismos
necesarios que ‘ustifican’ dichas modifica-
ciones; nuestra capacidad de negociar pre-
cios con las comercializadoras es practica-
mente nula a menos de que seamos
considerados como grandes cuentas y fre-
cuentemente la resolucion de incidencias
tiene resultados nulos o mediocres”.

La descripcion con la que se presenta la
Asociacion Nacional de Ahorro y Eficien-
cia Energética (Anae) no puede ser mas ex-
plicita.  El
objetivo
que persi-
gue, y tam-
bién expli-
cita,
tampoco
tiene  des-
perdicio: “Anae pretende romper esa cade-
na injusta y crear un nuevo modelo, con
reglas de juego mas transparentes; nuestro
objetivo basico es conseguir para nues-
tros asociados el miximo ahorro en
sus facturas de energia y agua, afio
tras ano”. ;Cémo? Mediante diver-
sas actuaciones, “algunas de ellas
totalmente gratuitas, incluidas en la
cuota de asociado; otras, en condi-
ciones ventajosas al negociar acuer-
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dos y planes de descuento con empresas
del sector”.

La primera campana dura que em-
prendieron la titularon “YO-YA-NO (re-
galo dinero)”. Un YO-YA-NO mayuscu-
lo que salt6é a los titulares (de algunos
medios especializados) el pasado mes de
julio. Fue la primera gran campanada: una
campana de andlisis de facturacion de su-
ministros eléctricos “para detectar contra-
tos ineficaces”. Y es que la asociaciéon se
ha percatado —desde que comenzé su ac-
tividad, hace dos anos— de que “entre un
65 y un 80% de los suministros analizados
no estan optimizados, lo que se traduce
en un sobrecoste inttil para los consumi-
dores, situacion que empeora para aque-
llos que tienen grandes consumos y que

define Anae, la Asociacion

Antonio Barrero F.

podrian estar ahorrando dinero en su fac-
tura de la luz”.

¢«Los motivos de esa divergencia coste-
servicio? Anae senala que “el sector de la
energfa, y especialmente el eléctrico, es
muy dindmico y cambiante, y tanto las
condiciones de las compaiias, como los
habitos de consumo de los ciudadanos,
pueden variar en un corto periodo, por lo
que muchos contratos quedan obsoletos o
desfasados y siempre en perjuicio del con-
sumidor”. En esa linea argumental, Anae
citaba en julio un estudio del Buildings
Performance Institute Europe segin el
cual “para la mayoria de los consumidores,
las facturas de energia representan entre un
3y 4% de su renta disponible, por lo que
tradicionalmente no se ha dado importan-
cia al gasto energético ni a las medidas de
ahorro v eficiencia energética”.

M Analisis gratuitos

{En qué ha cambiado ahora la situa-
cén? Pues, segin Anae, en que la luz
es cada vez més cara, lo cual “estd pro-

I vocando una mayor sensibilizacion

ciudadana hacia la basqueda de solu-
ciones para ahorrar en sus facturas .
Pero lo atrevido de la iniciativa —yo ya
no— no radicaba —no radica— en la
rebeldia que entrana una actitud
asi. Lo atrevido viene ahora: la
asociacion se compromete a
realizar, gratuitamente, un
“andlisis de suministros” pa-

ra detectar “desadaptaciones
en tarifas contratadas, los ho-



rarios de consumo y su intensidad, la de-
manda de potencia en relacién a lo contra-
tado o los sobrecostes por energia reactiva,
y, en virtud del estudio realizado, se pro-
pondra al consumidor las medidas correc-
tivas que mas ahorro econémico puedan
proporcionarle, siendo en su mayoria, sin
coste alguno”.

Anae se encarga, pues, de hacer un ani-
lisis detallado de las facturas de energia, de
detectar posibles anomalias, de ofrecer so-
luciones correctivas, y de recopilar las me-
jores ofertas disponibles de las diferentes
comercializadoras: “si el socio dispone de
varios suministros se actia sobre la totali-
dad de ellos; solo este concepto puede su-
poner ahorros, en determinados casos, de
hasta el 20%”, dicen en la asociaciéon. Por
eso, probablemente, el nimero de socios
no cesa de crecer, segiin Francisco Valver-
de, el presidente. Valverde no quiere dar
nombres, pero nos cuenta el caso de un so-
cio, una gran empresa, que se ha ahorrado
60.000 euros al cambiar de compaiiia,
“mas el dineral que se han llevado por la
reclamacién que hemos presentado contra
la primera compaiifa”.

M Lo que oculta lo opaco

¢Reclamacion? “Si, porque les estaban co-
brando una tarifa que no correspondia con
su contrato: arreglar el problema les ha su-
puesto una refacturacion de casi dos afios,
80.000 euros que les habian cobrado de
mas, 80.000 euros que nuestro asociado
no sabia que le habian cobrado de mas y
que la suministradora ha tenido que devol-
ver”. ;Estafa deliberada? “Pues... si no ha
sido deliberadamente... pues ha tenido
que ser porque en esa suministradora son
unos inatiles; quiza haya habido una mez-
cla de ambas cosas”. En el fondo, en todo
caso, subyace seguramente ese mal enquis-
tado que es la opacidad en todo lo relativo
a la electricidad en este pais.

Pero el ahorrarle dinero a sus asocia-
dos es solo una de las dimensiones de
Anae. La asociaciéon quiere ser represen-
tante de todos los consumidores de ener-
gia. Asi, solicitd hace ya mas de un ano
formar parte del consejo consultivo de la
Comision Nacional de Energia (solicitud
que sigue sin respuesta). Eso si, y, en todo
caso, Anae tiene previsto volver a las an-
dadas —volver a solicitar esa inclusion— en
el consejo consultivo que habra de susti-
tuir al actual (el gobierno aprobd, el pasa-
do 27 de septiembre, la remisiéon a las
Cortes Generales del Proyecto de Ley de
Creacion de la Comision Nacional de
Mercados y Competencia, una comision
que engullird a seis organismos regulado-

res yala CNE, que parece que sin embar-
go mantendra su propio consejo consulti-
vo, ese en el que Anae quiere representar
a los consumidores).

Otra de las guerras en la que se ha me-
tido la asociacion es la de la calidad. Y ahi
pueden desempenar un papel clave los
contadores inteligentes (“equipos que per-
mitan discriminacion horaria y la teleges-
tion”). Estos deberan estar instalados en
todos los hogares antes del uno de enero
de 2019. El caso es que, ahora mismo, ailo
2012, las companias estan obligadas a su-
ministrar la electricidad al consumidor en
unos rangos de tension determinados, en
unos rangos de frecuencia determinados,
en fin, con una calidad determinada. Ade-
mas —apunta Anae—, ese suministro deberia
estar disponible el cien por cien del tiem-
po. ¢Cudl es el problema? Pues que la me-
dicion de la calidad de suministro la hace...
la propia compaiifa: “esto es como atar al
perro con longanizas”, dicen en la asocia-
cién.

M El que hizo la ley...

Asi —explica Anae—, se dan situaciones de
incidencias reales en suministros —cortes,
por ejemplo— que pueden derivar en per-
juicios econémicos para el cliente y que,
sin embargo, se traducen, cuando el con-
sumidor se pone en contacto con la com-
pania eléctrica, en un “no nos consta”.
Mais atin: en el caso de que un consumidor
quisiera poner un analizador en su sumi-
nistro, este debe estar debidamente homo-
logado y se debe poner de acuerdo con la
companfa “para su precinto”. Pero no
queda ahi la cosa, segiin Anae: si se da el
caso de una incidencia en enero con dere-
cho a compensacién econdémica, la compa-
fifa puede demorar el pago de esa compen-
sacion hasta... marzo del ano siguiente. Y
puede demorarlo catorce meses porque asi
lo establece la ley.

Asi, no es de extrafiar que haya quien
diga que a las eléctricas no les hace falta ha-
cer trampas, pues ya fueron ellas las que hi-
cieron la ley. O si... Anae denuncia, por
ejemplo, que “existe un masivo incumpli-

miento de la ley: la Orden ECO/797/
2002, de 22 de marzo, por la que se aprue-
ba el procedimiento de medida y control
de la continuidad del suministro eléctrico,
en el punto 12 de su anexo referente a la
evaluacion de la calidad individual, indica
que ‘la conectividad cliente-red debera es-
tablecerse a nivel de linea de BT [baja ten-
sion ], para lo cual se fomentara la capta-
ci6én de los parametros de continuidad de
suministro a través del propio equipo de
medida de la energia’. Pues bien, esto no
se cumple en la inmensa mayoria de sumi-
nistros y ademas entendemos que se debe
ampliar a otros parametros de calidad y no
solo a cortes”.

Lo cuenta con sus propias palabras Val-
verde: “durante los primeros tres afios de
relacion entre compaiiia y cliente la calidad
puede ser medida en los centros de trans-
formacion, pero, a los tres anos de relacion
cliente-compaiiia, la calidad tiene que estar
en el punto de agregacion del cliente, o
sea, en la linea de baja tension, y tipica-
mente se obtendran los paraimetros de cali-
dad de suministro del contador. ¢;Tu conta-
dor da calidad de suministro? No. Pero eso
esta escrito v la ley esta vigente. Sin embar-
g0, a mi, en mi casa no me estan midiendo
los pardmetros de calidad de mi contador.
Mi contador es de ruedecita y eso no es ca-
paz de verlo”. ¢Solucion? Los contadores
inteligentes, que si ven las tensiones, las
frecuencias, los cortes... Asi, cuando la
gran compania diga “no nos consta”, el
cliente podra decir... “pues a mi si”.

Del formidable despotismo del oligo-
polio, Valverde concluye con una anécdo-
ta: “mire, nosotros hemos ido a las compa-
ifas diciendo ‘deme precio para cien
suministros domésticos...” y practicamente
nos han contestado ‘venga, bonito, ven
otro dia’. Pues no pasa nada, que no se
preocupen, que vendremos otro dia y ven-
dremos con mil o con diez mil... pero aca-
baran haciéndonos caso, llegard un mo-
mento en que nos hardn caso”.

B Mds informacion:
~-IWWW.asociacion-anae.org
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E Francisco Valverde

Presidente de la Asociacion Nacional de Ahorro de Energia (Anae)

Anae nacid para defender los derechos del consumidor”

M (Cuando, como, por qué nace Anae?

Naci6 a finales de 2010. Varios profesio-
nales que estibamos trabajando en el sector
de la electricidad, y a la vista de lo que estaba
sucediendo, de como estaba el panorama, de
los abusos, de los enganios, decidimos fundar
una asociacion para estar del lado del consu-
midor. Anae naci6 para defender sus dere-
chos. Nuestro objetivo era, y es, que los con-
sumidores  scan  oidos, que estén
representados. Porque el consumidor de
energfa, tradicionalmente, no ha sido tenido
en cuenta mas que para pagar las facturas.

B {Como se financia Anae?

La principal via de financiacién es la cuo-
ta que pagan los socios. Otra es la tienda
online, que hemos abierto hace unos me-
ses, y que esperamos seguir desarrollando.
M :Quién se puede asociar y quiénes son los
socios de Anae?

Nosotros nos definimos como la asocia-
ci6n de los consumidores de energia. Y co-
mo tal no hacemos distincion de ningtn ti-
po, o sea, que damos la bienvenida a
particulares, a pymes, a la industria stper
pesada... a cualquier consumidor de ener-
gia. El grupo més grande que tenemos es
Media markt; también esta con nosotros la
cadena Game, que tiene mas de doscientas
tiendas de videojuegos, y le puedo adelan-
tar que ahora mismo estamos hablando con
la asociacion de franquiciados de los Bur-
guer King. Pero, al igual que tenemos a ese
tipo de socio —con consumos muy impor-
tantes, muchos suministros—, pues también
tenemos particulares, que han confiado en
el proyecto y que estan un poco hartos de
los abusos. Hay gente que tiene tiendas...
de verdad... muy pequenas, se estan aso-
ciando también muchos colegios... No sé,
si clasificiramos a nuestros socios por ti-
pos... quiza los colegios serfan el tipo de
socio que, con una cuota mas pequeia, es-
ta consiguiendo los ahorros mas grandes.
M (Y cuanto cuesta asociarse?

Nuestras cuotas van en funciéon de la su-
ma de consumos de energia eléctrica de to-
dos los suministros. Vera, en Anae, antes de
asociar al consumidor que se acerca a noso-
tros, le hacemos un anilisis gratuito de sus
suministros de electricidad y gas natural.
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M (Gratuito?

Si, analizamos sus suministros gratuita-
mente. La idea es optimizar en profundi-
dad los suministros de modo que el consu-
midor siga recibiendo exactamente el
mismo servicio pero a un coste menor. Asi
que estudiamos la potencia... si es posible
bajar esa potencia contratada para que el
asociado ahorre, si es mejor cambiar de ta-
rifa, si conviene cambiar de compania... La
gente no lo sabe, pero la optimizacion de
suministros es algo que reporta unos aho-
ITOS a veces muy, muy importantes.

M ¢Algiin ejemplo?

Si, el tltimo colegio que analizamos estd
pagando por ser socio de Anae, y en fun-
ci6n de la suma de sus consumos, una cuo-
ta de 180 euros. Pues bien, con nosotros se
han ahorrado 21.000 euros.

M :Me esta diciendo que ese colegio, que
esta pagando 180 euros al mes, se ha
ahorrado 21.000 euros en un afo?

No, no. La cuota es anual: 180 euros al
aio. Y el ahorro, anual también, por su-
puesto, 21.000 euros. De todas formas, ese
colegio solo tenia un suministro. Si hubiera
tenido mas, el ahorro habria sido mas gran-
de. Ahora mismo, nuestro cliente estrella
son los colegios.... pues reportan unos aho-
rros muy importantes, muy rapidos, y, sin
embargo, pagan una cuota de asociado,
comparativamente, saper baja. Los cole-
gios, por lo que estamos viendo, estin deja-
dos de la mano de dios, y si, para ellos pue-
de suponer un buen ahorro... De todas
formas, hay asociados que pagan 60 euros
al ano. Esa es la cuota mas baja.

M Bien, 60 euros... 0 180... y ahorro 21.000.
&Y por qué habria de seguir asociado al afio
siguiente si ya he conseguido el ahorro?

Pues yo le dirfa que el arreglo, la optimi-
zacion... vale para un tiempo. Dentro de
un ano, usted estard consumiendo de otra
manera, habra cambiado quiza sus habitos,
o puede que haya metido méis maquinaria,
o que la haya suprimido, o que haya cam-
biado algo en la ley, o que haya expirado el
contrato que tenia...

B Y entonces el consumidor estara de nuevo
interesado en volver a cambiar de contrato,
deduzco.

Eso es. O de compania.

M O de compaiiia... éHay mucha diferencia
de unas compaiiias a otras?

En grandes consumidores si, puede ha-
ber diferencias muy grandes. En pequenos
consumidores... o ninguna [diferencia] o
muy escasas: a lo mejor conseguimos un
ahorro de diez euros al aflo... o menos.

B {Qué me dice de las comercializadoras
que solo venden energia renovable? ¢Estan
consiguiendo hacerse con cuota de
mercado?

La verdad es que atin hay un cierto des-
conocimiento sobre ellas. La gente no sabe
que puede contratar energfa cien por cien
verde y que esa energfa no tiene sobrecos-
tes. Asi que nosotros lo publicitamos, sobre
todo al consumidor doméstico. Y digamos
que... la gente, y a pesar de lo que digan
ciertos sectores, si que ve con buenos 0jos
el tener en el enchufe energia proveniente
de fuentes renovables. Mire, hay profesio-
nales que tienen tarifas domésticas, tarifas
en las que, como comentaba antes, vamos a
obtener ahorros muy limitados. Vamos,
que casi lo tinico que se puede hacer es un
cambio de compania para aprovechar los
descuentos de las tarifas de bienvenida.
Pues bien, en muchos de esos casos, ha ha-
bido cambio, si, y ha sido a energia verde.
Ademis, le adelanto que estamos estudian-
do otras maneras de que el consumidor ac-
ceda al mercado eléctrico. La idea es que,
de la asociacién nazcan las comercializado-
ras correspondientes (electricidad, gas...).
Ahora mismo estamos en contacto con
brokers energéticos para que, de momento
en socios con grandes consumos, accedan
directamente al mercado mayorista sin ne-
cesidad de una comercializadora. La idea es
funcionar como una especie de central de
compras.

B Por cierto, écuantos socios tiene Anae ahora?

Eso no se lo voy a decir de momento.
Gestionamos unos cien gigavatios hora al
aino. Son mas de 650 suministros. Proba-
blemente dentro de un mes, estas cifras, si
no se doblan... pues yo le dirfa que... casi,
casi. Estamos en contacto ahora con poten-
ciales socios que son muchos suministros y
es mucha su energia.ll
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Formacion técnica para profesionales y empresas del

Y
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Titulo: Instalaciones energéticas para el autoconsumo y su marco normativo
Objetivo: El objetivo del curso es que los participantes adquieran conocimientos especificos sobre las
instalaciones de energia fotovoltaica, edlica y cogeneraciéon que dan respuesta a los condicionantes
emanados del RD 1699/2011.
Dirigido a: Dirigido a profesionales del sector fotovoltaico y edlico con inquietudes por conocer las posibilidades
de negocio abiertas por el nuevo Real Decreto que establece el autoconsumo o balance neto.

Modalidad: online Fecha de imparticién: del 22 de octubre al 21 de diciembre de 2012
Duracién: 40 horas Financiacién: Curso 100% bonificable para trabajadores

Para mas informacion:

cursos-eerr@icteduca.com 90 2 540 2 7 ‘I
www.energias-renovables.com




Como perder el miedo
a las empresas de servicios

energéticos

La Asociacion de Empresas de Servicios Energéticos (ANESE), que cuenta con 130 empresas asociadas
impartid el pasado 9 de octubre en Valladolid la 1 Jornada Tecnica de Contratacion de Servicios
Energéticos, organizada por el Ente Regional de ln Energia de Castilla y Leon (EREN). Bdsicamente se
trataba de decir: las Empresas de Servicios Energéticos no comemos a nadse y podemos ayudar a

mejorar la eficiencia y ahorrar dinero.

ER

| objetivo del encuentro era

ofrecer una vision practica de

la contratacion de una Empre-

sa de Servicios Energéticos

(ESE) para mejorar el nivel de
eficiencia y reducir los consumos. Pero el
simple hecho de tener que celebrar una
jornada de este tipo demuestra que las
empresas, los particulares y hasta las pro-
pias administraciones recelan a la hora de
acercarse a una de las 600 ESE que exis-
ten en Espafa para contratar sus servi-
cios. ¢Por qué? Por lo que pudo verse en
Valladolid, una de las razones que frena a
los potenciales clientes es que estan con-
vencidos de que los proyectos de reforma
y mejora energética resultan demasiado
complejos. Vamos, que no merece la pe-
na meterse en lios. Y los que se meten, a
veces van a trompicones. El director ge-
neral de Energia y Minas de la Junta de
Castilla y Le6n, Ricardo Gonzalez Man-
tero, reconocia que “de los 14 centros de
la Administracion Pablica de la Junta de
Castilla y Ledn que se acogieron al plan
2000ESE, solo seis cumplieron los pla-
zos marcados por el IDAE”. Eso, unido
a que las empresas de servicios energéti-
cos siguen siendo unas perfectas desco-
nocidas para gran parte del tejido pro-
ductivo provoca que sigan sin acometerse
proyectos que serian del maximo interés
en un pais como el nuestro, que lleva
muchos aftos dando la espalda a la efi-
ciencia energética.



La renovacion del alumbrado piiblico en el pueblo albaceteiio
de Salobre ha supuesto un ahorro del 72% del consumo de
energia eléctrica.

Asi que hemos decidido hacer algu-
nas preguntas a Rafael Herrero, presi-
dente de ANESE, que ayuden a perder el
miedo a las ESE.

H ¢Como se contrata una empresa
de servicios energéticos y qué se
puede esperar de ella?

“Las Empresas de Servicios Energéticos
(ESE) son aquellas empresas cuyo objetivo
es reducir los consumos energéticos de sus
clientes asumiendo, al hacerlo, cierto ries-
go econdémico y vinculando el pago de los
servicios prestados a la obtencion de aho-
rros energéticos reales para su cliente”, ex-
plica Herrero.

La vinculacién entre beneficio y ahorro
conseguido para el cliente es la esencia de
la ESE, que se encargara de todo el proce-
so, desde la auditoria previa, la instalacion
y puesta en marcha de los equipos y la mo-
nitorizacion, es decir, la gestion de la ener-
gia en cada momento, para asegurar el co-
rrecto funcionamiento de los equipos y
asegurarse de que se conseguiran los aho-
rros garantizados en el contrato.

“Pocos sectores de nuestra economia
tienen tanto recorrido como los Servicios
Energéticos, un sector rentable, capaz de
reducir el impacto medioambiental y me-
jorar nuestra dependencia energética del
exterior. Se trata de un mercado de mas de
3.000 millones de euros que corremos el
riesgo de no aprovechar”. Pero, ¢por qué
no termina de arrancar el sector en nuestro
pais? Si algunos paises ecuropeos como
Francia y Alemania cuentan con aios de
experiencia en materia de eficiencia ener-
gética y planes efectivos para impulsar el
mercado, jpor qué no tomamos su ejem-
plo y desarrollamos un sector que, ademas,
nos va a permitir cumplir con los compro-
misos europeos?

M (Cuales son las barreras del
sector en Espaiia?

“La respuesta no es sencilla; son varias las
razones por las que este mercado atin no
ha dado el salto definitivo y que estan
obstaculizando el desarrollo del mercado
de las ESE. Podemos resumirlas en tres:
permisividad a la baja eficiencia energéti-
ca, poca incentivacion a la mejora y des-
conocimiento de las ESE”.

Este tercer punto es el que hace refe-
rencia a los clientes; los servicios energé-
ticos son poco conocidos en nuestro pa-
is, ya que son un modelo de negocio
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¢Qué tipos de contratos pueden hacerse con una ESE?

Existen distintas modalidades de contratos para la prestacion de servicios energéticos:

v Contrato de Rendimiento Energético o EPC: acuerdo contractual entre la ESE y el cliente para la presta-
cion de servicios energéticos, teniendo en cuenta que la recuperacion de las inversiones en dichas me-
didas se basara (en parte o totalmente) en la obtencion de los ahorros producidos por el nivel de mejora
de la eficiencia energética convenido en el contrato. La principal ventaja del EPC es que la responsabili-
dad completa es asumida por la ESE. El cliente se libera de cualquier contratiempo.

Dentro de este modelo existen dos tipos, y en ambos se garantiza un ahorro: ahorros garantizados (un de-
terminado nivel, un %) y ahorros compartidos (sin cuantificar).

v Contrato de Venta de Energia y Gestion Energética o ESC: venta al cliente de energia (til transformada
(vapor, agua caliente, frio y electricidad) en las condiciones pactadas con el cliente. La ESE suele mante-
ner la propiedad de los equipos, asume el riesgo del precio de la energia y del rendimiento de la instala-
cion. Es un contrato de suministro y gestion energética.

v Arrendamiento o Leasing: la ESE arrienda los equipos que instala al cliente. Existen dos tipos de arren-
damientos:

—Arrendamiento financiero: el cliente contabilizara en su balance el activo arrendado y su correspondiente
pasivo. No obstante, la ESE retiene para si, como garantia, el titulo de propiedad del citado activo.

— Arrendamiento operativo: la ESE es propietaria del activo, y lo contabiliza en su balance.
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Un caso de éxito en el Hospital Quiron de Barcelona

La implementacién de un sistema de gestion energética en el hospital Quiron de
Barcelona por parte de la compafifa Schneider Electric, socia de ANESE, es uno de
los muchos casos de éxito que se pueden relatar.

El Grupo Hospitalario Quirdn cuenta actualmente con ocho hospitales repartidos por
la geografia espafiola. El de Barcelona es un complejo de 56.620 m2, que dispone de
20 quir6fanos y un total de 252 habitaciones individuales y salas médicas. Los 700
empleados del centro conviven con los 5.000 visitantes diarios que recibe el centro.

El sector hospitalario requiere unas condiciones de operacién estrictas y
diferenciadas por areas de actividad. La fiabilidad y garantia de suministro eléctrico
es fundamental en el funcionamiento diario de un hospital, debido a su elevada
criticidad. Ademas, a lo largo del dia, se establecen picos de demanda energética
debido a las necesidades de los servicios asociados, tales como las cocinas o la
lavanderia.

El confort de los usuarios es un aspecto clave, con unos estandares similares a
los de un hotel de gama alta. El control de la climatizacion por sectores se convierte
en un aspecto fundamental para garantizar el confort. Mientras en las zonas de uso
comln se establecen condiciones controladas de temperatura, humedad y calidad
de aire interior, en los quir6fanos, laboratorios y salas de curas intensivas, la
renovacion de aire es prioritaria.

Ante la necesidad de cumplir con estas condiciones, y en un escenario de
precios de la energia crecientes, la cuenta de explotacién de los centros
hospitalarios se ve claramente afectada. Por ello, el Grupo Hospitalario Quirén Security
decidi6 apostar por una gestion eficiente de la energia. Ahora cuenta con un sistema
inteligente de su energia basado en la implementacién estructurada de un conjunto

Power Management

de procesos, procedimientos y actividades que se integra en el modelo de gestion
administrativa de la empresa, con el objetivo de eliminar el uso improductivo de la
energia, alcanzar los minimos consumos y costes de energia posibles, sin sacrificio

de la productividad y continuidad del servicio.

Con la implantacién de EcoStruxure de Schneider Electric, una misma
plataforma es capaz de integrar informacién de diferentes procedencias y,
principalmente, de las distintas instalaciones de los edificios: climatizacion,

Lighting Control

iluminacién, deteccion de incendios, supervisién energética de consumos, Power

Management.

El Plan de Mejora Energética ha permitido ahorros medios del 9,3% anual durante los tres dltimos afos, reduciendo el consumo eléctrico en 3.042.207
kWh y las emisiones de CO2 en 708 toneladas. Ademas, se han logrado maximizar los niveles de seguridad y confort de sus usuarios y de sus instalaciones, y
localizar areas de ahorro potencial, garantizando la calidad y fiabilidad de la energia y disminuyendo el riesgo de dafios en pacientes y equipos especificos.

nuevo. Una empresa de servicios energé-
ticos garantiza al cliente que reducird sus
consumos energéticos y, por tanto, su
factura. Y esta garantia la deja escrita en
el contrato de tal modo que si no se con-
siguen dichos ahorros seri la propia ESE
la que responda econdémicamente. En
definitiva el cliente ahorra desde el pri-
mer momento y sin necesidad de inver-
sion inicial, ya que es la ESE quien se en-
carga de ello.

M :Por qué surgen entonces

dudas a la hora de contratar

una ESE?

“Porque atn no es un modelo extendido
y los clientes en ocasiones no confian en
contratos a largo plazo. A esto hay que
anadir que las administraciones publicas
no han asumido un papel realmente
ejemplarizante, lo que hubiera contribui-
do a incrementar el conocimiento de este
tipo de servicios por parte de los ciuda-
danos. En este sentido la difusion de los
servicios energéticos y sus beneficios (re-
ducciones de COz, reduccion de depen-
dencia energética, creacion de empleo...)
no es solo necesaria sino que resulta fun-
damental para hacer llegar el mensaje de
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la eficiencia energética a la sociedad”, se-
nala el presidente de ANESE.

“En definitiva, nos encontramos con
un sector, tanto a nivel nacional como eu-
ropeo, que se caracteriza por la falta de in-
formacion y la baja concienciacion, lo que
se traduce en desconfianza por parte de
los clientes que, al no conocer el modelo,
dudan de sus beneficios y posibilidades.
Esto, unido a las barreras administrativas y
a la falta de mecanismos adecuados de fi-
nanciacién, hace que tengamos que seguir
trabajando por conseguir impulsar el mer-
cado a través de las ESE”.

Este es el objetivo principal de ANE-
SE: hacer despegar el mercado. “Y para
ello —insiste Rafael Herrero— nos hemos
comprometido a participar en aquellas ac-
tividades que desde la Administracion se
pongan en marcha para la activacion, de-
sarrollo y estructuracion de los servicios
energéticos y de la gestion eficiente de la
energfa. El modelo de los servicios ener-
géticos espaiiol es muy joven pero cuenta
con un gran potencial. Sin embargo, pre-
cisamente su juventud hace que el concep-
to de ESE no esté demasiado extendido. Y
el mercado acusa esa inexperiencia en la
contrataciéon de nuestros servicios”.

B ¢Quién y como se verifican

los ahorros?

“El protocolo de medida y verificacion
de los ahorros energéticos mas extendido
es el protocolo EVO (Efficiency Valua-
tion Organization Inc) que recoge las
mejores técnicas para la verificacion de
los resultados obtenidos en el campo de
la eficiencia energética, eficiencia en el
uso del agua y proyectos de energias re-
novables en instalaciones industriales y
comerciales. Este protocolo es reconoci-
do, en todo el mundo, como método de
evaluacion de ahorros energéticos obte-
nidos por medidas de eficiencia”. Bien,
¢pero el cliente paga aunque no se consi-
gan esos ahorros? “La caracteristica prin-
cipal de una ESE es que el pago de sus
servicios se realiza con los ahorros obte-
nidos. El ahorro se garantiza por contra-
to, con lo que si este ahorro no se consi-
gue es la ESE la que responde y no el
cliente”.

W Mis informacion:
—-WWW.anese.es
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Antonio Colmenar

Director del Departamento de Ingenieria Eléctrica, Electronica y de Control de la UNED

“Los ciudadanos son cada vez mds sensibles
al ahorro y a la eficiencia energética”

Doctor Ingeniero Industrial, Antonio Colmenar tiene
una larga trayectoria profesional que le ha llevado a
participar en numerosos proyectos, dentro y fuera de
Espania, relacionados con las energias renovables. En
la actualidad dirige el Departamento de Ingenieria
Eléctrica, Electronica y de Control (DIEEC) de la
Universidad Nacional a Distancia (UNED). En esta
entrevista analiza la realidad del ahorro y de la
eficiencia energética en Espana, en especial en el
sector de la edificacion, y las claves para asequrar su

crecimiento. Isabel Martinez

M :Cuales son los principales motivos por los que no se consigue
aumentar la eficiencia energética en el sector de la edificacion?

La mayor parte del parque de edificios en nuestro pais y los de
nuestro entorno s ya muy viejo, en aquel momento no se pen-
saba en dotarlos energéticamente de un modo eficiente. El nue-

“‘"T . | A

vo CTE (Codigo Técnico de la Edificacion) que entrd en vigor
en 2007 establece y obliga al cumplimiento de unas normas que
van encaminadas a un mayor ahorro y eficiencia energética, pe-
ro desafortunadamente desde esa fecha hasta ahora hemos en-
trados en la famosa “crisis”, con uno de sus epicentros en la
construccion, por lo que apenas hemos podido beneficiarnos de
las bondades del mismo. Mientras que la implementacién de es-
tas medidas para la eficiencia energética en obra nueva no supo-
nen mas de entre un 3%-5% del valor final de la vivienda, en la
rehabilitacién de edificios resulta muy cara, por lo que casi nadie
se decide a ello.

M (Es la eficiencia energética un factor importante para garantizar
la sostenibilidad del crecimiento actual?

Sin duda alguna. Hoy nadie cuestiona que estamos obligados
a caminar por la senda de un sistema energéticamente sostenible
y para ello debemos ir de la mano del ahorro, la eficiencia ener-
gética, la generacion distribuida con redes inteligentes y las
energias renovables. Espafia tiene compromisos nacionales
(Plan de Energias Renovables PER 2011-2020) y el compromi-
so con Europa del 20-20-20 para el 2020,
medidas que van dirigidas a lograr el triple
objetivo: 20 por ciento de reducciéon de
COs, 20 por ciento de aumento de la efi-
cacia energética y 20 que por ciento de la
energia primaria de la UE proceda de
fuentes renovables.

M (La cuestion de la eficiencia energética
deja a un lado el debate en torno a las
fuentes de energia fosiles / renovables?

De ningin modo. Tenemos que ser efi-
cientes pero también tememos que ser
limpios y seguros en la generaciéon de
energia, y esto en general no nos lo facili-
tan las fuentes de energia fosiles. Ademas
no podemos olvidar que las fuentes de ori-
gen fosil se acabaran algn dia, por lo
tanto vemos claramente que no son soste-
nibles. En cualquier caso y con indepen-
dencia del origen de la fuente de energia,
debemos intentar siempre ser lo mas efi-
ciente posible.

M Por su experiencia en programas
europeos, ¢écomo valoraria la situacion en la
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que se encuentra actualmente Espaiia en relacion al potencial de
mejora y la capacidad real de actuacion?

" Si dijera que Espana estd en un buen puesto de salida, no seria
riguroso. Espana ya a salido, va por delante de muchos de nues-
tros vecinos, algunos de ellos econémicamente mas potentes. El
problema es que actualmente estamos casi parados. Sin embargo
no me cabe ninguna duda de que uno de los caballos que va a ti-
rar con fuerza para sacarnos de esta multicrisis en la que nos en-
contramos inmersos va a ser el sector energético y mas concreta-
mente el de la energfas renovables.

M {Hasta qué punto cree que la certificacion energética sera
realmente un valor afiadido para el mercado en el criterio de
compra, como esta ocurriendo, por ejemplo, en el caso de los
electrodomésticos?

" No me cabe ninguna duda al respecto, los ciudadanos son ca-
da vez mas sensibles al ahorro y a la eficiencia energética, ade-
mas saben que de este modo evitamos contaminar y mejoramos
nuestra calidad de vida. Nuestro Departamento esta desde ha-
ce ya mas de 25 anos muy sensibilizado con este tema y viene
dando cursos, tanto de divulgacién como de formacién para
profesionales relacionados la eficiencia, la gestién y el ahorro.
Disponemos de cursos de experto profesional, especialista uni-
versitario y master en Energias Renovables: fotovoltaica, térmi-

«Uno de los caballos que va a tirar con fuerza
para sacarnos de esa multicrisss en la que nos
enconsamos inmersos va d ser el sector
energético y mds concretamente el de la
energias renovables»

ca, edlica, biomasa, gestion de edificios, geotérmica, domotica,
generacion distribuida y redes inteligentes, vehiculos eléctricos,
entre otros.

M (El aumento de los precios de la energia puede ser el estimulo
definitivo en el caso de la rehabilitacién de viviendas?

" Hoy nadie duda que la energia va a ir subiendo en los proxi-
mos anos. Lo que me plantea es cuestion de hacer nimeros, ver
cudnto me gasto en rehabilitar y cuanto tiempo tardo en amor-
tizar la inversién. Se pueden presentar dos casos, aprovechar la
necesidad de obras para implementar este tipo de mejoras o aco-
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Este y el cartel de la pdgina anterior corresponden a algunos de los cursos impartidos por el

profesor Colmenar.
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«Hay mucho intrusismo en este sector,
gente poco preparadi que te hacen
cualquier cosa y esto a la larga puede

serminar siendo un desprestigio y

hacer que el ciudadano desconfier

meterlas directamente aunque no sea preciso hacer
obras. En el primer caso no me cabe duda alguna
que deben de afrontarse, en el segundo es mas dis-
cutible, dependera del estado del inmueble, de los
anos de construcciéon y de la calidad de sus mate-
riales. No podemos establecer un patréon Gnico,
debe de estudiarse cada caso por separado y valo-
rar muchos aspectos.

M (En qué medida favorece la formacion la
conciencia energética?

Desde el DIEEC, como ya indicaba antes, es-
tamos comprometidos a dos niveles, el de la di-
vulgacién-concienciacion, para que la gente sepa
valorar lo que necesita y entender lo que se le
ofrece, de modo que pueda elegir con un mayor
grado de conocimiento, y el de la formacion de
profesionales para el sector. Si duda alguna, en
la medida que tengamos técnicos profesionales que lleven a ca-
bo su trabajo con buenas pricticas, estas seran la mejor carta de
presentacion de que efectivamente las cosas funcionan y ademas
que lo hacen bien, que se ahorra energia y dinero. Pero hay mu-
cho intrusismo en este sector, gente poco preparada que te ha-
cen cualquier cosa y esto a la larga puede terminar siendo un
desprestigio y hacer que el ciudadano desconfie.

M (Es suficiente la formacién de los profesionales del sector
energético en Espana o deberia mejorar?

Todo es mejorable, una via de mejora es sin duda la realiza-
cién de practicas en empresas, el poder contar con laboratorios
virtuales, las visitas a plantas ¢ instalaciones, el trabajo codo a co-
do diariamente con los profesores de los cursos y el intercambio
abierto a través de foros de discusion con los propios comparie-
ros, esas son nuestras senas de identidad y ese camino es por el
que transitamos en el Dpto. de Ingenieria Eléctrica, Electronica
y de Control. En nuestro caso nos avalan mas de 25 afos for-
mando profesionales, pero seguimos aprendiendo con nuestros
alumnos y es fundamental estar siempre abiertos a nuevos mé-
todos de trabajo y a una actualizacién continua.

W Mis informacion:
-http:/Volta.ieec.uned.es
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La revolucion LED

Aunque la tecnologia LED tiene ya cincuenta ajios de historia, en nuestra vida cotidiana lleva
presente muchos menos. Pero esta brillante alternativa para iluminar hogares, empresas o espacios
comerciales y proporcionar luz a todo tipo de aparatos electronicos y sefiales eléctricas, esti
ganando terreno a pasos agigantados gracias a tres méritos: los LED duran mucho, ahorran
energia y su coste de mantenimiento es muy bajo,

os diodos de emision de luz de

espectro visible (Lzght-emitting

Diode), es decir, los LED, nacie-

ron hace cincuenta anos en los la-

boratorios de la multinacional es-
tadounidense General Electric (GE). Su
inventor fue, concretamente, el investiga-
dor Nick Holonyak, quien enseguida des-
pertd la admiracion (¢y envidia?) de mas de
un colega al haber hecho realidad este siste-
ma “magico” —asi se referian al LED los co-
legas de Holonyak— en el que la luz, a dife-
rencia de los laseres infrarrojos, era visible
para el ojo humano.

En una entrevista con GE Lighting,
Nick Holonyak explicaba que la competen-
cia le impulsé a realizar el descubrimiento:
“si ellos [sus competidores] podian hacer
un laser, yo podia hacer un laser mejor por-
que habia conseguido unos haldgenos den-
tro del espectro visible del rojo. Yo podia
ver cudl serfa la evolucion futura y ellos es-
taban encallados en el infrarrojo”. Asi fue
como, el nueve de octubre de 1962,y te-
niendo por testigos a sus colegas de trabajo,
Holonyak fue la primera persona que mani-
pulé un laser semiconductor visible para
iluminar el primer LED visible. .

Pero, ¢qué es exactamente un LED?
Quienes los fabrican lo explican de una for-
ma muy sencilla: son pequenos componen-
tes electronicos formados por semiconduc-
tores que emiten luz cuando pasa por ellos
una corriente eléctrica. En comparacion
con otras formas de iluminacién, un LED
funciona con muy poca electricidad, si bien
laluz que emite uno solo de estos dispositi-
vos es muy inferior a la de otras bombillas.
De ahi que los LED se agrupen en un cir-
cuito electronico. El nimero de unidades
LED utilizadas depende de la cantidad de
luz (lamenes) que se quiera conseguir. En
cuanto a la forma, la versatilidad empieza a
ser cada vez mayor.

Lo cierto es que los LED son ya la fuen-
te de luz en incontables aplicaciones, desde
las méds cotidianas hasta las misiones mas
criticas. General Electric cita como ejem-
plos LEDs que proporcionan luz a aparatos
electrénicos y senales eléctricas, tales como
botones de los ascensores, senales de salida,
teléfonos moéviles y de pantalla tactil, televi-
sores, tabletas, grandes pantallas de video
para eventos deportivos o equipos quirr-
gicos microscopicos. La multinacional indi-
ca que también son el sistema preferido en

Pepa Mosquera

estacionamientos, carreteras, decoracion e
iluminacion general. Todo ello gracias a
que, de acuerdo con el fabricante america-
no, los sistemas LED tienen una doble ven-
taja: “ahorran energia y su coste de mante-
nimiento es muy bajo, por lo que su
aplicacion se ha generalizado, no sélo para
interiores, sino también para exteriores ¢
incluso se usan para iluminar grandes y pe-
quenas ciudades”.

H Muy eficientes

En comparacién con una bombilla conven-
cional de 60 vatios, una lampara LED que
emite una cantidad de luz similar consume
unos 10 vatios. Es decir, gasta un 80% me-
nos de electricidad. Este ahorro es similar
al que proporciona una bombilla fluores-
cente, si bien en los LEDs el encendido es
instantineo, mientras que las bombillas
fluorescentes tardan algo de tiempo en fun-
cionar a pleno rendimiento.

Otra de sus ventajas es su larga dura-
cion, de entre 25.000 y 30.000 horas o
mas, lo que significa que pueden pasar en-
tre 10 y 20 afios antes de tener que cam-
biar una bombilla LED. Ahora bien, hay
que prestar atencion a donde se instala ya
que lavida del LED puede acortarse, y de
manera notable, si se usa, por ejemplo, en
una ldmpara o luminaria cerrada que favo-
rezca su calentamiento. Sea como sea, la
industria LED esta dispuesta a superar es-
ta 'y cualquier otra barrera que frene su de-
sarrollo. Asi, el fabricante Havells-Sylvania
acaba de presentar una bombilla LED de
450 lamenes comparable en rendimiento
a las halégenas de 65W y que —asegura
Havells-Sylvania— proporciona una mayor
cantidad de luz y tiene hasta 25.000 horas
de vida. El fabricante también pone el
acento en el ahorro de dinero que aporta:



“La sustitucion de 1.000 lamparas haloge-
nas de 65W por lamparas de 450lm per-
mite al usuario final un ahorro de hasta
49.000 curos en el primer ano, lo que
equivale a un periodo de recuperacion de
menos de seis meses”, comenta Eduardo
Fuentes, director general Comercial de
Havells-Sylvania Spain.

También la compania Verbatim ha pre-
sentado una gama de bombillas LED de al-
to rendimiento, disefiadas, sobre todo, pa-
ra sustituir la iluminaciéon halégena en
aplicaciones profesionales, particularmente
en comercios y hosteleria. Entre sus venta-
jas, Verbatim destaca que se trata de LEDs
que “proporcionan un excelente rendi-
miento del color”, de manera que “garanti-
zan que los colores y tonos de piel aparez-
can tan naturales como lo harfan con luz
diurna normal”.

Ademis, la intensidad de las ldmparas
LEDs puede variarse cuando el sistema lle-
va incorporado un regulador (algo bastante
habitual) y también es relativamente facil
modificar el color, permitiendo crear dife-
rentes ambientes o adaptarse a distintas si-
tuaciones o necesidades de iluminacion. De
ahi que, como senalaba Verbatim al presen-

tar sus nuevos productos, la combinacion y
colocacion adecuada de estas [amparas pue-
de “cambiar el estado de 4nimo, llamar la
atencion o anadir intensidad a areas u obje-
tos especificos en una tienda o una instala-
cion hostelera.”

M Desde comercios a faros

Estos dos ejemplos ayudan a entender por-
qué grandes centros comerciales se estan
decantando por esta nueva forma de ilumi-

15 anos de experiencia, comprometidos con la universalizacion
a pequena escala de la generacion energética limpia y sostenible.
Dedicados de forma creciente a I+D y a la innovacién tecnolégica.

HAVELLS-SYLVANIA

nacion. Es el caso de IKEA. La cadena de
distribucion de mobiliario y objetos de de-
coracion para el hogar daba a conocer re-
cientemente el proceso de conversion de
toda su iluminaciéon a LED de aqui al ano
2016, con lo que en esta fecha solo vende-
rd bombillas y lamparas de este tipo y todas
sus tiendas y oficinas estarin iluminadas
con dicha tecnologia.

Otra multinacional, en este caso del
sector de la alimentacion, que ha apostado
por los LEDs es DIA. La compania ha ini-
ciado en todas sus tiendas propias la susti-
tucion de los actuales tubos fluorescentes
de iluminacion convencional por otros de
tecnologia LED. La iniciativa ya funciona-
ba en mas de 400 establecimientos de
DIA en Turquia y ahora llega a su red de
tiendas en Espana (1.500) y Portugal
(300), todas las cuales tendran instalada la
nueva iluminacién antes de que finalice el
primer semestre de 2013. La sustitucion
costard a DIA 11 millones de euros, pero
la compaiifa espera conseguir un ahorro
de energia anual superior a los 7 millones
de euros y una reducciéon de 20.800 tone-

sigue en pag 57...
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Pedro Fuentes

Presidente de ANILED

“Estamos frente a una tecnologia de

ahorro, con todo lo que ello conlleva”

Con lleno total y muchos
profesionales en lista de espera
que se quedaron literalmente sin
hueco, el pasado 19 de octubre
tuvo lugar en Madrid la
presentacion oficial de la
Asociaciéon Espariola de la
Industria LED (ANILED). Pedro
Fuentes, su presidente, nos
explica que quieren trabajar codo
con codo con la Administracion
espariola y europea en la
normalizacion y reglamentacién
de este sector lleno de futuro.

P.M.

M La asociacion espafiola de la industria
LED, ANILED, ha nacido hace apenas unos
meses. ¢Por qué se crea y cuales son sus
principales objetivos?

ANILED nace con la visién de integrar
y aglutinar a las empresas que utilizan la
tecnologia LED como fuente principal de
su negocio, permitiéndonos optimizar y

mejorar la situacion de esta tecnologia en
el mercado nacional. Nuestros asociados
son empresas serias, que quieren mante-
ner una politica de mercado donde la ma-
xima satisfacciéon del usuario es su princi-
pal objetivo, y sabemos que parte de esta
satisfaccion pasa por la informacion vy for-
macion del canal.

Queremos convertir a ANILED en
una plataforma empresarial de la ilumina-
cién eficiente que obtenga el mandato
para junto con la Administracion elaborar
normas y politicas que favorezcan el de-
sarrollo sostenible de nuestra industria, su
liderazgo mundial y por supuesto el em-
pleo. Es un objetivo ambicioso, pero cre-
emos que la industria LED en Espaia es-
ta preparada para alcanzarlo.

M Hoy por hoy no hay una normativa que
regule esta industria. ¢Como afecta esto al
consumidor? ¢Hay quien esta
aprovechando el vacio legal para vender
gato por liebre?

Efectiva y lamentablemente, ese es uno
de los mayores problemas a los que se en-
frenta el mercado, no porque realmente
existan muchos “gatos”, sino mas bien
porque los pocos que hay hacen demasia-
do ruido. La falta de legislacion, en el ca-
so de la industria LED, lo que principal-
mente genera es una inseguridad para los
actores del sector, al no poder optimizar
sus decisiones de mercado.

B (Qué debe tener en cuenta un
consumidor a la hora de comprar una
lampara LED?

El ahorro y el periodo de amortizacion,
pero primero de todo, que la luz que va a
obtener es la que necesita. Existen gran-
des productos en nuestro mercado, a pre-
cios altamente competitivos, donde el
usuario podra encontrar aquel que mejor
se ajuste a sus necesidades.

M (Hay tecndlogos espaiioles que estén
desarrollando e investigando este nuevo
concepto de iluminacion?

Bueno, como bien senalabas al princi-
pio de la entrevista, la asociacién lleva

muy pocos meses constituida, y esos son
datos que obtendremos en los proximos
meses. Con mi experiencia personal, te
puedo decir que hay varias empresas en
Espania que estan haciendo fuertes inver-
siones en cuanto a la aplicacion de la tec-
nologia LED para diferentes soluciones
de iluminacién, ya sea en aplicaciones ver-
ticales, como de gran consumo.

B Antes se ha referido a la creacién de
empleo, ¢qué oportunidades ofrece en este
terreno la tecnologia LED?

Como en cualquier nueva tecnologia,
las oportunidades de creacion de empleo
y de creacion de nuevas necesidades for-
mativas es grande, pero si ademas tene-
mos en cuenta el sector, el de la ilumina-
cién, estas oportunidades se multiplican
exponencialmente. Estamos frente a una
tecnologia de ahorro, con todo lo que
ello conlleva.

M La iluminacion LED gana cada dia mas
terreno. ¢En qué fase de eficiencia se
encuentra? ¢Podemos esperar mucho mas
deella?

Mi opinién personal es que si, que de-
bemos esperar grandes avances en los
proximos afos, tanto a nivel tecnologico
como de costes. Estamos hablando de
una tecnologia basada en los avances elec-
trénicos, donde como bien nos han ido
mostrando desde el sector de la informa-
tica, se producen grandes avances en cor-
tos periodos de tiempo. La iluminacién
LED a fecha de hoy, produce grandes
cantidades de calor, calor que ird siendo
reducido aumentando la potencia de ilu-
minacién y manteniendo los mismos con-
Sumos.

M Y en precio? éResulta ya competitiva?

Si, en aplicaciones donde el nimero de
horas de encendido no sea residual, el re-
torno de la inversion mediante los aho-
rros generados baja, en la mayoria de las
ocasiones, de los dos anos. Y esto, con la
tarifa actual, que si como esta previsto su-
be, permitird ahorros superiores y plazos
de amortizacion mas cortos. H
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ladas de CO:. DIA ya esta estudiando am-
pliar este proyecto para los mercados fran-
cés y brasileno.

Otro ejemplo en iluminaciéon LED lo
encontramos en el faro de Maspalomas,
que con una altura de 60 metros represen-
ta un referente de navegacion en el sur de
la isla de Gran Canaria. El pasado 26 de
septiembre, Mariano Aurelio Pérez, alcal-
de del Ayuntamiento de la Villa de San
Bartolomé de Trijana, donde se ubica la
construccion, inauguraba la nueva ilumi-
nacién; y lo hacia en el marco de la cele-
braciéon del “Dia Mundial del Turismo
2012” ya que se espera que el faro se con-
viertan en un atractivo turistico durante la
noche. Posibilidades para ello no le faltan:
el nuevo alumbrado, junto con los perti-
nentes sistemas de control, permiten crear
diferentes combinaciones y juegos de co-
lor, variando la intensidad y la velocidad
de cambio. De esta forma, explicaba el al-
calde, se puede adaptar la iluminacién del
faro a cualquier evento o celebracién que
se produzca en la localidad, manteniéndo-
se en blanco durante los dias de actividad
normal.

Un referente mas: la empresa espanola
Zytech LED ha anunciado la firma de un
contrato con distintas universidades de
Meéxico mediante el cual se instalarin mas
de 240.000 tubos LED en las aulas y en el
resto de instalaciones. Zytech aclara que
las nuevas luminarias permitiran un ahorro
en el consumo eléctrico de mas del 50% y
seran amortizadas en menos de dos anos,
con una vida atil, seglin estimaciones de
laboratorio, de mas de 50.000 horas de
uso.
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M Y en casa?

En nuestros domicilios también empiezan
a hacerse hueco las lamparas LED. Resul-
tan especialmente adecuadas alli donde
viene bien disponer de una luz intensa de
manera inmediata, como en cuartos de
bano, la cocina, garajes o trasteros. O en
habitaciones en las que necesitamos una
iluminacioén artificial que nos permita ver
los colores con fidelidad.

La referencia a la hora de saber qué
lampara LED es la mas adecuada para lo
que buscamos se encuentra en la propia ca-
ja de la bombilla. Hay que mirar la cifra de
lamenes. Por ejemplo, entre 800 y 900 la-
menes es una cantidad de luz equivalente a
la que proporciona una bombilla incandes-
cente de 60 vatios de potencia, pero la
bombilla LED sélo consumird unos 10 o
12 vatios. El indice de reproduccion cro-
matica de las limparas LED también sucle
venir indicado en la caja. Otro dato impor-
tante es la temperatura de color, medida en
grados Kelvin (K). Valores de entre 2.500
y 5.000 K corresponden a la luz blanca; de
manera que un valor de unos 3.000 K es
luz blanca con un tono cilido, adecuado
para iluminacion general.
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Eso si, su precio es, hoy por hoy, mas
clevado. Pero durarin muchas mas horas
que las bombillas convencionales, de ma-
nera que no tardaremos demasiado en
amortizarlo. No obstante, aunque lejano,
llegara un dia en que hasta la luz de estas
lamparas de larga duraciéon también se
apagard. ;Doénde llevarlas entonces? Las
lampara LED no contienen ningan tipo
de gas en su interior, ni elementos nocivos
como el mercurio, que es toxico para la sa-
lud y el medio ambiente. Sin embargo, in-
cluyen circuitos electrénicos, de manera
que los LED deben ser retirados de forma
correcta a través de puntos limpios.

De acuerdo con un estudio realizado
por la compania japonesa Toshiba sobre
Espana, la tecnologia LED alcanzara en
nuestro pais un volumen de negocio de
250 millones de euros en 2013, frente a
los 60 millones que este mercado facturd
en 2010. Ademas, en los proximos dos
anos, la sustitucion de lamparas en el ho-
gar o en lugares de trabajo crecerd un
1.025% y generard unos beneficios de 90
millones de euros, mientras que las aplica-
ciones de alumbrado exterior lo hardn en
un 316%. Toshiba, que prevé alcanzar y
una participaciéon en el mercado espanol
del LED del 5%, anade que la aplicacién
de este tipo de lamparas permite alcanzar
unos ahorros en la factura eléctrica del
44.20%, si se trata de alumbrado pablico y
del 68% si se realiza en el sector hostelero,
ya que el coste de mantenimiento se redu-
ceun 100% y un 77,17% respectivamente.

B Mis informacién:
-3 www.aniled.es
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Kliux, el aerogenerador
que vuela en silencio

Apenas tienen tres ajios de vida y el desarrollo del miniaerogenerador de eje vertical de Klinx
~tecnologia 100% espaiiola estd dejando a todos con la boca abierta. La empresa riojana se
ha tomado muy en serio que sélo la I+ D+i nos sacard del atolladero. Y sus socios fundadores,
los hermanos Eguizdbal, asinan las capacidades de un corredor de Bolsa en Chicago y un genio

del diserio.

n marzo de 2011 Kliux Ener-

gies presentaba su flamante ae-

rogenerador de eje vertical en

presencia del presidente del

Gobierno de La Rioja, Pedro
Sanz. La maquina formaba parte de una
instalaciéon hibrida, miniedlica y fotovol-
taica, ubicada en Pradejon, en la planta
de Talleres Morte, socio industrial de la
compaiiia. Era la puesta de largo de un
proyecto que comenzd a gestarse en la
cabeza de Inaki y Juan José, los herma-
nos Eguizabal, hace mucho tiempo.

“Yo he vivido 20 anos en Chicago
—comenta Ifaki, que ahora tiene 46—. Alli
trabajaba en mercados de capitales, ges-
tién de fondos, capital riesgo y un sinfin
de instrumentos financieros”. Durante
ese tiempo vio que muchos de esos fon-
dos invertian en tecnologias de la comu-
nicacion, tecnologias limpias y renova-
bles. “Loégicamente piensas que si los
grandes invierten en eso por algo serd”.

Su hermano Juan José también ha vi-
vido muchos afios fuera, en Argentina.
“Somos muy diferentes —apun-
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ta Inaki—. Yo soy mas frio, mas pragmati-
co, probablemente por los aios que he
vivido en Estados Unidos. Mi hermano
es un artista, un genio. Tiene una mente
muy agil y una sensibilidad extraordinaria
para captar las cosas. Nos compenetra-
mos muy bien”.

En un momento dado de la conversa-
cién aparecen los taneles de viento y a es-
te periodista le viene a la cabeza la For-
mula 1. Porque Juan José Eguizabal seria
en Kliux lo que Adrian Newey es en Red
Bull, un genio de la aerodindmica que en
los Gltimos anos ha conseguido disenar
un coche capaz de superar a los grandes
equipos, como MacLaren o Ferrari.
Mientras, Inaki es el hombre de las finan-
zas, el que piensa en el desarrollo del ne-
gocio, en la expansién internacional. Y

Luis Merino

es, de eso no hay duda, un auténtico ven-
daval. Basta charlar con ¢l un rato para
darse cuenta de que su cabeza no para
quieta ni un instante.

En la actualidad, Kliux fabrica y co-
mercializa en exclusiva el aerogenerador
de eje vertical GEO 1800 desarrollado
por Geolica Innovations, la primera em-
presa que montaron los hermanos Egui-
zabal, y que funciona como centro de in-
vestigacion y laboratorio de productos y
soluciones de energia distribuida. Ade-
mas, Kliux comercializa los sistemas hi-
bridos en los que integran la turbina e6-
lica con solar fotovoltaica. Y a través de
su relacion con Teknica Lighting, ofrece
también soluciones de eficiencia energé-
tica e iluminacion.
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Instalacion de un sistema hibrido en Dolmar, La Rioja, un
referente en innovacion para el sector enologico y
agroalimentario. En la pdgina anterior, Juan José e Ifiaki
Eguizdbal y el aerogenerador Kliux en el Club Ndutico de
Portonovo, Pontevedra.

M Alianzas para aunar esfuerzos

En este tiempo Kliux ha puesto a trabajar al
que es “posiblemente el mayor equipo de
ingenierfa de toda La Rioja, formado por
24 personas”, explica Inaki. Son el ntcleo
de la empresa y se centra por completo en
la innovaciéon y la ingenierfa. “Porque Kliux
no tiene una planta de fabricacion, lo he-
mos externalizado con Talleres Morte”.
Que a su vez compra componentes a otras
empresas, de dentro y fuera de Espana. Y
los ensambla. “Por eso, a nuestros 24 pues-
tos de trabajo directos habria que anadir
probablemente otros 200 indirectos”.

Ademis, han logrado que se unan al
proyecto empresas y centros tecnologicos
del maximo nivel, como Bayer Material
Science (BMS). “Buscibamos un buen ma-
terial para los alabes del aerogenerador y les
planteamos si serfan capaces de fabricarlas
en poliuretano expandido. Desde el princi-
pio asumieron el reto y se han implicado a
fondo en el proyecto, hasta el punto de que
algunos cargos importantes de la empresa
en Alemania tienen en su despacho una
maqueta del acrogenerador”. Bayer ha de-
bido de ver claro el potencial que encierra la
maquina y quienes la han concebido por-
que han invitado a Kliux a formar parte del
consorcio de empresas que trabaja en el
proyecto “Smart City Ruhr”, con la inten-
cién de buscar soluciones innovadoras para
integrar todos los flujos de energia proce-
dente de renovables a través de redes inteli-
gentes. Son la tinica compania no alemana
del consorcio.

En junio de 2011 montaron en la sede
de Bayer en Tarragona una instalacion hi-
brida de 6 kW, que suma miniedlica (el mo-
delo Kliux Geo de 1.800 W) y fotovoltaica.
Las palas de esta maquina ya fueron elabo-
radas con materiales de Polyurethane Sys-
tems Iberia, una division de BMS que sigue
investigando para encontrar nuevos siste-
mas de poliuretano que puedan emplearse
para la fabricaciéon de otros componentes
de los equipos minie6licos, como los ejes o
las sujeciones.

Pero hay mas aliados estratégicos, in-
dustriales y tecnologicos como la Univer-
sidad de La Rioja, el Gobierno de La Rio-
ja a través de la Agencia de Desarrollo
Econémico (ADER), la Fundacién CIR-
CE de La Universidad de Zaragoza y el
Centro para el Desarrollo Tecnologico In-
dustrial (CDTT).

Cuando pusieron en marcha el proyec-
to lo hicieron con capital propio pero en es-

tos tres anos han ido sumando nuevos so-

cios siguiendo el modelo de préstamos par-
ticipativos. La necesidad inicial de mirar
con lupa doénde se invertia el dinero les ha
ensenado que se puede desarrollar tecnolo-
gia puntera sin necesidad de tirar la casa por
la ventana. “Hemos disefiado, construido y
ensayado de forma virtual, utilizando tane-
les de viento virtuales. Y asi, en afio y medio
hemos conseguido un desarrollo especta-
cular y por mucho menos dinero que si hu-
biéramos tenido que construir y probar
modelos reales”. Las instalaciones realiza-
das hasta ahora, siete, son solo la punta de
lanza de una maquina que tiene enormes
posibilidades de mejora. “Es nuestro pri-
mer acrogenerador, nuestra version 1.0. Y
es evidente que estamos en un sector con
competencia pero creo que tenemos uno
de los mejores modelos del mercado”. Para
no descuidarse lo mas minimo Kliux estd
inmersa en 22 proyectos de innovacion, na-

cionales e internacionales, con los que espe-
ran, por ¢jemplo, ir mejorando la electréni-
ca de control o reduciendo el peso del ro-
tor. De momento, las sensaciones son muy
buenas. También en el exterior. “Nuestro
representante en Japon dice que esta cau-
sando sensacion. Y un experto coreano en
miniedlica que recorrié medio mundo para
conocer el aero, al verlo funcionando sélo
acerto a decir: (Guau!”.

M Hacia la Internet energética

Lo que ha llevado a los hermanos Eguiza-
bal a apostar por la miniedlica de ¢je verti-
cal es su vision de como serd la energia en
el futuro. Un futuro que se esta perfilando
ya. “En el mundo hay 755 millones de ho-
gares sin acceso a la energfa. S6lo en Esta-
dos Unidos medio millén de viviendas no
estan conectadas a red. En India hay
250.000 antenas aisladas para teléfonos
moéviles que funcionan con grupos elec-
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¢Como es el aerogenerador GEO 1800?

El GEO 1800, con disefio y patente de Kliux, combina los modelos de eje vertical de arrastre y sustentacion
en un Gnico rotor. Posee ocho alabes con dos perfiles diferentes, alfa y beta. El alfa recibe, conduce y
retiene el viento el mayor tiempo. Realiza la funcion de arrastre para obtener la maxima energia. El beta
recoge los vientos salientes del alfa favoreciendo el giro del rotor al “hacerle volar”, como las alas de un
avion. Realiza la funcion de sustentacion.

e Se encuentra siempre orientado al viento.

e Aprovecha todo tipo de vientos y corrientes de aire: direccionales,
racheados, turbulentos, ascendentes...

 Posee un bajo par de arranque: empieza a girar a 3,5
metros/segundo (12,6 km/h).

e La velocidad de giro del rotor es lenta. Rara vez sobrepasa las 60
rpm.

e Auto limita su velocidad de giro maxima debido a su perfil
aerodinamico, por lo que no es necesario su frenado.

e Generador de imanes permanentes.

® Requiere un mantenimiento practicamente nulo debido a la
simplicidad de su estructura y mecanica del generador.

o El ruido es casi inapreciable lo que habilita su integracion en
entornos residenciales y urbanos. El nivel de presion sonora a 10
metros de distancia es de 32,6 dBA con vientos de 6m/segy 47,2
dBA con vientos deiom/seg.

e Se puede instalar en suelo o en cubierta, en 4 horas.

* Por su lenta velocidad de giro es un excelente soporte publicitario.

e Durabilidad: 25 afios

® Peso del rotor + generador y transmision: 237 kg. Peso de mastil: desde 232 kg.

e Diametro del rotor: 2,36 m. Altura del rotor/ trasmision: 3 m / 0,83 m.

o Altura del mastil: desde 6 m. De acero, fijado al suelo con una zapata.

&Y el precio? “Lo importante no es cuanto cuesta el aparato sino el precio del kWh producido —aclara
Iiiaki Eguizabal-. Y con qué otros precios tienes que compararlo. Nosotros estamos ahora mismo en los
18-20 céntimos de euro por kWh. Y vamos a menos. Pero, por ejemplo, ya somos mucho mas baratos que
los grupos electrégenos”.

Kliux comercializa también el denominado Sistema Hibrido, configurado por el aerogenerador GEO
1800 y paneles fotovoltaicos (3.960 Wp de potencia). Ideal para instalaciones aisladas ya que tiene la
opcion de incorporar un banco de baterias que proporciona una autonomia de entre tres y cinco dias.
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trogenos que salen muy caros. Nuestro
acro es una solucién mas barata, mas lim-
pia y mas comoda para todas esas necesi-
dades”, explica Inaki. “Creo que el futuro
esta en la creacién de microrredes aisladas
inteligentes. Que luego se puedan unir,
también de forma inteligente”.

En la web de Kliux esa percepcion del
futuro se describe asi: Apoyamos la 32 re-
volucion industrial que transformara el sis-
tema de generacion y distribucion energé-
tica en el mundo trasladando el poder al
usuario como centro de generacion. In-
ternet serd la plataforma que habilitara es-
tos avanzados sistemas de red inteligente
que regularin de forma optimizada el
equilibrio entre generacion, transporte y
consumo.

Pero la llegada de esa red formada por
muchas microrredes pasa por saber como
actuar en los ambitos mas cercanos al usua-
rio. Y a dia de hoy, si de algo se quejan los
minie6licos es del despiste monumental
que impera en este tema. “La regulacion
municipal de la miniedlica estd practica-
mente en pafales. Se esta trabajando en
una normativa global para todos, para sa-
ber quién, dénde, como y qué aero se pue-
de poner en un lugar determinado. Otro
tanto pasa con el balance neto. Llevamos
meses esperando novedades sobre este te-
ma pero seguimos sin avanzar. Cuando en
julio, por ejemplo, se aprobaron en Japén
las tarifas mas altas del mundo para auto-
consumo. Y otros paises avanzados como
Alemania o Estados Unidos cuentan tam-
bién con regulacion especifica”.

Y hablando de Estados Unidos, cuan-
do esta revista llegue a los lectores se aca-
baran de celebrar las elecciones presiden-
ciales, con la posibilidad de que Obama,
ligado durante muchos anos de su vida a
Chicago, repita en el cargo. Asi que la pre-
gunta es inevitable: ;Obama o Romney?
“Obama, por supuesto”, afirma rotundo
Inaki. Y volver a Estados Unidos con
Kliux? “Probablemente, para implementar
y comercializar alli el acrogenerador. Qui-
za en 2014 volvamos a Chicago. Que, por
cierto, es conocida como Windy City, “la
Ciudad del Viento”.

Y mientras tanto Kliux estd inmersa en
el desarrollo comercial y la internacionali-
zacion de sus productos. De hecho, tiene
activada la basqueda de distribuidores ¢
instaladores en paises como Alemania,
Corea, Japon, México, Brasil e India, don-
de pueden disfrutar muy pronto del vuelo
silencioso de este aerogenerador.

B Mas informacion:
-~ Wwww.kliux.com
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AGENDA

CURSO PARA
PRODUCTORES DE
ELECTRICIDAD

La comercializadora de electricidad Nexus
Energia imparte el 16 de noviembre, en Barcelona,
un curso para Productores (cinco horas y media) en
el que explicara “el funcionamiento de los
mercados de electricidad”. Nexus abordara asi, y
entre otros temas, “las nuevas maneras de vender
electricidad”, que deben responder a las
necesidades de rentabilidad y seguridad, y “las
nuevas oportunidades de negocio, tales como el
balance neto y el autoconsumo”. La formacién
consta de una parte tedrica, ejemplos practicos y
un apartado de debate para que los asistentes
formulen las preguntas que consideren
necesarias”.

El curso esta especialmente dirigido a
“productores, gestores de plantas, asesores
energéticos, fabricantes de médulos, instaladores,
responsables de compras de electricidad... y toda
persona u organizacion interesada en conocer la
operativa del mercado eléctrico”.

B Mis informacion:

-3 WWW.nexusenergia.com

® nexus

energia
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g CONAPPICE 2012

Este afio se cumple el décimo aniversario de la
Asociacion Espafiola de Pilas de Combustible
(APPICE). Una buena ocasi6n para organizar el V
Congreso Nacional de Pilas de
Combustible-CONAPPICE 2012, que tendra lugar en
Madrid, del 21 al 23 de noviembre. El primero se
celebrod en 2004.

APPICE invita a todos los actores implicados a
participar activamente en el Congreso. Para generar
riqueza, hay que generar conocimiento, y
difundirlo. CONAPPICE 2012 brinda la oportunidad
de presentar los ltimos avances, intercambiar
ideas, abrir nuevos horizontes, impulsar la
transferencia de conocimiento y de tecnologia.

CONAPPICE 2012 abre sus puertas a la
investigacion, el desarrollo tecnolégico y la
innovacion, aspectos esenciales para encarar con
valentia y optimismo el futuro. Un futuro
respetuoso con el medio ambiente que reclama la
implantacion de nuevas tecnologias, como pilas de
combustible, y la utilizacion creciente de
combustibles alternativos como hidrgeno, biogas,
bioetanol.

B Mis informacion:

-3 http:/lconappice2012.appice.es

eeesds SALON DE LAS ENERGIAS
< RENOVABLES DE
MARRUECOS

Entre los dias 21y 23 de noviembre, el
Casablanca International Conferences and
Exhibitions Center acogera la segunda edicién de
este Saldn, conocido como ENR. Los organizadores
esperan la participacién de unos cien expositores,
principalmente de e6lica, fotovoltaica, solar
térmica, hidroeléctrica, eficiencia energética,
ingenieria, inversion y desarrollo de proyectos. El
encuentro pretende facilitar los encuentros entre
actores locales y empresas internacionales.
Cuenta, ademas, con un ciclo de conferencias.

Marruecos tiene previsto en los proximos anos
poner en marcha numerosos proyectos de
renovables en los proximos afios. La nueva ley de
energias renovables, adoptada en 2010 por el
gobierno marroqui, mejora la regulacion de la
produccion y la comercializacién de energias
renovables y propone un marco juridico que abre
nuevas perspectivas.

B Mis informacion:
- http://maroc.energie-ren.com

Salon des Energies Renouvelables
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| ENCUENTRO MUNDIAL DE
EFICIENCIA ENERGETICA EN
EDIFICIOS, EME3

Atecyr, la Asociacion Técnica Espafiola de
Ingenieria de la Climatizacion y Refrigeraciony la
editorial técnica El instalador, organizan los dias 21,
22y 23 de noviembre, en IFEMA, Madrid, este
evento que se plantea como objetivo tratar una
amplia panoplia de temas de actualidad: la
rehabilitacién energética, las instalaciones
eficientes, las energias renovables, las directivas
europeas concernientes, la gestion eficiente de la
energia, el cambio climéatico y los edificios de
energia casi nula. Los organizadores, no obstante,
han estructurado este encuentro concretamente en
cuatro areas:

— Arquitectura: Cédigo Técnico de la Edificacion,
envolvente, passivhaus, rehabilitacion energética,
arquitectura bioclimatica.

—Instalaciones eficientes y energias renovables:
climatizacion de alta eficiencia, aerotermia,
geotermia, biomasa, solar, minieélica,
microcogeneracion.

— Certificacion energética y Directiva de Eficiencia
Energética.

— Gestion eficiente de la energia: Empresas de
Servicios Energéticos, auditorias energéticas,
generacion distribuida, District Heating & Cooling.

W Mis informacion:
»»»»» -+ www.encuentroEME3.com
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ooo::b BIOFUELS INTERNATIONAL
¢ CONFERENCE 2012

Biofuels International 2012 celebra su quinta
edicion el 21 de noviembre en Antwerp (Bélgica)
con el objetivo de atraer a las principales
compaiiias involucradas en la produccion de
biocarburantes, la operacion y el mantenimiento de
las plantas, su transporte y almacenamiento, ast
como los que toman las decisiones en este ambito
y los centros de I+D.

Entre los temas que se trataran en este
congreso destacan la politica europea de
biocarburantes, la sostenibilidad, el desarrollo de
mercados, cémo incrementar la eficiencia en la
produccion del biodiésel y el bioetanol,
biocarburantes para la aviacion, etc.

W Mis informacion:

- WWW.tradefairdates.com

biofuels
Ntermational
2012

eeeed OFFSHORE WIND
& ECONOMICS & FINANCE:
EUROPE 2012

Esta conferencia sobre aspectos econémicos y
financieros de la e6lica marina tendra lugar en
Londres los dias 28 y 29 de noviembre. Con
presentaciones informativas y mesas redondas a
las que asistiran los principales fabricantes e
inversores del sector. Los temas claves giraran en
torno a la inversiones y a la actividad industrial que
se lleva a cabo en Europa en torno a la edlica
offshore, el papel de los incentivos y de los apoyos
gubernamentales, ademas del que pueden llevar a
cabo otras instituciones como los bancos
mundiales de desarrollo, y lo Gltimo en tecnologia.

Logicamente, los aspectos relacionados con la
financiacion de proyectos o de la cadena de
suministro de parques marinos juegan un papel
fundamental en este evento.

W Mis informacion:

»»»»»»» www.acius.net

: ‘i! !. *28th - 23th November 2012 London, UK

Offshore Wind Economics & Finance: Europe 2012




el frio invierno ama la factura de la electricidad

Las soluciones para la construccion y los materiales eco-eficientes de BASF son mas
rentables que los sistemas y materiales aislantes tradicionales. Asi, gracias a productos como
Neopor® y Elastopor® las casas permanecen caldeadas en invierno y consumen menos
electricidad. ¢ Reducir las emisiones significa ahorrar en la factura?

En BASF creamos quimica. www.basf.com/chemistry

- BASF

The Chemical Company
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Especialistas en Desafios

En base a nuestra trayectoria en Renovables, las medidas operativas que se tomen en activos
problematicos ("Distressed Assets”) deben llevarse a cabo por equipos profesionales externos a
la propiedad o entidades financiadoras. Kaiserwetter tiene amplia experiencia en evaluar, ejecutar
y supervisar estas medidas con éxito. Esto nos capacita para alcanzar los mejores resultados en
proyectos donde no se estan cumpliendo las expectativas financieras.

Juntos por un futuro brillante

Asset Management | Distressed Asset Solutions | M&A Support

www.kaiserwetter.eu



