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ENERCON incorpora a su gama de productos la nueva E-92.
Fruto de una constante innovacién tecnoldgica, la E-92 estd
I especialmente disefada para zonas de viento Clase IIA. La nueva
maquina combina el éxito de la tecnologia tradicional de la E-82
con un innovador diseno de pala. Su mayor didmetro de rotor la

convierte en la mejor apuesta para emplazamientos con vientos

2 3 5 O k\N moderados. Resultado: hasta un 15 % mads de produccién, bajos
) costes de operacién y un mantenimiento mas sencillo.

www.enercon.de Ay ENERGY FOR THE WORLD

ENERCON GmbH Sucursal Espana Valencia: Ronda de Auguste y Louis Lumiere 23 Madrid: Fernando el Santo, 15
enercon.spain(denercon.de Edificio 21 A Parque Tecnoldgico ES 28010 Madrid
ES 46980 Paterna-Valencia Tel. +34 912 120 450
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"Tomates a precio de langosta

n las Jornadas sobre Balance Neto que UNEF organizé en la reciente feria de

Genera, el director de Prospectiva Regulatoria de Iberdrola, Gonzalo Saenz

de Miera, volvié a hacer uso del Gltimo argumento estrella de las eléctricas

contra el autoconsumo con balance neto: “fomentarlo con la actual estructu-

ra tarifaria es insolidario para el conjunto de la sociedad”. La razén, segln el
directivo de Iberdrola, es que si quien autoconsume deja de pagar los costes fijos del
sistema, no habra méas remedio que subir las tarifas a los demas usuarios que no ha-
gan balance neto. ¢C6mo propone Iberdrola evitar semejante “agravio”? La receta es
de calado: que el autoconsumidor no solo siga pagando el término fijo sino que tam-
bién pague una tarifa de respaldo que compense esos costes fijos.

En otras palabras: como dice nuestro amigo Juan Casanovas, mas conocido como
Jumaniji Solar, Iberdrola quiere que sigamos pagando unos tomates que no compra-
mos, iy encima pretende que lo hagamos por partida doble! &Y dénde queda para la
eléctrica el ahorro y la eficiencia que supone el autoconsumo? Jaume Margarit, po-
nente en la misma jornada, lo dejé claro: el ahorro y la eficiencia debe ser laidea que
nos guie, no la de mantener un sistema de generacion eléctrica que resulta cada vez
mas insostenible. El autoconsumo, explicé el director general de APPA y ex director
de Energias Renovables del IDAE, es un nuevo concepto que obliga a enfocar el siste-
ma eléctrico con una nueva perspectiva, la del consumidor. Y eso, lejos de ser insoli-
dario, resulta muy positivo para el conjunto de la sociedad.

En la web de ER informabamos hace unos dias de que el gobierno ha aprobado
(30 de marzo) un Real Decreto-ley (13/2012) que reforma la Ley del Sector Eléctrico.
Entre otras cosas, elimina una de las barreras para que el autoconsumo sea efectivo,
al liberar a los autoproductores de determinadas obligaciones como constituirse en
empresa, darse de alta en el Impuesto de Actividades Econémicas, hacer declaracio-
nes trimestrales de IVA o contratar a un agente de mercado que oferte la produccién
energética y haga las previsiones de generacién. No es que con ello vayamos a ase-
gurarnos una legislacion que favorezca el autoconsumo con balance neto, pero al
menos solventa uno de los obstaculos que existian para llegar a él.

Asi lo cree, por ejemplo, UNEF, que en mayo dejaba de ser federacién e iniciaba
su andadura como la gran asociacién del sector solar fotovoltaico espafol. En este
nlimero contamos el proceso que ha llevado a la mayor parte del sector a olvidarse
de diferencias y sumar fuerzas, para que su voz sea mas alta y univoca, que clara ya
lo era. Una buena noticia para una tecnologia que este mes es la protagonista de
buena parte de la revista.

Hasta el mes que viene.

Luis Merino




Algunas buenas
noticias

n aio después del devastador tsunami'y
de las explosiones nucleares de Fukushi-

ma, la economia de Japén crece al 4,1%
gracias a la inversion puablica y ahora prepara el
sistema de primas mas alto del mundo para sus-
tituir la energia nuclear con un plan masivo de re-
novables a desarrollar en el menor tiempo posi-
ble. En el Reino Unido, el gobierno conservador
esta desarrollando la iniciativa laborista de un
Banco Verde de Inversiones para destinar
245.000 M€ a cambiar su sistema energético en
2020 financiando proyectos de renovables y efi-
ciencia energética. Alemania esta elaborando una planificacion energética
hasta 2050 en la que ratifica el cierre nuclear y establece objetivos de
80% de generacion renovable, ahorro del 50% de consumo de energiay la
reduccion del 80% de las emisiones de CO2. Estos paises siguen el ejem-
plo de Brasil y Dinamarca convirtiendo las renovables en parte de su iden-
tidad nacional.

Aqui cargamos con el tsunami del paro, sin inversion publica y una
prolongada recesion. Teniamos un modelo de renovables que los japone-
ses estan copiando y que reunfa todos los elementos para cambiar el pa-
trén de crecimiento del PIB mejorando la competitividad con menos im-
portaciones energéticas, mas eficiencia y menos emisiones a través de la
generacion renovable. Desde 2008 y con los (ltimos decretos leyes de
2012 se han desmontado todas las politicas de fomento de las renovables
y de ahorro de energia. La escalada verbal y normativa contra las renova-
bles no ha cesado en estos afios y la desvergiienza ha llegado a calificar-
las como “prescindibles” ignorando el rapido crecimiento de la economia
verde en todo el mundo. Es el mayor desprecio al consumidor y al contri-
buyente al que se impide beneficiarse de un hecho elemental: el creci-
miento del régimen ordinario incrementa el precio del pool y el crecimien-
to de la generacién renovable lo rebaja.

Tenemos un sistema energético enfermo porque confunde los ajustes
con las reformas y no ha previsto el impacto de la crisis econémica desde
2008. El descenso de la demanda energética ha tenido un coste para las
eléctricas mas grave que el déficit de tarifa. Sus ingresos se han reducido
en cerca de 1.000 M€ cada ano, se ha aumentado nuestra dependencia
energética y se ha impedido cualquier politica de ahorro de energia. El
modelo de negocio basado en el mayor consumo y facturacién a los con-
sumidores es incompatible con la crisis y la definicién de un nuevo patrén
de crecimiento; es lo que ha originado el incremento arbitrario de los cos-
tes regulados y la inseguridad juridica. Esa incompatibilidad ha llevado a
la situacion fatal de que todas las companias son “opables” o, en pala-
bras de un alto directivo eléctrico, de que “cualquiera de estas empresas
puede ser comprada por un grupo chino en cualquier momento”.

Lo que demuestra Jap6n es que se puede cambiar el modelo energéti-
co por completo y que ese cambio va unido al crecimiento de la economia.
Que las renovables son un instrumento eficaz de reactivacion, de mejora
de la competitividad y de creacion de empleo. Que las renovables son
mas maduras que la nuclear y su mas rapida aplicacion las convierte en la
tecnologia 6ptima de generacion para afrontar futuras crisis energéticas.
Mientras reine la complacencia, a nuestro sistema energético le pasara lo
mismo que al financiero.

Javier Garcia Breva
Presidente de la Fundacion

Renovables y director de
Energia de Araiz Consultores
~~~~~ - javier.garciabreva@amaizcon-
sultores.es
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mLa minie6lica da un
paso mas en Barcelona

La divisién espariola de la multinacional neoyorquina
Urban Green Energy, UGE Iberia, ha instalado un mini
aerogenerador de 6% vatios en el Puerto Olimpico de
Barcelona. La iniciativa se enmarca en el proyecto de
Ciudad Inteligente (smartcity) que ha emprendido la
capital catalana.

GE Iberia, filial para los mercados espafol y portu-

gués de Urban Green Energy, acaba de instalar un ae-

rogenerador urbano en el Muelle de la Marina del

Port Olimpic. Fundada en 2008, en Nueva York, Ur-
ban Green Energy es una empresa que fabrica acrogeneradores
urbanos y oferta “soluciones, productos y servicios” especificos
para movilidad sostenible, monitorizacién de consumo y pro-
duccién de energfa, entre otros campos. La empresa ha anun-
ciado asimismo que ejecutard préximamente “la instalacién de
un aerogenerador con recarga para vehiculos eléctricos en Bar-
celona”.

Barcelona Ciutat Intel-ligent (Smart City) es una iniciativa
liderada por Abertis Telecom y en la que también participan En-
desa, Aventia, i2cat, Grupo AIA, el Instituto Municipal de In-
formdtica del ayuntamiento de Barcelona y la Universidad Poli-
técnica de Cataluna. Segun sus impulsores, “este proyecto
pretende definir, disenar y desarrollar un modelo de referencia
de una plataforma de gestion de redes y datos sensoriales para
una Smart City'y finalmente validarlo en una ciudad importan-
te como es Barcelona, con el objetivo final de que este modelo
pueda ser adoptado para cualquier otra ciudad alrededor del

W Mis informacion:
~WWWw.greeneolic.com




mTijeretazo a la Directiva de Eficiencia

Energética

Los ministros de Energia de los 27 han acordado recortar en casi un 62% los objetivos de
ahorro para 2020 planteados en la d,flropuesm de Directiva de Eficiencia Energética. Para

la Fundacion Renovables, la acusa

rebaja confirma que los criterios de los lobbies

eléctricos y grandes consumidores se han impuesto a los de ahorro y eficiencia.

egtn un documento interno de la Co-

mision Europea al que ha tenido acce-

so la Fundacién Renovables, el Con-

sejo informal de ministros de Energfa
de la UE del pasado 19 de abril decidié reba-
jar los objetivos de ahorro de la propuesta de
Directiva de Eficiencia Energética cerca de un
62%, reduciendo los 151,5 Mtep previstos a
58,1 Mtep como objetivo para 2020. Funda-
cién Renovables destaca que la Comisién Eu-
ropea habia propuesto precisamente esta Di-
rectiva al ver que las medidas de los gobiernos
europeos eran insuficientes para cumplir los
objetivos energéticos de la UE.

Ahora, con el acusado recorte, no solo se-
rd imposible reducir un 20% el consumo de
energfa; también serd muy dificil alcanzar el
20% de renovables y el 20% de disminucién
de emisiones de CO: ya que la mayor eficien-

cia energética condiciona el éxito en los otros
dos objetivos. Segtin cdlculos de la Comisién
Europea, el cumplimiento del objetivo de
ahorro del 20% de energfa serfa suficiente
para lograr una reduccién de emisiones del
25%.

“La politica energética de Europa del
20+20+20 en 2020 queda asi en peligro de in-
cumplimiento ante la adopcién de politicas
que alientan la continuidad de una economia
basada mds en el uso de los combustibles fési-
les y en la dependencia de las importaciones
energéticas, relegando la que debe considerar-
se como primera riqueza energética, que es el
ahorro y la eficiencia’, destaca la Fundacidn.
“En el Consejo de energfa han predominado
los criterios de los lobbies eléctricos y de gran-
des consumidores, contrarios a un cambio de
modelo energético”.

Las mayores rebajas a los objetivos de la
propuesta de Directiva se centran en los edifi-
cios publicos y en la contratacién publica; en
reducir los objetivos de ahorro que se estable-
cfan para las compaiias distribuidoras y en re-
tirar la obligatoriedad de la cogeneracién.

“Si hasta ahora, segtin el andlisis de la Co-
misién Europea, s6lo se cumplirfa la mitad del
objetivo para 2020, de triunfar este acuerdo
no se cumplird ni el 50%”, sefiala la Funda-
cién, que pide al Gobierno espafiol que, en el
préximo Consejo de ministros de Energia de
la UE respete y defienda los objetivos de aho-
rro y eficiencia energética del 20% para 2020.

B Mis informacion:

-:vww.fundacionrenovables.org

—
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320 MW en parques solares en Espana.
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El autoconsumo: una
meta, no una salida

celebradas en Madrid, coincidiendo con la feria GENERA, han
sido los dedicados al autoconsumo. Frente a la monotonia de
otras jornadas en las que cada ponencia da paso a unos timidos

s in lugar a dudas los debates mas interesantes de las Jornadas

?ggfb‘fr‘g‘z%‘zrgm aplausos de cortesia, en los que el tono monocorde de las
o — intervenciones solo se rompe fugazmente con el intento del ponente

-3 sdeo.renovando@gmail.com  de introducir un chiste, de la sucesion de discursos previsibles, en
esta ocasion —como hace un mes en las jornadas organizadas por
UNEF sobre el autoconsumo—hemos podido oir murmullos de
desaprobacion, incipientes abucheos e incluso algtn entusiasta “bravo” de la clac de uno de
los representantes del sector convencional al término de su provocadora intervencion.

Si, ha habido controversia, se han puesto en evidencia manifiestas y profundas
discrepancias de fondo y de forma, se palpa una tensién poco habitual en estos foros que
refleja que la crispacion ha saltado de la politica al debate energético. Ya lo decia en un anterior
“Renovando”: algunos estan muy nerviosos, casi histéricos. ¢Por qué saltan ahora las chispas
con esto del autoconsumo? La respuesta, a mi entender, es muy sencilla: porque el
autoconsumo no es un tema coyuntural; no es ni mucho menos “una salida a la situacién de la
fotovoltaica” (aunque pueda ser muy positivo para una industria maltratada por el BOE desde
hace afios); no es un capricho de unos fabricantes ni la necesidad de unos instaladores
desesperados.

No, la pasion de los ponentes, los dardos dialécticos envenenados que se cruzaban, el
empeno en convencer frente a tantas intervenciones de tramite como las que estamos
acostumbrados a escuchar, tienen todo su sentido porque estamos ante uno de los pasos
mas significativos del cambio de modelo energético en el que —lo quieran algunos o no—
estamos inmersos.

Estamos a las puertas de una auténtica revolucién porque, entre otras cosas, el coste de
la fotovoltaica ha bajado todo lo que se negaba que iba a bajar y un poco mas. Estamos a las
puertas de una auténtica revolucion porque los ciudadanos empiezan a preguntarse por qué
su papel debe limitarse al de sumiso consumidor. Estamos a las puertas de una auténtica
revolucién porque algunos tendran que reinventarse mucho mas deprisa de lo que sus
estrategas (entretenidos hasta ahora en planificar mas y mas ciclos combinados) habian
podido vislumbrar.

Si el desarrollo de las energias renovables habia abierto una espita en el “cortijo”
eléctrico que las empresas convencionales trataron de cerrar, tomando posiciones en el
nuevo negocio que hasta cinco minutos antes habian despreciado, ahora con el
autoconsumo puede abrirse una brecha que dé la vuelta a la tortilla 0, mas bien, a la
piramide que hoy sit(ia a los ciudadanos en la base como consumidores aplastados por la
oferta y que deberia situarnos como los dominadores del negocio desde la gestion de la
demanda, la autoproduccién y el uso inteligente de la energia y de los servicios que puedan
prestarnos empresas pequefas, medianas e incluso —si épor qué no?— las grandes empresas
del sector, eso si desde la eleccion y no desde la imposicion.

Los que creemos que el autoconsumo en particular y la generacion distribuida en general
son una pieza fundamental del nuevo modelo no queremos que la normativa de balance
neto, que debe hacerlo posible y rentable, nos frustre las expectativas; no queremos una
chapuza normativa que desacredite esta interesante opcion en la que solo tiene que existir
un gran beneficiario: el ciudadano. Ni tiene que regularse precipitadamente para que algunos
alivien su stock de placas ni tiene que posponerse indefinidamente para que otros eternicen
su negocio.

Pisemos en firme porque, si me lo permiten, puede ser un pequefio paso para el sistema
eléctrico pero un gran paso para los ciudadanos.
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mLaturbina que
produce agua a
partir del viento

Un inventor francés ha desarrollado un
aerogenerador que permite obtener agua
a partir de la humedad del aire y al
mismo tiempo generar electricidad. La
mdquina recolecta el agua que se
encuentra en el aire gracias a un
condensador de humedad, pudiendo
producir mds de mil litros diarios. Todo
ello sin riesgo de agotar el recurso ni
dariar el medio ambiente.

a idea de “cosechar” la humedad del

aire, y hacerlo utilizando como dni-

ca fuente primaria el viento, se ha

convertido en proyecto industrial de
la mano del ingeniero francés Marc Pa-
rent, inventor de la turbina WMS1000
que comercializa a través de su empresa
Eole Water. Preparada para soportar vien-
tos de hasta 180 km por hora, la turbina
cuenta con un generador de 30 kW y uti-
liza parte de la energfa eléctrica generada
para hacer funcionar el condensador de
humedad y obtener asi el agua, que luego
es filtrada y remineralizada para volverla
potable.

La WMS1000 puede operar en cual-
quier zona del mundo, incluso en las mds
secas, sin bien su rendimiento varfa en
funcién de donde se instale. En zonas con
temperaturas de hasta 35 grados centigra-
dos y una humedad ambiente del 30%, la
produccién ronda los 350 litros diarios de
agua, mientras que en regiones costeras
con temperaturas de 30 grados y una hu-
medad ambiente del 70%, puede llegar a
producir 1.800 litros.

Marc Parent inicié en 2008 el desarro-
llo de esta turbina, que ha costado 2,1 mi-
llones de euros, aportados por un fondo
francés de capital riesgo. Eole Water cuen-
ta, ademds, con el apoyo de las empresas
Danfoss, Emerson, Siemens, Carel y Arce-
lor Mittal .

La WMS1000 ha despertado el interés
inmediato en muchos paises, como los de
Oriente Medio (la turbina ha sido probada
en Abu Dhabi), ya que puede ayudar a pa-
liar los problemas de escasez de agua que
sufren cada dia mds de 150 millones de
personas en el mundo.

Eole Water planea construir modelos
capaces de producir entre 5.000 y 10.000
litros diarios de agua.

B Mis informacién:
~swww.eolewater.com




LUZ VERDE
PARA CAMBIAR TU MUNDO

LAlguna vez pensaste que tu casa podrin abastecerse por si sola?
LQue el café de la mafana lo calentara el viento o que tu conexién
a Internet fuera posible gracias al Sol?

Nosotros si. ¥ ahora la ley lo permite. Por ello, ya puedes instalar
asrogeneradores y paneles solares con conexidn a la red eléctrica.

Renudvate vy eambia la energin de tu mundo con Bornay,

Asrogenaradores y fotovollaica +34 96 556 00 25

Bornay

LA ENEREIA QUE VIENE

DESDE 1970
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Un arancel
del 250%

n octubre del afio pasado, una coalicién
E de siete empresas capitaneadas por So-

larWorld, el mayor fabricante fotovoltaico
europeo, presentd una denuncia por competen-
cia desleal ante el Departamento de Comercio
de EE UU. Seg(n la denuncia, los fabricantes fo-

Tomas Diaz _ ) g 5 lredel

Periodista tovoltaicos chinos reciben subsidios ilegales de
'''' +tomasdiaz@energias-reno-  su Gobierno y venden sus células y paneles a
vables.com

precios artificialmente bajos (dumping), para
llevar a la quiebra a las empresas locales y ha-
cerse con todo el mercado. Enseguida se inicié una investigacion oficial,
de la que ya se conocen dos resultados preliminares:

El primero, publicado el 20 de marzo, afirma que los fabricantes chi-
nos si reciben subsidios ilegales y recomienda establecer un arancel del
4,73% a los productos de Trina, otro del 2,9% a los de Suntech y otro del
3,59% a todas las demas empresas. El segundo resultado, publicado el
17 de mayo, considera que también hay dumping y pide un arancel del
31,14% para Trina, otro del 31,22% para Suntech, otro del 31,18% para
las restantes 59 empresas que han colaborado con la investigacion, y
otro mas, de un escandaloso y castigador 249,96%, para todas las de-
mas empresas que no han colaborado. De remate, pide que sean retro-
activos y validos desde febrero.

El Departamento de Comercio publicara sus veredictos finales en oc-
tubre. Los aranceles propuestos —pasma su relojera precision de dos de-
cimales— pueden variar, aunque no mucho, antes de aplicarse el 30 de
noviembre.

China, acostumbrada a este tipo de litigios en numerosos ramos in-
dustriales, no ha permanecido de brazos cruzados. Un mes después de
que se presentase la denuncia, los fabricantes chinos de polisilicio, la
materia prima fotovoltaica, acusaron a los estadounidenses de hacerles
dumping; Pekin, naturalmente, abri6 la correspondiente investigacion,
aln pendiente de resolucién. Y menos de una semana después de cono-
cerse los fuertes aranceles antidumping norteamericanos, China anun-
ci6 que denunciara a EE UU ante la Organizacion Mundial del Comercio
por su politica de ayudas a las renovables.

Las repercusiones de la decision de la Administracion de Obama se-
ran enormes; el choque de argumentos y vaticinios entre partidarios y
detractores ya lo esta siendo: que si los chinos exportaran igualmente
desde Taiwan y otros paises asiaticos; que si ahora se abriran nuevas fa-
bricas en EE UU; que si los consumidores pagaran mas por la energia so-
lar y se retrasara el alcance de la plena competitividad; que si los chinos
iban a subir los precios cuando se quedasen sin competencia; que si los
empleos en la fabricacién sélo son el 20% en la cadena de valor fotovol-
taica; que si ese 20% de empleo es el que tiene mayor valor anadido...

En fin, que se trata de una reedicion del clasico conflicto entre los
partidarios del libre comercio y los que gustan de analizar si ese libre co-
mercio se produce en igualdad de condiciones, particularmente en los
mercados regulados. Tendremos tiempo de profundizar en ello, porque
el embrollo va a crecer: tras el éxito preliminar de la campafa norteame-
ricana, SolarWorld esta formando una segunda coalicion en la vieja Eu-
ropa para presentar otra denuncia por competencia desleal antes de las
vacaciones veraniegas. Si, como aspira, logra aglutinar al 25% de la in-
dustria comunitaria, la UE debera adoptar medidas en un plazo méaximo
de 45 dias.
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‘W Materiales ceramicos,
aliados solares

i El Instituto de Tecnologia Cerdmica (ITC) estd elaborando
- un estudio para descuégrz'r posibles aplicaciones de la

© cerdmica en las energias renovables. Desarrollos de los que

- podrian beneficiarse no solo las tecnologias verdes, sino

- también hornos que en la actualidad estin parados.

a investigacién, que cuenta con la colaboracién de la
Fundaci6n Biodiversidad, estd siendo realizada en el ITC
por el Observatorio Tecnolégico Centro de Soporte a la
Innovacidn. Su responsable es Vicente Lizaro Magdale-

na quien ha explicado a Energfas Renovables que el compro-
¢ miso es doble. En primer lugar localizar patentes no explotadas
¢ e investigaciones sobre las aplicaciones de la ceramica en las re-
i novables, y plasmarlas en un estudio. Y segundo, que el traba-
i jo exceda los mdrgenes del papel y se desarrolle un prototipo en
i el que el material cerdmico sea protagonista.

La pregunta es jen qué? “Nadie ha hecho nada con este en-

: foque. Tenemos en mente tres o cuatro opciones pero es dema-
i siado pronto para pronunciarnos sobre ellas”, explica Ldzaro
i Magdalena. No es descabellado pensar en aerogeneradores, por
¢ la gran resistencia de los materiales cerdmicos; tampoco lo es
i pensar en la energfa maremotriz porque la cerdmica no sufre la
i corrosion del agua salada; y quizd haya que apostar por la solar
i térmica si se piensa en algunas cualidades de la cerdmica como
i la inercia térmica.

Por el momento es tiempo del departamento de “inteligen-
p P a4

i cia competitiva”, encargado de la vigilancia tecnologfa a través
i de bases de datos para conocer, recopilar y disponer de cual-
i quier indicio util para la investigacion. Su labor se extenderd
i hasta junio, mes que se destinard al andlisis. En julio, expertos
¢ en renovables y cerdmica discutirdn sobre las vias mds intere-
i santes y se elaborard el informe final previo a la realizacién del
¢ prototipo.

i W Mis informacion:

- SWWW.itc. uji.es




AORA SOLAR revoluciona el mundo de las energias renovables gracias a

su exclusivo sistema de produccion termoeléctrica con turbina de gas
hibrida

; MODULAR

Las plantas se pueden configurar con unidades independientes de T00kW cada una y ser
conectadas a la red eléctrica o instalarse de forma aislada.

SIN CONSUMO DE AGUA

El dnico agua que emplea el sistema es para enfriar el aire que entra en la turbina cuando la
temperatura ambiental estd por encima de los 35°C.

PRODUCCION ININTERRUMPIDA

Gracias a su turbina hibrida el sistema AORA es capaz de funcionar 24 horas al dia, con cielos
nublados e incluso de noche, empleando para ello combustibles convencionales o alternativos
como el biodiesel o el biogas.

COGENERACION

El sistema termosolar AORA produce 100 kW de electricidad y 170 kW de energia térmica que
pueden emplearse para procesos de calefaccidn, refrigeracion y procesos industriales o
domésticos de aire/agua caliente.

€ € € C

WWW.AORA-SOLAR.COM (TN
il (i q.
customers@aorasolar.es LllllJ }A%



La verea de la electricidad
en Espana (ll)

na vez entendido claramente que la electricidad en Espaia
u es muy cara para el consumidor doméstico como conse-

cuencia—sobre todo— del exceso de ganancias tradicional

de las grandes compaiiias eléctricas con el permiso de los
gobiernos, corresponde ahora un repaso a esos beneficios y a cé-
mo los obtienen.

Una vez se encuentra la electricidad en las zonas de consumo,
hay “especialistas” que la distribuyen, es decir, la acercan —en to-
dos los sentidos, no sélo geograficamente, también técnicamente—
a los consumidores particulares. Ese trabajo lo hacen las llamadas
distribuidoras que, como es natural, cobran por ello.

Finalmente, las comercializadoras compran la electricidad al
“sistema” y la venden al consumidor y, ni que decir tiene, cobran por ello.

De momento, con datos de la CNE he llegado a los siguientes nlimeros para 2011:

Total pagado por los consumidores espafioles, 35.753,5 millones de euros, cifra en la que
estan incluidos los 6.928 millones de euros (4,864 + 18 %) que se lleva el Estado en forma de
impuestos. La diferencia, 28.825,5 millones, es lo que, teéricamente, ha costado todo el sis-
tema.

Generadores (sin contar primas del régimen especial), 15.133,8 millones de euros (42,3%)

Transporte, 1.491,3 millones

Distribuidoras, 5.230,6 millones

Sumando, llevamos ya 21.855,7 millones de euros (61%)

¢Adivinan los nombres de los generadores, distribuidoras y comercializadoras en Espana?
iHan acertado! Mayoritariamente, las cinco hermanas en la electricidad (que no en la caridad)
asociadas en UNESA.

A esto hay que sumar otros gastos del sistema, que pueden resultar sugerentes a los lec-
tores:

Las ya célebres “primas” al régimen especial, que no son subvenciones como quieren ha-
cernos creer sino —como dice la ley 54/97 que las puso en marcha (gobierno del PP)- compen-
sacion por sus beneficios ambientales. En el aio 2011, 5.968,1 millones de euros, que se re-
partieron de la siguiente manera:

No renovable, es decir, cogeneracion (casi todo con gas natural), eliminacion de residuos
(también con gas natural) y residuos, 1.866,1 millones de euros.

Renovables (edlica, minihidraulica, fotovoltaica, solar termoeléctrica, y biomasa), 4.990,4
millones (el 13,96% del total del sistema). Por cierto, la solar termoeléctrica, 426,6 millones
(el 1,29 % de lo que pagamos los consumidores)

Como se ve, las primas a las energias renovables, ademas de absolutamente legales (re-
cortarlas es, simple y llanamente, un robo que el gobierno hace a los ciudadanos que han
respetado las leyes; ademas de la pérdida de seguridad juridica en nuestro pais que eso im-
plica) representan muy poco en el recibo y disminuyen el total de lo que hay que pagar (voy a
calcularlo para la préxima columna).

Una “curiosidad”: en el afio 2011 los consumidores pagamos, ademas, 1.650 millones de
euros para absorber el déficit de tarifa de anos anteriores. Légicamente en esa cantidad es-
tan incluidos los intereses de las empresas eléctricas que lo han “titulizado”.

Como se colige de los datos, los Ginicos “primos” somos los consumidores. Los domésti-
cos, mas que todos. Y las grandes compaiiias eléctricas son las “hermanas”, que no primas,
que se llevan la mayor parte del “pastel”.

Si el Sr. ministro quiere resolver el problema del déficit de tarifa deberia tenerlo claro. Con
un pequefio escrito en el Boletin Oficial del Estado en la direccién correcta estaria resuelto.

Valeriano Ruiz
Catedrdtico de Termodind-
mica de la Universidad de
Sevilla y presidente de
Protermosolar

- http:/Malerianoruiz.com

1. Una verea (vereda) es (RAE) “un camino angosto, formado comtinmente por el transito de peatones y ganados”. En mi tierra se
dice: “cuando un tonto coge una verea, se acaba la verea y sigue el tonto”. Llevo mucho tiempo en la verea de las energias renovables
y espero no ser yo el tonto.
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mUna empresa
gallega patenta
un panel
térmico con
seguidor solar

Genera 2012 ha incluido el panel de
la firma gallega Fomento Solar en su
Galeria de Innovacion, el ya cldsico
‘escaparate para el I+D+1 sectorial”
que Genera formula todos los afios y
que los organizadores de la feria han
completado en esta ocasion con otros
22 proyectos.

omento Solar, empresa con sede

en Galicia, ha patentado un panel

térmico solar que presume de ser

“totalmente innovador y tnico en
el mercado” y que fue seleccionado por
el jurado de la Galeria de Innovacién de
la feria Genera 2012 “por presentar un
alto grado de innovacién”. La empresa
ha dotado a la placa solar de un disposi-
tivo giratorio interior y de un sensor
“que detecta los primeros rayos solares
siguiendo la trayectoria del sol para cap-
tar una mayor radiacién e incrementar
su capacidad de produccién energética,
a diferencia de los paneles estdndares
existentes en el mercado, que son fijos e
inamovibles”.

El panel es de menor tamano que
los convencionales y, segin Fomento
Solar, cuenta “con el doble de capacidad
para transmitir el liquido caloportador,
que absorbe la radiacién procedente del
sol y transmite la temperatura al acumu-
lador de agua”. La placa dispone de una
estructura externa con sujecion fija y un
giro interno que permanece ajeno a las
inclemencias meteoroldgicas y que solo
mueve el dispositivo interior.

B Mis informacion:

»»»»» shttp:/ffomentosolar.com




mEl Gobierno legisla a favor

del autoconsumo

El autoconsumidor foa’m’ generar su propia energia sin estar sometido a las obligaciones
Juridicas de los productores. Esta es una de las modificaciones de la Ley del Sector
Eléctrico aprobada por el gobierno en el Real Decreto-ley 13/2012. La nueva ley elimina
una de las barreras para que el autoconsumo sea efectivo.

asta ahora la ley reconocia las figuras
del consumidor y del productor de
energfa, por separado. En ningtin caso
se admitfa una figura “mixta’, que en
el mismo individuo recayeran las dos condi-
ciones. Eso ha variado con los cambios arbi-
trados por el gobierno en el RD-ley 13/2012.

El primer articulo de la nueva Ley modifi-
ca la Ley del Sector Eléctrico al determinar
que “los productores de energfa eléctrica, que
son aquellas personas fisicas o juridicas que
tienen la funcién de generar energfa eléctrica,
ya sea para su CONSUmMo propio o para terce-
ros”. Queda clara, por tanto, la posibilidad de
que la figura del productor y el consumidor
recaiga en el mismo individuo.

Pero hay mds. La nueva Ley afirma que
“en ninglin caso tendrdn la condicién de pro-
ductores los consumidores acogidos a modali-
dades singulares de suministro” y se refiere es-
pecificamente a “los consumidores que son las
personas fisicas o juridicas que compran la
energfa para su propio consumo. Reglamenta-
riamente podrdn establecerse para determina-
dos consumidores modalidades singulares de
suministro para fomentar la produccién indi-
vidual de energfa eléctrica destinada al consu-

- - -~

. ‘

mo en la misma ubicacién, detallando el régi-
men de derechos y obligaciones que de ellas
resulten”.

De esta manera, el gobierno liberarfa a los
productores para autoconsumo de determina-
das obligaciones como constituirse en empre-
sa, darse de alta en el Impuesto de Actividades
Econdmicas, hacer declaraciones trimestrales
de IVA o contratar a un agente de mercado
que oferte la produccién energética y haga las
previsiones de generacion.

Estas novedades han sido valoradas positi-
vamente por la Unién Espafola Fotovoltaica,
asociaciéon que desde hace muchos meses re-
clama al gobierno una legislacién que favorez-
ca el autoconsumo con balance neto. UNEF
“considera que se ha solventado uno de los
obstdculos que existian” para llegar a él. No
obstante, las fuentes consultadas por Energias
Renovables recuerdan que el gobierno va con
retraso ya que el plazo para que se tramitara la
norma sobre autoconsumo con balance neto
finalizé el pasado 9 de abril, segtin el limite
temporal que el ejecutivo se dio a si mismo.

W Mis informacion:

Alternatives for Today.
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AS Solar Ibérica de S.E.A. S.L.
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9 SOLARWATT

www.as-iberica.com




¢Japon
como ejemplo?

| pasado 5 de mayo, a las 11 de la noche se des-

conect6 el reactor nimero 3 de la central nucle-

ar de Tomari. En ese momento se culminaba el

proceso que ha dejado fuera de funcionamien-
to 54 instalaciones que suponian aproximadamente
el 30% del suministro eléctrico de ese pais. Un por-
centaje similar, hasta antes de la catastrofe de Fukus-
hima, del que tenfan el carbon y el gas, que ahora
han visto incrementada su participacion.

En cualquier caso es sorprendente que en solo
un ano hayan sido capaces de asumir la “parada nu-
clear” y sobreponerse a las terribles consecuencias
del maremoto, pudiendo atender a la demanda eléc-
trica de su poblacion y sus industrias y permitir un
crecimiento del PIB un 4,1% superior entre enero y marzo al mismo periodo
del afio pasado (que, logicamente, estuvo muy afectado por las circunstan-
cias). Las exportaciones han aumentado un 2,9 % respecto al mismo periodo,
lo cual es muy significativo.

Es inevitable relacionar este escenario con los argumentos utilizados en
nuestro pais para justificar la revocacion del cierre de la pequena y vieja cen-
tral de Garona.

Afortunadamente los planes de Jap6n para sustituir a la nuclear no se ba-
san solo en las fuentes convencionales. Se esta disefiando un ambicioso plan
de EERR favorecido por la creciente competitividad de las tecnologias y su fa-
cilidad para conectarse en un corto espacio de tiempo. Supongo que por esta
razdn, en los Gltimos meses han sido varias las delegaciones japonesas, vin-
culadas al mundo de la energia y su regulacion, que han visitado Espafia, co-
mo pais avanzado en la integracion de energias renovables.

Han visitado organismos como el IDAE y empresas como REE e institucio-
nes como la Fundacién de Energias Renovables, con el propésito de aprender
de nuestras —buenas y malas — experiencias.

Red Eléctrica, y mas concretamente su Centro de Control de EERR, como
muy bien escribe su flamante nuevo presidente, José Folgado en su Informe
Anual 2011, es un referente mundial y una parada obligatoria en delegaciones
similares de todo el planeta.

Es bueno saber que podemos aportar algo a los japoneses en su nueva vi-
sion para un mercado que es mas de tres veces el de Espafia (1.000TWh vs.
255TWh) y una lastima que nuestras perspectivas de crecimiento en Espafia
sean pesimistas.

Y es importante recordar que habiendo sido lideres en practicamente to-
das las tecnologias y haber ayudado a desarrollar muchos mercados interna-
cionales, gracias al impulso interno, poco a poco nuestras industrias se estén
viendo seriamente amenazadas. Pero atencion, las EERR siguen creciendo en
el mundo a pesar de la cacareada crisis. O quizas para ayudar a combatirla. El
afo pasado se conectaron 27,65 nuevos GW en instalaciones fotovoltaicas y
41,2 GW de edlica. De ellos, 18GW sélo en China, que ya acumula 62,7GW. Es
decir, mas del doble que en Alemania y casi tres veces Espafa.

Por cierto, Japdn ha instalado en 2011, 1.100 MW de la “maldita” fotovoltai-
ca, habiéndose situado ya por encima nuestro en potencia instalada con
4.700MW frente a los 4.200MW que nos sitdan en el cuarto puesto junto a
EEUU, que ha superado los 1.600MW el pasado afio. iTambién fuimos referen-
te para los norteamericanos!

¢Sera pronto Japon el ejemplo? Capacidad y decision no les falta.

Ernesto Macias
Presidente de la Alliance
for Rural Electrification

y miembro del Comité
Directivo de REN 21

- emesto.macias@wondere-
nergy.es
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mArias Canete y UGT,
por la necesidad de
potenciar la biomasa
forestal

El ministro, ante el Congreso, y la Federacion de
Industria y Trabajadores Agrarios de UGT, en nota
de prensa, se han pronunciado a favor del
zg)mvechtzmiento energético de las masas forestales.
| primero anuncid un plan de empleo en el sector

- forestal ligado fundamentalmente a la reforestacidn y

al uso de la biomasa.

in quererlo ni proponérselo, FITAG-UGT vy el

ministro de Agricultura, Alimentacién y Medio

Ambiente han coincidido por diferentes vias en

mostrar su apoyo a la biomasa forestal como gene-
radora de energfa y empleos en el medio rural. Miguel
Arias Canete lo hizo durante su comparecencia en la Co-
misién para el Estudio del Cambio Climdtico del Con-
greso de los Diputados, donde anuncié que el ministerio
prepara un plan de empleo en el sector forestal ligado
fundamentalmente a la reforestacién y al uso de la bio-
masa. No es la primera vez que Arias Canete aborda este
tema en una sede parlamentaria. A principios de febrero,
durante la Comision de Agricultura, Alimentacién y Me-
dio Ambiente, hablé de fomentar el empleo de la bioma-
sa forestal para la produccién de energfa.

En este caso, la propuesta se incluye dentro de una
nueva estrategia general de lucha contra el cambio climé-
tico. En su comparecencia en el Congreso, el ministro se-
fialé que “el Gobierno va a trabajar este afio en 19 medi-
das concretas de reduccién de emisiones en sectores
difusos, a la luz del informe de la Comisién para el Estu-
dio del Cambio Climdtico”. Desde el ministerio aclaran
que una de esas medidas consiste en “fomentar los sumi-
deros nacionales y su gestion sostenible porque de esta for-
ma aumentard nuestra masa forestal. Para ello se establece-
rd un registro voluntario y un sello que identifique a todas
las empresas que compensen sus emisiones a través de pro-
yectos forestales en Espafia”.

Por su parte, FITAG-UGT sacaba un comunicado en
el que afirma que “con un marco legal estable se podrian
crear més de 25.000 empleos, se reducirfan los incendios
forestales en un porcentaje elevadisimo y se contribuiria al
desarrollo rural”. Por este motivo, aplauden la creacién de
iniciativas como Probiomasa, “que agrupa al colectivo de
pequefios agricultores, ganaderos, propietarios forestales y
cooperativas industriales para el desarrollo del sector y el
aprovechamiento de la biomasa”.

Por el contrario, en UGT lamentan “la miopia de las
administraciones respecto a este tipo de industria como
potencial creador de empleo, a pesar de que en otros pai-
ses con menos recursos de estas caracteristicas esté com-
pletamente consolidado”. Por dltimo, reclaman a las ad-
ministraciones  pertinentes  “voluntad  politica para
impulsar este tipo de generacién de energfa cuya viabili-
dad estd sobradamente demostrada, apoyando con ello a
las pequenas y medianas empresas del sector forestal y con-
tribuyendo a la generacién de empleo”.

B Mis informacion:
-+ www.magrama.gob.es - www.fitagugt.org
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En las instalaciones solares pasa como en el futbol: lo que cuenta
es el resultado y el inversor es el campeo6n que marca la diferencia.

ao
Desde hace mas de 20 afios, SolarMax desarrolla y distribuye 1
inversores solares conectados a red. Ofrecemos calidad suiza de
primera: nuestros productos convencen con su mayor eficiencia, _=—
maximo rendimiento y fiabilidad absoluta. Ademas, nuestro centro
de asistencia técnica le apoya y asesora durante toda la vida util de
su instalacion.
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ision Africa tiene como objetivo de-
mostrar la fiabilidad y la eficiencia
energética de los vehiculos eléctricos
en condiciones extremas. Al mismo
tiempo, pretende revelar las carencias que pa-
decen muchas comunidades del continente ne-
gro en lo que se refiere al abastecimiento de
energfa eléctrica. El viaje, que durard aproxima-
damente un mes y medio, estd patrocinado por

la Fundacién del princi-
pe Alberto II de Ména-
co y pasa por ser el pri-
mero en intentar una
travesfa de estas caracte-
risticas sin asistencia de
ninguna clase.

No es esta, en todo
caso, la primera aventu-
ra que emprende el pilo-
to Xavier Chevrin a
bordo de un vehiculo
eléctrico. En el afo
2010, Chevrin —que tie-
ne nacionalidad inglesa
y se gana la vida como maestro en la isla de
Reunién-— cubrié la ruta Shangai-Parfs al volan-
te de otro vehiculo de estas caracteristicas. El
trayecto —13.400 kilémetros— costd doscientos
dolares en electricidad, la vigésima parte de lo
que hubiese costado si el combustible emplea-
do hubiese sido diésel (4.000 ddlares). Asimis-
mo, ha viajado desde Paris a Almaty (Kazajis-

tin) en un ciclomotor eléctrico. En este tercer

mBPy Sempra desarrollan en Hawai
un parque edlico con almacenamiento

El proyecto, llamado Auwabi, estd siendo desarrollado al sureste de la isla de Maui de la

mano de un consorcio formado por el gigante petrolero britdnico BP y la empresa

energética estadounidense Sempra Gas

Power. La instalacion contard con ocho

aerogeneradores de 2,6 MW de Siemens (21 MW) y baterias de alta potencia capaces de
almacenar hasta cuatro megavatios de energia eléctrica.

e trata del quinto proyecto que Sem-
pra y BP promueven dentro del mar-
co de un acuerdo, firmado el pasado
mes de enero, de desarrollo conjunto
de un 1.000 MW de potencia edlica. El par-
que ya cuenta con un acuerdo de venta de
energia (Power Purchase Agreement, PPA),
concretamente con la eléctrica local Maui
Electric. La obra civil ya se ha iniciado en el
emplazamiento y el comienzo de la construc-

cién se prevé para finales del segundo trimes-
tre de 2012, segiin comunicado de Sempra.
La puesta en marcha del conjunto se prevé pa-
ra finales del afo.

Una vez en operacién, el parque producird
energfa equivalente al consumo de unos
10.000 hogares, aseguran los socios. Para ayu-
dar a casar la produccién variable del parque
con la demanda variable de los islenos, la bate-
rfa de cuatro megavatios absorberd la produc-
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mAfrica en coche eléctrico

Xavier Chevrin, el piloto que hiciera el viaje en vehiculo eléctrico mds

largo de la historia (entre Shangai y Paris en 2010), partia el 10 de mayo
de%]az’robz’ (Kenia) en un viaje que le ha de conducir, a bordo de su vehiculo
eléctrico, hasta la ciudad surafricana de Johanesburgo, situada a
4.800 kilometros de distancia. El viaje se enmarca en la iniciativa

de la ONU Misién Africa.

gran periplo eléctrico, Chevrin, tal y como ya
hiciera en su anterior viaje, se “fiard” de la gene-
rosidad de los ciudadanos que vaya encontran-
do en su camino para recargar sus baterias, pe-
ro, con un riesgo afiadido: el limitado acceso a
la electricidad que padece buena parte de Afri-
cay los frecuentes cortes de suministro que azo-
tan vastas regiones del continente.

El vehiculo, un Citroén Berlingo con mo-
tor Venturi, es una versién modificada de los
coches del servicio postal francés. El modelo
que pilota Chevrin tiene tres baterfas y una
suspensién adaptada a las particularidades del
territorio que tendrd que recorrer. El coche
pude cubrir una distancia de unos quinientos
kilémetros sin necesidad de recargar a una ve-
locidad mdxima de 110 kilémetros por horay
tiene una capacidad de carga de 750 kilogra-
mos. La recarga de las baterias dura unas siete
horas y puede ser realizada en enchufes de
240V tipicos.

W Mis informacion:
—*WWw.missionafrica.fr

cién excedente del parque durante periodos de
demanda en valle. Luego, esta baterfa cederd
energfa durante las horas de mayor demanda
ylo cuando el parque no cuente con recurso
edlico suficiente.

La propuesta de edlica con almacena-
miento es una mds de las varias que estdn vien-
do la luz en los tiltimos meses. En enero, BYD,
compaifa china dedicada tanto a la electrénica
de potencia como a los médulos fotovoltaicos,
y el operador de la red nacional china, State
Grid Corporation of China, pusieron en mar-
cha la que presentaron como “la mayor insta-
lacién de almacenamiento por baterfa del
mundo”. Ubicada en la localidad de Zhangbei
(provincia de Hebei), consta de 100 MW edli-
cos, 40 MW solares y una capacidad de alma-
cenamiento de 36 MW.

Por otro lado, hace unos meses, en Estados
Unidos, el gigante energético estadounidense
AES Corporation anuncié la puesta en marcha
comercial de un parque edlico de 97,6 MW
(Laurel Mountain) en Virginia del Oeste. La
instalacién consta de 61 aerogeneradores GE,
de 1,6 MW de potencia. La baterfa de almace-
namiento estd formada por acumuladores de
A123 Systems, que suman 32 MW en total.
siete horas y puede ser realizada en enchufes de
240V tipicos.

W Miis informacion:
- HVWW.Sempra.com
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M www.opde.net

Promocion, Construccién, Generacion y Operacion y Mantenimiento
de Grandes Plantas Fotovoltaicas

+ 154 MW hasta 2011
+ 45 MW en Generacisn
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www.mecasolar.com

Lider Mundial en Disefio y Fabricacion de Estructuras Fijas y
Seguidores Solares

+ 343 MW hasta 2011

+ 498 Plantas Fotovoltaicas
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Distribucion de Material Fotovoltaico a nivel mundial con una
Red de Instaladores Cualificados

+ 1100 MW suministrados en todo el mundo

+ 2054 Instaladores Cualificados



mAbengoa anuncia el
nacimiento de Nautimus

La multinacional sevillana ha anunciado que la compania sueca
Vattenfall, en colaboracion con Babcock —empresa britdnica lider
en servicios de apoyo de ingenieria— y Abengoa, han constituido
Nautimus, “la primera empresa de servicios de ingenieria dedicada

a las energias undimotriz y maremotriz”.

autimus nace en tierras escocesas “pa-

ra cubrir las necesidades de las compa-

fifas eléctricas en materia de inge-

nieria, compras, integracion y cons-
truccién (EPC) para proyectos undimotrices y
maremotrices”, indica Abengoa en un comu-
nicado. Nautimus colaborard con desarrolla-
dores de tecnologfa, como Pelamis Wave Po-
wer (PWP), para ofrecer soluciones al
propietario final, como Vattenfall. Esta socie-
dad ha sido creada —afniade Abengoa— con el
objetivo de “cubrir el vacio de empresas de
servicios EPC en el sector de la energfa mari-
na, capaces de gestionar la gran diversidad de

retos asociados con la
construccién de pro-
yectos con nuevas tec-
nologfas en  mar
abierto”.

La planta de 10 MW, denominada Aegir,
que Vattenfall y PWP estdn desarrollando en
las islas Shetland (Escocia) serd probablemen-
te el primer cliente comercial de Nautimus.
La construccién de esa instalacién comenzara,
segin Abengoa, en 2016 “. Segtin Javier Ca-
macho, director general de Abengoa Seapo-
wet, “‘en nuestra empresa hemos pasado de
prototipos a grandes proyectos comerciales de

m Canarias instruye a Soria sobre cdmo
reducir el déficit con las renovables

La consejera de Empleo, Industria y Comercio canaria, Margarit Ramos, ha entregado al
ministro de Industria, su paisano ]Zsé Manuel Soria, un z'nﬁgrme del gobierno regional,
consensuado con las industrias renovables, que presenta las medidas necesarias para
mantener la apuesta por las energias limpias en las islas, donde la edlica es mds barata

que la energia producida con coméustz'bix [osiles.

| informe llega como respuesta a la de-
cisién de Soria del pasado mes de ene-
ro de suprimir —"de forma temporal”~
el régimen econémico especial del que
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disfrutaban las energfas renovables y que ha
supuesto de facto una moratoria para el desa-
rrollo de la mayorfa de las energfas renova-
bles. Pues bien, segtin la consejera, las islas re-

e~ =ngund \\‘.\\\\\3\\
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energfa termosolar, que suman mds de 1.500
MW, en menos de una década; consideramos
que la energia undimotriz estd lista para la
misma transformacién, razén por la cual he-
mos creado Abengoa Seapower y colaboramos
con Nautimus’.

W Mis informacion:
-vww.abengoa.es

Unen una condiciones especiales que merecen
“un marco de singularidad retributivo” para
la edlica y otras energfas renovables. Concre-
tamente, estas energfas, con un coste medio
calculado de 145 euros el megavatio hora
(MWh), frente a los 170 euros MWh con-
vencional, pueden ayudar a reducir el déficit
tarifario, puesto que desplazan la generacién
de energfa eléctrica con las fuentes f6siles
que, segun datos de Red Eléctrica de Espana,
supondrdn un sobrecoste de casi 1.330 millo-
nes de euros en 2012.

Fuentes cercanas al gobierno regional se-
falan que la propuesta se fundamenta en
mantener los actuales niveles de retribucién
para las renovables durante una primera fase.
De esta manera, proponen que la moratoria
no afecte a los 600 MW del concurso edlico,
sino que, en una segunda fase, se negocie con
el gobierno central una retribucién mds ajus-
tada, siempre marcando unos niveles mini-
mos. La reduccién del déficit tarifario “solo se
consigue introduciendo las energfas renova-
bles y reduciendo la tradicional, via combus-
tibles fésiles” ha comentado Ramos ante la
prensa local.

Esta postura estd en linea tanto de la Aso-
ciacién Canaria de Energfas Renovables
(ACER) como con la de la Asociacién Em-
presarial Edlica nacional. Esta tltima ya re-
clamé el pasado mes de abril que el gobierno
central eximiera a Canarias de la moratoria,
puesto que, segn sus cdlculos, los 145 MW
eélicos instalados ya en las Islas, “supusieron
un ahorro de 30 millones de euros en el défi-
cit tarifario”. De esta misma manera, “de ins-
talarse los 600 MW previstos en la convoca-
toria de pre-asignacién para las Islas Canarias,
el ahorro representarfa mds de 257 millones
anuales en el afio 20167, segtin AEE.
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China te espera para hacer negocios

China marca el paso. Sus érdenes de magnitud tienen una capacidad extraordinaria para
trastocarlo todo. Se ha visto con la fotovoltaica. Los fabricantes chinos han explicado el
significado de economias de escala y los precios han caido en picado. Pero China tiene otras
caras. Y como demuestra un reciente informe de la Asociacion Sino—Espaiola por la Energia y la
Sostenibilidad (ASEES), ofrece buenisimas oportunidades para hacer negocio con las renovables.

China es una potencia en renovables. Con 62,4 GW eélicos
instalados hasta principios de afio es lider en la energia del viento y
cuenta con cuatro de los diez mayores fabricantes de
aerogeneradores del mundo: Sinovel, Goldwin, Dongfang y United
Power. En energia solar tiene la mayor capacidad productiva de
paneles, tanto fotovoltaicos como térmicos, y la mayor superficie de
captadores solares térmicos instalada, estimada en mas de 170
millones de metros cuadrados. En el ambito de la energia
hidroeléctrica, suma mas de 200 GW, lo que representa mas de una
quinta parte de la potencia instalada a nivel global. Y destaca
también en otros sectores como el del bioetanol (tercer mayor
productor por detras de EEUU y Brasil) o el biogas, con mas de 40
millones de hogares chinos empleando biogas mediante digestores
domésticos. Son cifras mareantes. Son cifras chinas.

“Pero no debemos caer en el error de entender estas cifras como
una barrera sino como la prueba de que la apuesta de China por los
recursos renovables es firme, y que su mercado es inmenso. En
materia medioambiental le falta mucho por recorrer, y en este
contexto la contribucion tecnolégica extranjera jugara un rol
decisivo, tal y como lo ha venido siendo hasta dia de hoy”. Es lo que
piensa Cosme de Arana, presidente de la Asociacién Sino-Espaiiola
por la Energia y la Sostenibilidad (ASEES), que ve muchas
oportunidades de negocio en China relacionadas con las
renovables.

ASEES acaba de publicar un informe de mas de 400 paginas que
lleva por titulo Oportunidades de negocio en China: Energias
Renovables y Medio Ambiente. Es el primer informe de estas
caracteristicas publicado en espaiiol y ha sido elaborado en la
oficina de ASEES en Guangzhou por un equipo multidisciplinar de
diez consultores bajo la direccion de Cosme de Arana.

Elinforme incide en que el momento actual es critico para
ambos paises: China se enfrenta a una crisis energética y ambiental
sin precedentes. Espaiia se enfrenta a una crisis estructural de su
modelo productivo que sé6lo puede superarse mediante innovacion y
apuesta por los sectores donde mantiene liderazgo a escala
mundial, como las renovables. Uno de los paises con mayor
potencial para canalizar la capacidad tecnolégica desarrollada en
Espafia durante las Gltimas décadas, importando productos,
desarrollando proyectos de infraestructura, o adquiriendo
tecnologia y conocimiento, es sin duda China.

W Mis alld del copia—pega

Su modelo de desarrollo ha seguido un mismo patrén en los
distintos sectores industriales, y las renovables no son ajenas a este
proceso. Frente a la escasez de desarrollo tecnolégico, el pais se ha
servido de tecnologias extranjeras para forjar un tejido industrial
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Luis Merino

local de forma acelerada. Este hecho ha contribuido a la visién del
copia—pega que se asocia a las practicas industriales en China. Pero
segln Cosme de Arana “esta situacion esta cambiando,
especialmente desde el ingreso de China en la Organizacion
Mundial del Comercio (OMC) en el 2001. La evolucién de la
economia china también ha traido avances en materia de proteccién
de derechos de propiedad intelectual, tal y como lo demuestra la
existencia de una estrategia nacional para la proteccién de los
mismos”. E insiste para aquellos que se muestran dubitativos que
“llevando a cabo una especial atencién hacia como han de
realizarse los tramites en materia de propiedad intelectual en China,
las oportunidades de negocio no han de verse reducidas. Junto al
continuo avance de la tecnologia doméstica, son numerosos los
casos de empresas extranjeras que han exportado su tecnologia con
éxito en el mercado chino”.

Parece evidente que China seguira desarrollando productos de
alta tecnologia, y es de esperar que a medio plazo lidere muchas de
las tecnologias renovables. Con estas previsiones, en lugar de
arrojar la toalla, las empresas espaiiolas deben posicionarse y
buscar la mejor estrategia para jugar sus bazas en ese crecimiento.
Sin olvidar que esas practicas comerciales irregulares de las que
habitualmente se acusa a China “responden a menudo al proceso
de apertura de la economia planificada a las reglas del libre
mercado, asi como a una paulatina sustitucién de las potencias
dominantes. Los principales conflictos de los que hemos sido
testigos durante el pasado afio entre EEUU y China en los sectores
fotovoltaico y edlico asi lo demuestran. Estas hostilidades no son
mas que el resultado del intento, por parte de ambas potencias, de
posicionar sus respectivas industrias en el liderazgo mundial”,
apunta de Arana.

W Planes que se cumplen

Entre las herramientas con las que el gobierno esta afrontando el
cambio de modelo de crecimiento se encuentra el XIl Plan
Quinquenal 2011- 2015, que tiene como objetivo principal la
transformacion del patrén de crecimiento del pais, focalizando en la
promocién del consumo interno y el desarrollo del sector servicios,
ademas de prestar una especial atencion a las politicas
ambientales. “Y si algo hay que reconocer a la politica de Beijing, es
que las intenciones del gobierno se materializan con firmeza y
celeridad”, reconoce Cosme.

China ha basado su desarrollo econémico en un sistema mixto,
una economia planificada de base socialista pero a la vez abierta al
libre mercado. Y ya es la segunda potencia econémica mundial en
términos de PIB, el primer exportador mundial y el segundo
importador, el segundo mayor destino de las inversiones de capital



extranjero y el mayor poseedor de reservas
de divisas extranjeras.

Dentro del mercado energético chino, el
sector petrolero esta mayoritariamente
controlado por tres grandes empresas
estatales: China Petroleum & Chemical
Corporation Ltd. (SINOPEC), China National
Offshore Qil Corporation (CNOOC), y China
National Petroleum Corporation (CNPC o
también conocida como PetroChina). En
cuanto al sector eléctrico, existe un claro
dominio por parte de cinco grandes holdings
estatales: China Huaneng, China Datang,
China Huadian, Guodian Power y China
Power Investment, conocidas cominmente
como las Big Five, que gestionan mas del
80% de la capacidad eléctrica y que son el
resultado del proceso de reforma que

Mix energético en China en 2011 (s6lo sector eléctrico)
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Con WT6500 el viento sopla siempre a favor

Instale WT6500 y genere energia 24h y 365 dias al afo

Un producto: ¢ Sabe cuéanta energia desperdicia el sistema de ventilacion de un edificio? Cientos de miles de edificios
expulsan cada segundo caudales de aire al exterior. La innovadora turbina edlica Honeywell WT6500, de 1’5 KW,
Hﬂneywell transforma esa energia cinética en miles de kWh/ano de electricidad limpia y gratuita para autoconsumo.

Imagine el viento soplando las 24 horas, todos los dias del afio. La WT6500 arranca con vientos de tan sélo 0,2 m/s.
Su patentada tecnologia BTPS anula ruidos y vibraciones, y genera la energia en su sistema perimetral de imanes
Distribuidor unico: y estatores, donde la velocidad es mayor. El futuro de la energia edlica ha llegado ya. Unase a nosotros.

1 f | b ¥ -
' L g . - Galardonado con el
_:I -y . y 2 Premio Tecnoenergia
" - Mejor producto de
ﬂ w - - Energia Eclica 2012
L o .

Lista para autoconsumo, Pionera recuperando energia Ideal para instalaciones
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Cosme de Arana

Presidente de la Asociacion Sino-Espariola por la Energia y la Sostenibilidad (ASEES)

“China ofrece oportunidades dificilmente igualables

B iComo acabd Cosme de Arana en China?

A principios de la década pasada, cuando
trabajaba en el sector de las energias reno-
vables en Espaiia, ya empezaban a marear-
nos las cifras que llegaban de China, de
crecimiento, de prosperidad, de oportuni-
dades. Empecé a sentir fascinacion por un
pais y una cultura tan alejada de la nuestra,
en un momento histérico en que empeza-
ba a cobrar protagonismo internacional a
una velocidad de vértigo. Fue entonces
cuando los chinos comenzaron el desarro-
llo masivo de energias renovables y su em-
peno por lograrlo en un tiempo récord.
Buscaban tecnologia y profesionales de pa-
ises lideres en este sector y comprendi que
eso era exactamente lo que queria hacer.
Para entonces ya estaba estudiando chino
cada noche. Una tarde me entrevisté en
Madrid con el vicepresidente de una de las
mayores consultoras del mundo en energia
y medio ambiente, y me explicoé que el
prestigio internacional atribuido a la marca
Espania en renovables en aquel momento,
ofrecia una imagen excelente de los profe-
sionales espanoles de este sector en el exte-
rior. Me ofreci6 abrir la linea de negocio de
planificacién de energia renovable en Chi-
nay me fui.

M :Como surge ASEES?

Trabajando en China para una compania
estadounidense, tuve ocasion de liderar el
grupo de trabajo de energias renovables de
una asociacion sino-americana para la coo-
peracion energética que impulsé la adminis-
tracion Obama. Comprendi que la estrate-
gia de las empresas americanas distaba
mucho de la estrategia espaiola. Mientras
que las espaiiolas a menudo llegaban en so-
litario, sin conocimiento del terreno y con
prisas, las empresas americanas estaban per-
fectamente organizadas a través de una do-
cena de asociaciones desplegadas in situ que
les permitian cooperar entre ellas y actuar
como lobby. Estas plataformas de trabajo
especializadas en la emergente Green Eco-
nomy (Economia Sostenible) iban poco a
poco tejiendo una red de contactos comer-
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Sus colaboradores chinos dicen
de él, cuando no esta delante,
que habla chino muy bien. No

en vano, este ingeniero
especializado en renovables ha
desarrollado gran parte de su
carrera en Asia. Tras aios de
experiencia desarrollando
proyectos de ingenieria,
consultoria e inversion en
medio mundo, en 2009 fundé
ASEES, y poco después
establecio su propia consultora
en Hong Kong.

ciales e institucionales en el sector que a la
larga consolidaban auténticos canales de en-
trada para sus negocios. Se trataba de un
proceso lento pero continuo. China es un
mercado para corredores de fondo donde
los esprinter rara vez consiguen algo, pero
con paciencia y perseverancia se puede acce-
der a oportunidades dificilmente igualables
hoy dia en Occidente. Cada vez que Espania
y China se reunian oficialmente, incidian en
que este sector era prioritario en la coopera-
cién entre ambos paises. China estaba real-
mente interesada en nuestras capacidades, y
sin embargo no existian plataformas de tra-
bajo equiparables a las de los americanos y
curopeos del norte.

Mientras tanto China aceleraba la trans-
formacion de su economia creando nuevos
marcos regulatorios para fomentar la soste-
nibilidad, enfrentando asi los serios retos
medioambientales que empezaban a ser
preocupantes. En este contexto, ASEES
apareci6 de forma natural para canalizar
oportunidades que identificibamos habi-
tualmente y que Espaiia podia aprovechar.
Desde entonces ASEES trabaja en contacto
directo con los principales actores del sec-
tor de las renovables en ambos paises pro-
moviendo la “marca Espaiia”, para abrir ca-
mino a empresas espanolas que buscan la
internacionalizacion a esta region.

hoy dia en Occidente”

B Estamos viendo estos dias como las
inversiones de empresas espaiiolas en el
extranjero —Repsol en Argentina o Red
Eléctrica en Bolivia— son expropiadas con
diferentes argumentos. ¢China ofrece mas
seguridad juridica?

Desde la fundacion de la Republica Po-
pular de la China, los sectores estratégicos
siempre han permanecido en manos del Es-
tado por medio de las grandes SOE (State
Owned Enterprises). Estas grandes corpora-
ciones controlan los sectores que son consi-
derados de interés publico bajo la tutela del
SASAC (State-Owned Asstes Supervision &
Administration Commission), que a su vez
depende del Consejo de Estado. Al contra-
rio que en los procesos de nacionalizacion
que se estan viviendo en América Latina, en
China los sectores estratégicos como el
energético se estan abriendo poco a poco a
la participacion privada. No parece que este
proceso vaya a resultar en un entorno de li-
bre competencia a corto plazo, pero en
cualquier caso, nada nos puede sugerir que
se produzcan nacionalizaciones en un futu-
ro proximo.

M {Qué puede ofrecer ASEES a un
empresario espanol dispuesto a plantearse
negocios relacionados con las renovables en
China?

Por un lado, ASEES actia como think
tank analizando oportunidades que cree-
mos se presentaran en un futuro inmedia-
to, y por otro ofrece las herramientas ne-
cesarias para que las empresas interesadas
puedan aprovecharlas. Para identificar
oportunidades, ASEES realiza investiga-
ciones de mercado e informes que reco-
gen datos clave del sector en China. Ade-
mas mantiene de forma continua rondas
de contactos con los principales agentes
del sector, incluyendo agencias guberna-
mentales, empresas y centros de I+D, no
s6lo para obtener informacion de primera
mano, sino también para promover la
marca Espafia en estas tecnologias y pre-
sentar las capacidades de las empresas co-
laboradoras. Esta campana informativa se
apoya ademds en ponencias, conferencias



y seminarios que ofrecemos en las distintas
instituciones.

La informacién analizada se comparte
posteriormente en los grupos de trabajo,
que ponen en contacto a las distintas em-
presas de ambos paises y buscan puntos en
comin para debatir, proponer proyectos
conjuntos o realizar acciones de interés mu-
tuo. Existe una plataforma de trabajo
orientada exclusivamente a formar consor-
cios de empresas para licitar en grandes
proyectos de Instituciones Financieras
Multilaterales en la region.

Una vez identificada una oportunidad,
ASEES ofrece un amplio rango de servicios
para hacerla posible, como son, la asesorfa y
apoyo en la implantacién de empresas, for-
macién de alianzas estratégicas o Joint
Ventures, operaciones de transferencia de
tecnologia, consultoria v due diligence,
asistencia juridica y administrativa, creacion
y coordinaciéon de consorcios, oficinas de
representacion y presencia local en ferias y
misiones comerciales, u operaciones de #7a-
ding. ASEES también actia como centro
de compra en China especializado en tec-
nologias limpias, y ofrece una plataforma
B2B online que facilita el contacto directo
entre empresas uniendo oferta y demanda
de forma instantanea. Por tltimo, a través
de la pagina web y acciones en redes socia-
les, difunde continuamente informacién
atil en espanol, chino e inglés.

B {Qué modalidad de sociedad ofrece mas
facilidades?

El establecimiento de empresas de capital
totalmente extranjero, o WFOE por sus si-
glas en inglés, se encuentra a menudo res-
tringido. No es extraiio que la participacion
en algunos proyectos requiera la participa-
cién de un socio local. Por ello muchas em-
presas optan por introducirse en China a
través de Joint Venture (JV), donde se esta-
blece un acuerdo con una contraparte chi-
na. Las oficinas de representacion son otro
medio que suelen utilizar empresas extran-
jeras, si bien éstas encuentran muchas limi-
taciones en cuanto a representacion legal

para operaciones
comerciales. Ade-
mas, la creacion de
una JV con un so-
cio local aporta
ciertas garantias de
colaboracién en el
largo plazo, que es
una de las claves de
éxito para lograr in-
troducirse en este
mercado.

M El despertar de la
conciencia ciudadana del pueblo chino, que
cada dia exige mas calidad de vida y que las
autoridades pongan freno a la contaminacion
puede decantar la balanza hacia un modelo
energético mas sostenible. ¢Como se percibe
esto desde China? ¢Esa presion ciudadana
puede cambiar las cosas?

En efecto, en medios tanto locales como
extranjeros trascienden cada vez con mas
frecuencia casos de protestas ciudadanas
ante situaciones provocadas por la contami-
naciéon de algunas industrias. Sin embargo,
creemos que el cambio de modelo, mas
que surgir de la presion ciudadana, respon-
de a un evidente deterioro de la calidad am-
biental en las ciudades, lo que esta derivan-
do en un verdadero peligro de sufrir
grandes desastres ecologicos y problemas
de salud publica. La apuesta del gobierno
chino por la sostenibilidad en su politica
ambiental es firme, y pretende dar respues-
ta a las consecuencias de un reciente desa-
rrollo econémico de enormes proporciones
y que se ha llevado a cabo a un ritmo muy
acelerado. No obstante, la sensibilizacion
en materia de sostenibilidad tiene atn ca-
mino por recorrer en la sociedad china.

M :Cuales son las claves para superar con
éxito las dificultades que puede suponer
para una empresa de energias renovables
establecerse en China?

El dominio de las grandes empresas esta-
tales es una de las principales barreras para
el establecimiento de empresas extranjeras
en China. Por ello resulta importante con-
tar con apoyo institucional y tener una es-
trategia a medio plazo que permita asentar
las bases y establecer relaciones fructiferas
con socios locales. Compartir experiencias
y conocimiento puede ser una de las claves
para superar barreras tanto administrativas
como culturales en la entrada a una parte
de ese enorme mercado que constituye
China. De esta manera, contar con una pla-
taforma que promueve especificamente la
cooperaciéon en materia de renovables y
sostenibilidad, como es el caso de ASEES,
puede ser de gran ayuda.

;Desea seguir
vendiendo en el
mercado fotovoltaico
europeo?

Los miembros de PV CYCLE estan
preparados para cumplir los
requisitos de la nueva regulacion.

PV CYCLE ofrece a sus miembros una
solucién inteligente de recogida 'y
reciclaje de paneles fotovoltaicos al
final de su vida atil en todos los paises
de EU27 y EFTA, cumpliendo asi con
la legislacién obligatoria en materia

de residuos y su compromiso con la
gestion sostenible a lo largo del ciclo
de vida de sus productos.

ASSOCIATION

PV CYCLE
aV

Visitenos en Solarexpo e Intersolar

PV CYCLE

Renewable Energy House
Rue d’Arlon 63-67

1040 Brussels

T: +32 (0) 2 400 1049
F: +32 (0) 2 400 1030
www.pvcycle.org
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mAyudas de Argem para la gestion energética sostenible

La Fundacion Agencia de Gestion de Energia de la Region de Murcia (Argem) ha abierto la convocatoria de
ayudas para la ejecucion y explotacion de proyectos de gestion energética sostenible, por medio de instalaciones

que faciliten este aprovechamiento.

os beneficiarios, que pue-
den solicitar estas ayudas
hasta el 15 de octubre, se-
rén las corporaciones loca-
les, empresas privadas, familias,

m El vehiculo eléctrico llega a las

instituciones sin dnimo de lucro y
comunidades de bienes. La canti-
dad méxima serd de 931.315 eu-
ros, aunque la cuantfa variard en
funcién de la actuacién subven-

universidades valencianas

La Agencia Valenciana de la Energia (Aven) y la Fundacion Parque Cientifico de ln Universidad de
Valencia han firmado un acuerdo para impulsar la movilidad sostenible en los campus

universitarios de la region a través de un proyecto piloto de vehiculo eléctrico.

ara ello y gracias a este
convenio se prevé llegar a
acuerdos con empresas
de automocién con vehi-
culos eléctricos para acercar a la
comunidad universitaria las solu-
ciones eléctricas que existen actual-

mente en el mercado. Ademds, este
proyecto contempla la instalacién
de 8 puntos de recarga para vehi-
culos eléctricos.

Con esta experiencia piloto se
pretende obtener resultados para
valorar la aceptacién de este tipo

m Viaje a la Alta Austria

Con motivo de su participacion en el proyecto enropeo Forest, cuyo objetivo es promover la biomasa para uso térmico
mediante el desarrollo de acuerdos comerciales entre empresas bioenergéticas, la Agencia Provincial de la Energia de
Burgos ha realizado un viaje de intercambio a la region de la Alta Austria para visitar instalaciones de biomasa.

1 viaje se realizé entre los
dias 24 y 26 de abril y
permitié a los asistentes
—representantes de em-
presas de biomasa, ayuntamien-
tos y comunidades de vecinos—
conocer iz situ distintas instala-
ciones,. Entre ellas, una calefac-
cién de distrito con biomasa, las
instalaciones de produccién del
fabricante de calderas de biomasa
Hargassner, la empresa Sturmber-
ger (produccién y logistica de as-
tillas de madera), la instalacién de
calefaccién con biomasa de la
empresa Fronius o el edificio
New School (edifico de construc-
ci6én pasiva). También se incluye-
ron sesiones de formacién técnica
sobre politicas, programas y desa-
rrollo del mercado de la biomasa
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en la Alta Austria, aspectos técni-
cos de las calderas de biomasa,

ejemplos de disefio de sistemas o
el modelo financiero Contracting.

Coordinado por la Universi-
dad de Exeter (Reino Unido), en
Forest participan organizaciones
punteras en el campo de la bio-
masa de Austria, Suecia, Reino
Unido, Polonia, Italia, Irlanda y
la propia Agencia Provincial de la
Energfa de Burgos en Espana. El
presupuesto total del proyecto es
de 1.284.810 € con una cofinan-
ciacién de la Comisién Europea
de 963.607€y una duracién de
30 meses.

El proyecto pretende integrar
la labor de todos los agentes in-
cluidos en la cadena de suminis-
tro de la biomasa térmica para

cionable, sometidas a un maximo
de 200.000 euros por beneficiario
durante tres afos.

Entre las 4reas a subvencionar
figuran las de biomasa, solar tér-

de vehiculos y
analizar la viabili-
dad de su implan-
tacién en el cam-
pus. Aven respaldard esta iniciativa
de la Universidad con 40.200 eu-
ros, el 60% del coste de proyecto.

desarrollar y consolidar colabora-
ciones a largo plazo, dando asf
confianza a los usuarios finales
en los sistemas de biomasa para
uso térmico y fomentar la inver-

mica, solar fotovoltaica o mixta
eblica-fotovoltaica aislada, el apro-
vechamiento de biogds, los equi-
pos de tratamiento en campo de
biomasa y la geotermia.

B Mis informacién:

........ + http:/fwww.argem.es/archivos hoticias,
ayudas per.pdf

W Mis informacion:
*www.aven.es
- WWW.pCUV.eS

sién de grandes usuarios de cale-
faccién no doméstica entre 100
kW 'y 1 MW, asi como cogenera-
ciones de pequena y mediana es-
cala y calefacciones de distritos
de hasta 10 MW.

W Mis informacion:

........ + www.agenbur.com




m Energia solar en areas urbanas

Seis paises europeos estdin trabajando en un modelo de colaboracion entre inversores, municipios,
agencias de energia e industria solar térmica y en las herramientas necesarias para salvar las barreras de
instalacion de esta tecnologia en el marco de la rebabilitacion de edificios en zonas urbanas.

| proyecto, bautizado co-
mo UrbanSolPlus y ex-
plicado en el marco de
Genera (Madrid, 23-25
de mayo), y en la Fibrica del Sol,
en Barcelona, con motivo del Dia
Solar Europeo (11-25 de mayo),
escoge las mejores practicas para
ser replicadas en otras 4reas de
Europa. Entre ellas, recoge los ca-
sos de la Ordenanza Solar de Bar-
celona (ejemplo del papel muni-
cipal en la promocién de las
energfas renovables en entorno
urbano); la Ordenanza Solar por-
tuguesa (obliga a la instalacién de
1m’ de colector solar por persona
para edificios nuevos y renova-

dos); o la campafia alemana
“Erdgas + Solar XXL” para la
promocion de sistemas de energfa
solar térmica a gran escala en
Berlin.

En UrbanSolPlus se identifi-
can y describen las principales ba-
rreras y oportunidades para la
instalacién de sistemas de energfa
solar térmica en rehabilitacién de
vivienda y zonas protegidas desde
el punto de vista socio-econémi-
co, técnico y financiero. Ademds
se han llevado a cabo numerosas
entrevistas de mercado, entre to-
dos los socios, para hallar las ten-
dencias y soluciones en edificios
de integracién y explotacién de

viviendas plurifamilia-
res. La solucién mds
habitual en este tipo de
edificios es la captacion
solar colectiva con acu-
mulacién y sistemas de
apoyo individuales pa-
ra cada vivienda.

Segtin informa la Agencia de
Energfa de Barcelona, colabora-
dora del proyecto, el uso de la so-
lar térmica ha sido muy discreto
hasta ahora tanto en edificios
plurifamiliares como en zonas ur-
banas exentas por algtin tipo de
regulacion especifica, a pesar de
las claras ventajas que implican
este tipo de sistemas.

M ELEREN celebra el “Dia Solar Europeo”

Entre el 21 y el 25 de mayo se celebra en Europa el “Dia Solar Europeo”, una iniciativa de la Comisién Europea
cuyo principal objetivo es acercar la energia solar a los cindadanos y alentar su uso entre ellos, como una de las
fuentes energéticas mds limpia, autdctona y sequra.

1 “Dia Solar Europeo”
consiste en una semana
de actividades en torno
a esta fuente de energfa,
que permite tanto climatizar
nuestras casas y centros de tra-
bajo como generar electricidad.
Con ello pretende movilizar a
los ciudadanos para que en
2020 el 20% del consumo de
energfa provenga de fuentes re-
novables. En la actualidad parti-
cipan ya 19 paises europeos en

las celebraciones, con la colabo-
racién de diversas organizacio-
nes e instituciones publicas y
privadas de la UE. En Espana,
la Asociacién Solar de la Indus-
tria Térmica (ASIT) convocé y
coordind la participacién de to-
das las entidades que querfan
organizar eventos, en colabora-
cién con la Federacién Europea
de la Industria Solar Térmica
(ESTIF) y otras organizaciones
y asociaciones.

Transporte hacia la transparencia

El Ayuntamiento de Leén y
el Ente Publico Regional de la
Energfa de Castilla y Le6n
(EREN) son dos de las entidades
que participaron en el Dia Solar
Europeo, programando con este
motivo diversas actividades en
distintos edificios publicos como
el Coto Escolar Municipal y en el
propio EREN. Se trata de un edi-
ficio bioclimdtico y de alta efi-
ciencia energética, con instalacio-
nes solares tanto térmicas como

El Museo de la Ciencia de Valladolid acoge hasta el 20 de enero de 2013 la exposicion “Transporte hacia la trans-
parencia”, una muestra de produccion propia sobre el modelo energético, la movilidad sostenible y el coche eléc-
trico, subvencionada por la Fundacion Espafiola para la Ciencia y la Tecnologia, FECYT.

¢De qué afo datan los primeros vehiculos eléctricos? ¢éQué beneficios tienen frente al vehiculo convencional?
¢Cuando y donde se pueden recargar? La exposicion permite conocer la respuesta a esta y otros preguntas, mos-
trando a los visitantes, ademas, el camino hacia la transparencia: desde los origenes del hombre, cuando utilizaba
exclusivamente su cuerpo para los desplazamientos, hasta la incorporacion del coche eléctrico; sin olvidar la utili-
zacion de animales como elemento generador de energia y el nacimiento del coche convencional.

Castillay Le6n ha disefiado una estrategia para potenciar el uso del vehiculo eléctrico con la finalidad de con-
tar en el afio 2015 con 15.000 de estos vehiculos, 300 puntos de recarga en vias plblicas, otros 3.000 puntos de re-
cargas en domicilios particulares, 600 en aparcamientos publicos y llegar a 20 municipios de la Comunidad.

Para ello se has suscrito varios convenios de colaboracién. Por ejemplo, con los ayuntamientos de Valladolid y
Palencia e Iberdrola para la realizacion de un plan piloto de estaciones de recarga en dichas ciudades (34 en Valla-
dolid y 10 en Palencia). Asimismo, esté prevista la instalacion de 60 puntos de recarga en edificios ptblicos de la
region y una linea de ayudas y subvenciones para la adquisicion de vehiculos eléctricos, entre otras actuaciones.

W Miis informacion: - www.museocienciavalladolid.es - www.eren.es

Enmarcado en el programa
Intelligent Energy Europe., Ur-
banSolPlus retine a 11 partners
de Italia, Alemania, Polonia, Por-
tugal, Eslovenia y Espana.

B Mis informacion:
www.urbansolplus.eu.
-+ www.barcelonaenergia.cat

Transporte hacia la

fotovoltaicas y vehiculos eléctri-
cos e hibridos.

En el marco de la semana se
celebrd, asimismo, el IV Congreso
de Energfa Solar de Castilla y Le-
6n, en el que se debatié sobre el
desarrollo del sector en la regién,
avances y posibilidades de mejora,
entre Otros aspectos.

W Mis informacion:

-t WWW.eren.es
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15 de junio, Dia Mundial
del Viento

La Asociacion Empresarial Edlica concentra este aito el grueso de las celebraciones del Dia
Mundial del Viento en el pequerio municipio zamorano de Lubiin, ganador del primer Premio
Eolo a la Integracion Rural de la Edlica. A escala internacional, las asociaciones EWEA y GWEC
coordinan los mitltiples y variados eventos que a lo largo y ancho del mundo tendrdn lugar este
dia, perfecto para descubrir los muchos beneficios que aporta la energia edlica a la sociedad,

a AEE decidié reconocer a Lu-
bian con el premio Eolo a la In-
tegracion Rural de la Edlica por
tratarse de un municipio modéli-
co en el desarrollo de la energia
del viento.. “Se trata de un claro ¢jemplo
de un pueblo abocado a la desaparicion
(poblacion envejecida, emigracion de los
jovenes a otras zonas con mas trabajo, et-
cétera) que ha utilizado los recursos gene-

rados por la edlica para crear riqueza y em-
pleo”, senalaba AEE al dar cuenta del fallo.
Y explicaba: la comarca cuenta con 362 ha-
bitantes y 331 MW edlicos, repartidos en
catorce parques, y el 20% de sus habitantes
tiene un empleo ligado directa o indirecta-
mente a la edlica.

Otro dato que refleja los beneficios
aportados por los parques a este rincon
zamorano es que el 80% de los ingresos

Pepa Mosquera

del Ayuntamiento proceden de la edlica 'y
se han invertido en el desarrollo de actua-
ciones de interés comunitario que han
mejorado la calidad de vida de los veci-
nos. Por ejemplo, en ayudas a la natali-
dad y a las familias numerosas para fo-
mentar la permanencia en el municipio, la
construccion de una residencia de mayo-
res, un comedor social y un tanatorio, el
mantenimiento del monte, el arreglo de




fuentes tradicionales, la recupe-
raciéon de manantiales...

Todo ello podran comprobar-
lo in situ los periodistas invitados
por la Asociaciéon el 15 de junio a
Lubian, donde se organizaran ta-
lleres relacionados con el viento y
diferentes actividades especifica-
mente disefladas para escolares.
AEE estima que a los actos de este
dia, al que estdn invitados el presi-
dente de Castilla y Leén y otras autorida-
des, acudiran en torno a doscientas perso-
nas.

B Microcuentos

Este no es el Gnico premio con el que
AEE quiere festejar el dia. La Asociacion
también ha convocado el I Concurso de
Microcuentos Eodlicos, organizado con la
colaboracion de Energins Renovables. El
objetivo del concurso es “descubrir el ta-
lento literario y despertar la imaginacién
en relaciéon a una fuente de energia, el
viento, que es autoctona, limpia y eter-
na”. Todo ello contado en 100 palabras y
un comienzo obligatorio “Y, de pronto,
me encontré delante del molino”. El pre-
mio consistira en la visita a un parque ¢6-
lico con posibilidad de subir a un acroge-
nerador (siempre que las condiciones

climatolégicas lo permitan). Ademas, en
Energias Renovables publicaremos, tanto
en la version escrita como on line, el rela-
to ganador y los finalistas. Los cuentos
pueden enviarse hasta el 16 de junio (las
bases estan disponibles en la pigina web
de AEE).

Otro galardén mis lo recibira “Viento
a favor”, la fotografia ganadora de la IV
edicion del premio de Fotografia Eolo
2012, que otorga la AEE también con
motivo de este dia. Fotografa de profe-
sion y residente en Torrente (Valencia),
su autora, Maria Sainz recibira la cantidad
de 3.000 curos por su trabajo. Este pre-
mio se entrega el 12 de junio en el trans-
curso de la Cena del Sector, uno de los ac-
tos principales de la Convencion Edlica
que AEE celebra los dias 12 y 13 de este
mes. En este mismo acto se entregaran el

Premio Eolo de Periodismo, el Premio
Eolo de Innovacién, la Distincién Anual
y el Premio Eolo a la integracion rural de
la edlica. Ademas, se exhibiran, en una
Exposicion Fotografica en el Hotel Euro-
building de Madrid, los diecisiete trabajos
finalistas del concurso fotografico.

H Hidrégeno, cometas,
“papaventos”...

La Fundacién Sotavento Galicia (Moman —
Xermade, Lugo) organiza entre el 11 y el
17 de junio otra serie de actividades Entre
ellas, una jornada de puertas abiertas que
incluye visitas guiadas a las instalaciones del
Parque Eolico Experimental Sotavento (sa-
la de control, taller de la energfa, etc.), al
proyecto de investigacion de Acumulacion
de Energia Edlica en Forma de Hidrogeno

MAS PRODUCCION. ¢TE GUSTA?

WWW. ROMOWIND.COM g




“Viento a favor”, de Maria Sainz, la fotografia ganadora de la
IV edicion del premio de Fotografia Eolo 2012

y a la Vivienda Bioclimatica Demostrativa
para ver el funcionamiento de un acrogene-
rador a nivel doméstico, etc. Habra, ade-
mas, volado de cometas, talleres, la exposi-
ci6n “Muinios do Mundo” y “Papaventos
con Historia”, para conocer la historia de
nuestros molinos de viento y los distintos
usos de las cometas. A todo ello hay que su-
mar la visita al interior de una aerogenera-
dor y la muestra de la primera turbina e6li-
ca conectada a la red en Espana.

EDP Renovaveis, como cada aio, abrird
las puertas de algunos de sus parques edlicos
(estaba por decidir cuiles cuando se impri-
mia esta revista), mientras que la empresa
TDA Consultores organizara una demostra-
cién de cometas del 15 al 30 de junio en el
centro comercial “AsTermas” en Lugo, con
mas de 150 cometas de todo el mundo. A lo
largo de estos dias se irain sumando otras
propuestas, que se pueden consultar en la
pagina web de AEE (www.aeolica.ory).

B Una celebracion internacional

A escala internacional, la European Wind
Energy Association (EWEA) y el Global
Wind Energy Council (GWEC) han con-
vocado un premio de fotografia internacio-
nal -Wind in Mind- al que estan invitados
a participar fotografos de todo el mundo. A
fecha 28 de mayo ya se habian recibido
2.100 fotografias procedentes de 65 paises.
El ganador o ganadora, cuyo nombre sera
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dado a conocer el 15 de junio, recibird un
bono de Amazon por valor de mil euros y
los cinco finalistas otro por valor de 250 eu-
ros cada uno.

EWEA y GWEC estan dando a cono-
cer, a través de la pagina wwwyglobalwind-
dmy.ory, las restantes y variadas iniciativas
que se realizaran este dia en multiples pai-
ses y que permitirdn descubrir a cualquier
persona el poder del viento y las posibilida-
des que ofrece para mejorar nuestro mun-
do, bien visitando parques edlicos abiertos
para la ocasion en compaiiia de expertos,
asistiendo a eventos o descubriendo todo
lo que deseen saber sobre este recurso
energético. El Dia Mundial del Viento
—una celebracion que comenzo6 en Europa
en 2007 y pasé a ser mundial en 2009- es
una ocasion perfecta, asimismo, para ac-
tualizar conocimientos sobre esta tecnolo-
gia, presente ya en mas de 75 paises.

Por ejemplo, en China, aupada a la
segunda posicion en el ranking mundial
de instalaciones edlicas, que festeja el dia
mirando al mar, a través de la conferencia
“Oftshore Wind China”, a la que se espe-
ra asistan entorno a 800 profesionales y
250 expositores procedentes de Dina-
marca, Reino Unido, Alemania, Holanda
y otros paises. En Reino Unido, y al am-
paro de otra conferencia sobre la edlica
offshore, se ha programado un torneo de
fatbol al que estan invitados a sumarse to-
das las companias edlicas que lo deseen.
El dinero recaudado sera donado a Rene-
wable World, ong que trabaja para llevar
la electricidad a comunidades del este

de Africa, América Central y Sudeste
asiatico.

Otro ejemplo de como se celebrara el
Dia Mundial del Viento lo ofrece Sofia, la
capital de Bulgaria, donde la Asociacion
balgara de Energia Eolica (BGWEA) ofre-
ce una exhibicién en el puente peatonal Lo-
vers Bridge (el Puente de los Enamorados)
con fotos e infografias que haran un reco-
rrido de esta tecnologia, desde la actualidad
hasta sus origenes, y mostraran las oportu-
nidades que su desarrollo ofrece al pais.

EWEA asegura que la edlica terrestre
es ya competitiva con el gas y el carbon. De
acuerdo con esta organizacion, en 2010 el
MWh de edlica terrestre costaba 64,9€
mientras que ¢l precio del MWh de carbon
era de 67,6€ Para 2020 se estima que la
diferencia serd mucho mas acusada: 80,3€
el carbén frente a 57,4€ la energfa del
viento. La eolica terrestre es también con-
siderablemente mas barata que la nuclear.
Ademas, como la energia primaria que uti-
liza la edlica, el viento, es gratis, el coste de
esta tecnologia se puede predecir con gran
certeza, a diferencia de lo que ocurre con
el petrdleo, el gas o el carbon.

En 2011, el Dia Mundial del Viento
sum6 mas de 230 eventos repartidos en 40
paises, en los que participaron millares de
personas. Este aio, los organizadores espe-
ran que las cifras sean parecidas o ain ma-
yores.

B Mis informacion:
www.aeeolica.org
www.sotavetogalicia.com
-+ www.globalwindday.org
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" UNEF, la gran patronal
de la fotovoltaica

UNEE, la Unidn Espariola Fotovoltaica, es, desde el pasado 16 de mayo, la gran asociacion
nacional del sector. Un paso de gigante que pone el colofon a un proceso de integracion
emprendido varios meses atrds, cuando UNEF se constituyé como federacion englobando a lus

asociaciones fotovoltaicas de dmbito nacional.

or una vez y a riesgo de pecar de
inmodestos vamos a colgarnos
una medalla: la fotografia que
adelant6 lo que hoy es ya una
realidad, la unién de las tres
grandes asociaciones fotovoltaicas en una
sola, con Javier Garcia Breva, Javier Anta y
Juan Laso de protagonistas, la publico
Energins Renovables en noviembre de

2010. “Esa foto marca un punto de parti-
da. Contribuy6 a corroborar que los tres
estabamos identificados con el proceso, fue
determinante”; asegura Garcia Breva, dan-
do fe de que ese testimonio grafico no es
sino la génesis pablica de que el sector fo-
tovoltaico estaba, querfa y necesitaba po-
nerse de acuerdo para hablar con una Gni-
cavoz.

—

Pepa Mosquera

El paso definitivo se hizo realidad el pa-
sado 16 de mayo, cuando la Union Espa-
nola Fotovoltaica (UNEF) se disolvié co-
mo federaciéon y pas6é a convertirse en la
gran asociacion de la fotovoltaica espaiiola,
sumando las fuerzas de la Asociacion de la

De izquierda a derecha, Javier Anta, Javier Garcia Breva y Juan
Laso




Industria Fotovoltaica (ASIF), la Asocia-
cion Empresarial Fotovoltaica (AEF) y la
seccion fotovoltaica de la Asociacion de
Productores de Energias Renovables (AP-
PA), una vez que las asambleas generales
de esas tres organizaciones habian decidi-
do previamente disolverse para convertirse
en una sola asociaciéon

Desde ese dia esta abierto un proceso
de presentacién de candidaturas, forma-
cion de equipos y eleccion para el nom-
bramiento del organigrama de UNEE,
que concluira el proximo 19 de junio, dia
que se celebrara la primera Asamblea Ge-
neral Ordinaria. En ella se elegirin demo-
craticamente los nuevos organos de go-
bierno: presidencia, junta directiva y
comités de direccion de las distintas sec-
ciones, para empezar a trabajar de inme-
diato con unos objetivos muy concretos.
Los prioritarios, en palabras de Juan Laso,
“recuperar la confianza de la inversiéon y la
seguridad juridica para que esta tecnologia
se pueda seguir moviendo.” Mas matiza-
do: “Intentar recuperar la actividad en el
sector y tratar de salvar lo poco que quede
de la industria nacional a través de las me-
didas derivadas de los principios anteriores
y a través del respaldo para que podamos
también seguir trabajando fuera”. UNEF
aboga, en concreto, por la promulgacion
de una normativa de autoconsumo y ba-
lance neto que permita al sector mantener
a corto plazo unos niveles aceptables de
actividad, por la apertura de nuevos mer-
cados (sistemas extrapeninsulares, repo-
tenciacion de instalaciones existentes, in-
corporaciéon al desarrollo renovable los
regimenes de CO:s...) y por el incremento
del aprovechamiento de la electricidad co-
mo vector energético en usos ligados al
transporte (vehiculos eléctricos, transpor-
te ferroviario) o la climatizacion.

Fuerza para intentarlo no le falta. La
nueva patronal, que inicialmente suma las

empresas y entidades aportadas por cada
asociacion fusionada, cuenta con una base
social superior a los 430 socios, responsa-
bles de mas del 85% de la actividad del sec-
tor. UNEF confia, ademds, en que esa re-

presentatividad ~ sirva para que la
Administracion les escuche a partir de aho-
ra con mas atencion. “En realidad, nuestra
mayor fuerza es la tecnologia, cuya progre-
sion y caracteristicas la hacen una clarisima
apuesta de futuro”, asegura Laso. “El pro-
blema que tenemos es que en las circuns-
tancias actuales la posibilidad de ir hacien-
do cosas parece que estd muy limitada.
Esperamos que a través de esta uniéon po-
damos decirlo quizd no mas claro pero si
mas alto”.

H 17 meses de recorrido
Por supuesto, a este clima de consenso no
se ha llegado asi como asi. En los 17 me-

ses transcurridos desde que comenzaron
las conversaciones para crear UNEF han
ocurrido muchas cosas. “Ha habido un
proceso de conformacion de posturas, de
opiniones... —explica Garcia Breva—. Para-
lelamente, ha habido un ataque desafora-
do por parte del anterior gobierno y del
actual a la fotovoltaica, que desgraciada-
mente no ha terminado todavia, y ha he-
cho que aquello que se inicié y que era
oportuno y correcto ahora mismo sea mas
necesario que nunca”.

Jorge Morales, otro de los artifices de
que el proceso haya llegado a buen puerto,
cree que la union de las asociaciones foto-
voltaicas era necesaria por una razén mas:
“Para no caer en contradicciones y coordi-
nar mejor los mensajes, con independencia
de que representaran a diferentes facciones
del sector fotovoltaico”. En cuanto a si ha
habido muchos o pocos escollos, Morales
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es de los que siempre ha visto el vaso medio
lleno: “Al principio fue importante evitar
caer en personalismos, porque podria gene-
rar problemas, pero fue algo que se superd
rapidamente”, asegura. Mas dificil resulto,
superar la hetereogenidad cultural de cada
asociacion: “Cada una estd acostumbrada a
funcionar de una determinada forma, dan-
do mayor o menor importancia a la presta-
cién de servicios a los socios o a la repre-
sentacion institucional, si tiene que hacer
muchos estudios o mejor destinar los recur-
sos a hacer lobby... Ademas, mientras en
unas asociaciones hay grandes empresas, en
otras dominan los pequenos productores.
Esa hetereogenidad en los tipos de socios
también dificultaba el entendimiento”.
Pero se logr6. UNEF nace con una es-
tructura institucional abierta, disenada es-
pecificamente para integrar a todos los ac-
tores ¢ intereses del complejo sector
fotovoltaico espaiiol, con independencia
de su actividad o su tamano, y tanto en el
ambito nacional como en de las comunida-
des auténomas. Eso si, esta pluralidad, ex-
plican los responsables de la asociacion,
“exige un delicado sistema de ponderaciéon
de cuotas y derechos de voto, que se calcu-
lan a partir de la cifra de negocio, el volu-
men de inversién y/o el nimero de traba-
jadores del socio. De este modo, hay nueve
tipos de socios, cuyos derechos de voto

° oo

son proporcionales a las cantidades que
aportan”.

Prueba de la pluralidad admitida es que
uno de los nombres que aparece en la lista
de socios iniciales de UNEF es Iberdrola,
cléctrica integrada en la patronal UNESA,
cuyos presidentes (Sanchez Galan y Mon-
tes, respectivamente) critican desde hace
anos la actividad fotovoltaica, la han culpa-
do del déficit tarifario y no han dudado al
exigir al gobierno (presente y anterior) que
la frenase. A pesar de ello, explica Luis To-
rres, miembro en funciones de la directiva
de UNEF, “nosotros nos dedicamos a ven-
der e instalar tecnologia que genera kWh,
lo que tiene que ver con las eléctricas. Por
lo cual Iberdrola y todas las eléctricas son
bienvenidas en UNEE”.

B No fue posible el cuatro

UNEF ha nacido, sin embargo, con una
asociacion descolgada de la iniciativa. El
pasado 7 de mayo, la Asamblea General
de la Asociacion Nacional de Productores
e Inversores de Energias Renovables
(ANPER, rebautizada como ANPIER)
voto en contra de sumarse a la nueva aso-
ciacion, a pesar de que sus companieros de
viaje habian aceptado que no se disolviese
hasta que resolviese una serie de asuntos
contables y de representacién juridica
pendientes.

Peticion a UNESA y propuesta al Gobierno

El sector fotovoltaico informa todos los anos a la Comision Nacional de la Energia de sus costes. “So-
mos transparentes”, indicd Jorge Morales en la rueda de prensa de presentacion de UNEF, para a con-
tinuacion pedir a UNESA una auditoria de costes. “No entiendo porque el sefior Montes se niega a
hacer una auditoria de costes. Nosotros no nos hemos negado, en ninglin momento”, dijo. Morales
también ret6 “a quien diga que tenemos una rentabilidad excesiva que lo demuestre”.

En esa misma linea, La co-presidenta de UNEF en funciones, Rocio Hortigiiela, explic que entre las
propuestas que se le han hecho al gobierno para reducir el déficit tarifario el sector fotovoltaico inclu-
y6 lo que llaman coeficiente de eficiencia. “Estdbamos dispuestos a asumir recortes, los mismos, en
el mismo porcentaje, que el resto de los costes regulados del sistema, previo restablecimiento de las
condiciones que tenia el sector antes de la entrada en vigor del RD 1565/2010 y RD-L 14/2010”, indi-

c6”. “A partir de ese restablecimiento estabamos dispuestos a sentarnos con el resto de los actores
del sistema y estudiar qué recortes se podia hacer a todo el mundo homogéneamente para tratar de
apoyar al gobierno en esta reduccion del déficit tarifario que tanto les preocupa”. El conjunto de las
medidas propuestas por UNEF, asegura Hortigiiela, “suponian un recorte de 11.600 millones frente a

los 4.000 que se esta pretendiendo hacer”.
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Miguel Angel Martinez-Aroca, nuevo
presidente de esta asociacion tras la salida
de Rocio Hortigiiela, que concluia manda-
to, afirma que colaboraran con UNEF “en
lineas puntuales de interés comtn”. Pero
deja claro que “ANPIER se centrard en de-
fender los intereses de los pequenos pro-
ductores fotovoltaicos, y el interés del pe-
queno productor poco tiene que ver con el
de una empresa instaladora o que fabrica
paneles”. Martinez-Aroca anade: “AN-
PIER solo tiene un objetivo: seguridad ju-
ridica y asesoramiento a sus afiliados.
Nuestra lucha es la reposicion de la seguri-
dad juridica durante la vida de las instala-
ciones, que es de 30 anos, lograr que cual-
quier gobierno que venga cada cuatro anos
no atente contra la seguridad juridica de
los productores fotovoltaicos”.

Juan Laso, Javier Garcia Breva, Jorge
Morales y Eduardo Collado, presidente de
Asif tras la jubilacion de Javier Anta, estan
convencidos, en cualquier caso, de que el
hecho de que ANPER no se haya sumado
a la iniciativa no afectard a UNEF”. “Mi
opinién personal —dice Garcia Breva— es
que se equivocan. Si algo ha aprendido en
este proceso de ataques desaforados el sec-
tor FV es a madurar; a madurar en com-
portamientos, estrategias, en el futuro de
la FV como primera tecnologia renovable
del mundo... Hay que saber cual es el es-
cenario estratégico en el que nos movemos
y dejar a un lado los intereses individuales
de quienes, en el fondo, lo tinico que estan
haciendo es convertir el sector en algo que
precisamente hemos intentado evitar: un
sector atomizado”.

“No cabe duda de que todos estaba-
mos intentando que hubiera un nombre
solo, una unidad completa —senala Juan
Laso—. Pero AMPER es una asociacion
que naci6 a raiz de los reales decretos que
cambiaron las condiciones de la FV, espe-
cialmente ¢l 14,/2010 de retroactividad.
Sus socios son, en su mayoria, gente que
estd afectada muy directamente por las gra-
ves consecuencias de esos reales decretos”.
En cambio, “UNEEF es la gran patronal del
sector y también tiene que defender a la in-
dustria nacional, el desarrollo de esta tec-
nologia en Espana, el impulso del know-
how espanol fuera... Es decir, muchos
otros aspectos que se salen de la 6rbita en
la que se focaliza la actividad de AMPER”.

M Quiza solo es el principio

(Puede ser UNEF el inicio de algo mas
grande? ¢De ese intento impulsado desde
APPA de que todas las tecnologias reno-
vables tengan un hilo conductor comtan:?
Javier Garcia Breva no duda en defender la



creacion de una gran federacion de las
energias renovables espafiolas, “para que
esa fuerza que realmente tenemos, 1/3
del sistema energético espanol, se corres-
ponda también con una representatividad
que englobe a todo ese tercio. Hoy dia eso
no existe. Los demas tercios si estan unifi-
cados en una sola asociacion, UNESA,
mientras que renovables estan en una si-
tuacién de atomizacion”.

Jorge Morales cree “esperanzador” el
proceso impulsado por APPA, en el que la
patronal lleva trabajando ya varios meses.
“Hay muchas diferencias entre unas y
otras tecnologias, pero también puntos de
acuerdo”. Y terrenos comunes a todas
cllas: “planificaciéon  energética, regula-
cién, directivas europeas, imperativos am-
bientales, tramitacion administrativa, el
propio andlisis juridico de la normativa
que regula las renovables, las relaciones in-
ternacionales.... Eso si, es un proceso que
hay que llevar con calma”. De momento,
en APPA ya han decidido cambiar los esta-
tutos para hacerlo posible.

Junta directiva de UNEF
en funciones. De
izquierda a derecha:

De Pie Jose Irisarri,
Jorge Morales, Enrique
Alcor, Juan Laso,

Javier Anta (que, tras
Jjubilarse, ha sido
sustituido por Eduardo
Collado).

Sentados: Antonio
Navarro, Rocio
Hortigiiela, Lluis
Calatayud, Juan Mayoral.

Cinco secciones

UNEF se articula en cinco seccio-
nes, cada una de ellas regida por un
comité de direccion elegido por sus
miembros, formado por entre tres y
nueve personas y con un mandato e
de dos afios. En la seccion de Pro- o
ductores se integran los socios cu- -y
ya actividad se centra en la produc- et Unién Espanola Fotovoltaica
cion de energia eléctrica. La de :
Instaladores e Ingenieria es para
socios que realicen montaje de sis-
temas, ingenieria de proyectos, mantenimiento de sistemas y tramitacién administrativa de proyectos
fotovoltaicos. Otra seccion, la de Fabricantes, esta destinada a los fabricantes de silicio de grado so-
lar, obleas, células, modulos, inversores, estructuras de soporte de modulos, sistemas de almacena-
miento u otros componentes especificos para los sistemas fotovoltaicos. La seccién de Distribuidores
acoge a los distribuidores de componentes de sistemas fotovoltaicos. Por (ltimo, la Seccién Mixta es-
ta abierta a las actividades de financiacion de proyectos, fabricacion de componentes auxiliares de
los sistemas fotovoltaicos, consultoria o asesoria profesional, representacién en el mercado, centros
de investigacion, laboratorios de ensayo y certificacion, centros de formacion...

Eduardo Collado, que ocupara la direccion de Operaciones de UNEF, explica que “durante este
afo de 2012, para no crear ningdn tipo de brusquedad, todos los asociados entran (en UNEF) tal y
como si estuvieran pagando ya la cuota en esa asociacion hasta final de afio. A partir del 1 de enero
de 2013 esta prevista una formulacién en funcién del tipo de socio que sea, ya sea fabricante, distri-
buidor, etc., que determinara la cuota. Pero esa cuota sera, basicamente, muy similar a la que estaba
establecida en ASIF”. En cuanto a la posibilidad de que se produzcan bajas, Collado cree que no se
deberan. “a que nos estemos uniendo como UNEF sino porque el sector va cada vez peor y algunos
de los asociados se vayan porque no van a continuar con su actividad.”
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Tecnologia fotovoltaica
Made in Spain

El pasado 20 de marzo echaba a andar la Plataforma Tecnolégica Espariola de Fotovoltaica
(Fotoplaz) con la reunidn de su comité gestor y el apoyo del Ministerio de Economia y

Competitividad, Un apayo digno de mencion porque nuestros politicos llevan adios intentado
esconder; o eso parece, lo que Espatia ha logrado en el dmbito de lus renovables. Que es mucho.

retendemos dar valor
al tejido cientifico—
tecnologico que Es-
pana ha desarrollado
durante 30 afos”.
Lo defiende con vehemencia Juan Avella-
ner, presidente de la Plataforma Tecnologi-
ca Espanola de Fotovoltaica (Fotoplat). Tal
vez porque después de toda una vida ligada
a la energia solar, es muy consciente de que
todo ese esfuerzo se puede ir al traste si lo
abandonamos justo ahora, cuando se ha
hecho lo mas dificil y los competidores se
multiplican por todo el mundo.

La marca Espafia en la fotovoltaica esta
en juego y Fotoplat quiere demostrar su so-
lidez. Y lo hace reclamando un espacio en-
tre las plataformas tecnologicas espaiiolas
que buscan una mayor cohesion y desarro-
llo de la innovacion. Este tipo de organiza-
ciones tratan de conformar un foro de in-
tercambio y participacién y en especial
presentar un instrumento de consulta, de
servicio, para otras organizaciones ¢ institu-
ciones, tanto publicas como privadas: el
propio Ministerio de Economia y Compe-
titividad (Mineco), organizaciones publicas

como el Centro para el Desarrollo Tecno-
logico Industrial (CDTTI), el Centro de In-
vestigaciones Energéticas, Medioambienta-
les y Tecnologicas (Ciemat), el Instituto
para la Diversificacion y Ahorro de la Ener-
gia (IDAE), y otros foros de relacion como
la Alianza por la Investigacion y la Innova-
cion Energética (Alinne) y otras organiza-
ciones empresariales nacionales e interna-
cionales.

La iniciativa parti6 de Soliker y del Ins-
tituto de Sistemas Fotovoltaicos de Con-
centracion (ISFOC). Y desde el principio
ha contado con el apoyo del Mineco, a tra-
vés del programa Innfluye, destinado al de-
sarrollo de las plataformas tecnologicas. En
la primera reunioén de trabajo participaron
representantes de todos los actores del sec-
tor: empresas tecnologicas, universidades,
centros tecnologicos y de I+D, puablicos y
privados, y la administracion ptblica, repre-
sentada por el Mineco, el IDAE y el CDTT.

Con la llegada de Fotoplat el sector
energético espanol dispone de diez plata-
formas que representan todos los sectores
tecnologicos, “lo que permite potenciar y
fortalecer el importante tejido ciencia—tec-

nologia—innovaciéon (CTI)”, explican sus
promotores. La idea “es impulsar una serie
de planes de desarrollo y de acciéon que fa-
ciliten el intercambio de experiencias y que
permita integrar a todos los agentes en un
proyecto comtn, ademas de hacer frente al
complejo proceso de cambio que estd su-
friendo el tejido cientifico-tecnolégico y
especialmente la industria fotovoltaica espa-
nola”. Un comité gestor dirige Fotoplat
hasta la constitucion de la asamblea de aso-
ciados, que se celebra el 14 de junio, y en la
que se espera aprobar los estatutos.

H Grupos de trabajo

También se han formado tres grupos de
trabajo. Uno sobre Tecnologia (células,
modulos, procesos de fabricacion, capa fi-
na, concentracion... ) que va a ser coordina-
do por el Instituto de Energia Solar. Otro
sobre Mercados, en el que es vital abrir
nuevos nichos de mercado como la integra-
ci6én arquitectonica, y que coordina Reno-
valia. Y un tercero sobre Estrategia, dirigi-
do por Isofotén. Los tres grupos tienen
que elaborar y documentar la estrategia de
la plataforma ante asuntos como “la situa-
cién de la industria espanola fabricante de
bienes de equipo, claves para el impulso del
tejido CTT espaiiol a través de proyectos de
demostracion, la situacion de ese tejido
CTI frente al autoconsumo con sistemas
fotovoltaicos, y todo ello sin olvidar la ur-
gencia que requiere el diselo de un mapa
de ruta tecnolégico, que permita alcanzar
una propuesta de estrategia a largo plazo”.

B Mas informacién:
-+ Www.soliker.com - www.isfoc.com

La reunion del comité gestor de Fotoplat, celebrada el pasado
20 de marzo en la sede de la Secretaria de Estado de
Investigacion, Desarrollo e Innovacion, del Mineco, fue el
pistoletazo de salida de la plataforma.
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Juan Avellaner

Presidente de la Plataforma Tecnoldgica Espariola
de Fotovoltaica (Fotoplat)

“Fotoplat quiere hacer mds visible la
marca fotovoltaica espaiiola”

Juan Avellaner lleva en esto de las renovables desde los
tiempos en que solo estaban en la cabeza de algunos
visionarios como él. Sabian que acabarian marcando el paso
energético y se lanzaron a poner las bases
cientifico-tecnolégicas por un lado, y regulatorias por otro.
Porque Avellaner fue de los que puso en pie la Plataforma
Solar de Almeria (con otros histdricos como Fernando Sénchez
Sudoén, hoy en el CENER) y también ha empujado desde el
IDAE, preparando muchos papeles que sirvieron de base
regulatoria y de planificacion para recorrer el camino que la
energia solar necesitaba. Luis Merino

B (Qué es una plataforma tecnoldgica?

Es una unién publico—privada tecnolégica en la que tienen que
implicarse la ciencia y la innovacion. La innovacién estd pegada a la
industria y lo cientifico a los centros tecnolégicos, a las universida-

des.

B (Como surge Fotoplat?

Surge como consecuencia de la necesidad del sector de la fotovol-
taica de agruparse después de un periodo de crecimiento exagerado,
a tasas de mas del 50% anual, y en el que la industria espanola no ha
conseguido ir a la velocidad que le pedia la demanda. Demanda for-
zada desde fuera, por capitales y por industrias, aprovechando un
buen marco de apoyo. Los beneficiados han sido otros, normalmen-
te externos. Sin embargo, hemos desarrollado un excelente tejido
cientifico-tecnologico durante 30 afios, pero de repente se nos fue
de las manos en 2002-2004. No nos aprovechamos del circuito que
supone vender en el mercado y tener recursos para hacer innovacién.
Y asi te vas quedando obsoleto. Solo con que hubiéramos reservado
el 50% de lo que se ha instalado en Espana para los fabricantes na-
cionales habriamos resuelto el problema. La idea de la plataforma
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tecnolodgica surge entre la empresa Soliker (Grupo Unipolar-Soli-
ker) y el Instituto de Sistemas Fotovoltaicos de Concentracion (IS-
FOCQC). Desde el principio el Ministerio de Economia y Competitivi-
dad (Mineco) —conviene recordar aqui el papel que ha jugado Marfa
Luisa Castano— se muestra dispuesto a apoyarla. Tras solicitar su cre-
acion formamos un comité ejecutivo e invitamos a una serie de em-
presas fabricantes. El pasado 20 de marzo inici6 su andadura y el 14
de junio celebraremos la asamblea de asociados.

B ¢No convendria haber pensado antes en una plataforma asi?

En el ano 2005 ASIF, Ciemat y otros intentaron algo parecido pe-
ro no llegd a cuajar. Probablemente porque en aquel momento las
empresas industriales del sector fueron barridas por otras mas de cor-
te financiero, de promocién y explotacion de instalaciones. Y creo
que los distintos ministerios relacionados con el tema no han sabido
llevar bien la fotovoltaica, no han coordinado adecuadamente lo que
era energia y lo que era industria. Siempre se nos ha visto como pro-
ductores de kilovatios pero se nos ha obviado como industria fabri-
cante de bienes de equipo y como tecndlogos.

M (Quién puede estar en Fotoplat?

Las empresas ¢ instituciones que estén en Fotoplat tienen que te-
ner actividad de investigacion y tecnologica aqui, en Espana. Ahora
mismo somos 30 y hemos invitado a otros 30. Nuestro objetivo es
llegar a unos 70. Un tercio serfan centros ptblicos como el CDTI.
Otro tercio para centros tecnologicos y otro para la industria. En de-
finitiva, pretendemos dar valor al tejido que hemos desarrollado du-
rante tantos ailos. Un detalle importante, y mas en los tiempos que
corren, es que no hay que pagar una cuota. El Mineco financia el
50% de nuestra actividad durante un afio de desarrollo.

M :Se han constituido los grupos de trabajo previstos?

Si, ya estan creados. Son tres: tecnologia, mercados y estrategia.
Ademis de estos grupos hemos iniciado tres estudios transversales:
industria, autoconsumo y proyectos de demostracion. Queremos
que el Ministerio apoye los proyectos de demostracion porque esto
no va a funcionar si la cadena ciencia-innovacién—empresa no logra
que el dinero circule. Porque meter dinero pablico en ciencia sin
que revierta al ciudadano no es sostenible.



La pregunta que nos tenemos que plantear es ¢qué hacemos con
la industria fotovoltaica, en la que se han invertido unos 1.000 mi-
llones de euros de inversion, y que corre peligro de desmoronarse?
Tenemos que ser capaces de hacer una lectura de la fotovoltaica co-
mo sector industrial y pensar en formulas que nos permitan transfe-
rir nuestros productos y nuestra tecnologia al exterior.

M (Cual es la hoja de ruta para dinamizar la innovacion fotovoltaica?

Esa hoja de ruta pasa porque desde lo publico se mantengan unos
niveles minimos de permanencia. No se puede dejar a cero el apoyo
publico después de haber estado inyectando recursos durante anos.
El sistema cientifico—tecnoldgico en Espana tiene unos gastos y nos
tienen que apoyar para mantenerlos. Y, ya desde lo privado, impul-
sar luego el crecimiento.

B Pero el mundo cientifico lleva meses denunciando que los recor-
tes del Gobierno estan paralizando la I+D+i en Espaiia.

El problema es comiin, nos afecta. En la Alianza por la Investiga-
cién y la Innovacion Energética (ALINNE) —se cre6 hace un ano y
agrupa a las mayores empresas del sector y a las principales entida-
des puablicas de investigacion— hemos hecho un estudio denomina-
do Criterios para la priovizacion de las tecnologins energéticas a apo-
yar en Espana. El criterio fundamental para priorizar cualquier
tecnologia es que detras tiene que haber un arrastre industrial y tec-
nolégico. De lo contrario no tiene sentido que nos metamos a ha-
cer nada. Apoyemos aquello que dé mas tejido y mas valor a nuestra
economia. Que es justamente lo que promueva la industria y la tec-
nologia.

M Las empresas fotovoltaicas espafiolas éson innovadoras?

La industria fotovoltaica espanola es muy innovadora. Nuestros
fabricantes son muy valorados. Si no innovas desapareces. Y aqui
conviene distinguir entre lo que son empresas tecnoldgicas de las
que no lo son. Algunas empresas invierten hasta el 30% de su factu-
racion en I+D+i, gracias también al apoyo puablico. Pero Espana lle-
va muchos anos trabajando en este sector, tenemos la simiente. Y
ese desarrollo tecnoldgico tiene que acabar siendo un desarrollo in-
dustrial. Que fabrica productos, los ensaya en un proyecto piloto,
hace proyectos de demostracion y los lanza al mercado. Pero ese re-
corrido hay que hacerlo deprisa porque nos persiguen otros compe-
tidores.

B :Qué momento esta viviendo la fotovoltaica en Espaiia?

Tenemos que internacionalizarnos, salir a vender fuera, hay que
transferir lo que hemos aprendido a fabricar, porque dentro vamos
a pasar una temporada dificil. Y lo estamos haciendo. Con dificulta-
des porque la internacionalizacion es cara. Pero es importante decir
que estamos en un sector que tiene un futuro seguro (lo recalca con
fuerza). Es de las pocas cosas que sabemos. No podemos pensar en
un futuro sin energia solar. Y ademas, dentro de la solar, la fotovol-
taica lo tiene casi todo. Es ttil para hacer generacion distribuida, es
modular, con posibilidades de integrar pequena potencia en edifi-
cios o hacer grandes plantas. Es un buen comodin. Y tenemos algo
importante: la marca fotovoltaica espanola. Que Fotoplat quiere ha-
cer mas visible. W

krannich

Solar

TODO POR LA
REVOLUCION.

]

PRODUCTOS
TESTADOS,

CALIDAD
COMPROBADA.

jAntes de comprar hay que probar!

El servicio de Quality Management de
Krannich Solar lo hace para ti. Todos los
equipos comercializados se someten
regularmente a los controles de calidad
mas estrictos en laboratorios
independientes. Ahora puedes llenar tu
carro de las delicatessen fotovoltaicas
que mas te gusten con total confianza.
jAndemos juntos el camino de la
Revolucién Energética!

www.es.krannich-solar.com
info@es.krannich-solar.com
Sonia Salgado,

Responsable de Compras

de Krannich Solar Espana



El rayo que no cesa

El mercado fotovolsaico global ha continuado creciendo a pesar de lu crisis econdmica y financiera.
Lo dice el tiltimo bardmetro solar (abril de 2012) del observatorio eurapeo de las energias renovables,
EurObservER, que revela que, en 2011, fueron conectados a la red mds de 29.000 megavatios

pico fotovoltaicos, potencia que duplica los 12.200 instalados en 2010. La Union Europea, que
continiia siendo la locomotora forovolsaica global, enchufd el aiio pasado a sus redes mucha mds
fotovoltaica (21.528,9 MWp) que edlica (10.281). Ademds, fronteras afuera, la siempre creciente
China y los mercados estadounidense y japonés muestran sintomas cada vez mas claros de pujanza.

La Unién Europea contintia

siendo, atn, el principal foco de

actividad fotovoltaica del mun-

do. Asi, ha registrado hasta el

74% de toda la nueva capacidad
conectada en 2011. Solo seis naciones en
todo el mundo anadieron a su parque na-
cional més de un gigavatio en 2011. Tres
de ellas fueron europeas (Italia, Alemania
y Francia); dos, asiaticas, China y Japon; y,
por fin, Estados Unidos. No obstante, los
ntmeros de Alemania e Italia son sin par:
7.500 y 9.280 MWp, respectivamente, es
decir, que, entre ambas, sumaron el afio
pasado bastante mas de la mitad de la po-
tencia fotovoltaica que se instal6é en todo
el mundo.

Allende las fronteras europeas, China
ha sido el mercado mas activo. De acuer-
do con los datos facilitados por el Consejo
Eléctrico de China, 2.140 megavatios pi-
co de capacidad (2,14 gigavatios) fueron
conectados a la red en 2011 (alrededor de
500 en 2010). Sin embargo, la Oficina
Nacional de Estadisticas del pais asegura
que 3.000 MWp estaban ya instalados en
2011, lo cual significa que el 29% de esa
capacidad se encontraba en esa fecha (fi-
nales de 2011) a la espera de conexion.

Ligeramente por debajo de los dos gi-
gavatios s¢ han quedado los Estados Uni-
dos. No obstante, y segin la patronal de
aquel pais (Solar Energy Industries Asso-
ciation, SEIA), el mercado estadouniden-
se establecio en 2011 una nueva plusmar-
ca: 1.855 MWp, un crecimiento del 108%
con respecto al aio anterior. La SEIA ex-
plica que tres factores se han combinado
para conducir a esa explosion: la caida en
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el precio de las instalaciones fotovoltaicas
(una media del 20%), un incremento en la
capacidad de instalacion de plantas y el fi-
nal del programa de subsidios del Depar-
tamento del Tesoro de los Estados Unidos
el 31 de diciembre de 2011.

Otra nacién que también rompi6é la

Potencia fotovoltaica en la UE en
vatios pico por habitante
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barrera del gigavatio en 2011 fue Japon.
El pais del sol naciente afiadi6 el aiio pasa-
do a su parque fotovoltaico nacional
1.296 MWp, segtin la asociacion patronal
nacional de energia fotovoltaica (incluyen-
do un 86% en el segmento residencial ). La
potencia FV instalada en Jap6n a finales de
2011 se elevaba, asi, a 4.700 MWp (el da-
to es de la European Photovoltaic In-
dustry Association, EPIA). Y, por fin,
Francia completa el sexteto del gigavatio,
con 1.600 MWp. Por detrés, en la magni-
tud de las centenas: Reino Unido (937
MWp), Bélgica (775), Australia (700),
Grecia (425), Espana (354), la infima Es-
lovaquia (314 MW), Canada (300), India
(300), Ucrania (140) y Bulgaria (100,4).
Asi las cosas, el mundo, y segin los datos
de EurObserv’ER cuenta ya con casi
70.000 MWp fotovoltaicos (sumados ahi
los aislados y los conectados).

M La FV dobla a la edlica

Fronteras adentro, en la Unién Europea,
la FV fue la tecnologia que mas potencia
de generacion de electricidad instald en
2011. La Unién cuenta a dia de hoy, asi,
con 51.357 MWp fotovoltaicos acumula-
dos (1,4% del total de electricidad genera-
da). Mas atn: segin EurObserv'ER, en el
Viejo Continente, ¢l ano pasado, la foto-
voltaica (21.528 MWp) no solo sumd mas
potencia que la edlica (10.281, segiin
Global Wind Energy Association), sino
que también dobld6 la capacidad instalada
en nuevas plantas térmicas de gas (9.718
MW), a la par que ningunecaba la nueva
potencia térmica de carbéon (2.200 MW),
fuel (700 MW) y nuclear (331 MW). Asi,



todas las energias renovables juntas se
apuntaron mas del 70% de la nueva poten-
cia conectada en la UE y consolidan por
tanto la tendencia iniciada en 2008.

El sector, en fin, parece estar resistien-
do la crisis financiera y econémica, tal y
como apunta ¢l altimo barémetro FV de
EurObserv’ER. El obser-
vatorio europeo senala dos
motivos: la brutal bajada
de los precios de los mo-

(Mwp)

consultadas por Energias Renovables en
la Feria Genera, que acaba de ser clausu-
rada en Madrid (25 de mayo), reconocian
a este periodista que el suelo del precio
del médulo monocristalino se encuentra
ahora mismo en los 70, 65 y menos de 60
céntimos (las tres fuentes consultadas fue-
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Parque solar en La Colle des Mées, Francia.

ron, por orden, el director comercial de
una distribuidora alemana de componen-
tes fotovoltaicos, un broker que opera en
el mercado asiatico y la directora de com-
pras internacionales de otra distribuido-
ra). EurObserv'ER explici-
ta su opiniébn con mucha
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mas FV se halla actualmen-
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te “en caida libre”.

M Barato, barato
13800 Su barémetro fotovoltaico
A :’:j‘: aporta otro dato: la Asocia-
S ciéon de la Industria Solar
775 Alemana (BSW-Solar) ela-
4354 bora un indice de precios
1oL que toma como referencia
,?;,1 el coste del sistema FV so-
3 bre cubierta de 100 kWp.
443 Pues bien, ese coste, que
A era de 2.724 curos por
P kWp a finales de 2010 ha-
7 bia caido a los 2.082 curos
73 en el cuarto trimestre de

2011  (reduccion  del
23,5%). Mas atn: en el tlti-
mo trimestre de 2008, el
i3 precio de estos sistemas era
4.200 euros por kilovatio
pico, lo cual significa que,
en 36 meses, el precio se ha
reducido a la mitad. Los
motivos de esa espectacular
rebaja son, segin EurOb-
serv'ER, la guerra de pre-
cios desatada por la indus-
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tria asiatica (china y taiwanesa, en particu-
lar), el espectacular incremento de la ca-
pacidad de produccién que han experi-
mentado los fabricantes (economias de
escala), las innovaciones tecnologicas y el
brutal descenso del precio del silicio. Eu-
rObserv'ER matiza en todo caso que los
precios en Alemania son generalmente
mas bajos que los registrados en otros
mercados europeos debido a la madurez
del mercado aleman.

Otros analistas y actores del mercado
también han ido registrando a lo largo de
los Gltimos meses la brutal caida de los
precios que ha experimentado el sector.
Uno de ellos es el informe “Reconside-
rando las claves econémicas de la energia
fotovoltaica”, elaborado por la consultora
multinacional Bloomberg New Energy
Finance y presentado, simultineamente
en Londres y Nueva York, hace apenas
tres semanas. Pues bien, segtin ese docu-
mento, el precio de los médulos FV ha
caido casi un 75% en los Gltimos 36 me-
ses. Entre otros datos, el informe senala
que el precio del kilo de silicio, la materia
prima con la que se fabrican los médulos,
ha pasado de 450 doélares en 2008 a me-
nos de 27 a finales de 2011 (el silicio vie-
ne a suponer el 20% del total del coste del
modulo). El mismo informe asegura por
otra parte que, actualmente, a escala glo-
bal, la industria tiene capacidad instalada
para producir unos cincuenta gigavatios
(50.000 megavatios) de células
y moédulos fotovoltaicos, mien-
tras que la demanda global que

habia contado con la continua y acelerada
caida del precio de los médulos fotovol-
taicos, caida que ha superado totalmente
las tarifas y ha traido aparejada una nueva
oleada de instalaciones con la que los in-
versores tratan de sacar el maximo prove-
cho de ese desajuste que hay entre el pre-
cio de la tarifa y el coste real del kWh
fotovoltaico.

M Casuisticas

Italia se ha convertido en los Gltimos me-
ses en el mercado nimero uno del mun-
do. Las autoridades del pais estimaban (en
marzo de 2012) que la potencia fotovol-
taica conectada a finales del afo pasado se
clevaba a 9.280 MWp. La potencia acu-
mulada se ha situado, asi, en 12.763.,5
MWp, lo que cleva a Italia al segundo
puesto europeo en potencia y asimismo en
vatios pico por habitante (210,5). Ade-
mas, segiin EurObserv'ER, hay “centena-
res de megavatios pico” ya registrados y
en espera de conexion. Por primera vez, la
electricidad fotovoltaica inyectada a red
(10,7 TWh in 2011) ha superado a la e6-
lica (10,1 TWh).

Desde el uno de enero, y durante la
primera mitad del ano en curso, el rango
de ayudas en Italia oscila entre los 0,274
curos (€) por kilovatio hora producido
(kWh) para instalaciones de entre uno y
tres kilovatios pico y los 0,148 euros para
las de mas de cinco megavatios pico

Potencia fotovoltaica conectada y acumulada en la UE
en 2010y 2011 (MWp)

(MWp). Ademas, la administracién ha es-
tablecido un bono del 10% si al menos el
60% de los componentes del sistema ha si-
do fabricado en la Unién Europea, Norue-
ga, Islandia o Liechtenstein. Mas aan, las
instalaciones de concentracion fotovoltaica
y las integradas arquitecténicamente tam-
bién reciben tratamiento aparte: entre
0,276 y 0,418 euros el kilovatio hora, en
funcion de la potencia. Por otro lado, y da-
do el extraordinario sobrecalentamiento
del mercado, la administracion italiana esta
disenando y empezando a aplicar medidas
de enfriamiento (reducciones de tarifas,
prohibicion de instalacion de sistemas sola-
res en tierras de cultivo, fortalecimiento de
la diferenciacion entre autoconsumo y ge-
neracion para venta, etcétera).

M Un tercio de la FV mundial

El segundo mercado del mundo en 2011
ha sido Alemania. Segtin su Ministerio de
Medio Ambiente, el pais conectd el ano
pasado alrededor de 7.500 MWp, lo cual
dobla el objetivo oficial (3.500). La cifra
cleva la potencia fotovoltaica acumulada
en el pais a 24.875 MWp, el 36% de la po-
tencia mundial (304,3 vatios pico por ha-
bitante, vp/h). En el pais, a lo largo de los
Gltimos doce meses, las tarifas han caido
un 15%, lo cual ha afectado a unos 5.200
MWp, que han sido los instalados entre el
uno de octubre de 2010 y el treinta de
septiembre de 2011. La rebaja, sin embar-
go, queda lejos de la caida de los
costes de los sistemas FV (Eu-
rObserv'ER cita, por ejemplo,

estima Bloomberg para 2012
es de entre 26 y 35 gigavatios.
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la reduccion de un 23,5%, en un
ano, en el coste de instalacion
de sistemas sobre cubierta de
menos de cien kilovatios pico,
que es uno de los costes referen-
cia que emplea la industria FV
alemana). En todo caso, el go-
18414 bierno de Angela Merkel ha im-
plementado una rebaja de las ta-
. rifas (entre el 20 y el 30%) que
es mucho mayor que la anterior,
e la del 15, y estudia nuevas medi-
; das de recorte con el fin de
e mantener una tasa de creci-
! miento del mercado que no va-
1 ya mas alld de los 3.500 mega-

! vatios ano. Ese techo, no
81 , 3

o obstante, podria haber sido su-
L4 perado ya, segin EurOb-

serv'ER, dado el altimo estir6n
que ha dado el sector en los tl-
timos meses a la vista de los re-
cortes anunciados.

China ha sido en 2011 el

1 NETA

rObserv’ER, ningin gobierno
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(2.014 MWp), si bien, tal y como suele su-
ceder siempre que uno habla del gigante
asidtico, ese formidable crecimiento pali-
dece antes las expectativas. Con la intro-
duccién en agosto de 2011 de la primera
tarifa nacional (al cambio, 0,14 euros por
kilovatio hora), todo parece presagiar que
el crecimiento del mercado chino “deberia
acelerarse en los préoximos anos”. De mo-
mento y, para empezar, Suntech y Trina
Solar, dos fabricantes fotovoltaicos de pri-
mera linea, prevén instalaciones por valor
de entre cuatro y cinco gigavatios pico en
2012. Ademas, el objetivo a medio plazo
de la Administracion Nacional de Energia
ha sido revisado en dos ocasiones a lo largo
del Gltimo aiio y ahora esta establecido en

Un consejo solar

Reparto geografico de la produccion de células fotovoltaicas en 2011
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quince gigavatios pico para 2015, lo que
equivale a aproximadamente 20 TWh de
produccion.

Mencion aparte merece, quiza, Francia.
Segtin su Ministerio de Ecologia, Desarro-
llo Sostenible y Energia, el pais conect6 a
red 1.634 MWp el aiio pasado (79.291 ins-
talaciones), es decir, mas del doble de lo re-
gistrado el ano anterior (817 MWp;
106.589 instalaciones). Asi las cosas, Fran-
cia cuenta actualmente con una potencia
fotovoltaica total instalada de aproximada-
mente 2.831 MWp (un 140% mas que en
2010). Esa potencia estd repartida en
242.295 instalaciones. Por lo demas, y se-
gin EurObserv'ER, desde la entrada en vi-
gor del tltimo decreto solar francés, el cua-

Applied Materials, Dow Corning, DuPont, First Solar, Lanco Solar, Phoenix Solar y Suntech. Son los

siete fundadores, siete, del Consejo Solar Global (Global Solar Council, GSC), un nuevo actor en la es-
cena fotovoltaica mundial, cuyo alumbramiento se formaliz6 el pasado tres de mayo en Bruselas y
gue nace con la mision de promover “el desarrollo y crecimiento de la energia solar a escala global”.
Para ello, el Consejo informara a la clase politica sobre los “éxitos que ya ha alcanzado la energia so-
lar” y trabajara para impulsar una “politica ambiental que permita el desarrollo de la energia solary
conduzca a la creacién de empleo y al crecimiento econémico”.

En su declaracién de principios, el Consejo sefiala ademas que abordara todas las incégnitas de
la “ecuacion solar”, desde la cadena de suministro de materiales, a la financiacion, las politicas de
apoyo al sector, la I+D, la cooperacién internacional y la implantacion de las redes eléctricas. Los
miembros fundadores del Consejo Mundial de Energia Solar son Charles Gay (Applied Materials), Ro-
bert Hansen (Dow Corning), David Miller (DuPont), Michael Ahearn (First Solar), Vutukuri Saibaba
(Lanco Solar), Andreas Héanel (Phoenix Solar) y Zhengrong Shi (Suntech). El consejo ha elegido como
director a Roland-Jan Meijer, que ha sido ejecutivo de multinacionales como la cementera Holcim, Bri-
tish American Tobacco o la consultora de estrategia y operaciones Thorvik International Consulting.

W Mis informacién:
-+ www.globalsolarcouncil.net
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tro de marzo de 2011, que limita a 500
MWp la potencia a instalar en un ano y
obliga al operador de red a gestionar las lis-
tas de espera de conexion, el mercado fran-
cés “ha estado firmemente controlado”.
Ademas, aunque el sistema de primas es si-
milar al aleman, la velocidad a la que se va
reduciendo el precio de la tarifa es mayor y
depende del niimero de solicitudes de co-
nexion recibidas por el operador.

Sea como fuere, sea debido al desplo-
me de los precios, sea a la existencia de le-
gislaciones ¢demasiado benévolas?, lo cier-
to es que la fotovoltaica ha registrado un
crecimiento, a escala global, realmente
notable (extraordinario en algunos casos).
El diagnoéstico de EurObserv’ER, en todo
caso, es demoledor: “la guerra de precios
emprendida por los fabricantes chinos y
taiwaneses puede haber hecho las delicias
(especialmente en el segmento de las
grandes instalaciones) de promotores ¢ in-
versores, pero ha conducido a la industria
fotovoltaica global a una espiral autodes-
tructiva”. Habrd que ver cémo se van
ajustando las costuras (regulatorias, finan-
cieras, de mercado) a un organismo que
deberfa continuar creciendo a buen ritmo
si el mundo civilizado quiere empezar a
dar carpetazo, de una vez por todas, a la
Era de los Fosiles... fosiles los combusti-
bles y fosil el pensamiento.

B Mis informacion:

- Www.eurobserv-er.org
www.epia.org

- www.newenergyfinance.com




GENERAR | ALMACENAR USAR

;Esta usted totalmente satisfecho con el
rendimiento de su instalacion solar?

Un servicio 6ptimo para un rendimiento maximo de energia.

Solar Service — simplemente mejor.

Hacemos todo lo posible para maximizar GILDEMEISTER energy solutions le ofrece
la rentabilidad de su instalacion fotovoltaica.  una amplia oferta de servicios en mante-
Esta promesa ya la estamos cumpliendo nimiento y gestion, hoy y en el futuro, con
en mas de 130 MWp en todo tipo de instala- un elevado estandar de calidad para la
ciones fotovoltaicas gracias a un amplio generacion de energia.

servicio postventa. En el mundo entero. Dia

tras dia.

Desde hace 140 anos, grupo GILDEMEISTER  Pdngase en contacto con nosotros. Con
es sinénimo de competencia técnica, mucho gusto le haremos una oferta persona-
tecnologia avanzada, fiabilidad y eficiencia. lizada para su parque o su instalacion solar.

GILDEMEISTER energy solutions
af Suncarrier Iberica S.L. | Calle Veldzquez 57, esc. int. 3° Dcha. | ES-28001 Madrid
Persona de contacto: Enrique Albiol, enrique.albiol@gildemeister.com
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Contra la dictadura

del mercado

Apenas unos meses antes de pasar a la oposicion, el viltimo gobierno socialista que encabezara

José Luis Rodriguez Zapatero aprobd una medida —l Real Decreto-ley 14/2010 de 23 de diciembre-
que establecia un mdximo de horas de generacion forovolsaica primable durante tres ajios

La medida —que por cierto fue denunciada, por retroactiva, ante el Tribunal Constitucional-

ha propiciado rebajas en la retribucidn del kilovatio fotovoltaico de hasta un 90%.

1 gobierno habia creado un mar-

co muy concreto: el kilovatio ge-

nerado en una instalacion solar

fotovoltaica —y en tanto en cuan-

to era un kilovatio limpio (no
emisor de CO:)— merecia un premio, lo lla-
maron tarifa regulada. El e¢jecutivo estable-
cfa ademds un precio asimismo muy con-
creto para esa tarifa, un precio que
reconocia esa singularidad: la electricidad
FV, a diferencia de la convencional, no en-
sucia, es limpia. Y los inversores, a la luz de
ese marco, avalado por el gobierno, disena-
ron su hoja de ruta: invierto tanto, mi ins-
talacion genera tanto, el gobierno avala que
el precio que recibiré por cada kilovatio que
yo produzca sera tanto (gracias a ese aval,
por cierto, me ha prestado el banco), dado
lo dado puedo devolver mi crédito en tales
plazos, amortizo mi inversion en tales otros
y, finalmente, obtengo el beneficio que per-
sigo. Y asi estaba todo hasta que... el 23 de
diciembre de 2010, y de la mano del incli-
to ministro de Industria Miguel Sebastian,
economista ¢l, apareci6 en el Boletin Ofi-
cial del Estado el Real Decreto-ley (RDL)
14,/2010.

La norma en cuestion establecia una
“limitacion de las horas equivalentes de
funcionamiento de las instalaciones foto-
voltaicas hasta el 31 de diciembre de
2013”. O sea, que lo de antes (la legislacion
previa) segufa siendo valido, si, pero solo
hasta cierto limite, o hasta cierta “limita-
cion”. El RDL Sebastian decia asi: las horas
equivalentes de referencia para las instala-
ciones de tecnologia solar fotovoltaica aco-
gidas al régimen econémico establecido en
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el Real Decreto 661 /2007, de 25 de mayo,
por el que se regula la actividad de produc-
cién de energia eléctrica en régimen espe-
cial, seran 1.250 en las instalaciones fijas,
1.644 en las instalaciones con seguimiento
aun ¢je y 1.707 en las instalaciones a dos
¢jes. Y, asi, una vez superado el limite de
horas equivalentes, el importe a percibir
por megavatio hora producido por cada
instalaciéon fotovoltaica empezaba a ser el
precio correspondiente al mercado diario
de casacion.

¢Conclusion? Si hasta el dia de antes, al-
gunos megavatios FV habian llegado a per-

H Nexus Energia, la identidad

Naci6 en el afo 2000, “con el respaldo del
capital de mas de cuarenta empresas
distribuidoras de electricidad con presencia en
el mercado espaiiol desde hace casi un siglo”.
Y da la sensacién de que no ha desperdiciado
toda esa experiencia acumulada, pues ha
declarado una facturacion (en 2011) de 940
millones de euros (un 75% de incremento con
respecto al afio 2010) y la gestién de 10.000
gigavatios hora afio entre Espaiia y Alemania
(un 44% de incremento también). Se define
como proveedor integral de electricidad y gas,
si, pero, sobre todo lo demas, presume de ser
representante en el mercado espafiol de
17.000 instalaciones fotovoltaicas, 2.400
megavatios de
potencia instalada,
5.900 gigavatios hora
afno de energia de
productores
gestionada (“38% de
cuota de produccion
solar fotovoltaica
liquidada a nivel
estatal”).

® nexus

ergia

Antonio Barrero F.

cibir hasta 470 euros (gracias a la prima), a
partir de la entrada en vigor de ese RDL, al-
gunos megavatios FV —generados ellos en
las mismas instalaciones que los anteriores
pero generados més alla de la hora 1.250,
1.644 6 1.707, segin correspondiera— per-
cibirian 45, 50 6 los euros que dictase el
mercado. En fin, que a la caracteristica in-
certidumbre de la meteorologia, se sumaba
(se ha sumado) la hasta entonces exorciza-
da incertidumbre de los mercados. ¢Por
qué? Pues porque el precio en el mercado
se fija hora a hora, es decir, que un mes pue-
de tener 744 precios distintos de la energia,
precios que ademas pueden variar muy mu-
cho. ;Que cuanto? Pues de cero a noventa,
por ejemplo.

Y asi las cosas, llegd Nexus Energia y se
inventé un cierto producto: Proteccion
Precio Solar. La premisa era intachable: es-
tadisticamente —cuentan desde la empre-
sa—, la mayoria de las plantas alcanzan el li-
mite de horas en septiembre, por lo que no
cobran tarifa en el Gltimo trimestre, o sea,
que la norma afectaba (afecta) a la cuarta
parte del periodo de cosecha (tres meses de
doce), lo cual no parece nada desdenable.
Esa era la premisa —un daflo econémico
mas que considerable—y contra ella, contra
esa incertidumbre, ha
disenado Nexus Ener-
gia su producto. Gros-
so modo, “para mini-
mizar los riesgos de las
fluctuaciones en el pre-
cio de mercado, Nexus
Energia asegura a los
productores fotovoltai-
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cos, sean o no clientes, un precio fijo ga-
rantizado una vez alcanzadas las horas
equivalentes”.

El objetivo es que el cliente sepa “de
antemano lo que va a cobrar para poder re-
alizar sus previsiones de ingresos o de pa-
gos”. La letra pequena la explica a conti-
nuacion, pormenorizadamente, el director
Comercial y de Marketing de Nexus Ener-
gia, Carles Leg Clos: “en realidad esto no
deja de ser un contrato bilateral financie-
ro... eso si, solo para solares que estan en
tarifa y afectados por el limite de horas
equivalentes; lo que hacemos nosotros es
analizar cada semana el precio del mercado
de futuros del Gltimo trimestre del ano y
ese precio lo convertimos en una propuesta
para el cliente. Ese precio varia en funcién
de la climatologia que se espera, en funcion
de la demanda prevista, de la oferta previsi-
ble... Estimamos en funcién de todo ello y,
a dia de hoy, le puedo decir que el tltimo
trimestre de este ano esta alrededor de unos
52 curos el megavatio: ese es un precio
muy proximo a la realidad”.

H Seguro solar
A principios de aflo, para ese mismo trimes-
tre (el de octubre, noviembre y diciembre
de 2012), el precio estaba sin embargo en
56, 57 curos, anade Leg Clos, “y dentro de
una semana puede estar en el mismo precio
o en 48 euros... o, si mafiana hay una subi-
da repentina del precio del petrdleo, pues
puede dispararse incluso a los 60”. ¢Con-
clusion? Si el cliente contrata hoy un precio
fijo para octubre (50 curos, por ejemplo)
porque Nexus Energfa estima que en octu-
bre el mercado andara por ahi o poco mas,
y luego resulta que en octubre el megavatio
se paga en el mercado a40... pues habra sa-
lido ganando el cliente, que contraté su
“seguro” en un momento en el que las ex-
pectativas decian lo que decian.

Y si el cliente contrata hoy a 50 y luego

H PPS, en breve

il

resulta que el megavatio se vende ese mes a
60... pues habra salido ganando la comer-
cializadora. Leg Clos no opina lo mismo:
“yo digo que todos ganaron. Ganaron
porque lo que contrataron, lo que noso-
tros vendimos, fue seguridad. Senior pro-
ductor, usted sabe a cuinto va a cobrar la
energia, lo que usted tiene es certidumbre.
(Le encaja el precio? Pues si le encaja el
precio, no lo dude: contrate. Y también
puede suceder al revés, :no le preocupa la
seguridad, le da lo mismo grosso modo co-
brar 45, 6 55, o que llegue incluso a los
60... 6 baje a 35? Pues si no le preocupa,
no lo contrate, porque no es su producto.
Lo digo completamente en serio: no con-
tratar es también una decisién, y es tan
buena como contratar”.

En la empresa apuntan que este es un
producto pensado mas para un perfil de in-
versor que para un perfil de planta: “el ano
pasado firmamos con varios cientos de
clientes, entre ochenta y cien megavatios en
total, y nos ha sorprendido la diversidad,
porque hemos tenido clientes muy peque-
nos —diez, veinte, treinta kilovatios—y clien-
tes con un mega de potencia, o con dos, o
sea, gente que tiene facturas mensuales de
un gran importe. La clave es: ¢quién gand
con nuestro producto? Pues el que quiso
seguridad. Mire, yo lo veo asi: miro las esti-
maciones dos o tres semanas, o cuatro, y

cuando veo qué rango de precios me enca-
ja... pues tomo la decision de si quiero dor-
mir tranquilo o quiero ir a buscar el altimo
euro”.

El ano pasado, Nexus Energia lanz6 es-
te producto en septiembre, y solo después
de haberlo sometido a la consideracion de
algunos de sus clientes, que vieron con
buenos ojos la propuesta. Este afio van a re-
petir. Eso si, “este es un ano que lleva mu-
chas horas de radiacion solar y hay produc-
tores que entraran en esa dindmica a partir
de septiembre, de agosto e, incluso, alguno
de ellos, en julio, o sea, que en julio dejaran
de cobrar la energia al precio de tarifa y em-
pezaran a cobrar la energia al precio de
mercado”. El ano pasado, apunta Leg,
“quien contraté los tres meses salio ligera-
mente por debajo o a la par; quien contra-
t6 un mes salio claramente ganando”.

Hl Hasta un 85% de ahorro

Nexus Energla, que trabaja con 17.000
instalaciones fotovoltaicas de toda Espana,
presume de ser la primera representante de
plantas FV del pais. Leg Clos describe el
mercado FV nacional a dia de hoy tal y co-
mo sigue: “tenemos mas de un tercio del
mercado, hay otro tercio que an esta con
los representantes del Gltimo recurso y, por
fin, hay menos de un tercio, aproximada-
mente un 20 6 un 25%, dividido en un

Nexus Energia explica su producto Proteccién Precio Solar (PPS) asi. El precio fijado se aplicara a
todas las liquidaciones y posteriores reliquidaciones de la Comision Nacional de Energia (CNE)

B ——— referentes al mes o meses para los que se contrate el PPS, es decir, al 100% de la energia liquidada.

aia i T No hay compromiso de entrega de energia por el productor. Al pagar por energia liquidada, si la planta

produce mas o menos de lo previsto, no afecta al precio. El precio se aplicara siempre para el periodo

contratado, tanto si la instalacion fotovoltaica ha alcanzado el limite de horas como si no. Puede

acogerse a la oferta PPS toda planta de al menos 100 kW de potencia o agrupaciones de al menos un
Precio Solar so* megavatio. Se liquidara por instalacion. La produccion se pagara mensualmente segin los datos de

S R CNE. Nexus Energia podra variar cada semana la oferta valida en funcién de las previsiones de
L el gl el e, mercado. El precio se fijara en la fecha de firma de contrato, y se mantendra si el contrato es recibido
o iy i en Nexus Energia hasta el miércoles de la semana siguiente a la firma. El coste del servicio es cero

Proteccién

ﬂgg 3 4 - euros (el objetivo de Nexus Energia es la fidelizacion del cliente). El precio del megavatio que propone
e, Nexus Energia a su cliente (la empresa hace una propuesta al cliente cada semana) incluye, explica el
50+ director Comercial de la empresa, “un pequeiio [beneficio] marginal y, sobre todo, un colchén de

riesgo. En realidad, es un traspaso de riesgo: le quitamos el riesgo al productor y, al asumirlo
nosotros, tenemos que disefiar ese precio para obtener un beneficio minimo”.
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Su planta funciona a pleno rendimiento.

El optimo funcionamiento de una instalacion es un aspecto clave
para asegurar su viabilidad técnica y economica, asi como para
garantizar su perdurabilidad durante toda su vida dtil.

PVdiagnosis es un servicio independiente y especializado de Asesoria,
Evaluacion y Diagnosis de Plantas Solares Fotovoltaicas dirigido a
propietarios, inversores, entidades financieras, operadores, compariias
de seguros o cualquier interesado en conocer en profundidad la
situacion operativa de las instalaciones.

rendimiento
rendimiento

Sequro?

PVdiagnosis persigue atender las necesidades especificas de cada
cliente a través de un conocimiento profundo de las caracteristicas,
estado, productividad y rendimiento de la instalacion fotovoltaica con
el fin de optimizar la produccion energética, verificar su durabilidad y
garantizar la viabilidad técnica y econdmica de la instalacion.

Evaluacidn Técnica Operativa de P\/d l a.NaJs U'

Instalaciones Fotovoltaicas

(/ Serrano 27 - 39 Via Broletto 43
28001 Madrid (Espafia) 20121 Mildn (ltalia)
Tel: #3491 702 53 69 Tel: +39 02 8723 62 48

Fax: +34 91 702 53 70

www.pvdiagnosis.com
info@pvdiagnosis.com



M Evolucion del precio de la energia
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grupo de comercializadoras de mayor o
menor tamano, muchas de las cuales tie-
nen una cuota minima, o sea, a lo mejor
cien, o doscientos, o trescientos clientes, o

cincuenta...”. ;Son ellas la competencia?
“No, no creemos que sea nuestra compe-
tencia; creemos que ofrecen un servicio
muy similar al nuestro; le dirfa en todo ca-
SO que nuestra ventaja es quiza la potencia,
la capacidad de adaptarnos ripidamente a
los cambios legislativos”.

M Nicho de mercado

Eso si, anade Leg, “lo que no deja de sor-
prendernos es que un 30% del mercado si-
ga siendo representado por la distribuidora
de la zona, que hoy en dia se llama repre-
sentante del altimo recurso, es decir, que
hay un 30% de productores FV que esta pa-
gando diez euros por cada megavatio hora
producido, cuando el mercado esta retribu-
yendo el megavatio hora generado con so-
lo cuarenta o cincuenta euros”. ;Alguna al-
ternativa? “Por supuesto, nosotros, Nexus
Energfa: nuestra oferta tipo es de alrededor
de un euro y medio, o sea, que estamos ha-
blando de un ahorro directo del 85% del
coste; en fin, que este —ese 30% del que le
hablo- si que es nuestro nicho de mercado;
el nuestro o el de cualquier otra comerciali-
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zadora... Mire, si no es Nexus Energia, que
busquen otra, que vean, que pregunten y
que comprueben por si mismos que hay
mas vida; mire... yo dirfa que en apenas
ningan otro mercado encuentra uno esas
diferencias de precio: un 85%”.

Los motivos de ese derroche (pagar
mucho-mucho mas por lo mismo no pare-
ce logico, y mucho menos en estos tiempos
que corren) son muy diversos, segun el di-
rector Comercial de Nexus Energia: “a ve-
ces el productor es pequeno, genera muy
poco y piensa que no merece la pena mover
papeles; a veces hay desconocimiento, por-
que a lo mejor el propietario se lo ha com-
prado a una sociedad inversora que ha
montado un plan que lleva una compaiia
que... y al final toda esta informacién se di-
luye y el propietario final paga lo que le di-
cen; nos hemos encontrado casos sorpren-
dentes: inversores alemanes, y de otros
paises, que gestionan la instalacion a través
de un bufete de abogados de aqui que no
es especialista y que a lo mejor ni lo sabfa...
mas casuisticas: gente que tiene que hacer
poderes notariales y a la que le da pereza.. si
que es verdad que notamos que, cada vez
que hay una reduccién en la retribucion del
productor, hay un grupo de ellos que vuel-
ven a mirar los costes”.

Otro de los motivos ha sido la ausencia
de senales claras de mercado, carencia evi-
dente hasta hace apenas unos meses, cuan-
do entré en vigor el real decreto que limita-
ba las horas de generacion FV primadas. A
partir de ese momento, las instalaciones co-
bran la prima hasta que, alcanzado cierto
ntmero de horas de generacion, el kilova-
tio hora FV entra en el mercado y cobra lo
mismo que cualquier otro kilovatio. En ese
momento es cuando el productor (algu-
nos) se plantea reducir costes. Y es que al
principio la retribucion del megavatio foto-
voltaico era de 470 euros, mientras que el
mercado estaba en 40, 50 6 60. Y claro
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—apunta Leg—, “cuando cobras ocho, nue-
ve o diez veces mas que el mercado, pues
no miras los costes, porque no hace falta, o
porque aparentemente no hace falta”. Por-
que esta claro que sacar diez euros de un fa-
jo de 470 no es tan notable como extraer
diez de un puniado de 50.

H "Lo voy a hacer..."

A pesar de todo, a pesar de que, desde la
entrada en vigor de ese real decreto
(14,2010), las instalaciones de tecnologia
solar fotovoltaica se han visto muy afectadas
hasta el punto de que han sufrido rebajas
del precio del kWh producido de hasta el
90%, sigue habiendo productores que no
mueven ficha y no se ahorran ese 85% del
que habla Leg Clos. ;Y las firmas como Ne-
xus Energia, no van a buscar a esos clientes?
“Los productores estain muy disgregados, y
es muy dificil localizarlos, y es cierto que yo
he hablado con cientos de clientes y que,
cuando le cuentas todo esto... pues ningu-
no se echa para atras, antes al contrario, to-
do el mundo te dice ‘ah, no lo sabia’ o...
‘qué interesante’... o ‘pues lo voy a ha-
cer’... y si que ves que algunos de ellos lo
haran, pero también ves que otros lo deja-
ran encima de la mesa y se olvidaran hasta
dentro de seis meses. Le digo mas: hasta
hace pocos meses los clientes nos llamaban
y nos buscaban y ahora somos nosotros los
que estamos yendo a buscarlos para decirles
‘oye, que tenéis aqui una oportunidad
enorme’”. El apunte lo ratifica Carolina
Bonafonte, también del drea de Marketing
de Nexus Energia: “hasta ahora, todo lo
que habia de solar se gestionaba desde la
central, en Barcelona, mientas que ahora
hay comerciales especializados en distintas
regiones para abordar esa masa de produc-
tores que todavia no se han pasado”.

B Mas informacion:

-+ Www.nexusenergia.com
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UNOS 7.360 GWH/ANO DE ENERGIA
SOLAR FOTOVOLTAICA ABASTECEN
EN ESPANA A MAS DE 2 MILLONES
DE FAMILIAS

SCHOTT Solar es el socio adecuado para el profesional. Con cada uno de
nuestros modulos, puede confiar plenamente en cuanto a su estabilidad

de potencia, a la extrema dureza de los ensayos de calidad y a una colabo-
racion personal. Para mayor informacion, visite www.schottsolar.com

SCHOTT
solar



El Grupo OPDE continua su
avance por el mundo

Integrada por las compaiiias OPDE Fotovolsaica, MecaSolar y Proinso, esta corporacion industrial
nacida en Navarra y volcada en la energia solar fotovoltaica ha afianzado su posicion internacional

en los viltimos tres afios y ahora apuesta por reforzar su presencia en los mercados emergentes.

PDE Fotovoltaica promueve,
construye, opera y mantiene
plantas fotovoltaicas “llave en
mano”. Proinso esta especiali-
zada en la distribucién de mo-
dulos, inversores, seguidores y estructuras.
Mecasolar se dedica al disefio y fabricacion
de seguidores solares, estructuras fijas y
tornillos de cimentacion. Estos son los tres
pilares en los que se apoya el grupo, cuya
evolucioén, a lo largo de los tltimos anos ha
sido espectacular, especialmente en lo que
a su internacionalizacion se refiere. Las ci-
fras lo corroboran.

En 2011, el 88% de sus ventas prove-
nian de mercados exteriores, lo que sin du-
da ha permito al Grupo estar en mejor si-
tuacion para hacer frente a las limitaciones y
variaciones normativas que el mercado so-
lar fotovoltaico nacional ha vivido a lo largo
de los Gltimos afos, garantizando el creci-
miento y el desarrollo de sus empresas.

Desde Navarra, donde nacio, la compa-
ffa ha expandido su actividad por los cinco
continentes. Hoy cuenta con delegaciones
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en Espaiia, Alemania, Australia, India, Gre-
cia, Italia, Estados Unidos, Gran Bretana,
Francia, Canad4, China y Reptblica Che-
ca, y acaba de anunciar el inicio de sus ope-
raciones en el Sudeste Asiatico, con la aper-
tura de una delegacion en Tailandia. A estas
delegaciones se suman fabricas de Mecaso-
lar en Espana, Grecia, Estados Unidos y
Canadi; lo que dota al grupo de una gran
capacidad logistica en todo el mundo. A
través de Proinso, ha conseguido, ademas,
hacerse con una red internacional de insta-
ladores cualificados, presente en mas de 60
paises e integrada por 2.060 instaladores.
Esta red le ha permitido alcanzar el pasado
ano los 1.115 MW de modulos e inversores
distribuidos en todo el mundo.

M Proinso , una gran red que
también forma

Proinso esta especializada en la distribu-
cién de modulos, inversores, seguidores y
estructuras fijas y otro material fotovoltai-
co, tanto para suelo como en tejado. En la
actualidad, tiene contratos de distribuciéon

para los médulos con Trina Solar, Canadian
Solar, Schott, Jinko Solar, Yingli Solar y
LDK Solar; con SMA e Ingeteam para los
inversores; y es el responsable de distribu-
cion de los seguidores y estructuras fijas de
Mecasolar. Se ha convertido en el primer
distribuidor mundial de médulos Trina y es
el principal distribuidor de inversores SMA,
siendo un distribuidor global para el fabri-
cante aleman.

En 2011, Proinso suministré un total
de 303 MW de moédulos ¢ inversores para
proyectos ubicados en los cinco continen-
tes. La compania acumula un total de
1.115 MW, cifra que la convierte en una
de las principales empresas de distribucion
en el dmbito internacional. “Para conse-
guir estas cifras ha sido fundamental contar
con una potente red internacional de insta-
ladores cualificados integrada en la actuali-
dad por 2.060 empresas de todo el mun-
do”, senala Teresa Marticorena, Directora
de Marketing de la empresa.“ Proinso lan-
z6 esta Red hace dos afios y medio y, en es-
te tiempo, han crecido exponencialmente
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tanto los instaladores adheridos como los
servicios aniadidos que proporcionamos”.

De acuerdo con la compaiiia, estos ins-
taladores fotovoltaicos son empresas que
cuentan con una experiencia minima de
tres anos en el sector y que disponen de un
equipo de ingenieros e instaladores capa-
ces de disenar y ejecutar los proyectos, con
los mejores resultados. “El objetivo esen-
cial de esta red internacional es afianzar su
relacion con los instaladores y ofrecerles un
apoyo integral en su actividad fotovoltaica.
Lo hacemos mediante apoyo en la finan-
ciacion, promocion en web y medios téeni-
cos varios; asi como con soporte técnico y
diversas herramientas tanto de maketing y
técnicas” , indica Marticorena.

La formacion es otro de los valores de
Proinso. La firma ofrece un innovador
programa de formacion internacional para
sus instaladores cualificados: Proinso Inter-
nacional Training School, que se sustenta
en acuerdos de colaboracion con impor-
tantes y experimentados centros de forma-

ciéon fotovoltaica de Italia, Inglaterra, Gre-
cia, Francia, Canada, Estados Unidos y Es-
pana. Esta formacion es oficial, acorde con
la regulacion estatal de cada pais y especia-
lizada. Esta elaborada a medida de las ne-
cesidades de los profesionales del sector,
aseguran desde la empresa. El programa
también comprende la organizaciéon de se-
minarios y jornadas formativas y works-
hops propios organizados en colaboracion
con los principales fabricantes en diferentes
paises.

Por otra parte, Proinso pone a disposi-
ci6én de su red de instaladores Sigma Solar,
una herramienta on-line que les permite
crear catilogos personalizados en funcion
de los datasheet de los fabricantes. Proin-
so Plus es otro servicio anadido, a través
del cual la compania pretende recompen-
sar la fidelidad de sus clientes. De momen-
to esta operativo solo en Italia, pero la fir-
ma tiene previsto ampliarlo a otros
mercados a lo largo del actual ejercicio. Al
margen de todo ello, la compaiia lanzaba
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hace unos meses Proinso Stove (bttp://sto-
re.proinso.net ) una tienda on-line que su-
ministra a los instaladores material foto-
voltaico de marcas lideres.

H OPDE Fotovoltaica, a por Indiay
Sudafrica

La empresa del grupo especializada en
promocion, construccién, operacion 'y
mantenimiento “llave en mano” de par-
ques solares fotovoltaicos decidié dar el
salto a la internacionalizacion en 2008. En
tres anos, la compania ha pasado de centrar
en Espana el 100% de su actividad a que el
63% se desarrolle en el exterior. Segin
fuentes de la compaiiia, las perspectivas
apuntan a que esta porcentaje siga en au-
mento.

En 2011, OPDE Fotovoltaica constru-
yo v conecté 51 MW distribuidos en once
plantas ubicadas en Espana ¢ Italia, en las
que se invirtieron cerca de 200 millones de
euros. Esta cifra supone que la compaiiia
alcanzo el pasado ano el equivalente al 50%
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de la actividad desarrollada entre 2005 y
2010, en los que conectd y promovid
101,5 MW. El total acumulado hasta 2011
es de 151 MW, teniendo actualmente 45
MW en gestion como generacion.

Una herramienta clave en este avance
ha sido la instalacion de un centro de con-
trol propio desde donde lleva la monitori-
zacioén remota para sus parques solares, cu-
ya plataforma principal se ubica en su sede
central en Espania. Desde este centro mo-
nitoriza y almacena la informacién en
tiempo de real del52 MW en parques
ubicados en Espana e Italia. Esto significa
que en estos momentos OPDE almacena,
controla y gestiona un total de 16.000 se-
guidores y 48.000 inversores. Por otra par-
te, segin informan desde la direccién de la
firma, actualmente estd implementando
una metodologia denominada GMAO
(Gestion del Mantenimiento Asistido por
Ordenador), que permitird programar, en
funcién de multitud de parametros, las re-
visiones preventivas y/o predictivas, gene-
rando los listados correspondientes para la
tareas de los técnicos, segtin los plazos pro-
gramados mediante una variabilidad de
256 procedimientos y sirviendo de base
para la correcta toma de decisiones.

Ademas de proseguir su avance en los
mercados europeos OPDE esta dando pa-
sos para introducirse en India y Sudafrica,
entre otros paises. La prevision del Grupo
es contar con 200 MW para 2013. “Lo
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Total 2005 - 7011

152’5 mw

cierto es que estamos apostando de forma
decidida por entrar en los mercados emer-
gentes; unos mercados que actualmente
representan aproximadamente el 5% de
nuestra cuota de venta”, senala Marticore-
na. “Estos mercados engloban, entre
otros, a paises del Este, Croacia, Marrue-
cos, Israel, Oriente Medio, Argelia, Libia,
Turquia, China, Australia, Colombia, Me-
xico, Brasil y, sobre todo, India donde en
2011 empezamos a vender, acumulando
ya mas de 35 MW suminsitrados en este

ol

pais”.

B Mecasolar, seguidores fiables

y eficientes

Desde su constitucion en 2005, la compa-
nfa ha alcanzado un volumen total de
343,4 MW suministrados, lo que equivale a
27.169 seguidores solares fabricados e ins-
talados en todo el mundo. A dia de hoy,
sus seguidores de 1y 2 ejes y sus estructu-
ras fijas estan instalados en 498 plantas de
todo el mundo. La compainia dispone de
fabricas en Espana, Grecia, Estados Unidos
y Canada.

Italia, Espania USA, Canadd, Grecia y
Reino Unido fueron el pasado ano sus
principales mercados, aunque sus seguido-
res y estructuras también estan presentes en
plantas ubicadas en Francia, Australia, Co-
lombia, Egipto, Libia, Argelia, Turquia,
China, Lituania, Suecia o Portugal. De he-
cho, el 85% de las ventas realizadas el pasa-

M Energia solidaria

Proinso puso en marcha el pasado afio la
iniciativa “Solar Energy Solidarity”. Con ella
pretende hacer llegar a colectivos en situacion
de dificultad y con escasez de recursos los
medios técnicos necesarios para que puedan
disponer de energia gracias a la solar
fotovoltaica. La compafiia donara el material
fotovoltaico necesario para los proyectos y
realizard un seguimiento de los mismos en
colaboracion con ONGs e instituciones locales
e internacionales . De momento, Proinso ya ha
definido cinco proyectos en Per(, Togo y
Benin, que contribuiran a la mejora de las
condiciones sanitarias, educativas y de calidad
de vida de 18.950 personas,
aproximadamente.

do afio se produjeron en mercados exterio-
res, apoyandose a nivel comercial y técnico
en la Red de Instaladores Cualificados de
Proinso.

Segtin la direccion de la compaiiia, Bra-
sil, México, Sudafrica ¢ India son los paises
objetivo en los que tratard de abrir mercado
durante los proximos aiios. La compaiifa no
descarta, ademas, abrirse a otras tecnologias
solares que requieran de seguimiento. De
hecho, a lo largo de los tltimos meses, Me-
casolar estd centrando gran parte de sus es-
fuerzos en el lanzamiento comercial y con-
solidacién de su nuevo seguidor POLAR
(MS-1EP) que, con una potencia de 1144
kWp se caracteriza por ser totalmente mo-
dular y escalable, pudiendo ser ensamblan-
do en campo, lo que facilita su transporte ¢
instalacion reduciendo su coste hasta apro-
ximarlo al de una estructura fija.

Otro producto de Gltima generacion de
Mecasolar es su muevo seguidor de 1 eje
horizontal (MS-1EH), de hasta 140 kWp,
lanzado al mercado durante la pasada Feria
Intersolar de Munich. Este sistema es capaz
de generar hasta un 30% mas de energia
que los sistemas de estructura fija sobre
suelo, pero a una coste de inversion e insta-
laciobn muy similar a una instalacion fija,
asegura la direccion de Mecasolar. La firma
fabrica, ademas, estructuras fijas adaptables
a todo tipo de superficies y potencia, y un
tornillo de cimentacién universal, facilitan-
do, asi la instalacion de las estructuras sola-
res en todo tipo de terrenos sin la necesidad
de utilizar hormigoén.

El Grupo OPDE ha anunciado que du-
rante los proximos afios va a adentrarse en
nuevas areas de negocio, dando el salto,
probablemente, a tecnologias como la bio-
masa, eodlica y solar termoeléctrica.

B Mas informacién:

- Www.opdegroup.com
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Naranjas fotovoltaicas

Soltec Energias Renovables desarrolla un proyecto llave en mano de 2,2 MW fotovoltaicos sobre un
invernadero de cttricos en la localidad murciana de San Pedro del Pinatar. La instalacion, con
inversores Danfoss, genera 3,126 MWh al aiio y reduce las emisiones de CO2 en mds de 3.000

toneladus,

principios del 2010, el depar-
tamento de I+D de Soltec
Energias Renovables comen-
z6 a desarrollar un concepto
pionero en generacion de
energia solar fotovoltaica combinado con
el potencial de un invernadero dedicado al
cultivo biolégico de citricos. En menos de
dos anos, Soltec presenté oficialmente el
vanguardista invernadero solar. “Permiti-
mos un modo de crecimiento natural,
mientras se genera electricidad a elevada
capacidad en un escenario comprometido
y productivo. Creemos que hemos alcan-
zado nuestro objetivo con categoria ¢ in-
novacion”; apunta Raal Morales, gerente
de Soltec Energias Renovables. El inverna-
dero organico solar de 2,2 MW, con mo-
dulos de 230 wp de Trina Solar y 134 in-
versores Danfoss TLX+ 15kW, producird
3.126.528 kilovatios hora al ano, energia
suficiente para abastecer 1.000 hogares.
Tras un proceso de adjudicaciéon muy
competitivo, el disefio de Soltec resulto se-
leccionado por la promotora, Energias Re-

novables del Mar Menor, empresa partici-
pada por dos importantes grupos produc-
tores y exportadores de citricos. “Juntos
logramos establecer las prioridades de la
generacion fotovoltaica y la produccion de
citricos, logrando maximizar ambas pro-
ducciones”. La zona ofrecia unos atributos
idéneos para alcanzar los objetivos estable-
cidos por el equipo de I+D. “Por supues-
to, captar la mayor radiacién posible y pro-
ducir el maximo de energia, pero también
reducir la huella de carbono”, continta
Morales. Un proyecto de este tipo evita la
emision de 3,12 millones de kilogramos de
CO: anualmente.

Los ingenieros de Soltec determinaron
que el invernadero de citricos biologicos
requerfa un avanzado sistema de monitori-
zacion, capaz de controlar remotamente
tanto la planta fotovoltaica como los para-
metros climdticos necesarios en el inverna-
dero. Y disenaron un sistema capaz de con-
trolar el clima interno y la radiacién solar
requerida para optimizar el crecimiento in-
terno del invernadero. El sistema de moni-

ER

torizacion favorece el control de alarmas,
reduciendo el tiempo de respuesta y resul-
tando en una mayor produccion durante la
vida de la planta.

M Tecnologia de inversor de
cadena

El correcto equilibrio entre la optimiza-
cién de la produccion de la planta FVy la
adecuada radiacion sobre el invernadero
fue una premisa primordial de los promo-
tores del proyecto. Los inversores Dan-
toss TLX disponen de funcionalidades
diferenciadoras que maximizan la pro-
ducciéon de cada cadena fotovoltaica,
mientras permiten mantener distancias
establecidas entre paneles para admitir la
entrada de luz solar en el invernadero.
“Obviamente querfamos estar también
seguros de producir el maximo de energia
posible. Para ello instalamos un complejo
sistema de monitorizacion que podemos
controlar remotamente, combinado con
los sistemas microclimaticos que regulan
la humedad, temperatura y ventilacion.
De modo que el proyecto sea sostenible
durante un largo periodo de tiempo”, se-
nala Morales.

Los inversores de cadena eliminan la
posibilidad de una parada completa del
sistema cuando se realiza un manteni-
miento de algin segmento de la planta.
La tecnologia de cadena TLX permite el
mantenimiento y el acceso a cada cadena
fotovoltaica mientras el resto de la planta
continta produciendo. Los multiples se-
guidores del punto de maxima potencia
(MPPT) aseguran que cada zona y cada
cadena fotovoltaica produzcan la mixima
energia posible al cabo del dia.

M Gran flexibilidad

La tecnologia de diseno de cadena TLX y
el amplio rango de tensién hacen posible
distribuir eficazmente los moédulos poli-
cristalinos, de manera que permiten la en-



trada de luz solar en el invernadero sin

comprometer la produccién durante la
trayectoria del sol cada dia del ano. “Otro
objetivo fue crear el mejor escenario posi-
ble para asegurar la maxima disponibili-
dad posible durante el ciclo de vida del
sistema”, explica Morales.

Con la flexibilidad del médulo y la
configuraciéon del inversor, el cableado
de la planta se instala de modo mas senci-
llo y es mas competitivo a la hora de con-
siderar los costes. Los ligeros inversores

TLX hacen posible integrar el grupo de
inversores en la estructura de acero gal-
vanizado del invernadero porque solo
pesa 35 kilos.

Como las normativas espanolas res-
pecto a generacion de energia requieren
control de potencia reactiva en plantas fo-
tovoltaicas, Soltec determiné que la fami-
lia TLX+ (control dindmico de reactiva)
era el inversor apropiado. “La energia que
suministramos a la red eléctrica es de ma-
yor calidad y por tanto crea un beneficio

maximo para el invernadero. Un éxito pa-
ra el equipo de Soltec Energias Renova-
bles y también para la generacion de
energia renovable en Espania”, concluye
Morales, que se muestra plenamente sa-
tisfecho de haber contado con Danfoss en

este proyecto.

La estructura del invernadero es de acero galvanizado. La
instalacion fotovoltaica cuenta con paneles de Trina Solary
134 inversores TLX de Danfoss. Debajo, oficinas centrales y

planta de fabricacion de Danfoss en Dinamarca.

Objetivo Danfoss: optimizar el uso de recursos

Danfoss es una de las mayores compaiiias industriales de Dinamarca. El grupo
es lider en investigacion, desarrollo, produccién, ventas y servicio de
componentes mecanicos y electronicos para varios sectores industriales.
Trabaja con el objetivo de disminuir al minimo el consumo de materias primas
y energia, reducir el impacto medioambiental y optimizar el uso de los
recursos. La division “Power Electronics” de Danfoss disefia y fabrica
variadores de frecuencia desde hace mas de 4o aios, médulos de potencia e
inversores fotovoltaicos utilizando la tecnologia mas actual e innovadora. Los
inversores fotovoltaicos se caracterizan por su calidad y sus funcionalidades
tecnologicas.

v Danfoss en cifras

Ao de fundacion: 1933.

Trabajadores: 26.000.

79 fabricas en 22 paises.

110 localizaciones comerciales y mas de 4oo agentes y distribuidores
alrededor del mundo.

Gama de productos

v Inversores Trifasicos TLX (Potencias disponibles: de 6 a 15 kW)

Disefiados para alcanzar un rendimiento maximo en todas las condiciones. Con
una eficiencia pico del 98%, mantenida practicamente constante en su rango
de tension, el inversor TripleLynx logra un rendimiento lider en su clase. Los
inversores TLX integran tecnologia de semiconductores de grado alto, como
CoolMOS y carburo de silicio, que se integran en el médulo de potencia
desarrollado por Danfoss. El disefio sin transformador aceptado por todas las
compaiiias eléctricas, sus componentes avanzados y las conexiones internas
optimizadas reducen las pérdidas al maximo en todas las condiciones. Las
versiones TLX PRO incorporan un innovador sistema de monitorizacion
integrado y con comunicacion Ethernet. Las versiones TLX + disponen de
funcionalidades para gestionar la red: control de potencia reactiva, gestion de
huecos de tensiéon, control primario de la frecuencia y el ajuste del nivel de
potencia.

v Inversores Monofasicos ULX (Potencias disponibles: de 1,8 a 5 kW)

Los inversores monofasicos Unilynx estan disefiados sobre la base de un
transformador de alta frecuencia, disponen de caracteristicas altamente
competitivas dentro del segmento de inversores monofasicos, por ejemplo,

diversas entradas de CC y MPPT independientes, alta eficiencia del seguidor
MPP, versatilidad en la configuracion, arranque temprano y parada tardia,
entre otros.

v Sistema de Monitorizacién CLX

Danfoss Solar Inverters ha presentado recientemente la familia CLX GM de
gestion de red y monitorizacion para aplicaciones residenciales, comerciales y
de gran potencia y compatible con todos los inversores Danfoss. La solucion se
adapta perfectamente a cualquier normativa de autoconsumo, balance neto
y/o gestion de potencia reactiva. Una de las innovaciones de la familia CLX GM
es la monitorizacion a través de aplicaciones desarrolladas para Smart Phone,
que permiten la visualizacion y control de la planta de forma remota con
teléfonos moviles de altima generacion. Otra novedad es el lanzamiento del
portal Danfoss para la visualizacion de las plantas en internet.

B Mas informacion: - www.danfoss.com/olar
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== AUTOCONSUMO

APPAy UNEF aceptan pagar
peaje por el autoconsumo

Para llegar al autoconsumo hay que pagar un cierto peaje. Y tanto la Asociacion de
Productores de Energias Renovables (APPA) como la Unidn Espariola Fotovoltaica (UNEF)
estin dispuestas. “Si queremos un sistema eléctrico que funcione bien, no nos podemos negar”.
Lo dice José Maria Gonzdlez Vélez, el presidente de APPA: “no hay ninguna razin para pagar
ms y, a lo mejor, si ayer pagabas uno... pues hoy tienes que seguir pagando uno... O cero
ochenta, porque es cierto que al consumir tu propia energia en tu propia casa estds evitando
las pérdidas que habria si esa electricidad tuviese que circular por la red hasta otro punto de

consumo, si, de acuerdo. .. Pero pagar cero de peaje. . eso no”.

| Ministerio de Industria consi-

dera que el autoconsumo es to-

tal cuando “la energia produci-

da se consume integramente en

la red interior a la que se conec-
ta la instalaciéon” y considera que el auto-
consumo es parcial cuando “parte de la
energia generada no se consume en la red
interior y se vuelca a la red de distribu-
ci6on”. Es una perogrullada, o a lo mejor
no, pero, en todo caso, es lo que dice el
Ministerio de Industria, que es un organis-
mo del Gobierno de Espana. Ademas, el
Ministerio de Industria dice también que
“el marco normativo actual permite reali-
zar instalaciones destinadas a produccion
para autoconsumo total o parcial de la
energfa, de forma totalmente legal, exis-
tiendo numerosas referencias en toda la
normativa de aplicacién, incluida la Ley
54,1997 del sector eléctrico”.

Si, “de forma totalmente legal”. Lo di-
ce el Gobierno de Espana, con fecha tres
de febrero de 2012, en el documento
titulado “Referencias sobre au-
toconsumo de energia eléc-
trica en la normativa vigen-
te”. Bajo el epigrafe Conclusiones de
ese documento, el Ministerio de Indus-
tria dice ademas que “para instalaciones
de potencia no superior a 100 kW la co-
nexion en redes interiores se encuentra
regulada junto con la conexion a la red
de distribucién en el RD 1699,/2011”
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(de 18 de noviembre) y, por fin, e inme-
diatamente a continuacion, afiade el minis-
terio que “para instalaciones de potencia
superior a 100 kW, los procedimientos de
conexion a red se encuentran descritos en
el RD 1955,/2000”. En fin, “de forma
totalmente legal”... las de menos, y “de
forma totalmente legal”... las de mds de

100 kW.

Ml Con 3.500 euros por familia
Eso dice el gobierno de la nacion, que ade-
mas de poner a veces muy claramente por
escrito algunas cosas (como las susodi-
chas), prefiere limitarse a insinuar (de mo-
mento) algunas otras, como que subira
pronto (de nuevo) el precio de la luz. La
patronal de la fotovoltaica, por su parte,
también pone por escrito algunas cosas. A
saber: con sistemas de autoconsumo (foto-
voltaico, por ¢jemplo), las familias, las co-
munidades de vecinos y los municipios
espanoles —dice UNEF- “podrian aho-
rrarse desde este mismo afo las futuras su-

Antonio BarreroF.

bidas en el precio final de la electricidad. La
inversion necesaria para ello serfa de 3.500
curos por familia”. Pero el autoconsumo
solar no solo le ahorrarfa unos cuartos a las
cuentas corrientes de familias y municipios,
segin UNEF: ademads, “incrementaria
también la eficiencia energética, un aspecto
clave, porque un 10% de la energia eléctri-
ca total se pierde durante el transporte y la
distribucion de la energia, con un coste
anual de cerca de 2.000 millones de euros
para el sistema”. Y claro, si la energia la
produzco en casa, no tiene que ser trans-
portada y no ha lugar a que se pierda.

O sea, que el autoconsumo, segin
UNEUF, no solo es ahorro para el autocon-
sumidor —la patronal FV estima que puede
rebajar la factura eléctrica entre un 30 y un
40%—, sino que, ademas, también es aho-
rro para el sistema todo (que pierde por el
camino un 10% de los kilovatios que lleva).
Por otro lado, dice esa patronal, el auto-
consumo es educativo, pues, “al autopro-
ducir parte de su electricidad, serd mas facil
que los consumidores tomen conciencia
del coste eléctrico y asuman ahorrar ener-
gia como un objetivo cotidiano”. Pero el
autoconsumo no solo ahorra, segn
UNEEF: también produce. Asi, y segtin sus
célculos, el autoconsumo puede promover

actividades econdémicas por valor de
5.000 millones de euros al ano, propi-
ciar la creacion de mas de 20.000 pues-
tos de trabajo directos, generar ingresos



para la Agencia Tributaria valorados en
mas de mil millones de euros por ejercicio
y mejorar la balanza comercial anual en
otros tantos.

Hasta aqui, el autoconsumo. Y, ahora,
el balance neto. Nos lo cuenta Jorge Mo-
rales de Labra, miembro de la junta direc-
tiva de la Unién Espanola Fotovoltaica
(UNEF): “el autoconsumo puede ser ins-
tantaneo (produces una cantidad de elec-
tricidad y consumes esa cantidad a la vez),
en cuyo caso no habria excedentes; y otra
cosa es el modelo de autoconsumo por ba-
lance neto, que prevé la compensacion de
los excedentes; el primero, a dia de hoy, es
legal, o deberia serlo (porque hay alguna
eléctrica que esta interpretando que no lo
es), pero el balance neto estd por desarro-
llar”. Y he ahi la madre del cordero.

Con el balance neto, lo que pretende el
prosumidor (productor-consumidor) es...
cuadrar balance. Asi, grosso modo, el ba-
lance neto consistirfa en lo siguiente: si
ahora que luce un sol espléndido produzco
mas de lo que necesito y vierto el exceden-
te a la red, cuando llegue la noche y yo ne-
cesite luz en casa, quiero que la red me de-
vuelva mi excedente. Eso vendria a ser,
grosso modo, el balance neto. Y a eso ha-
bria que anadirle un marco temporal para
realizar esa compensacion, periodo deter-
minado que puede ser, por ejemplo, un
ano. La administracion trabaja desde hace
meses en un borrador de real decreto de
balance neto, un borrador que ha suscita-

M Costes del suministro eléctrico previstos para el aiio 2012 (miles de euros)

do, sol.)re todo, dos /co.ntroversias: sobre CONCEPTO “LIBI-ZI-SA{-\ITZ(Z\DO” ‘f’ “RERGIL\JTSDO °é° TOTAL Zﬁ’
los peajes y sobre los limites.
La primera es facilmente comprensible: Costes de produccién 16.746.989 100 0225135 51  25.975.124 75
si yo ahora no siempre uso la red para abas- Mercado mayorista 13.463.226 80 13.463.226 39
tecerme, porque instalé unos paneles foto- Servicios de ajuste alsist?mg 800.314 5 800.314 2
. . . Coste en el mercado de pérdidas 1.311.654 8 1.311.654 4
voltaicos en el tejado y generan por ejem- o o s
plo un 36% de la clectricidad que yo Incentivo a la inversion 570.853 3 570.853 2
consumo, pues yo no quiero pagar el 100% Pagos por capacidad.
de los peajes que antes pagaba, quiero pa- Servicio disponibilidad 191245 1 191245 1
gar menos. ¢Cuanto menos? He ahi la cla- Prima carbon Nacional
, o (RR.TT.garantia suministro) 412.697 2 412.697 1
ve. Para empezar, mds del 50% de lo que Clientes interrumpibles 505.000 3 505.000 1
pagamos ¢n casa por la electricidad que Primas régimen especial 7.220.988 40 7.220.988 21
consumimos en realidad no corresponde a Sobrecoste generaci6n extrapeninsular 1552.000 9 1.552.000 4
la electricidad que consumimos; porque Iz: Ciecskc;sco?rbeftgarltzgl;ﬂ::r = 1;2 g = 1;3 g
mas del 50% de la facture} que abonamos Costgg de re?ies P 6.525:293 G 6.525:293 9
paga en realidad un monton de otros con- Transporte 1522.434 8 1522434 4
ceptos, 0, coloquialmente, peajes. ;Por Distribucién 5.003.459 28 5.003.459 14
ejemplo? Coste de redes (mas de 6.500 mi- Resto de costes 54118 0 2.464.566 14 2518684 7
llones de euros previstos en 2012 en distri- DAl e 2:239.490 12 2.239.490 6
. , . Bono social 150.000 1 150.000 O
bucion y transporte). ¢Mas ¢jemplos? Pri- Moratoria nuclear 52.220 O 52.220 O
mas del régimen especial (algo mas de CNE 22.856 o0 22.856 o
7.000 millones). ¢Mas? Centrales térmicas Operador del sistema 39.618 0 39.618 0
de gas insulares (el legislador ha ideado un Operador del mercado -5 COMO TH0 ©
sistema de ayudas para los sistemas extrape- [ottcostes 16'7495;2 100 17'9905'521/80 B 34'74(:650%/3 £

ninsulares que atienden a su especial singu-

Fuente: Minetur (memoria borrador de orden 01/04/12 y NdP 30/03/12) y CNE (informe 39/12).

laridad y que nos costaran este aiio 1.500
No incluye impuestos. Actualizado a 21/05 /12, segtin UNEF

millones).
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Y ahi estd la madre del cordero, que
nadie sabe atn cudnto habria que pagar
para hacerle justicia al sistema y al auto-
productor. Eso si, todo el mundo estd de
acuerdo en que si hay que pagar. Lo decia
al principio José Marfa Gonzalez Vélez, el
presidente de la patronal de las renova-
bles, y lo dice ahora por ejemplo el direc-
tor gerente de Krannich Solar, Jochen
Beese: “el peaje yo lo entiendo necesario,
tiene que haber un peaje razonable para
que su servicio, el de las eléctricas [que
distribuyen la electricidad], esté lo sufi-
cientemente pagado”. Gerhard Meyer,
director del departamento Técnico Co-
mercial de AS Solar, coincide: “pienso
que es razonable que un consumidor que
usa la red general como gran bateria retri-
buya eso de algiin modo... quizéd un pea-
je, quiza una tasa por un servicio al que ta
acudes... Eso hay que definirlo y debe te-
ner una relaciéon con todo el contexto”.

Vélez, veterano, se manifiesta pruden-
te: “habria que ponerse de verdad a hacer
nameros de forma seria. ;Que donde esta
el limite? Desde luego peaje cero no. Mi-
re, hay que ser lo mas equilibrado posible
y no pretender tender hacia el infinito...
No podemos correr el riesgo de que nos
tachen de insolidarios...”. Un riesgo, por
cierto... real. Tan real como que la “inso-
lidaridad de los autoconsumidores” ya se
ha asomado a la discusion. Gonzalo Sa-
enz de Miera, director de Prospectiva Re-
gulatoria de Iberdrola, la sac6 a pasear en
Genera, la Feria Internacional de Energia
y Medio Ambiente que acogiera Madrid
hace unos dias. Miera lo expuso alli, en
una jornada sobre autoconsumo, con
mucha nitidez: "la instauraciéon del auto-
consumo en las condiciones actuales ori-
ginari una transferencia de costes de unos
consumidores a otros”. Asi, y segin el
ejecutivo de Iberdrola, “los mismos cos-
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tes fijos” tendran que ser costeados entre
menos consumidores.

En realidad, de momento no hay “con-
diciones actuales”, porque el borrador no
es mas que eso, un borrador, y, ademas, no
parece congruente, tampoco, ni mucho
menos, hablar de “los mismos costes fi-
jos”, apriorismo que cabrfa calificar de po-
co “prospectivo”, pues no parece tener en
cuenta, por ejemplo, el ahorro previsible
que en pérdidas propiciarfa la populariza-
ci6n del autoconsumo, ahorro que UNEF
valora en nada mis y nada menos que
2.000 millones de euros. Mas atn: la pro-
pia Iberdrola a la que presta sus servicios
este director de Prospectiva reconocia ofi-
cialmente hace unas semanas pérdidas en la
red de distribuciéon del 7,62% en el ano
2011 y la emision indirecta de mas de dos
millones de toneladas de CO: asociada a
“pérdidas de energia para transporte y dis-
tribuciéon” en el mismo ejercicio. Pero,
bueno, sea como fuere, el enésimo espan-
tajo renovable empieza ya a asomarse a la
escena de la opinién puablica.

M La buena imagen, perdida

Con respecto a eso —el desprestigio de las
renovables—, Juan Lopez de Uralde, el li-
der del partido ecologista Equo, también
presente en Genera, mostraba alli su pre-
ocupaciéon: “en la gente que conoce el te-
ma veo mucho interés por el autoconsu-
mo, y creo que por ahi va un poco el
futuro, pero también veo que la opinioén
puablica, fuera del sector, esta muy influi-
da por la campana de desprestigio que se
ha hecho sobre las renovables y, en ese
sentido, aprecio un cierto alejamiento.
Lo que quiero decir es que la buena ima-
gen que tenian las renovables hace cinco
anos... s¢ ha perdido”. ;Por qué? “Ha
habido una campana de gran escala, lan-
zada por los sectores energéticos conven-

cionales, que fue en un principio avalada,
apoyada y promovida desde el Ministerio
de Industria de Miguel Sebastian, y que
culmina con la decision del gobierno del
PP de cortar todas las ayudas a todas las
renovables”.

Pero estibamos pagando el peaje, ese
que todos los actores del sector de las re-
novables quieren abonar. Labra, de la jun-
ta directiva de UNEF, lo deja claro tam-
bién: “peajes hay que pagar, estamos de
acuerdo en que el balance neto pague el
uso de la red, del sistema; en lo que no es-
tamos de acuerdo es en que se paguen to-
dos los peajes que hay ahora. ¢El coste de
la red de distribucién? Si, hay que pagarlo.
Eso si, la parte que nos corresponda. ¢El
transporte? Pues no, porque no llega
nuestra energia hasta la red de transporte,
la energia que nos sobra la consume el ve-
cino de al lado”.

En el sector también hay voces que
proponen no costear las primas de las re-
novables (que es otro de los peajes). El ar-
gumento es grosso modo el siguiente:
uno, la prima es parte del coste de gene-
racion (es un peaje que no sirve por ejem-
plo para sostener la red —que somos to-
dos, por asi decirlo—, sino para retribuir a
un generador); dos, el autoproductor es
generador, porque genera para su auto-
consumo al menos una parte de la electri-
cidad (digamos por ejemplo un 38%);
tres, el autoproductor deberia pagar peaje
pro prima por la parte que no genera (el
62% restante). Labra pronuncia una frase
concluyente: “mire, sobre la energia exce-
dentaria, que si que pasa por la red, aun-
que vaya al solar de al lado, podemos ha-
blar, como de algunas otras cosas, pero de
lo que no podemos hablar es de la energia
que yo estoy produciendo en mi casa y
consumiendo en mi casa en el mismo mo-
mento”.

Dos conclusiones, pues. La primera es
que todo el mundo esté dispuesto a pagar.
La segunda es que, de momento, nadie sa-
be cudnto. La solidaria Iberdrola parece
apostar por una foto-fija del 100%. APPA
quiere que la solucion sea “lo mas equili-
brada posible”. Jochen Beese (Krannich)
se sincera: “igual suena mal, pero yo creo
que necesitamos a las eléctricas como alia-
do, las necesitamos para dar el paso, para
hacerlo sin demasiadas dificultades... y
que la eléctrica tampoco pierda su benefi-
cio... para que no nos ponga trabas”. Ger-
hard Meyer, director comercial de AS
Solar, también aleman, también treintay-
tantos, también es prudente: “debe ser un
sistema justo para las utilites, al ser ellas las
que disponen de la red eléctrica, una red
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Responsable

Cada vez es méas importante para nuestra sociedad
potenciar modelos energéticos sostenibles,
impulsados por el desarrollo de la produccién de
energia de origen renovable y dando mas importancia
al ahorro energético.

Espana tiene unas caracteristicas climatolégicas
excepcionales y cuenta con empresas especializadas
y de referencia a nivel mundial en el sector de las
energias renovables y el ahorro energético.

Triodos Bank apuesta por socializar y descentralizar
la energia, algo que solo es posible mediante el
fomento de las energias renovables y potenciando los
cambios en los habitos de consumo.

Si opera dentro del sector, Triodos Bank es su

proveedor natural de productos y servicios
financieros. Contacte con nosotros.

Triodos @ Bank

Un banco donde cuenta algo més que el dinero

Triodos Bank NV S.E. opera bajo supervision del Banco de Espana en materia de liquidez y transparencia y del Banco Central de los Paises Bajos. Inscrito como sucursal en el registro del Banco de Espana con el n® 1491.



AUTOCONSUMO

gue nosotros usamos en autocon-
sumo como una gran bateria, pero,
al mismo teiempo, debe facilitar la
actuacién de las empresas de ener-
gias renovables”. Eso si, anade Me-
yer, “no debe ser un mecanismo pa-
ra aumentar el precio del kilovatio
hora de la instalaciéon de autocon-
sumo hasta tal extremo que ya no
merezca la pena ponerla en mar-
cha”. “Lo suyo es que sea algo
compensado”; dice Beese. “La idea
fundamental es no imputar al ba-
lance neto peajes que no le corres-
ponden” (Labra).

La otra incégnita clave de la
ecuacién es el tamano. Y en auto-
consumo ¢l tamano si que importa.
Importa en varios aspectos y, en to-
dos, mucho. A saber: el borrador
de decreto que maneja la administracion
limita el balance neto a 100 kilovatios. Y
establece un limite porque seguramente
sospecha que, si no limita, una nueva ge-
neraciéon de productores de kilovatios ver-
des va a aparecer en escena disfrazada de
autoconsumidores. En realidad, si lo que
la administraciéon quiere es impedir que
nuevos generadores de electricidad limpia
viertan a la red a precio de mercado (por-
que cabe recordar que ya no hay primas),
la limitacién de potencia no es necesaria.
Evitar esa inyeccion de oferta verde en el
mercado se puede hacer de otras maneras.

B Penalizar al que se exceda
Vélez (APPA) propone “una norma que
no favorezca el que td te excedas, una nor-
ma que no haga rentable ese excedente.
Desde luego no sera rentable si tt tienes
que ceder toda esa energfa al sistema gra-
tis. Si eso es asi, entonces no vas a poner
mucha mas potencia de la que necesitas.
Es una forma de limitar. Y no es limitaciéon
del crecimiento, es una racionalizacioén del
crecimiento”. UNEF propone penalizar al
autoconsumidor que se exceda. ¢Por
cjemplo? Labra lo explica asi: “hay muchas
maneras de penalizar. Por ¢jemplo, una de
las que hemos propuesto es que se liquide
al precio del pool, como si fuera genera-
cién mayorista. T0 tienes una instalacion
FV sobre tu tejado, produces cien y de
esos cien solo consumes setenta. Pues los
otros treinta, si pasado un afio no los has
compensado... pues que te los paguen al
mismo precio que se lo hayan pagado a la
nuclear... o al precio medio del afo ante-
rior. Eso ya es una penalizacion”.

Eso si, sea cual sea la formula de “pe-
nalizaciéon”, UNEF dice no a regalar los
kilovatios excedentes: “cuidado con esto.
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Una instalaciébn para autoconsumo es
una solucion de ahorro y eficiencia ener-
gética, y lo que no puede ser es que sea
incompatible con otras soluciones de
ahorro”. (Por ejemplo? “Si yo, hoy, en
mi domicilio, consumo 4.000 kWh y me
pongo una instalacion FV para producir
4.000 y luego resulta que, dentro de dos
anos, instalo un acristalamiento mejor o
un sistema de monitorizacion de la cale-
faccion que mejora la eficiencia, o cam-
bio todas las bombillas, lo que sea... El
caso es que, si yo, manana, consigo gra-
cias a esa nueva obra bajar de 4.000 a
3.000... pues, hombre, no me diga usted
ahora a mi que me sobra el 30% y que el
resto se la tengo que regalar, porque es
que si hace eso estard desincentivando
otras medidas complementarias de aho-
rro energético, o sea, que si, que somos
partidarios de una cierta penalizacién,
pero que no estamos hablando de dejar
el contador a cero, evidentemente”.

En todo caso, apunta Labra, “una de
las propuestas que viene en el borrador de
real decreto es que la potencia de produc-
ci6én sea como maximo la potencia de con-
sumo y eso si nos parece bien. Si yo tengo
cinco kilovatios en casa, puedo ponerme
cinco kilovatios de paneles, no doscientos.
Ahora bien, si yo tengo dos megavatios,
pues me puedo poner dos megavatios. La
limitacién de cien kilovatios que ahora re-
coge el borrador no tiene ninguna justifi-
cacion téenica ni econémica”. Y ahi estd el
secreto. El secreto esta en que en los tlti-
mos 36 meses, el precio de los modulos
fotovoltaicos ha caido un 75%. El precio
del kilo de silicio, que es una de las mate-
rias primas con las que se fabrican los mé-
dulos, ha pasado de 450 dolares en 2008 a
menos de 27 a finales de 2011 (el silicio

viene a suponer el 20% del total del
coste del médulo). El vatio pico,
que hace unos meses excedia gene-
rosamente el euro, ha caido en al-
gunos casos por debajo incluso de
los 60 céntimos. Porque la oferta se
ha desbocado (algunos mercados
clave han adelgazado) y la industria
necesita vender. Eso si, ahora mis-
mo (junio de 2012, Espana), solo
es indiscutiblemente rentable el au-
toconsumo a partir de instalaciones
de un megavatio, por aquello de las
economias de escala y la menor re-
percusion de los costes fijos, segin
UNEF.

M Lo natural, la industria

Labra lo tiene claro: la limitacion
“esta impidiendo que el primer
mercado natural, los consumidores in-
dustriales, se lance a ello”. Y ese es el pri-
mer mercado natural por muchos moti-
vos. En primer lugar, porque en muchos
casos va a acceder mas facilmente a la fi-
nanciaciéon. Pero, sobre todo, porque,
durante las horas de sol, mientras que las
casas estan vacias (papa y mama, en el tra-
bajo; los ninos, en el cole); las industrias y
las oficinas operan a pleno rendimiento.
En UNEF son muy explicitos: “poner en
marcha una instalaciéon de 90 kilovatios
entraina muchos problemas y lo que el au-
toconsumidor ahorraria es... bueno... El
ahorro serfa... relativamente poco rele-
vante. Sin embargo, si hay una gran in-
dustria, con un consumo importante, y
pone en marcha una instalacién de un
megavatio sobre su cubierta... pues en-
tonces la cosa serfa muy diferente. Vamos,
que eso, en el corto plazo, es perfecta-
mente rentable. Mire, ahora mismo, sin
ningln tipo de incentivo fiscal, sin nin-
gun tipo de apoyo, sin nada, el balance
neto, en instalaciones del orden de un
megavatio, es perfectamente viable”.

La gran pregunta (una de ellas) es:
¢qué argumento esgrimirdn mafnana los
grandes chamanes del clan del kilovatio
(Unesa), qué espantajos agitaran, para
convencer a la opinién pablica de que ins-
talar, por ejemplo, mas de 100 kW para
autoconsumo con balance neto es algo
malo? Porque, claro, si las cuentas empie-
zan a cuadrar hasta el punto de que no ha-
ce falta echar mano de ayuda publica algu-
na, c¢cuil es, entonces, el problema?
(Problemas técnicos? ¢Administrativos?
{Exceso de potencia, quiza? (Como yo es-
toy muy gordo, dijo un sefior con gases...
no coma usted, por favor). En fin, estare-
mos atentos. ll



MAKING MODERN LIVING POSSIBLE

Para ahorrar durante la vida util

Una planificacion mas facil, un menor esfuerzo de instalacion y la funcionalidad maestro, se combinan para
reducir costes — tanto ahora como durante la vida util de su planta FV. Mas informacién en: www.danfoss.es/solar

3 MPPTs
reducen

los efectos del sombreado
permitiendo més potencia
FV por m?, ya que se

pueden colocar mas juntas
las filas de médulos.
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‘ www.danfoss.es/solar
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== UTILITY
El GRADE

Nuestros clientes saben que mds de 20 afios de experiencia en la instalacién y mantenimiento de
centrales solares profesionales nos avalan. Nuestra sélida red internacional de ventas y atencién al cli-
ente les da seguridad. Y aprovechan nuestra capacidad de innovacién, que mejora constantemente el
rendimiento de nuestros inversores fotovoltaicos con innovaciones exclusivas. Haga sus ideas realidad
hoy con nuestros conocimientos y experiencia.

Visitenos en: www.SMA.de/power-plants

THE FUTURE OF SOLAR TECHNOLOGY ‘



